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从姚明退役 看产品“退市营销”
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南方黑芝麻糊就走情感营销之路
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穿越广告“唤醒”七喜
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“丈夫”成橱柜营销新诀窍
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百脑汇激“活”创意营销
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百事可乐的“开放式”营销
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电信夏普海尔联手
营销高清IPTV

$&

民族品牌“沦陷”
外资巨头兼并中国小家电
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情感营销成关键
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开辟销售新渠道进入“战国时代”
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从29元到199元，哪怕只相
差10元的定价都是一次商业策略
的竞争。在自己的重点市场上用好
营销、设计和定价策略，这样才能给
T恤大战取胜打下一个基础。

如果说在商品山寨时代，山寨企业还扭扭捏
捏，有所顾忌，那么日前被国内外媒体热议的昆明
山寨苹果店，则将中国山寨产业又一次推上风口
浪尖上———山寨店竟卖出了正版货，货从哪里来?
它是不是一次策划下的事件营销?


