
隐患闭环排查
近日，中能建建筑集团机械化大修厂班组紧盯现场安全隐患整治，作业前组

织安全员、技术骨干开展隐患拉网排查。实行隐患闭环销号，整改验收，验收不合

格不开工作业。做到隐患早发现、早处置、早清零，切实夯实班组安全基础。图为

班组职工在机械组装前排查隐患。 夏忠 摄影报道
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天山美酒赴中原 丝路长歌谱新篇
———第九届亚欧博览会疆域王酒与河南赋华商贸签约纪实

盛夏天山，长风浩荡；丝路新局，气象

万千。6月 28日，在第九届中国—亚欧博
览会的宏大背景之下，一场跨越千山万水

的产业握手惊艳全场。新疆特色白酒品牌

“疆域王酒”与河南赋华商贸有限公司在此

隆重举行经销合作协议签约仪式。这不仅

是一次简单的商业契约缔结，更是大美新

疆与厚土中原在“丝路新机遇 亚欧新活

力”时代主题下的深度共振。以酒为媒，疆

豫两地的产业联动开启了全新篇章；以商

为桥，西部特色产业与中原成熟市场的双

向赋能，正为中国白酒版图勾勒出一条雄

浑而灵动的“新丝路”。

匠心酿就疆域风骨
一瓶好酒承载天山雪韵
欲懂一杯酒，先知其来处。疆域王酒的

底气，深植于新疆这片占祖国六分之一的

神奇土地。

新疆，拥有得天独厚的自然生态与酿

造微环境。巍峨天山的冰雪融水，历经岩层

过滤，纯净甘冽，为酿酒注入了最清澈的灵

魂；超长日照与极大的昼夜温差，让酿酒原

粮在极致的拉扯中积蓄了丰沛的糖分与风

味物质；而无污染的广阔原野与独特的微

生物群落，则构筑了不可复制的酿酒“黄金

纬度带”。

多年来，疆域王酒始终坚守“匠心酿好

酒、初心传疆韵”的品牌哲学。在快消时代

的喧嚣中，他们选择做时间的隐者，坚守纯

粮固态酿造的传统工艺，将每一道工序打

磨到极致。从选粮、制曲、发酵到蒸馏、陈

酿、勾调，每一滴疆域王酒都凝结着酿酒人

的心血与智慧。

然而，疆域王酒的野心不止于物理属

性的“好酒”，更在于文化属性的“好韵”。品

牌深挖新疆丝路文化、地域民俗与边疆人

文底蕴，将大漠孤烟的壮阔、长河落日的绮

丽、丝路驼铃的悠远、边塞诗人的豪情，统

统融入酒体之中。品尝疆域王酒，不仅是舌

尖上醇厚绵柔的感官享受，更是一次跨越

时空的西域文化巡礼。它将边疆的风土人

情装进瓶中，致力于让更多消费者在举杯

之间，品味新疆之美，读懂丝路之魂。此次

走出天山，正是这瓶“有故事的新疆酒”向

全国市场发出的深情呼唤。

寻脉中原大市场
赋华商贸执笔渠道新图卷
美酒虽好，亦需良媒。疆域王酒将开拓

全国市场的战略支点，坚定地放在了河南，

放在了河南赋华商贸有限公司身上。这并

非偶然的邂逅，而是一场基于深度调研、双

向奔赴的战略抉择。

河南，古称中原，不仅孕育了华夏五千

年的灿烂文明，更是当今中国酒水流通与

消费的核心枢纽。一亿人口的庞大基数、深

厚且包容的饮酒文化底蕴、四通八达的物

流网络以及成熟活跃的商贸体系，使得中

原大地成为酒水品牌的“兵家必争之地”与

“试金石”。

作为深耕河南酒水市场多年的资深

商贸企业，河南赋华商贸有限公司绝非

等闲之辈。多年市场搏杀，赋华商贸在郑

州及下沉市场织就了一张严密而高效的

成熟销售网络；其专业的运营团队、丰富

的渠道资源以及对终端市场的精准把控

能力，在业内积攒了扎实的市场口碑。更

重要的是，赋华商贸对中原酒水消费心

理的洞察、对终端运营节奏的拿捏、对品

牌推广周期的规划，有着一套行之有效

的实战方法论。

疆域王酒拥有产地资源与品牌文化的

“矛”，赋华商贸手握渠道网络与市场运营

的“盾”。两者的结合，是优质疆产好物与中

原成熟市场的完美对接，是地域特色品牌

与专业商贸平台的强强联合。赋华商贸不

仅是疆域王酒在河南的经销商，更是其品

牌理念在中原大地的翻译者、布道者和践

行者。

疆豫双城遥相望
以酒为媒重塑丝路商贸流
从天山脚下到黄河之滨，直线距离数

千公里，但在历史的经纬度上，疆豫两地的

文脉与商脉早已紧密相连。

回溯历史，古丝绸之路从洛阳启程，经

河西走廊，过玉门关，直通西域。河南是丝

绸之路的东方起点之一，新疆是丝绸之路

的西方枢纽，两地共同构成了这条连接东

西方文明的伟大商道。时至今日，在“一带

一路”倡议的宏大叙事下，疆豫合作被赋予

了全新的时代内涵———产业互补、资源共

享、协同发展。

疆域王酒与河南赋华商贸的此次签

约，正是在新时代背景下对丝路精神的一

次生动诠释。这不仅仅是一份白酒供销协

议，更是一次跨越千里的文化与经济对话。

新疆的特色农产品与消费品产业亟须

广阔的内需市场来消化产能、提升品牌溢

价；而河南庞大的消费市场也需要优质、独

特、富有文化内涵的新产品来满足消费升

级的需求。疆域王酒作为新疆特色酒类

产业的代表，其入豫不仅丰富了中原消

费者的酒杯，更为区域产业协作树立了

样板。这种优质疆产好物与中原成熟市

场的双向赋能，打破了地域限制，让西部

边疆的优质产能与中部腹地的消费动力

实现了无缝对接，生动展现了国内大循环

的澎湃活力。

深耕细作谋长远
双向赋能擘画全国化战略
签约只是序章，落地才是真章。面对竞

争激烈的中原白酒市场，疆域王酒与赋华

商贸并未盲目乐观，而是制定了稳健而富

有战略性的市场布局谋略。

首先，坚守品质底盘，优化产品结构。

疆域王酒深知，中原消费者懂酒、挑剔。品

牌将持续严控生产工艺，坚守纯粮品质，同

时根据河南市场的消费层级和口感偏好，

量身定制、优化产品矩阵。无论是主打性价

比的口粮酒，还是彰显宴请规格的高端酒，

都要确保为中原市场输送更高品质、更具

竞争力、更贴合区域消费需求的疆域王系

列产品。

其次，全方位赋能合作伙伴。疆域王酒

绝不做“甩手掌柜”，而是要成为赋华商贸

最坚实的后盾。依托品牌自身的文化优势

与产地资源优势，疆域王酒将从人力、物

力、财力、智力四个维度全面赋能。配合赋

华商贸开展高频次的市场推广活动、高标

准的终端形象建设、深度的品牌宣讲与沉

浸式的文化传播。让河南的消费者不仅买

到酒，更能“看见”新疆，“听见”丝路。

在具体渠道布局上，双方将采取“核心

突破、全面渗透”的策略。以中原市场为战

略支点，精准切入线下商超、烟酒门店、餐

饮渠道、团购市场四大主阵地。先以团购与

核心餐饮引爆口碑，再以烟酒店与商超承

接销量，稳步提升疆域王酒在河南市场的

覆盖率、渗透率和品牌影响力。通过精细化

运营，让新疆特色白酒真正扎根中原，走进

千家万户的餐桌。

姻 董永先

在内蒙古一机集团各条生产线上，机

器轰鸣声不绝于耳，焊花在钢与铁的碰撞

中肆意飞溅。时值年中冲刺“双过半”决战

决胜时刻，一场以“质”取胜、以质图强的攻

坚战，正在这片热土上纵深推进。

立柱架梁：搭建“管理”
与“执行”的贯通之桥
质量是企业的生命，体系是质量的根

基。一机集团深知，抓质量不能靠“一阵风”

式的突击，必须构建一套覆盖全寿命、全过

程、全要素的刚性体系。如今，一张横向到

边、纵向到底的质量防护网已全面织密。

“过去各部门之间容易形成‘质量孤

岛’，现在我们从流程上打通壁垒，确保每

一个环节都有人负责、有标准可依。”瑞特

公司质量管理部负责人介绍道。瑞特公司

全面复盘阶段性质量工作，通过构建上下

互动、系统联动的管理体系，着力提升运行

效率。同时，深入推进科研民品批产和重点

产品品质提升专项行动，确保产品实现过

程全程受控。

作为核心配套单位，桥箱公司将目光

投向体系的“一体化融合运行”，以“穿透

式”监管手段开展“产品安全可靠、质量托

底”专项行动。尤其值得一提的是，他们将

质量管理的触角延伸至供应链末端，持续

完善厂际质保体系，压实配套件质量责任，

从源头防范风险。

畅通循环：铺就“隐患”
与“提升”的闭环之路

体系搭起来了，关键还要转得动、转得

好。

一机集团建立起一系列常态化的运行

机制，让质量管理如同精密的齿轮组，咬合

联动，驱动质量之轮平稳高效运转。

在生产现场，一块块醒目的“缺陷对照

看板”引人注目。看板上标注了各类实物缺

陷的标准图谱，职工只需对照看板就能快

速准确识别问题。“以前凭经验感觉，现在

有了标准参照，识别准确率大幅提高。”一

机集团质量管理部负责人说。目前，公司已

组建专业团队按月评审体系运行情况，严

格执行首件鉴定与工艺评审，固化关键作

业参数；对外协毛坯实施进厂全项复检，依

托数字化台账实现全链路质量追溯。

针对长期存在的质量顽疾，各单位精

准出招，打出“组合拳”。

三分公司建立了“发现问题—分析原

因—制定措施—跟踪验证—固化标准”

的闭环机制，对历年质量问题进行再落

实、再提升，并重点开展焊接、表面处理、

门窗口盖密封三个专项提升行动，推动

检验模式从“事后把关”向“事前驱动”转

变。

四分公司深入开展质量警示教育，让

一线员工在真实案例中受警醒、知敬畏。同

时，建立 5M1E变化点执行机制，健全目视
化表单，确保任何一个要素发生变化都有

记录、有评估、有控制。

北方创业公司深化数智赋能，依托

HMIS、轮轴系统，落地机器人焊接等技改
项目，有效减少人为因素造成的质量波动；

并联动供方协同提质，培育全员质量理念。

固本培元：夯实“制度”
与“文化”的长青之基
质量提升，既要靠硬核的制度约束，也

要靠软性的文化滋养。一机集团坚持“当下

改”与“长久立”相结合，将质量压力层层传

导，直至“神经末梢”。

富成锻造公司完善质量追责体系，围

绕“人机料法环测”，推行班组、车间、部门

三级监督网络，建立问题台账，严格落实质

量终身追责制度，让“质量红线”不可触、不

敢触。

宏远电器公司通过深化体系内审，排

查短板漏洞，同步修订规章制度与程序文

件，将质量职责细化到岗、落实到人，让体

系不再挂在墙上，而是真正运行在每一个

工位上。

北方机械公司则紧扣重点任务要求，

统筹策划产品安全可靠专项行动方案，扎

实开展质量风险隐患排查整治，确保重点

产品质量万无一失。

“质”在必得，方能行稳致远。冲刺“双

过半”的号角已经吹响，一机集团正以钉钉

子精神，将质量落实到每一个工位、每一道

工序。一幅以质量求生存、以质量促发展、

以质量赢未来的奋斗画卷，正在这片热土

上徐徐展开。

走进北重集团防务事业部 604车间，
机器的轰鸣声此起彼伏。在一台数控车床

前，一位中等身材、目光专注的工人师傅

正在调试刀具。他时而侧耳倾听切削声，

时而停下来端详手中的切屑。

他就是全国优秀共产党员王士良。23
年来，他用一枚车刀在毫厘之间雕刻着强

军重器的精度极限。

二十三载与机床相伴，王士良练就了

独门绝技。

王士良最让人称奇的本事，是把 2.7万
余种刀具型号及加工范围“刻”进了 DNA
里。加工关键零件时，别人需要三四个小时

选刀，他只需几分钟就能完成最优匹配。

“听音辨刀”是王士良的另一手绝

活。一次，年轻操作工反复出现表面质量

不达标，他走到机床旁，静静听了几秒钟

切削声，便说：“刀片快崩了，马上换。”操

作工将信将疑卸下刀片，放大镜下，刀刃

果然出现微小崩口。这项绝技，让加工异

常停机率降低 80%。
王士良还会“看屑识材”。切屑的颜

色、卷曲形态、断屑纹理，在他眼里都是

“密码”，能反推切削参数是否合理、工件

材质是否均匀。工友们称这是“金属材料

的读心术”。

这些绝技并非天赋异禀。他将经验系

统总结为 20余万字的培训教材，成为行
业技术宝典。

更令人称道的是，王士良自主研制自

动拉料系统和桁架，建成柔性车削加工单

元，实现“取料—加工—检测—转位”全自动

闭环无人生产，把军品加工从“手工作业”拉

进“智能流水线”，效率提升 10倍以上。
二十三年来，王士良先后完成技术攻

关 100余项，解决薄壁零件变形、超高强
度材料车削等系列行业难题，获国家专利

21项、发表论文 18篇，累计为企业创造
价值 7000余万元。

王士良深知，一个人的力量终究有

限，兵工事业的薪火需要代代相传。

依托国家级技能大师工作室，他摸索

出“三阶五步”技能人才培养法，把一身绝

技倾囊相授。怎么听声音辨刀具？怎么看

切屑识材料？怎么快速选刀匹配？他都手

把手教，毫无保留。

有一次，徒弟在加工超大口径缸体时

屡试屡败，差点打退堂鼓。王士良没有批

评，而是带着他一起复盘，从选刀、夹装到

切削参数逐一排查，终于找到症结。徒弟

后来成为兵器集团的关键技能带头人。

如今，王士良已累计培养 40余名徒
弟，其中 1人当选全国人大代表、2人荣
获全国技术能手、2人成长为兵器关键技
能带头人。他的工作室攻克生产难题 82
项，推广特色操作法 23项，核心技术已在
多家企业落地应用。

从青涩学徒到首席技师，王士良用二

十三载光阴，诠释了“择一事终一生”的工

匠信仰。那枚高速旋转的车刀，刻下的不

仅是零件的微米精度，更是一名兵工人赤

诚的报国之心。

前不久，在中国建筑金属结构协会采

暖散热器分会成立 40周年庆典暨行业发
展论坛上，山东亿润新能源科技有限公司

（以下简称“亿润新能源”）凭借在产业革

新、技术突破、行业赋能等方面的突出贡

献，被授予“行业贡献奖”。这份沉甸甸的荣

誉背后，是对企业坚守清洁能源供暖主业、

深耕智能制造转型、引领行业高质量发展

的充分肯定，也印证了这家昌邑本土企业，

以技术革新为内核、以智能制造为抓手，持

续推动传统暖通产业迭代升级的硬核实

力。

走进亿润新能源智能化生产车间，现

代化智造气息扑面而来。整洁规范的生产

区域内，全自动冲压、智能焊接、数字化喷

涂、精准检测一体化生产线高速运转。从原

材料入厂、精密加工，到成品密封检测、标

准化包装，全流程实现自动化闭环作业，无

需大量人工干预，全程精准可控。标准化、

智能化的生产体系，为产品高品质稳定输

出筑牢了根基。

这一生产场景的革新，正是源于企业

对行业趋势的清醒判断。近年来，暖通行业

国产替代加速，消费需求日益多元，亿润新

能源敏锐意识到，唯有向“新”向“智”而行，

才能突破发展瓶颈。为彻底盘活产能、突破

发展瓶颈，2025年 5月，亿润新能源精准
布局产业升级，投入 5000万元启动高档散
热器智能化改造项目，引进国内领先的全

自动板式散热器生产线与智能冲压设备，

全面落地自动化焊接、数字化喷涂等先进

工艺，完成了生产模式的根本性变革。

“焊接是散热器生产的核心工序，直接

决定产品质量和使用寿命。”公司暖通事业

部负责人宫代军坦言，技改前，该工序完全

依赖熟练工人，不仅产能有限，还容易出现

焊缝不均、渗漏等质量隐患。智能设备投用

后，自动化焊接精度更高、密封性更强，生

产效率是人工操作的 5倍以上，从源头杜
绝产品瑕疵，大幅提升产品稳定性。

智能化改造的落地见效，让企业发展

势能持续释放，多重发展难题迎刃而解。项

目投产后，企业板式散热器生产综合成本

降低 30%，生产效益实现质的提升。尤为关

键的是，企业彻底打破了北方暖通行业“冬

忙夏闲”的季节性生产桎梏，依托智能化稳

定产能和全国化市场布局，实现全年常态

化稳产接单，将传统生产淡季转化为持续

增收的“恒温旺季”。同时，全新升级的钢制

板式散热器，兼具低耗、高效、节能的优势，

与企业自研空气源热泵形成成套节能供暖

方案，产品竞争力大幅提升。

市场的反馈是最好的验证。“目前这两

条全自动生产线是全国最先进的钢板式全

自动生产线。”公司总经理郑舒锴说，“满负

荷运作下，每年可完成 100万米钢制板式
散热器的生产。目前我们已经和美的集团

达成战略合作，订单量大幅增长。”

依托稳定优质的产能优势，企业市场

版图持续拓宽。去年，企业还成功中标 3亿
元西藏采暖工程项目，高端供暖产品成功

入驻高海拔高寒地区，充分彰显了企业的

产品实力与品牌影响力。

“我们自主研发的低温化霜专利技术，

可保障设备在-40益极端低温环境稳定运
行。配套建成的国家级低温性能试验检测

中心，可对每一款产品进行全工况严苛测

试，让产品能够适配高原低温、水质复杂、

风沙频发的特殊工况，凭借耐用、节能、稳

定的核心优势，成为高寒地区民生供暖的

优选产品。”郑舒锴介绍道。

凭借过硬的产品品质和深厚的产业积

淀，亿润新能源稳居行业第一梯队。目前，

企业拥有 6大系列 50多个品种的散热器
产品，日产量超 10000柱，地暖管年产量超
1000万米，是国内多家大型房企的核心供
应商，占据国内 10%、省内 30%的市场份
额，稳固的产业基础为企业持续技改创新、

开拓高端市场提供了有力保障。

以传统产业积累为基础，以智能化改

造为抓手，以技术创新为驱动，亿润新能源

最终实现了市场空间的拓展和竞争力的跃

升。谈及企业未来发展规划，郑舒锴表示，

企业将始终坚守清洁能源供暖主业不动

摇，持续加大技术研发和智能技改投入，不

断优化产品体系、升级制造工艺、拓宽全国

市场，全力擦亮本土暖通品牌名片，为地方

经济高质量发展注入源源不断的动力。

重庆气矿讲渡线七桥—沙坪阀室段线
路工程封焊

6月 28日，中国石油西南油气田公司 2026年隐患治理挂牌督办项目重庆气

矿主要输气干线———重庆气矿讲渡线七桥－沙坪阀室段安全隐患治理线路工程

封焊，为后续整体工程竣工打下了坚实基础。

讲渡线隐患治理线路工程自 3月打火组焊以来，在面临地方协调难度大、降

雨量比同期大幅增多等情况下，重庆气矿结合难点和堵点等工作，因地制宜推进

施工进度。此外，各施工单位还高效开展射线检测—热处理—超声检测—硬度检

测工作，减少无效等待时间，有效提升了项目的推进进度。图为作业人员对管道进

行对接。 周玮 李传富 陈建润 摄影报道
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姻 郭新燕 韩旭冉

亿润新能源：以数智转型领跑暖通产业升级
姻 本报记者 傅国健
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