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广告

中新网消息，“过去这

一年非常激动人心，从

2025年年初开始，机器人
行业真正点燃了全国的热

情。”辞旧迎新之际，宇树

科技创始人王兴兴分享了

他的感受。他深信，过去数

十年已充分证明，科技创

新是赢得未来的最关键路

径。

潮涌钱塘，千帆竞发。

2025年 12月 31日，第六
届杭商大会开幕式暨杭州

市民营经济助力“两新”融

合发展大会在杭州举办。

“十五五”的开局之年，杭

州正擘画一幅民营经济新

蓝图。

近年来，杭州涌现出

“六小龙”等一批创新型企

业，2025 年该市以 38 家
“中国民营企业 500强”上
榜企业的成绩连续 23年领
跑全国城市，“2025中国制
造业民营企业 500 强”
“2025中国服务业民营企
业 100强”的上榜企业数量
均居全国第一。

亮眼的成绩单背后，

是万千开拓者奋斗的身

影。会上发布的第二届新

锐杭商名单，勾勒出杭州

创新力量的新格局。

“我个人估计，2025年
全国的智能机器人相关行

业平均实现 了 50%到
100%的增长，每家企业都
增长得非常迅猛。”作为新

锐杭商代表，王兴兴正带

领着宇树科技在具身智能

领域不断实现新突破，他

表示，“未来的 5年到 10年，是中国科技
创新攻坚的关键时期，我们非常有信心

取得进一步成绩。”

创新的火花正在千行百业迸发。同

为新锐杭商的利尔达科技集团总裁陈

凯观察到，在智能网联领域，AI技术的
应用正从构想快速走向成熟应用。

“通过一个成本百元内、集成物联

网与 AI大模型的‘小盒子’，传统的毛
绒玩具就能升级为可以与儿童深度交

互的智能伙伴，在 AI赋能下，物联网技
术正帮助更多产业转型升级。”陈凯表

示，这样的例子已遍布智能穿戴、家电、

工业设备等众多领域。

他认为，身处前沿的创业者不应仅

局限于自身业务，更应通过产业协作，

共同构建一个更有凝聚力、更高效、风

险更低的创业生态圈。

会上还发布了“2025中国民营企业
500强”杭州上榜企业系列榜单等，展现

了杭州民营经济的活力。新

质生产力的画卷上，传统产

业企业的转型笔触同样遒

劲。

“我们的实践表明，面

对全球格局重塑与科技革

命带来的挑战，企业必须

抓住人才、科技、管理三大

要素，坚定地迈向 AI 革
命、生物技术革命、能源革

命三大战略方向。”传化集

团董事长徐冠巨表示，传

化正全面推动 AI 在化学
化工、智能物流、现代农业

等核心产业场景中“扎

根”，通过开放生态、与科

技公司深度合作，打造行

业模型，重构业务模式，服

务全产业链的创新发展。

杭商的破浪前行，离

不开“阳光雨露”的滋养。

大会现场，杭州多个部门

发布、解读了一系列支持

政策。

杭州市经信局介绍了

新一轮推进制造业高质量

发展的政策，提出以科技

创新和产业创新深度融合

为路径，以人工智能赋能

为抓手，以“高端化、智能

化、绿色化”为主线，深化

五大产业生态圈建设，大

力发展创新型制造、服务

型制造、都市型制造，构建

“296X”先进制造业集群。
杭州市科技局解读

“润苗计划”，明确到 2027
年培育科技型中小企业 5
万家、“好苗子”企业 3000
家，“新雏鹰”企业 300家，
聚集培育一批新的具有全

球影响力的新锐科创企业，形成科技型

初创企业“铺天盖地”、科技领军企业

“顶天立地”的企业梯队。

此外，杭州市发改委发布了新一轮

“春晖计划”，将通过 43条措施降低企业
的运营成本和制度成本，杭州市财政局

介绍了“投、贷、补、担、保”“五位一体”财

政金融科创企业服务机制，杭州市商务

局介绍了服务企业“出海”的综合举措。

现场，浙江省工商联主席南存辉寄

语广大杭商，要争当“两新”融合的先行

者、“两新”生态的共建者、开放共赢的

践行者。

他强调，要聚焦数字经济、新能源、

新材料等前沿赛道，深耕“415X”先进制
造业集群，持续加大研发投入，敢于在关

键核心技术攻关中“揭榜挂帅”，同时要

善于用“数”赋能，主动拥抱人工智能浪

潮，让数据要素成为提升效率、优化决

策、催生新业态的关键动能。 渊蓝伊旎冤

在新疆由“边疆腹地”迈向“向西开放

前沿”的进程中，一批扎根当地的民营企业

家与区域发展同频共振。新疆融信源投资

有限公司董事长高东升正是其中的代表人

物之一。

1998年春节刚过，来自河南商丘虞城
的高东升，带着家人和全部积蓄来到新疆

创业。彼时，他刚结束内地砖厂经营，手中

仅余 8000余元，却选择逆势西行，投身这
片充满不确定性的土地。初到乌鲁木齐，他

从服装流动摊贩做起，辗转商贸城谋生，经

历摊位被高价撬走、经营受阻等多重考验，

一度萌生退意。最终，凭着“不混出样子不

回乡”的信念坚持下来。

1999年至 2001年，高东升在商贸城完
成原始积累，赚得第一桶金。随后，他转向

品牌男装零售，在黄金地段开设专卖店，生

意迅速起势。2006年，乌鲁木齐夜市经济迅
速升温，高东升敏锐捕捉到市场机会，决定

自建规范化市场。2008年，高东升正式注册
成立公司，开始系统化布局商业地产投资

与运营。此后十余年间，企业陆续打造中和

美食街、幸福+街区、美食嘉餐饮广场、华夏
天山影城（喀什西路店）、大型室内儿童主

题乐园等项目，逐步形成集商业投资、运

营、物业管理于一体的商业生态体系。目

前，公司运营商业面积约 14万平方米，在
建项目约 25万平方米，年营业额超 1.2亿
元，直接带动就业逾千人。

在企业快速扩张过程中，高东升也经

历过管理阵痛。早期以人情为纽带的管理

模式，一度导致内部失序、商户投诉增多。

意识到问题后，他推动制度化改革，引入专

业人资团队，清退不适应规范管理的人员，

重塑企业运行机制。此后，他持续引入先进

经营理念，强调诚信经营与员工成长，逐步

形成稳定、可复制的管理体系。

近年来，面对消费升级与商业形态变革，

高东升再次加码投入，斥资约 17亿元打造乌
鲁木齐大型商业综合体项目———环聚城，探

索低密度花园式、第六代商业综合体模式，涵

盖商业、办公、酒店等多元业态，力图以运营

能力驱动商业价值，而非简单扩张规模。

除企业经营外，高东升长期参与社会事

务。作为新疆河南商会监事长，他积极推动豫

疆企业交流与资源对接。在公益领域，他先后

为河南家乡修路捐资 70万元，多次参与抗洪
救灾捐赠；在新疆，支持教育扶贫、助学与产

业帮扶项目，持续参与基层公益活动。

“跟着国家战略走，把主业做深做实。”

这是高东升反复强调的原则。当前，他正依

托“一带一路”机遇，规划企业在中亚市场

的延展路径，探索将新疆成熟的商业运营

经验复制至更广阔区域。

从个体创业到体系化运营，从边缘市场

到区域商业地标，高东升在 27年的创业历程
中，始终坚守“以全体员工物心双幸福，打造

中国最受信赖的商业地产品牌，助力社会进

步发展”的企业使命。他以稻盛经营哲学为导

向，以创新迭代为支撑，不断打磨产品品质，

升级服务水准，树立起行业标杆，成长为推动

城市发展与民生改善的中坚力量。从创业初

期的迷茫摸索到如今铸就辉煌的笃定前行，

他一路走过的风雨征程，即一部躬身践行诚

信为本的个人奋斗史，更深刻折射出他扎根

边疆，服务边疆的赤诚爱国之心。

本报讯 渊通讯员 宋伯舸冤 岁末年
初，四川盆地寒气逼人，“资 203井区页
岩气三维”项目钻井生产热火朝天。东

方物探公司西南物探分公司钻井工程

中心第三党支部学习贯彻党的二十届

四中全会精神气氛浓郁，广大党员以学

促干，劲头十足，截至 1月 3日，完成井
位超过一半。

在指挥点，在机组驻地，在钻井工

地，该党支部通过党课、党小组会和班

前班后会组织党员学习《中国共产党第

二十届中央委员会第四次全体会议公

报》，购买书籍《约中共中央关于制定国
民经济和社会发展第十五个五年规划

的建议跃辅导读本》《党的二十届四中全
会约建议跃学习辅导百问》发放给党员自
学，党支部委员负责检查学习情况，并

对个别党员进行学习帮教。

为提升学习效果，党支部书记和副

书记分别围绕全会精神和队伍建设讲

党课，引导全体党员学而思、学而悟、学

而行，将学习与安全生产相融合、与提

质增效相融合、与追求工序一流相融

合，全力以赴打好资 203攻坚战。
学习中，党员同志对“深化国资国

企改革”“推动传统产业高端化智能化

绿色化转型”“确保能源安全”等重要论

述十分感兴趣，经常一起热烈讨论。他

们纷纷表示要把全会精神落实到工作

中去，为钻井工程中心高质量推进一流

山地物探钻井服务团队建设、为端牢能

源饭碗贡献力量。

党员突击队长唐静始终冲在一线，

哪里井不好打，哪里地质条件复杂，他就

率领突击队出现在哪里，以身示范。一段

时间后，个别遇到一点困难就大声嚷嚷

的机组也不吭声了，默默打井。从云南

“滇东国家级瓦斯治理示范工程”圆满完

成钻井管理返回的副队长、党支部委员

杨财，马不停蹄，一头扎进资 203钻井管
理，主动申请处理钻井挡道等棘手问题。

钻井组长、党员刘毅通过学习全会精神，

思想进一步得到升华，工作总有使不完

的劲，近日又着手“丰都三维”机组陆续

完工撤离、资 203超大规模铺设钻机。钻
井机长、党员先锋示范岗蒋斌除安排好

本机场钻井生产外，还额外承担复杂灰

岩井的井身质量整改工作，虽然任务繁

重，但他毫无怨言。

全会精神点燃了党员激情，引爆了

全员斗志。党员突击队先行，青年突击

队跟进，工序作业从小步快跑到大步流

星往前冲，呈现出众志成城、大干快上

的良好局面。

平高电气
高压开关
登陆德国
顺利通过德国并网标准试
验成功打入德国电力市场

本报讯 渊通讯员 孟繁祥冤 2026年
元旦前夕，河南平高电气股份有限公司

（以下简称“平高电气”）在德国代特马恩

斯多夫光伏电站的招标中，以科技含量

高、价格适中、维护方便、配套面广等优

势脱颖而出，一举中标，公司自主研制并

拥有自主知识产权的 145千伏高压开关
设备正式登陆德国。这是河南平高电气

股份有限公司首次进入全球电力技术标

准最为严苛的德国电力市场，更标志着

中国高端电力装备在欧洲能源转型舞台

上实现了里程碑式的突破。

平高电气是我国研制和生产超高压

和特高压产品的中坚力量。拿到订单后，

他们严格对照技术协议标准进行了梳

理。出口产品 145千伏涵盖由断路器与
隔离开关组成的完整 AIS间隔。作为欧
洲能源转型的标杆市场，德国对电力装

备的技术性能、安全与环保标准要求极

高。该批设备在设计、制造、测试全过程

中，严格对标国际电工委员会（IEC）标准
履约。

针对德国市场个性化需求，公司成

立了专项课题攻坚小组，深入分析欧洲

电网运行特点与光伏并网规范。针对当

地环境、气候和电网要求，公司对设备进

行了 10余轮结构优化，并在生产全流程
贯彻“零缺陷”质量管理理念，从原材料

到出厂试验层层校验，保障其在复杂工

况下的高可靠性运行。最终，该设备顺利

通过德国 VDE 权威认证———该认证被

视为欧洲市场准入的“信任标签”，涵盖

安全、性能、环保等全方位严苛考核，通

过率极低。

平高电气此次成功进入德国市场，

不仅是一单产品的出口，更是中国高端

电力装备产业实力的一次集中展现。近

年来，平高电气持续攻关环保气体绝缘、

智能化控制、高可靠性灭弧等核心技术，

在高压、超高压开关领域不断取得突破。

为进军国际市场奠定了有利基础。

据了解，近日该批出口产品已在业

主的监造下完成全套出厂试验，取道郑

州发往法兰克福。

西南物探分公司
以学促干劲头足
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天山豫商循正道
———记新疆融信源投资有限公司董事长高东升
■ 任红

2025年 12月 31日晚，2025央视财经
跨年之夜在北京举行，这次活动汇聚了六大

领域领军企业家，展开了一场融合思想深

度、行业洞察与人文温度的年度对话。

牧原食品股份有限公司董事长秦英林

作为现代农业的代表，以“创新越难，越有价

值”为题，分享了 33年养猪事业中的三次
“抉择”，蕴藏着高中时期立志养好猪的初

心，也饱含着守护千家万户肉盘子的责任与

担当。

“抉择”贯穿创业历程
解码牧原发展密码

在多个关键词中，秦英林选定了“抉

择”，他阐释道：“选择是理性判断，而抉择往

往是背道而行，在家人、朋友都不同意的艰

难处境中，做出自己认定的正确选择。”

跨年演讲中，秦英林以“一个专注养了

33年猪”的创业者，讲述了养猪事业背后的
抉择与坚守。

回溯创业初心，他提及 1985年因家贫
借学费，提议养猪却损失惨重后，立志学好

养猪技术的经历：放弃保送机会考取农业大

学，拉着同学（现夫人）学兽医组建“养猪防

病”搭档，大学两年学完四年课程深耕养猪

技术，放弃北京工作机会回乡，1992年借兄
弟盖房钱起步创业，从 22头猪的小专业户
发展为全球最大的养猪企业。

在企业发展过程中也遇到过许多难坎，

秦英林分享了应对非洲猪瘟的关键抉择。

2018年非洲猪瘟来袭，作为全球最难治的
猪病，当时无药可治、无苗可防，中国养猪业

面临“灭顶之灾”。

在“不做等死”与“冲锋突围”的抉择中，

牧原选择后者，决心研发空气过滤技术为猪

舍“戴口罩”。面对单块过滤器 750元、总投
资超百亿的压力，团队联合专家研发新材

料，将成本降至 230元，再通过精准通风将
风量减少 2/3，最终以不到 1/9的成本攻克

技术难关，不仅成功防住非洲猪瘟，更带动

中国养猪业走出困境，令全球同行惊叹。

如今，牧原已实现从简陋猪舍到楼房养

猪、从手提肩扛到智能自动化的跨越式升

级，在 2018至 2021年三年时间，规模扩大
三倍，跻身世界第一大养猪企业。

“创新越难，越有价值。只要我们锲而不

舍，永不言弃，死磕下去的时候，答案就在面

前，美好就会呈现。 ”秦英林说道。

展望 2026年，仍旧面临抉择，秦英林的
选择是：向内求、向技术进发，实现“猪好、人

好、行业好”的三好目标。

具体将推进智能机器研发让养猪更轻

松，打造养猪大模型筑牢疫病防控与食品安

全防线，深耕育种技术提升猪肉品质，坚守

“同等质量比价格、同等价格比质量”的信

念，让老百姓花平价钱吃上高品质猪肉，守

护好千家万户的餐桌。“我们养猪人不负使

命，让中国人的饭碗，更饱满，更丰盛。”

烟火气与温情兼具
彰显品质自信与跨界默契

在互动环节，秦英林现场烤上了五花

肉，介绍牧原猪肉“五花夹层多”的特点，主

持人陈伟鸿说道：“看起来特别漂亮。”并一

起将烤好的五花肉分享给现场嘉宾。嘉宾们

品尝后好评如潮，广汽集团董事长冯兴亚赞

其“香飘万里”，商汤科技董事长徐立评价

“非常有层次感，回味无穷”。 咱下转 P2暂

牧原董事长秦英林参加央视财经跨年之夜,分享

全球最大养猪企业的
成长密码

■ 本报记者 李代广

荫新疆融信源投资有限公司董事长高东升

荫牧原董事长秦英林
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