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广告

广告

■ 本报记者 彭慧

在湖南湘潭经开区万利隆中央工厂的参

观走廊前，63岁的韩广宁正透过玻璃幕墙向
参观者介绍生产线。他身着整洁的白衬衫，头

发一丝不苟地侧梳，手势随着讲解自然挥动，

丝毫看不出他已过花甲之年。“从西式烘焙的

‘洋包子’到融入湖湘滋味的中式面点，每个

产品都要经历市场淬炼的‘黄金周期’。”他的

声音洪亮有力，“就像湘江潮水有涨有落，企

业必须永远保持对市场脉搏的敏锐感知。”

他就是湖南万利隆食品有限公司的总经

理，用 37年时间将湘潭街头一间 10多平方
米的小店，发展成为拥有 300多家门店、3000
多名员工、3座中央工厂的烘焙龙头企业。而
这一切，都始于 1988年那个大胆的决定。
破局：从“铁饭碗”到“长筒袜创业”

1962年 4月出生于广州的韩广宁，骨子里
流淌着湖南宁乡人的闯劲。20世纪 80年代，当
大多数人还在追求“铁饭碗”时，他毅然辞去公

职。“那时候湘潭的国营蛋糕店服务冷淡，产品

单一。我就想，为什么不能做一家让顾客笑着离

开的店？”他坦言创业初衷很简单。

创业初期的艰辛至今历历在目。为学习

先进工艺，他多次登门向台湾烘焙师傅求教；

为采购优质原料，他常把现金装进长筒丝袜

绑在腰间，独自乘绿皮火车到广东进货。“当

时治安不好，但我没怕过。要做就做最好的。”

韩广宁回忆道。

这份坚持很快见效。1995年，万利隆迎来
首个扩张高峰，湘乡、怀化、常德等分店相继

开业，业务版图逐渐拓展至江西、重庆。“好产

品自己会说话。”他表示，“但真正让企业站稳

脚跟的，是我们在 20世纪 90年代就开始建
立的标准化体系。”

革新：面团里的“工业美学”
走进万利隆中央工厂，30万级空气净化

标准的车间里，现代化设备有序运转。很难想

象，这个“产业中枢”的前身是手工作坊。“20
世纪 90年代，烘焙业大多还是作坊式生产，
但我们率先引入台湾师傅，系统培训员工做

蛋糕坯、裱花、烘烤。”韩广宁认为，“标准化才

是行业升级的关键。”

2017年，万利隆首家包子铺在湘潭福星路
开业，引发业内质疑。“有人说包子能有什么技术

含量？”他笑着拈起一块面皮，“面剂克重误差不

超过 1克，馅料配比精确到 0.5%，连褶子数量都
要统一。这就是传统美食工业化的密码。”

面对“重资产拖累”的质疑，他力排众议

投入数亿元建设中央工厂。“食品安全和供应

稳定，必须靠科技赋能。”目前，万利隆在湘

潭、怀化、常德的 3座工厂可实现 2.5小时内
覆盖全省配送。“有人说我保守，但食品行业

没有捷径，慢即是快。”

温度：3000名员工的“家文化”
2024年 7月，湘潭县遭遇洪灾，万利隆 26

名员工家中受灾。韩广宁第一时间启动员工互

助基金，采购物资送往灾区。“这只基金由员工

每月交 7元、管理层交 20元共同维系，用于大
病救助、子女助学等。”他表示，“我们计算的不

是成本，而是人心的重量。” 咱下转 P2暂

河南矿山公司创始人、党委书记崔培军：
河南矿山将始终专注于起重装备精品智造，持续加大研发投入，

加快自主创新，增强科技赋能，推动智能制造，提升完善起重机产业
链，进一步增强核心竞争力，巩固企业从强到精转型升级，为河南省
制造业高质量发展及经济建设作出贡献。

2025年 6月 15日，河南省委书记刘宁莅临河南省矿山起重机有限公司智能产业

园调研，矿山公司创始人、党委书记崔培军向刘宁书记汇报工作时这样表示。

渊本报记者 李代广冤

■ 庞梦霞 秦宏

资本市场是促进民营经济发展壮大的重

要平台，民营企业也是资本市场的重要参与主

体和组成部分。福建上市公司中，超三分之二

是民营企业。近年来，福建着力建设多层次资

本市场服务体系，加大力度支持民营企业发

展。借助资本市场“东风”，民营企业做优做强

底气信心更足，民营经济发展之路越走越宽。

资本“活水”创新滴灌民营经济
支持民营企业利用资本市场发展壮大，

其中一项重要举措就是强化对民营企业的融

资支持。福建不断丰富创新金融衍生品产品

体系，完善配套机制，加大对民营企业的直接

融资支持力度。

2025年 1 月，全国首单农贸市场公募
REITs项目“易方达华威市场 REIT”在深圳证
券交易所成功上市。该项目由民营企业福建

华威农商集团发行，底层资产为福建华威农

商集团旗下华威西营里农产品交易中心。

“华威西营里农产品交易中心建筑面积为

9.89万平方米，交易品类涵盖水产品、冻品、肉
禽、蔬果、仓储等，是福州市区内重要的农产品

采购流通节点和保供单位。”福建华威农商集团

相关负责人张惟浩说，该交易中心上市前为集

团自持，发行公募REITs将基础设施资产转化
为流动性较强的标准化金融产品，有助于集团

向轻资产发展模式转型，进一步盘活存量资产。

Wind数据显示，2024年至 2025 年 5月
底，福建省 90家次民营企业通过发行公司
（企业）债、证监会主管 ABS债券、公募 REITs
等实现融资 166.13亿元。
上市是企业直接从公开市场募集资金的

有力渠道之一。福建资本市场围绕新一代信

息技术、新能源、新材料等战略性新兴产业及

福建其他重点行业挖掘上市后备资源，近三

年累计建立 681家省重点上市后备企业名单
库，其中大多数是民营企业。

“北交所福建基地曾举办‘三服务’福建

行活动，帮助企业深入理解掌握相关政策，从

而更有针对性地开展工作。”铁拓机械相关负

责人高岱乐说，受益于政策支持，企业上市过

程中相关证明的办理流程得到简化，有助于

提高企业上市整体效率，增强企业上市的积

极性和主动性。

县域重点产业链是福建县域经济和新质

生产力发展的重要依托，也是福建金融支持实

体经济的“主战场”。近年来，福建主动引导、激

励金融机构和一批“耐心资本”，对接 164个县
域重点产业链。去年底，福建省级重点实验

室———嘉庚创新实验室孵化的鹭岛氢能（厦

门）科技有限公司，打通了质子交换膜电解水制

氢全链条研发。在该实验室研发加速、资金需求

增加的情况下，兴业银行第一时间通过科创金

融通道，给予其 1800万元的技术创新基金项
目贷款和 200万元的流动资金贷款支持。
“耐心资本”赋能民营企业

“投早”“投小”“投长期”“投硬科技”……

一批案例显示，福建部分资金资本愿做“时间

的朋友”，统筹考虑长期回报与产业发展，更

加关注长期性、价值性，为民营企业成长提供

扎实有效的金融服务。

泉州交通发展产业投资合伙企业相关负

责人说，追求短期收益不再是主要目标，因此

更关注企业研发投入、技术创新等非财务指

标。投资决策向培育新质生产力的领域聚集，

长钱长投，投向硬科技。本着这一投资理念，

公司于 2024年 2月投资 598万元认购生产
销售沥青混合料搅拌设备及其配套设备的铁

拓机械。 咱紧转 P2暂

■ 新华社记者 王凯 邵琨 张武岳

由山东省政府和商务部共同主办的第

六届跨国公司领导人青岛峰会 19日在山东
青岛开幕，来自 43个国家和地区的 570位
嘉宾齐聚峰会。业内人士表示，举办第六届

跨国公司领导人青岛峰会，是坚定不移推动

高水平对外开放和高质量发展的务实举措，

将向世界传递中国持续扩大开放、欢迎外资

的积极信号。

本届峰会的主题是“跨国公司与中国—

链接世界 合作共赢”，为跨国公司搭建政策

对话、产业对接、项目合作的交流平台。

贝卡尔特中国区负责人李克说，这是他

第二次参加峰会，他认为去年的峰会非常成

功，对今年的峰会也抱有很高的期望。“峰会

提供了一个与政府、与价值链上的其他参与

者联系的绝佳机会。”李克说。

受访业内人士表示，近年来，中国高水

平对外开放为跨国公司带来新的市场空间

和投资机遇，跨国公司坚持长期深耕中国市

场，愿与中国互利共赢。

联邦快递高级副总裁、中国区总裁许宝燕

表示，坚持对外开放政策，使中国更加深入地

参与到全球经济中，为世界经济复苏和发展注

入强大活力和动力。本次峰会正是展示中国持

续推进高水平对外开放的重要窗口之一。

联邦快递进入中国市场已超过 40年。
目前，联邦快递在中国拥有 103家分公司、
近 1.1万名员工和近 3000辆递送车，每周运
营超过 300架次国际航班。
许宝燕说，企业不断提升在华航空网络

布局，去年在青岛、厦门和广州开通了全新

国际货运航线，升级了在北京和天津的进出

口货件运输服务。企业还将在中国持续布局

物流网络建设，让供应链更具灵活性和韧

性，并着力强化在专业清关服务、数字化、可

持续发展等领域的综合能力。

当前，中国正稳步扩大规则、规制、管理、

标准等制度型开放，不断完善外商投资权益

保护机制，进一步缩减外商投资准入负面清

单，全面保障外商投资企业国民待遇。商务部

还发布了《中国外商投资指引（2024版）》，全
面展现中国的投资环境、政策及相关信息，帮

助外商了解在华投资机遇与流程。

制度型开放的深化，正推动外资在华发

展进入新阶段。一些跨国公司负责人认为，

与过去单纯追求规模的投资不同，如今他们

更看重与中国市场的深度融合。

松下电器中国东北亚公司副总裁赵炳

弟表示，松下在华设立公司至今，始终重视

中国市场的发展。

“中国区销售收入到现在占松下全球总销

售收入的 24%。”赵炳弟说，2020年至今，松下
已在中国开展了 20个事业基地的建设和投
资，中国已成为松下海外最大的事业基地。

记者了解到，继今年 4月松下新能源
（无锡）投资 5000万元引进的大口径电池生
产线正式量产出货后，松下电子材料（苏

州）、苏州松下生产科技的新工厂也正在建

设中。7月，松下还将在上海市奉贤区再建一
个电子材料新工厂。

“我们觉得中国市场未来的潜力非常

大，所以对中国的初心不改，对未来的信心

也非常强。”赵炳弟说。

会上发布的《跨国公司在中国：投资未

来共赢发展再起航》研究报告显示，2024年，
中国新设外商投资企业 5.9万家，同比增长
9.9%，实际使用外资 1162亿美元。截至 2024
年底，外商累计在华投资设立的企业超过

123.9万家，累计实际使用外资 20.6万亿元
人民币。

■ 张钰

上布、裁剪、折叠、

封装，不到 10秒，一张
卡通萌趣的一次性床

单打包完毕，从生产车

间奔向火热市场。

暑假旅游热即将

到来，位于彭场镇的兴

荣防护用品有限公司，

每天源源不断的订单

涌来，印花无纺布、床

品四件套、野餐垫成为

户外用品市场爆款。

和湖北仙桃市传

统的无纺布企业一样，

兴荣防护扎根彭场办

厂 22年，口罩、隔离
衣、手术衣是主打产

品。眼下，外贸出口面

临重重挑战，躺平，还

是求变？

企业老板的想法

很朴素，很得劲。

“既躺不平，也不

能躺。”董事长刘四祥

说，办企业一路风雨兼

程，300多名员工中有
6 成以上的老员工不
离不弃，从创业之初一

直跟着自己走过来。

“只有把企业做大做

强，让员工有活干有保

障，这才是一个企业家的价值所在。”他说。

市场不稳定，就向内挖潜。从防护制品转战

旅行用品、户外用品，兴荣防护的跨界转型源自

敏锐的市场洞察。“去年有客户找我们大量采购

无纺布做床品，我们有原料，何不自己做。”刘四

祥迅速调整业务板块，投资 6000多万元的技改
资金，引进两条无纺布印花生产线，从原料、印

染到四件套制成品全链条自主生产。

今年端午期间，历时一年安装调试的一

条生产线正式投产，产品投放市场即受到消

费者青睐，来自安徽、河南的客户纷纷下单，

一时间让企业感觉到转型、创新带来的惊喜。

“7月、8月的暑假旅游旺季正好弥补了
无纺布制品销售淡季，实现业务无缝衔接。”

跟着父亲学业务，留学归来的女儿刘星每天

泡在车间盯进度、管质量。

随手拿起一个枕套，双手摩挲，肤感比普通

无纺布更轻柔。刘星介绍，公司技术团队对原材

料进行数次改良测试，达到亲肤、抑菌效果。

拥有企业管理专业背景的刘星，发挥 90
后的创新活力，在创品牌、兴电商等渠道上拓

市场、守阵地。她介绍，为了打开旅行套装销

路，公司销售部在全国 500家以上超市连锁
店等线下实体店铺货，同步打造自有品牌“兴

荣盛”，组建电商团队运营店铺，双向发力，拓

展市场份额。

卡通、萌宠、花鸟，风格多变的产品图案

藏着刘星的巧心思。“现在年轻人喜欢定制

款，我们专门招聘美工设计印花图案，能精准

满足客户个性化需求。”

机器轰鸣的车间里，工人们正在抓紧安

装另一条无纺布印花生产线，一个月后即可

试运行。刘四祥介绍，该技改项目投产后年产

量超 1万吨，新增年产值可达 1亿多元。
在智改数转浪潮下，刘四祥主动拥抱变

革，对传统业务降本增效，大手笔投入条帽打

包机、鞋套打包机等智能化、自动化生产设

备，提高产品含新量、含金量、含绿量。“一个

员工能操作两三台设备，不仅效率翻番，产品

质量也显著提高。”他介绍。

■ 李凤发

当电视剧《长安的荔枝》热播，观众沉

浸于千年前小吏李善德为赶在贵妃生辰

前，从岭南运送鲜荔枝而殚精竭虑的剧情

时，现实中的 2025年盛夏，恰逢荔枝上市

旺季。广大网友得以一边轻松追剧，一边

品尝新鲜清甜的佳果。时光跨越千年，昔

日仅供王公贵族的珍馐，如今已成为寻常

百姓家的时令美味，更在品种、运输与保

鲜上焕发全新气象。

“一骑红尘妃子笑，无人知是荔枝

来。”杜牧的诗句为荔枝平添传奇色彩。然

而，杨贵妃所食荔枝的真正产地，至今尚

无定论，岭南、四川泸州、重庆涪陵等地皆

有可能。杜牧、苏轼等文人墨客留下的诗

篇，恰似穿越时空的绝佳“广告”，历经千

年沉淀，令荔枝声名远播，倾倒众生。如

今，中国已是当之无愧的荔枝生产大国，

产量占全球六成。不同产区孕育的风味各

具特色，宛如大自然绘就的多彩画卷。

曾几何时，“妃子笑”几成荔枝代名词。

而今，它已难涵盖其全部魅力。随着农业科

技不断进步，冰荔、观音绿、巨美人、井岗红

糯等优质品种如雨后春笋般涌现，令人目不

暇接。这些新秀不仅口感各异———或清甜

爽口，或果肉厚实———更在外观、产量等方

面取得突破，极大丰富了消费者的选择。运

输与保鲜领域，现代科技更创造了奇迹。与

剧中李善德运送荔枝的艰难险阻不同，如今

荔枝从枝头到舌尖，已无需依赖“一骑红尘”

的艰辛跋涉。遍布全国的冷链物流网络，依

托飞机、高铁、货车等多种运输方式无缝衔

接，让荔枝得以跨越千山万水，以最新鲜的

姿态速达消费者手中。先进的气调包装、低

温贮藏等保鲜技术，更显著延长了荔枝的保

鲜期，确保每一颗都鲜嫩多汁。此外，互联网

发展为荔枝销售开辟了新路径。电商平台

上，各地农户通过直播带货等方式，将优质

荔枝直销全国乃至全球市场。消费者轻点指

尖，便能品尝各地特色，感受农产品现代化

带来的便捷与美好。

从《长安的荔枝》到餐桌上的寻常美

味，荔枝的变迁不仅是一段跨越时空的传

奇，更是中国农业产业发展的生动缩影。

它见证了农业科技的飞跃，彰显了流通体

系的完善，更映射出新时代农产品产业的

蓬勃生机与无限潜力。渊作者为本报记者冤

Ⅰ评论Ⅰ

《长安的荔枝》折射农产品新气象

新机遇 新未来
———从跨国公司领导人青岛峰会看中国扩大高水平对外开放

Ⅰ企业家之声Ⅰ福建：强化资本市场功能
助推民营经济发展
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韩广宁：既要敢为人先 也要百年匠心
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