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■ 吴悦

当今快速变化的消费市场中，小洋酒凭借

其独特的优势，正在成为经销商和渠道商的新

宠。 尽管目前小洋酒仍然是一个新兴的赛

道，但杭州宝恪食品科技有限公司的叶总认

为，对于经销商和渠道商来说，小洋酒不仅仅

只是一个新的增长点，一个只能风靡一时的

“网红快消品”，而是一个可以带来思维和认知

上的转变，为中下游伙伴提供了突破同质化竞

争、实现品牌化转型的关键契机。

显然，小洋酒应该是一种具有战略意义的

商业突破口，甚至为经销商开辟新的增长极。

自带裂变属性 为经销商赋能

年轻人之所以钟爱小洋酒，一个关键原因

就是因为其 DIY属性，也就是在购买小洋酒
后再搭配其他果汁饮料制作简易的“家庭调

酒”或“便利店调酒”。叶总表示，针对这一点，

其公司旗下的小洋酒品牌 Rxxx已经推出了套
装形式的小洋酒，即直接在包装袋中将小洋酒

与饮料搭配在一起。

“我们不是转型做套装，这只是 DIY的一
种玩法。换句话说，小洋酒本身是自带 DIY
属性的，而我们要做的，就是不断的推出新的

玩法，不断的进行裂变，保持创新和引领。”叶

总说。

“这种套装可以很好地为我们的经销商伙

伴赋能，引导他们做裂变认知差的生意。”当一

个单品火了之后，是一定会有很多其他的竞争

对手来进行模仿的，这样一来产品就会陷入同

质化，最后导向价格战，所以无论是品牌方还

是经销商，若是想要做长线生意，都需要走在

认知的前面，不断的进行裂变和创新。

裂变可分为两方面，一个是产品的裂变，一

个是渠道的裂变。产品的裂变，也就是要不断地

推陈出新，毕竟对于年轻消费者来说，“能够玩

起来”是十分重要的，而且还要“我玩的和你的

不一样”。基于这点，终端店其实也需要一些差

异化的产品，所以才要跑在认知的前面，不断地

给终端输出一些他们想要的东西，或者他们不

知道的新产品。

渠道的裂变，除了便利店和商超，其他终

端渠道包括零食店、潮牌店，乃至 KTV、奶茶
店、咖啡店等都可以用小洋酒的模式重新做一

遍。对于这些渠道来说，他们同样是需要一些

差异化，并且可带来直观收益的产品，与渠道

的采购站在一起思考问题，为消费者和渠道的

需求提供对应的赋能产品。

而裂变到最后，小洋酒的最终目标还是要

回归到深度用酒，“洋酒是目前五大酒类最具潜

力的品类，深度用酒也将是未来大家比较关注

跟认同的市场。现在那么对于我们来说，它的可

延续性有没有？我们现在是在培养消费者，等现

在的这些年轻人长大了，喝的就还是我们的品

牌，所以我们接下来也会做一些用于两人之间

分享的小酒，慢慢从 DIY走到直饮”。叶总说。
微醺经济下的新品类
为终端渠道引流
“小洋酒是可以把所有渠道都做一遍的”，

叶总表示，由于小洋酒的 DIY微醺属性，且目
标群体主要在 18-35岁之间的年轻人，所以只
要在可以触及到这些目标客户群体的终端渠

道，都可以增加小洋酒的品类，且可以为这些

渠道带来很直观的利益增长。

“例如在零食店、奶茶店、咖啡店里消费的

年轻人，大概也会有 10-20%的人会想要一些
微醺的感觉，对于零食店来说，既然年轻人会

去便利店买小酒，那他们同样可以将这部分客

群转移到零食店，我们也会相应的提供一些包

装颜色比较多样的力娇配置酒给到零食系统

来吸引消费者。而对于奶茶店和咖啡店来说，

小洋酒的加入也可以很大程度上提升他们产

品的金融价值，比如平时一杯茶饮或咖啡平时

只能卖十几块，但如果加了酒进去，做成茶酒

或咖酒，那就可以卖到二十几甚至三十几

块。”

除了直观的利益增长，小洋酒为渠道带来

的还有流量。在小红书上搜索 KKV，几乎一大
半的帖子说的都是 KKV的小洋酒，以及各类
“KKV调酒攻略”也都有着不错的数据，受益
于便利店调酒的热潮，小洋酒的网红属性恰好

也可以为终端店进行引流。

“KKV不是一年做几千万小酒的问题，是因
为KKV做了小洋酒，它的流量都转到了KKV，
这个才是关键。”当流量转移到了门店后，门店

内的其他商品也可以得到销量上的提升。

对于很多终端店来说（包括名创优品、永

辉等），他们缺的并不是小洋酒这个品类，而是

小洋酒能为他们带来的流量，如果配合上“线

上直播引流+线下购买核销”的组合拳，那能为
终端店带来的收益将会非常可观。同时叶总还

建议，终端渠道可以拿出 10~30%的门店做素
人公益平台的直播，把终端店好的供应链产品

更直观的通过新媒体给到我们的消费者做深

入的服务，从而加深渠道的竞争力跟加盟渠道

的粘性。

对白酒有何启示？

与小洋酒一样，在很多渠道，白酒的小瓶

装也越来越常见，叶总认为，这也是白酒年轻

化尝试的一种有益方向。

“关键也是在于流量，如果想要做年轻人市

场，白酒也需要把流量拉到自己的阵地，例如会

稽山新推出的气泡黄酒就是一个很好的案例，

通过推出创新产品+社交媒体推流来吸引了一
波年轻消费者，而从资本的角度来看，永远不是

你卖的比谁好，你就是冠军，而是说你的决策，

你的运营代表了你未来可以存活下来。”

也就是说，在白酒年轻化的问题上，白酒

需要真正的和年轻人玩到一起去，去开发年轻

人真正喜欢的产品，而不是固守传统模式。

小洋酒凭借其独特的裂变属性和创新玩法，已

经在消费市场中崭露头角，展现出了一定的潜

力和活力。其在产品创新和渠道拓展方面的积

极探索，为经销商和渠道商带来了新的机遇，

也为整个赛道的发展注入了新的活力。未来，

随着消费市场的进一步细分和年轻消费群体

的崛起，小洋酒有望凭借其持续的创新能力和

对市场需求的敏锐洞察，为行业带来更多惊

喜。

《杏花村外史》之第三季（连载之八）

荫 李白醉校郭君碑。 荫李白在杏花村。

姻 杨仁宇 /著

第八回

李太白诗酒杏花村
晋祠赏景意悠长，再赴汾阳觅酒香。

醉饮琼浆勘古碑，诗篇伴酒韵流芳。

大唐开元年间，春和景明，诗仙李白一袭素

袍，腰悬龙泉宝剑，阔步踏上前往山西的漫漫

征途。早闻晋祠风光旖旎，人文底蕴深厚，李白

心驰神往，将其列为此次出游的首站。

刚踏入晋祠，李白便被眼前如诗画般的景

色震撼。参天古木遮天蔽日，枝叶交错间漏下

点点春光；清泉潺潺流淌，奏响自然的美妙乐

章；错落有致的亭台楼阁，古朴典雅，仿佛将时

光拉回了久远的过去。李白漫步其间，时而轻

抚古老的树干，感受岁月的沧桑；时而蹲在泉

边，聆听泉水的低语。他沉醉其中，诗兴大发，

高声吟诵：“晋祠流水如碧玉，百尺清潭写翠

娥。”其雄浑豪迈的声音在山水间久久回荡，引

得周围游客纷纷驻足，投来倾慕的目光，对他

的绝世才情赞叹不已。

在晋祠流连忘返数日后，李白听闻汾州杏

花村酒香四溢，佳酿闻名遐迩。对于爱酒如痴

的他而言，这无疑是一场无法抗拒的诱惑。于

是，李白毫不犹豫，毅然踏上前往杏花村的旅

程。一路上，他跨过高山，涉过溪流，眼中的期

待愈发炽热。

终于抵达杏花村，一股浓郁醇厚的酒香扑

鼻而来，瞬间将李白笼罩。村里酒坊林立，酒旗

在微风中猎猎作响，吆喝声、欢笑声此起彼伏，

交织成一曲热闹的市井乐章。李白径直走进

“五誉清”老字号酒坊，刚一迈过门槛，那醇厚

醉人的酒香便牢牢勾住了他的脚步。

酒坊老板满脸笑意，热情迎上，见李白气

宇轩昂、风度翩翩，心中暗忖此人定非寻常之

辈。“客官，您可是慕名来品尝我们杏花村美酒

的？”老板笑着问道。李白嘴角上扬，微微颔首：

“久闻杏花村美酒之名，今日特来一品，还望老

板慷慨相待。”

老板连忙吩咐伙计端上一壶上等美酒，又

摆上几碟精致下酒菜。李白接过酒杯，轻轻摇

晃，只见酒液清澈透亮，色泽温润如同上好的

美玉。他凑近鼻尖，深深一嗅，那浓郁酒香瞬间

沁入心肺，令他精神为之一振。“好酒，果然是

绝世好酒！”李白赞叹着，仰头一饮而尽。酒液

滑过喉咙，醇厚绵柔，回味悠长，李白忍不住击

节叫好：“此酒只应天上有，人间能得几回尝！”

“老板，此酒何名？如此佳酿，当配一个绝

妙之名。”李白问道。老板笑着回应：“客官，这

酒还未取名，我们汾州的酒都习惯叫干和酒。

您是大诗人，才华横溢，不如为它赐个名吧。”

李白略作思忖，目光熠熠生辉：“此酒如琼浆般

甘美，入口即化，就叫‘琼酥玉液’如何？”老板

喜出望外，连声道谢：“妙，妙啊！‘琼酥玉液’，

这名字再贴切不过，以后这酒就叫这个名字。”

李白在“五誉清”酒坊喝得酣畅淋漓，又听

闻村里有一处历史悠久的酒坊，酿酒工艺独

特，所酿之酒别具一格。他兴致盎然，即刻前

往。踏入那座古老酒坊，只见酿酒师傅们各司

其职，忙碌有序。他们熟练操控着各种工具，将

高粱、小麦等原料进行蒸煮、发酵、蒸馏，整个

过程一气呵成。李白饶有兴致地观看酿酒全过

程，对师傅们的精湛技艺赞不绝口：“如此精湛

技艺，方能酿出这般美酒，实在令人钦佩！”

“师傅，这酿酒之法如此独特，不知可有渊

源？”李白好奇询问。一位年长的酿酒师傅停下

手中活儿，微笑着说：“客官有所不知，我们这

酒坊历史悠久，酿酒之法代代相传。据说，这酿

酒工艺是先辈们历经无数次尝试和改良才得

以形成，其中饱含先辈们的智慧与心血。”李白

微微点头，感慨道：“传承的力量，深厚而伟大，

值得敬重。”

师傅见李白谈吐不凡，对酒颇有研究，便

热情邀请他品尝新酿美酒。李白欣然应允，接

过酒杯，轻轻抿了一口。刹那间，那独特的醇厚

口感与浓郁香气在舌尖绽放，与之前在“五誉

清”喝到的酒风格迥异，更具一番别样韵味。

“此酒真是别有洞天，令人回味无穷。”李白赞

不绝口。

在酒坊里，李白与酿酒师傅们相谈甚欢，从

酿酒工艺到酒文化，从诗词歌赋到人生感悟，无

话不谈。不知不觉，暮色笼罩大地，李白这才想起

该找地方投宿。酿酒师傅告诉他，村里的杏花村

客栈干净整洁，服务周到，是个不错的住宿之所。

李白谢过师傅，前往杏花村客栈。

来到客栈，李白要了一间上房，又吩咐伙

计准备酒菜。不一会儿，酒菜上桌，李白一边品

尝美酒佳肴，一边回味着这一天在杏花村的所

见所闻。他感到心情格外舒畅，灵感如汹涌的

潮水般袭来。

此时，客栈里来了几位文人雅士，他们听

闻李白在此，纷纷前来拜访。李白热情邀请他

们一同入座，共饮美酒，畅谈诗词。众人围坐一

团，举杯共饮，气氛热烈非凡。“早就听闻李兄

诗名远扬，今日有幸相见，实乃三生有幸。还望

李兄能为我们赋诗一首，以助酒兴。”一位文人

满怀期待地说道。

李白仰天长笑：“好，既然大家如此盛情，

我就献丑了。”说罢，他稍作思索，目光如炬，高

声吟诵起来：“琼杯绮食青玉案，使我醉饱无归

心。”众人听后，纷纷拍案叫绝，对李白的才情

佩服得五体投地。“李兄这诗句，将美酒佳肴的

美妙与沉醉其中的心境描绘得淋漓尽致，妙哉

妙哉！”“是啊，不愧是诗仙，这诗才无人能及。”

众人你一言我一语，对李白的诗作赞不绝口。

李白也被大家的热情感染，兴致愈发高涨，又

接连吟诵了几首诗，每一首都赢得满堂喝彩。

在与众人的交谈中，李白得知附近有一块

郭君碑，碑文记载了一位古人的生平事迹，颇

具历史价值。他心中一动，决定次日前往一探

究竟。

第二天清晨，李白早早起床，简单洗漱后，

便朝着郭君碑的所在地大步走去。一路上，他

欣赏着杏花村的田园风光，感受着大自然的美

好馈赠。

来到郭君碑前，李白仔细端详碑文，上面

的字迹有些模糊，但大致内容还能辨认。他一

边读着碑文，一边陷入沉思。突然，他发现碑文

中有几处地方存在疑问，与他所了解的历史资

料有所出入。他眉头紧锁，心中疑惑不解，决定

深入考证一番。

于是，李白回到客栈，查阅自己携带的书

籍资料，又向当地的老者虚心请教。经过一番

艰苦努力，他终于找到了问题的答案。原来，碑

文中的几处记载确实存在错误，是后人在复刻

碑文时出现了偏差。

李白心中感慨万千，他觉得如此重要的历

史碑文，竟然存在错误，实在是不应该。他决定

将自己考证的结果记录下来，以便后人能够了

解真实的历史。

此时，李白的酒瘾又犯了。他想起昨日在

酒坊品尝到的美酒，不禁垂涎欲滴。于是，他再

次来到那座古老的酒坊，要了一壶美酒，坐在

酒坊的院子里，一边饮酒，一边书写着自己对

郭君碑的考证心得。

酒过三巡，李白的脸颊微微泛红，眼神却

愈发锐利明亮。他手中的笔在纸上如行云流水

般挥舞，写下了一篇详实的考证文章。文章中，

他不仅指出了碑文中的错误，还对相关历史事

件进行了深入的分析和探讨。

“呼，终于写完了。”李白放下笔，长舒一口

气。他端起酒杯，一饮而尽，心中感到无比畅

快。

此时，酒坊里的酿酒师傅们看到李白写完

了文章，纷纷围了过来。他们对李白的才学十

分钦佩，想看看他写了些什么。

李白笑着将文章递给师傅们，说道：“师傅

们，这是我对郭君碑的考证心得，还望大家多

多指教。”师傅们接过文章，仔细阅读起来。他

们虽然不懂太多的历史知识，但从李白的文章

中，也能感受到他的严谨和认真。

“李公子，您真是太厉害了。这碑文中的错

误，我们在这里生活了一辈子都没发现，您一

来就给找出来了。”一位师傅赞叹道。“是啊，李

公子的才学，我们真是望尘莫及。”其他师傅也

纷纷附和。

李白谦虚地说：“师傅们过奖了，我只是对

历史有些兴趣，喜欢探究真相罢了。这郭君碑

是先辈们留下的宝贵财富，我们有责任让后人

了解真实的历史。”

在杏花村的日子里，李白沉醉在美酒与诗

意之中，度过了一段难忘的时光。他与酒坊的

师傅们、客栈的伙计们、村里的文人雅士们结

下了深厚的情谊。大家都被他的才情和豪爽所

吸引，而李白也从他们身上感受到了杏花村人

的热情和淳朴。

离开杏花村的那天，村里的人都来为李白

送行。酒坊的老板送给他几壶美酒，希望他能

记住杏花村的味道；客栈的伙计们帮他整理行

装，叮嘱他一路保重；文人们则与他吟诗道别，

期待他下次再来。

李白骑在马上，望着送行的人群，心中满是

不舍。他抱拳向大家致谢，说道：“杏花村的美

酒和情谊，我李白永远不会忘记。他日若有机

会，我定会再来。”

说罢，他扬鞭策马，缓缓离去。望着李白远

去的背影，送行的人们久久不愿离去。他们知

道，这位大诗人的到来，为杏花村增添了一抹

绚丽的色彩，他的诗作和故事，也将在这片土

地上世代流传。

多年后，当人们再次提起李白游历汾阳的

故事，依然会被他的才情和对酒的热爱所打

动。而那首“琼酥玉液漫夸奇，似此无惭姑射

肌。太白何尝携客饮，醉中细校郭君碑”的酒

曲，也成为了人们对那段诗酒传奇的美好追

忆，在岁月的长河中，散发着独特的魅力。

欲知后事如何，请看下回分解。

渊待续冤

小洋酒：能否从“网红”到“长红”？

荫李白游晋祠。


