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创新提质 品牌引领

民营企业加快“出海”逐浪
咱详见P4暂

山东能源柴里煤矿：
产销协同打通生产销售“任督二脉” 咱详见 P5暂

本报讯 渊记者 李代广冤 3月 15日，仰韶
酒业集团 2025誓师大会暨双先表彰会在仰
韶酒庄·河南仙门山召开，大会以“夯实底盘，

结构向上，精准营销”为号角，礼赞奋斗者的

荣光，擘画高质量发展的新蓝图。

“仰韶向前的每一步，靠的从来不是单枪

匹马的英雄，而是一条心、一股劲、一根筋、一

家人的团队！”仰韶酒业集团党委书记、董事

长侯建光在表彰大会上，以澎湃之情致敬每

一位仰韶人。

过去一年，仰韶团队以匠心稳生产、以慧

心搞科研、以决心拓市场、以初心做营销，交

出了一份硬核答卷：

在生产上，仰韶酒业建成并投产了 2万
吨麸曲智能化生产车间、5000吨陶融 4号车
间，极大提高了生产效率和产品质量。春节期

间，仰韶团队用“零断货、零质量事故”的成

绩，实现了对河南市场的广泛覆盖；

在科研上，仰韶酒业斩获“中国白酒首席

品酒师”与河南省科技进步奖，解开了 7000
年前仰韶彩陶里的酿酒密码，促进了中国白

酒的科技创新；

在市场上，仰韶酒业一方面纵深布局河

南市场，把订货会下沉到县级城市，进一步细

化市场网络；另一方面，仰韶团队积极开拓省

外市场，抢占先机，充分展示河南人的韧劲；

在营销上，仰韶酒业借力央视平台，提升

品牌形象，拥抱新媒体，贺岁微电影《戏不能

停》实现 8000万曝光，更通过中国酒曲文化
大会等 IP活动持续提升品牌势能。
会上，侯建光提出“夯实底盘、结构向上、

精准营销”三大工作重心：以河南市场为根

基，优化地利、人和产品底盘，筑牢抗风险能

力；以高端化突破与腰部占位，优化利润结

构；以场景化营销与高效管理方式，增强品牌

与消费者的互动，为高端化输送精准客群。

2025年，仰韶酒业将聚焦“中国高端文
化白酒旗帜”这一战略定位，将彩陶文化、农

耕文明、礼仪传统融入产品与品牌，在行业同

质化竞争中，用文化厚度定义价值高度。

为实现这一战略定位，侯建光提出了三

大核心目标：一是市场纵深。夯实河南大本营

市场，稳固省外市场成果。二是产品升维。中

高端产品在企业销售中占绝对主导，形成高

端突破，腰部占位的产品格局。三是营销革

新。要以消费者为中心，全面提升终端营销能

力和水平。

为实现目标，侯建光推出三大核心战略

支柱：一是高端价值战略。仰韶品牌要用文化

稀缺性支撑品牌价值，用技术壁垒保障产品

品质，打造差异化占位高端市场的竞争优势。

二是全国化布局战略。省外市场从“插旗子”

变成“建碉堡”，针对不同省外市场的特点差

异化攻坚。三是数智化转型战略。在生产环

节、营销环节、人才运营方面，充分运用数智

化、拥抱数智化。

仰韶酒业集团党委副书记、酒业公司总

经理郭富祥以“品质、科技、生态、文化、诚信、

公益、数字”七大战略为主线，回顾了 2024年
的厚重答卷。当传统工艺邂逅现代科技，当文

化基因注入产品灵魂，仰韶正在书写中国白

酒的品质新范式。

仰韶酒业集团党委副书记、营销公司总

经理郝惠锋部署了“12345”营销策略：
一个方针。2025年，是仰韶酒业“市场精

耕，效能提升”之年，按照“夯实底盘、结构向

上、精准营销，数字管理”的指导方针开展营

销工作。

两翼支撑。坚持“文化赋能，品牌引领”的

宗旨，以“精准投放，品效合一”为原则，创新

内容表达，提升品牌价值，营造高端势能。重

点建设数字化营销部，通过数字化工具提高

营销效率，实现费用的精准投放，进行有效的

市场管理。

三驾马车。围绕“日月星引领、天地人提

升、仰韶酒复兴”构建产品线体系，提升产品

力，丰富产品布局，打造立体化的产品矩阵；

四化布局。实现省会标杆化、省内极致

化、布局全国化、推进国际化。

五大工程。乡镇深耕工程、终端分级工

程、用户培育工程、宴会拉动工程、市场净化

工程。

大会对先进人员进行表彰，郭富祥与酒

业公司各单位负责人、郝惠锋与营销公司各

市场负责人分别签订了“2025 年目标责任
书”，并带领团队进行了庄严宣誓。

■ 新华社记者 李兴文 朱雨诺

记者近期在江西省抚州市东乡区采访发

现，一批从沿海转移过来的民营企业在这里

生根，其中 10年以上的企业达到 55家。有的
把总部从沿海地区迁过来，有的生产线入选

国家级智能制造优秀场景，有的成为国家高

新技术企业并不断增资扩产，发展呈现出一

条亮眼的增长曲线。

不靠海、不沿边，地处中部地区的东乡在

承接产业转移过程中，何以吸引民营企业落户

扎根并不断开枝散叶？记者进行了蹲点采访。

一次危机处理引来一家企业总部
走进江西台德智慧科技股份有限公司展

厅，一台智能学习机格外“吸睛”。

“只要说一句‘小度小度’便可唤醒学习

机，给出指令它能在 0.5秒内响应。”公司总
经理助理何福珍说。

从 10年前落户东乡以来，台德科技已完
成 3次扩产，成为当地人工智能产业园的“链
主”企业，拥有 300余项核心专利，年营收达
13.6亿元。
记者在园区发现，上下游企业的各功能

片区划分清晰，每个企业门口都挂有“助企专

员”公示牌，标注着姓名、职务及职责。

“为了让企业安心发展，区里安排我们驻

企服务，帮助协调解决企业运营中的困难。”

台德科技“助企专员”李世锋说。

2018年，台德科技遇到一次意外，一条

生产线被迫停工，正在赶制的一批重要订单

如果不能及时交付，企业不但要赔付重金，更

会丧失信用，这对于刚打开互联网头部企业

市场的台德科技而言不啻为一次危机。

无奈之下，企业紧急联系了“助企专员”，

区里连夜开会协调、调运设备，公司 3天就恢
复生产，产品顺利交付。何福珍说：“危难之际

见真情，我们从这次事件中感受到当地政府

的真诚，决定把总部从沿海搬过来。”

为了更好地营商安商，东乡区选派 116
名党员干部担任“助企专员”，实现规上工业

企业全覆盖，围绕用工、行政审批、招才引智

等事项对企业“一对一”服务。

“营商安商不但要‘锦上添花’，更要‘雪

中送炭’，急企业之所急。”东乡经开区管委会

副主任曹扬说。

一企一策推进“智改数转”
AI智能灯检机以毫秒级的反应速度对

每一瓶注射剂进行检测，机器人有条不紊地

进行产品装箱……在江西科伦药业有限公司

的生产车间内，智能化的生产线高效运转。

“运用这套智能化设备，可以节省近 80%
的人工，产品品质大幅提升。”公司副总经理

蔡军民表示。

从 2005年至今，科伦药业落户东乡已达
20年。如今，同类产品的市场份额稳居国内
前列。但近年市场竞争激烈，产品单价持续下

降，作为传统医药企业，科伦药业发展遭遇瓶

颈。

“企业‘智改数转’是被逼出来的。”蔡军

民说。

在科伦药业一楼，智慧工厂的数据图在

大屏上实时更新，玻璃柜上摆放着 4本汇编
文件。

“这些是区里关于制造业数字化转型的

政策汇编，公司实现生产管理智能化，得益于

当地政府的倾力推动。”蔡军民说。

东乡区是全省第一批中小企业数字化转

型试点县（区），当地政府调研发现，企业普遍

存在不愿转、不敢转、不会转的问题。“我们给

每个企业发放了数字化转型政策汇编，采取

一企一策的方式入企服务。”东乡区工信局局

长邹伏明说。

2024年，东乡区成立制造业数字化转型
服务中心，设立 4000万元专项资金，形成一
周一调度的专班工作机制。

科伦药业智能在线监测入选国家级智能

制造优秀场景。蔡军民说：“我们从中尝到了

甜头，如今企业生产线焕然一新，产能提高了

30%。”
科伦药业的转型是当地信息技术与制造

业深度融合的生动见证。截至 2024年底，东
乡区制造业数字化转型计划改造企业 108
家，启动数字化改造 115 家，启动率达
106.5%，有力推动企业降本增效、转型升级。
一家企业连续 6次增资扩产
一家胶带生产企业何以成为国家高新技

术企业？

带着疑问，记者走进江西永冠科技发展

有限公司的生产车间，只见五颜六色的车衣

膜从生产线缓缓滑出，随后被迅速打包码放。

“企业可生产 180多种颜色的车衣膜，产
品供不应求，订单排到了 6月底。今年初我们
又买了 20亩地，准备再上一条生产线。”公司
总经理助理王婷婷说。

从 2012年落户东乡以来，永冠持续开发
了电子胶带、可降解类胶带等百余种胶粘产

品，销售量稳居行业前三。

“落户东乡时，我们也是抱着试试看的态

度来的，当时只买了 80亩地，投资千万元。”
王婷婷表示，胶带行业竞争激烈，必须不断研

发新产品才能跟上行业发展速度，稍不留神

就会落后，甚至被淘汰出局。

如何培育企业发展壮大？10多年来，当
地政府着力构建企业成长长效机制，筹集 2
亿元的产业发展引导基金，开辟项目审批绿

色通道，精准支持企业创新。

近年，东乡区还成立“工业诊所”，对接中

国科学院大学、中国科学院过程工程研究所

等 30余家大学、研究所，与园区企业开展深
度产研合作。

得益于当地政府的支持，永冠不断向高

端市场转型，在当地连续 6次增资，投资总额
已达 40亿元，产品畅销 110多个国家和地
区，发展呈现出一条亮眼的增长曲线。

“营商安商需要久久为功，与企业一起

‘长跑’，立足企业需求精准服务。”东乡区委

书记彭敏群说。

年内首场专题推进会
圈定哪些
国企改革重点？
■ 王希

3月14日，国务院国资委以“现场+视频”
方式，举行了国有企业改革深化提升行动

2025年第一次专题推进会。国务院国资委副
主任李镇在此次会议上，就高质量完成深化

提升行动进行了一系列部署。会议释放了哪

些新信号？

对改革难点再排查、再攻坚
经过持续努力，深化提升行动已取得重

要阶段性进展：截至 2024年底，各地、各中央
企业改革主体任务平均完成率超过 70豫。
毋庸讳言，改革驶入深水区，“低垂的果

实”早已摘完，越是向前推进，越要聚焦重点

难点全力攻坚。

具体还有哪些难题待破解？李镇在会上

点明了国务院国资委关注的一系列重点。

例如，近年来，在全球创新和产业版图加

速重构的背景下，国资央企坚持传统产业和

战略性新兴产业协同发展，不断推动重点产

业提质升级。“中央企业要在因地制宜前提

下，扎实提升战新产业营收占比；地方国资委

要更加注重发展实体经济，在本地形成更多

发挥支柱作用的实体企业。”李镇说。

对改革成果再深化、再加力
近年来，国有企业改革三年行动和国有

企业改革深化提升行动接续推进，一些深层

次体制机制障碍得到有力破除。踏上新征程，

必须继续破解影响和制约国有企业发展活力

动力的顽瘴痼疾。

在李镇看来，下一步，要乘势而上持续深

化，把改革已经形成的优势和蕴藏的潜力转

化为收官胜势，使高质量完成的成色更足、含

金量更高。

一方面，要提高功能使命类任务的成色，

其关键在于要明显增强国有企业的核心功

能。

李镇以科技创新为例，详细阐明了未来

要开展的重点工作：要深入推进原创技术策

源地建设，争取形成更多原创性、引领性科技

攻关成果；科技领军企业要牵头推动重大攻

关，打造创新联合体升级版，抢占技术制高

点；要密切跟踪重要领域的技术创新，特别是

人工智能发展“一日千里”，有条件的企业要

抓住机遇，落实好“AI+”专项行动等。
另一方面，体制机制类改革任务要继续

突出“形神兼备”，在提高精准度、适应性上求

突破。

目前，在公司治理、市场化机制、国资监

管等方面，不少改革任务“有没有”的问题已

经基本解决。“下一步，要重点在好不好、优不

优上，在提高质量效果上下功夫。”李镇说，每

项改革任务都要按照动作到位、制度健全、效

果显著三方面标准来衡量。

以经理层成员任期制和契约化管理为

例，他解释说，签订契约是动作到位的标志，

注重契约文本规范性、指标挑战性等是制度

健全的要求，而通过刚性兑现，经理层实现了

多劳多得、能者上庸者下，积极性得到提高，

才是真正有效果。

与企业一起“长跑”
———一个中部工业园区营商安商蹲点见闻

仰韶酒业2025誓师大会
暨双先表彰会召开

荫仰韶酒业集团党委书记、董事长侯建光
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