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■ 姚晓霞

在数字化转型与产业升级的浪潮中，企业

战略布局正经历着深刻变革。大成律师事务所

高级合伙人戴娟女士凭借过硬的专业能力、丰

富的实践经验，推动企业的数字化转型。

戴娟认为，数字化转型已成为推动企业战

略布局调整的关键力量。她强调：“数字化转型

提高了企业的运营效率，还推动了信息技术、人

工智能、大数据等领域的应用，为企业带来了前

所未有的发展机遇。”通过引入 ERP系统、智能
制造技术和大数据分析，企业实现生产流程的

自动化、智能化，优化库存管理，降低运营成本，

提升经济效益。

“产业升级要求企业从传统制造向高附加

值、创新驱动型产业转型，加大研发投入，推进

产业链的垂直整合，提升核心竞争力。”戴娟说

道。目前，制造业正在向智能制造、绿色产业升

级，而服务业则向智能服务转型。这些变化推动

了企业产品升级，为企业提供了更广阔的发展

空间。

在数字化转型下，戴娟认为企业在战略布

局上需要更加灵活、前瞻。她说道：“企业必须增

强技术创新能力，不断优化资源配置，确保在激

烈的市场竞争中保持可持续发展优势。”技术创

新是企业发展的核心驱动力，只有不断引入新

技术、新工艺，才能推动企业不断向前发展。同

时，企业还需注重合规性和风险管理，确保在法

律框架内行事，避免潜在的法律风险。

“人才是企业发展的第一资源，只有拥有高

素质、专业化的人才队伍，才能推动企业不断向

前发展。”戴娟说，企业必须注重人才的引进培

养，通过提供良好的工作环境和福利待遇，吸引

更多优秀人才加入企业。同时，企业还需加强员

工的培训和教育，提升员工的专业技能和综合

素质，应对数字化转型和产业升级带来的各种

挑战。

“数字化转型和产业升级是企业发展的必

然趋势，也是推动企业战略布局调整的重要力

量。企业必须抓住机遇，加强技术创新和合规管

理，注重人才引进和培养，才能确保在激烈的市

场竞争中保持可持续发展优势。”她表示，大成

律所将继续为企业提供优质的商事法律服务，

帮助企业应对数字化转型和产业升级过程中的

各种挑战。

戴娟的观点给我们以启迪，在这个快速变化

的竞争环境中，企业只有紧跟时代潮流，不断强

化技术创新与合规管理能力，同时注重人才引进

和培养，构建高素质的专业团队，才能在市场中

保持领先地位。也只有这样，企业才能在激烈的

市场竞争中立于不败之地，实现可持续发展。

■ 吴力

在数字经济浪潮推动全球商业模式

变革的当下，朱克诚凭借对行业趋势的敏

锐洞察力和前瞻性实践，成为数字化营销

与内容创作领域的一位领军人物。他先后

创立诺浩文化传媒有限公司和北京执针

者们制造科技有限公司，不仅深刻影响了

国内外内容营销生态，还通过颠覆传统的

明星代言模式，推动了行业的变革。

打破传统，明星代言的创新路径

据悉，朱克诚曾在 2014年创立诺浩文
化传媒，开创了“明星种草”这一全新的商业

模式。通过与小红书、抖音、快手等全球领先

的社交媒体平台深度合作，诺浩传媒帮助范

冰冰、李冰冰及赵露思等超过 200位一线明
星在社交媒体上展示真实体验并推荐优质

产品。这种模式让消费者感受到品牌背后的

真实性与亲和力，大幅提升了营销的精准度

与转化率。

明星与产品的结合不再是单纯的代言，

而是通过短视频和图文内容，在真实场景中

为消费者展示产品的使用体验。例如，范冰

冰推荐的日本酒糟面膜和萧敬腾主推的快

手直播内容都成为现象级案例。这些合作不

仅让明星效应得到最大化释放，还创造了完

美日记、小仙炖燕窝等初创品牌“一夜爆火”

的传奇。

在创新模式的推动下，诺浩传媒迅速跻

身行业前列，成为小红书的首席战略合作伙

伴。这一身份的确立，不仅彰显了朱克诚对

内容生态的深刻理解，也为他离开诺浩后再

次创立执针者们奠定了基础。

连接时代脉搏，推动潮玩领域升级

随着 Z世代消费群体崛起和文化创意
产业的蓬勃发展，朱克诚再次瞄准时代机

遇，于 2023年创立北京执针者们制造科技
有限公司，将业务拓展至明星 IP衍生品潮
玩的新赛道。

执针者们以明星形象为蓝本，设计出一

系列独特的棉花娃娃环保布艺玩偶。这些潮

玩产品既注重设计感，也契合当代环保理

念，迅速得到年轻消费者的喜爱。同时，公司

还布局全国高端商场开设线下潮玩实体店，

以线上线下结合的模式扩大市场覆盖率。

值得一提的是，在与任嘉伦等一线明

星的深度合作中，执针者们的明星 IP潮玩
不仅满足了消费者的个性化需求，还为行

业注入了文化价值。正如朱克诚所言，“潮

玩不仅是商业产品，更是文化与艺术的融

合表达”。

率先布局，做产业数字化的先行者

朱克诚的成功并非偶然。他的每一步实

践都与国家政策方向高度契合。在“十四五”

规划提出数字经济作为经济发展重要支柱

的背景下，他率先布局数字内容创作与社交

电商生态，通过创新实践为行业树立了标

杆。

在内容营销方面，他提出的“智数全景

品牌洞察与营销平台”不仅提升了品牌营销

的精确性，也让企业能够更加高效地触达目

标消费群体。这一平台的上线，标志着企业

营销模式从传统的流量导向向数据驱动的

价值导向转型。

与此同时，执针者们的“文化创意内容

策划与推广系统”成为连接文化创意与商业

价值的重要桥梁。通过这一系统，企业能够

快速响应市场需求，并以更加灵活的方式实

现文化产品的商业化运作。

改变行业未来，
实力与声誉的双重加持
朱克诚的行业贡献不仅体现在商业模

式的创新上，也得到了广泛的媒体关注和国

际认可。他的创业经历多次被《36氪》《铅笔
道》等权威媒体报道，而他本人也因其对行

业的深远影响，获得了国际数字经济创新研

究院“2023行业发展突出成就者”称号。
从内容创作到商业模式，从数字技术到

文化融合，朱克诚不仅是行业发展的见证

者，更是践行者。他的实践证明，在数字经济

的时代浪潮中，唯有不断创新，才能在全球

竞争中占据主动。

朱克诚的成功不仅是个人的胜利，更是

中国数字经济蓬勃发展的缩影。他所推动的行

业变革，让我们看到中国企业在全球舞台上的

更多可能性。正如他所言，“抓住每一次时代的

机遇，用创新与坚持改变行业的未来”。

这一理念的背后，是对商业模式不断创

新的追求，也是对国家数字化战略的响应。

在全球化与数字化深度交织的今天，朱克诚

的成就无疑为行业带来了深刻的启示，也为

中国企业走向世界树立了新的标杆。

朱克诚：探索产业数字化 创新引领新风潮

数字化转型下的企业战略布局
———访大成律师事务所高级合伙人戴娟

江北作业区
“三送”慰问到一线

在蛇年新春佳节来临之际，为确保一线员工守护

站场安全、坚守保供岗位、享受团年气氛，从 1月 14日
开始，重庆气矿江北作业区组织到东溪、相国寺、两路

等中心站开展了一场以“送安全、送关怀、送年味”为主

题的节前安全检查及慰问活动，让春节期间坚守岗位

的一线员工感受到“年的味道，家的温暖”。

送野安全冶进班组遥 慰问组对站场设备进行拉网
式检查，检查井站冬季安全生产各项措施落实情况、

重点保供装置运行、调压阀电加热装置使用维护情

况，对生活区水电气安全管理情况及安保设备器材

使用维护等进行了全面检查，对查出的问题现场落

实整改，确保生产现场本质安全，让井站员工过一个

安全和谐的放心年。

送野关怀冶进班组遥 慰问组与班组员工面对面交
流谈心，宣传员工关心的绩效考核、健康管理、休息

休假等，宣讲当前气矿和作业区安全生产形势；为值

班员工送去香肠、腊肉、猪肉、蔬菜、瓜子花生等年

货，解决井站员工春节值班期间存在的困难和问题，

让井站员工过一个健康无忧的舒心年。

送野年味冶进班组遥党员志愿者们将浓浓的“年
味”送到各班组，除尘扫灰，规范内务，让井站干干净

净过春节；送对联、贴福字，比厨艺，做年饭，与井站

员工吃团年饭，感受浓浓的团年气氛，让一线员工过

一个快乐祥和的暖心年。 渊张虎冤

荫 大成律师事务所高级合伙人戴娟


