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广告

本报讯 渊记者 李代广冤 1月 18日，2025
中国（中部）汽车发展论坛暨第八届中国年度

汽车金顶奖颁奖活动在河南郑州举办，来自

中国汽车工业协会、全国乘用车信息联席会、

河南省汽车行业商会等行业主管部门、近 50
家车企及部分产业链企业负责人，以及 10余
家主流汽车媒体代表出席活动。

论坛环节，汽车情报群媒体创始人司爱

武做了题为《保持冲动》的跨年演讲，他表示：

在内卷车市面前，中国汽车人要敢作敢为敢

担当，善作善为善打硬仗。面对重重挑战，要

找准方向、坚定信念，不要等风来而要成为风

暴中心，不要做追光者而要成为发光的小太

阳。

中国汽车工业协会副秘书长陈士华对

2024年汽车工业经济运行情况进行了详细
解读，对 2025年车市的发展态势进行了全面
的展望分析。

全国乘用车市场信息联席会秘书长崔东

树从宏观的视角解读了 2024年中国汽车市场

走势，同时对各品牌在新能源车市场竞争表现

进行分析，对未来政策和消费市场作出预判，

给大家带来了详实的数据、客观精准的分析。

国家智能清洁能源汽车质量监督检验中

心主任伍伟就行业关心的汽车质量检验检测

与评价等热点问题，为与会者分享了电池安

全性、续航里程、充电效率等关键指标的检测

与评价，以及如何确保自动驾驶系统的安全

性、可靠性和合规性内容。

魏桥汽车科技集团乘用车事业部副总经

理、营销公司总经理顾志宏在演讲环节谈到

2024年行业内卷的情况下，“锐胜王牌”选择
兼用这块细分市场中的细分市场，将有限的

资源聚焦到一个赛道里，凸显了保持战略定

力，坚定不移地按照既定蓝图前行，从而在确

定性和不确定性之间做出正确的判断。

郑州日产汽车有限公司党委书记姚利文

提到郑州日产重新出发，全面开启越野化、新

能源化和国际化的新征程，实现从皮卡世家、

专家到玩家的跃升，并且以郑州日产为代表

的郑州汽车产业迎来历史突破，高品质河南

造驶向全球舞台。

在第八届中国年度汽车金顶奖颁奖典礼

上，27项重磅大奖逐一揭晓，以比亚迪、吉利、
奇瑞、长城、一汽红旗、江淮汽车等为代表的中

国主流汽车品牌，以上汽大众、一汽-大众、广
汽丰田、东风本田、郑州日产等为代表的主流

合资品牌，以及以理想、零跑、问界、小鹏等为

代表的中国造车新势力，分别斩获各项大奖。

此次颁奖盛典，还对汽车产业链相关的

金融服务、旅游景区、氢能制造、绿色能源、锂

电回收等企业进行了表彰，进一步拓宽了汽

车产业发展融合链路。

星途营销中心副总经理王玮，魏桥汽车

科技集团乘用车事业部副总经理、营销公司

总经理顾志宏，中原银行汽车金融中心副行

长李平安，杰瑞锂电池智能化回收示范工厂

常务副总经理董芳，仰韶旅游开发有限公司

副总经理张萌，吉利汽车集团媒体传播总监

娄慧立，比亚迪集团品牌及公关处公关副总

监蒋永敢等获奖企业和品牌代表，分别发表

获奖感言。

■ 赵敏

第四届企业创新发展大会暨国家发展改

革委宏观经济杂志社理事会年会举办现场，

灯光璀璨，气氛热烈。在这里，创新与变革的

壮丽诗篇正在孕育。

1月 11日至 12日，陕西省西咸新区迎来
第四届企业创新发展大会暨国家发展改革委

宏观经济杂志社理事会年会。此次盛会由国

家发展改革委宏观经济杂志社联合陕西西咸

新区管委会共同主办，汇聚了众多政商学研

界的权威专家与企业代表，共同探索企业创

新发展的新路径与新机遇。

作为本次大会的重要嘉宾之一，农夫铺

子发展集团有限公司董事会主席兼 CEO袁
道红发表了题为“向创新汲动力，以新质拓未

来”的主旨演讲。袁道红在演讲中深入剖析了

当前企业创新发展面临的挑战与机遇，并提

出了创新发展的新思路和新路径。他的演讲

得到了与会嘉宾的高度评价和热烈反响。演

讲结束后，袁道红接受企业家日报专访，分享

了农夫铺子在创新方面的探索与实践，并呼

吁更多企业加入创新行列，共同推动中国经

济的高质量发展。

荣誉的背后
“科技创新是推动我国经济高质量发展

的核心要素。”专访中，我们与袁道红面对面，

聆听他关于创新的深刻见解和战略抉择。

“我们身处的这个时代，是变革的时代，是

创新的时代。”袁道红的话语中充满了力量与

激情。他深知，在这个风云变幻的时代，唯有创

新，才能引领企业前行，才能在全球经济结构

的重塑和竞争格局的变革中立于不败之地。

作为这位农夫铺子发展集团的创始人，

袁道红向我们讲述了农夫铺子创业 10年来
的创新历程。袁道红表示，数字化转型是企业

创新的重要方向之一。农夫铺子通过构建数

字化平台，实现业务流程的自动化与智能化，

提高了企业的运营效率与客户满意度。同时，

农夫铺子还积极运用大数据、云计算等先进

技术，为客户提供更加精准、个性化的服务。

值得一提的是，在此次大会上，农夫铺子

发展集团凭借其在中小企业数智化转型升级

领域的卓越贡献，荣获国家发展改革委宏观

经济杂志社理事会颁发的“中小企业数智化

转型升级发展研究课题组”及“副理事长单

位”称号，袁道红担任国家发展改革委宏观经

济杂志社理事会中小企业数智化转型升级发

展研究课题组执行组长，以及国家发展改革

委宏观经济杂志社理事会常务副理事长。

荣誉的背后，是农夫铺子发展集团对数

智化转型领域的深耕细作与持续创新。袁道

红透露，作为一家以云计算、区块链、人工智

能、大数据、元宇宙、短视频直播、数智新零售

等为核心的数实融合科技型企业，农夫铺子

发展集团自成立以来，始终致力于推动中小

微企业的数智化转型升级。集团通过不断拓

展多元业务板块，完善业务运营体系，构建了

技术、专利、标准联动创新体系，取得了丰硕

的成果。

在数智新零售领域，农夫铺子发展集团表

现出色。袁道红介绍了他们研发的AI无人直
播手机、第四代数字智慧屏、共享充电宝等核

心产品。这些创新产品为中小微企业和实体商

家提供了便捷、高效、低成本的一站式数智化

新零售解决方案，助力企业和商家降本增效。

袁道红自豪地透露，1月 12日，国家发
展改革委宏观经济杂志社理事长戴公兴等领

导一行赴农夫铺子发展集团西安地区 123全
球连锁团购便利店进行实地考察与调研。调

研期间，戴公兴主席一行详细了解了农夫铺

子发展集团在数智新零售领域的技术积累和

实际应用情况，对集团在数智化转型方面的

探索与实践给予了高度评价。

123便利店内的 AI无人值守店铺系统，
是农夫铺子发展集团凭借深厚科技底蕴与创

新智慧，倾力推出的数智新零售标杆产品。它

配备了全天候 AI客服值守，确保 24小时不
间断运营，为顾客带来全天候、无间断的购物

体验。

此外，123便利店还融入了未来掌柜 AI
收银系统，通过智能识别技术，能够快速准确

地完成商品扫描、结算和支付，大幅提升了购

物效率。该系统集大数据信用风控、运营管

理、客户异常管理于一体，以精准的数据分析

优化经营策略，降低风险。同时，便利店还采

用了云智能供应链系统，能够实时监控库存

情况，及时补货，确保商品供应充足。

在 123便利店中，还设置了“秘赞新中式
茶饮”，以传统茶文化与现代科技相结合为特

色，为消费者提供了更加贴心、便捷的购物体

验。此外，便利店还展示了农夫铺子的未来掌

柜智慧屏，该智慧屏集大数据分析、智能推荐

以及店铺管理等多种功能于一体，为店主提

供了全面的经营支持。

今后，农夫铺子发展集团将继续深化技

术研发，优化数智化云供应链，不断提升服务

质量和效率，为消费者带来更加便捷、高效的

购物体验，为区域经济的繁荣发展注入新的

活力。

创新释活力
专访中，阳光透过房间的落地窗洒在袁

道红的脸上，他面带微笑，眼神坚定。谈及创

新，他的话语如同潺潺流水，娓娓道来：“身处

这个快速变革的时代，创新无疑是推动企业

持续发展的核心引擎。因此，向创新汲动力，

成为我们农夫铺子发展的战略抉择，也是我

们不断前行的强大动力。” 咱下转 P2暂

从卖产品
到打品牌
———江苏民营企业出海
转型见闻

■ 刘巍巍

岁末年初，纳恩博（常州）科技有限公司仓

库内，一批“九号”品牌电动滑板车整装待发。

“这批产品货值 4000多万元，即将发往
海外。”公司负责人李明九说，过去我国同类

企业多为国外厂商贴牌代工，产品主打“性价

比”；眼下，企业通过塑造自主品牌，产品成为

许多海外消费者的“心头好”，附加值也随之

提高。

2024年，纳恩博产品出口值同比增长
54.3%，其中，电动平衡车、电动滑板车等拳头
产品对中亚、东南亚、中东欧等地出口值同比

增长均超 47%。
曾经，对于江苏的很多制造业企业而言，

自主品牌是企业出海的短板，不少企业在国

际价值分配体系中处于弱势，干得多、赚得

少；如今，品牌加码发力，逐渐成为江苏民营

企业出海的“金字招牌”。

1月 13日，记者走进无锡杰夫电声股份有
限公司，车间内机器轰鸣。作为我国较具规模

的扬声器研制企业之一，杰夫电声的产品线涵

盖泛屏、车载、吸顶的扬声器产品及系统。

“我们坚持高强度的品牌投入和高标准

的品牌价值策略，在汽车、投影、智能家居类

扬声器产品中打响自主品牌。企业 2024年四
季度自主品牌在欧盟市场销售额同比增长

27%。”杰夫电声关务负责人尹长萍说。
打出品牌的背后，是产品口碑的持续积

累和对品质的坚持。

在江苏沙印集团有限公司布料仓库，大

批色彩丰富、图案精美的印染布料映入眼帘。

江苏沙印副董事长刘锋说：“公司产品 95%以
上出口，过去以低成本竞争为优势，近年来，

企业持续建强品牌，在国外客户中积累起品

牌口碑。”

位于无锡的原力计划饮品（江苏）有限公

司，是一家以工业技术为核心、具有软硬件开

发能力的高科技智能企业，主要研发和生产

咖啡萃取液、咖啡胶囊等。近日，企业工作人

员将一批货值 13.2万元的胶囊咖啡打包整
齐，发往马来西亚。

“如今很多消费者喜欢更纯粹的咖啡风

味，对咖啡口感与品质的要求越来越高。”原

力计划饮品董事长陈亮告诉记者，这要求我

们不断加强研发，精细把控萃取时长、温度、

力度，才能让产品持续受到消费者欢迎。

记者调研了解到，为助力区域品牌走向

国际市场，南京海关开展知识产权保护专项

行动，根据企业类型、特点和实际需求安排人

员“一企一策”进行个性化指导与服务，并与

多部门联动协作，打造货物从产地到口岸的

知识产权全链条保护体系，为企业品牌出海

营造良好的市场环境。

2025中国（中部）汽车发展论坛
暨第八届中国年度汽车金顶奖颁奖活动举办

创新释活力 新质拓未来
———专访农夫铺子发展集团有限公司董事会主席兼CEO袁道红

水治理专家王靖：
以卓越技术引领水资源修复与治理 咱详见 P4暂
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