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4 热点 Economy

■ 本报记者 李代广

2024年 12月 25日，2025双汇生鲜品厂
商发展研讨会在广东深圳召开。万洲国际董事

局主席、双汇创始人万隆，双汇发展董事长万

宏伟，双汇发展总裁马相杰，万洲国际行政总

裁郭丽军，双汇发展常务副总裁刘松涛，双汇

发展副总裁、生鲜品事业部总经理贺建民，万

洲国际、双汇发展高管，生鲜品事业部中高层

管理人员，集团行政中层，相关项目经理、销售

大区经理及经销商代表等近 500人参会。会议
由双汇发展党委书记杜俊甫主持。

万洲国际董事局主席、双汇创始人万隆发

表讲话，他代表万洲国际对双汇生鲜品在错综

复杂的外部环境、激烈的市场竞争中克服不利

条件取得较好业绩表示祝贺。同时，针对行业

发展趋势、企业现状提出了未来发展建议。他

表示，要加快推动“产业化、多元化、国际化、数

字化”建设，把大的屠宰业做得更大，强的肉制

品做得更强，屠宰业的重要任务就是扩大网点

倍增计划，带动屠宰业的发展。

双汇发展董事长万宏伟在讲话中表示，双

汇生鲜品业在新形势下的竞争中，坚持六个结

合，抵御了来自各方面的竞争压力，实现了稳

健发展。2025年生鲜品业要立足竞争新形势，

充分发挥企业各项优势，判好行情、用好行情，

做好六个结合，进一步做大做细网络、做宽做

深渠道，规划产品矩阵，推出高端产品，提升门

店形象和体验，加速推进规模突破，进一步稳

固行业领先地位。

双汇发展总裁马相杰致辞表示，四十年

来，双汇披荆斩棘，积累了深厚底蕴和磅礴力量，

铸就了强大优势，为大家战胜困难挑战、赢得市场

竞争提供了坚实基础。他要求生鲜品业坚定信心、

守正创新，发挥企业优势，用好“六个结合”，面对

新挑战，把握新机遇，探索新模式，运用新打法，实

现新发展，全力以赴推进“网点倍增”，奋楫争先扩

大产销规模，圆满完成既定目标任务。

双汇发展副总裁、生鲜品事业部总经理贺

建民作主题报告，对 2024年双汇生鲜品业的
生产经营工作进行系统回顾，对 2025年市场
支持政策进行深度剖析，对新一年的运作思路

及保障措施进行充分解读。

双汇发展研发副总裁孟少华就生鲜品行

业发展趋势、专业技术研究，以及新产品开发

作专题报告。

会上，双汇生鲜品事业部对荣获十大销量

客户、十大优秀客户、十大战略客户、十大进步

客户的经销商进行隆重表彰，万洲国际、双汇

发展高管为获奖人员颁奖。

随后，销售大区经理代表、经销商代表分别

上台发言，分享交流市场运作心得。同时，厂商双

方在现场进行深入探讨，为新形势下双汇生鲜品

参与市场竞争、实现规模突破出谋划策。

新的一年，双汇生鲜品业将坚持“产业化、

多元化、国际化、数字化”发展方针，保持战略

定力，增强发展信心，深耕细作拓市场、创新发

展上规模、锐意进取开新局，继续保持行业领

先地位。

在国有企业勇立潮头、积极践行“走出去”

战略浪潮中，川煤集团鼎能鑫盛达公司（以下

简称“鑫盛达公司”）精准战略定位，深化市场

拓展，成为践行川煤集团“走出去”战略的“先

锋队”。今年以来，鑫盛达公司在川煤集团外部

签订合同突破 2.99亿元（其中省外签订合同
额突破 1.71亿元），中标合同总金额同比增长
19.67%，“走出去”实现重大突破；年度营收、利
润等主要经营指标即将实现，“走出去”的底气

和信心愈加坚定。

认清形势 加快步伐“走出去”

鑫盛达公司历经多次改革改制和市场拼

搏，业务范围从土建起步，逐步拓展到三大

类 11项资质涉及的多个领域。然而，随着国
内市场环境变化和行业竞争加剧，公司面临

着前所未有的生存考验，包括建筑施工板块

业务压缩、矿建项目减少以及历史遗留诉讼

等问题。在此背景下，鑫盛达公司深刻认识

到，要想在激烈的市场竞争中立于不败之

地，就必须主动出击，积极寻求“走出去”的

发展道路，寻求新的增长点。为实现这一目

标，鑫盛达公司深入开展市场调研和分析，

明确了以矿建为核心业务，以川煤集团外和

省外资源丰富的地区为目标市场的战略方

向，通过加快办理配套资质延续和增项、录入

“四库一平台”业绩等措施，进一步提升了市场

竞争力。1-11月，公司累计跟踪项目 87个，参
与投标金额 16.12亿元，其中外部投标金额
15.68亿元。同时，加大对外合作力度，与中建
七局签订了宜宾临港产业配套住宅项目技术

服务协议，与中建集团、西藏鸿旭讯科、贵州中

赫绿城等企业建立长期合作关系，市场领域持

续拓宽。

找准市场 立足优势“走出去”

鑫盛达公司正视自身基础比较薄弱、抗风

险能力较弱的现实问题，为避免与集团兄弟单

位在同地域开展同质化竞争，在鼎能公司“拓

展大本营，建设新基地，开辟新战场，谋划新未

来”的战略路径指引下，立足矿建、土建相对优

势，将目标锁定在四川攀西片区和全国西北市

场，努力开发矿建、房建等项目。通过多方接洽

和坚持不懈的努力，项目开发捷报频传：先后

中标新疆尾矿库治理（合同金额约 1.4亿元）、
盐边县丰源井巷工程（合同金额约 1亿元）等
大项目，极大地鼓舞了员工士气；截至目前，矿

建项目累计结算产值已达 1.4亿元。与陕煤集
团煤层气钻探分公司签订“柠条塔煤矿钻探项

目工程合同”，标志着公司在西北市场的煤矿

钻探业务迈出实质性步伐，截至目前，已完成

钻探进尺 2406米。此外，公司根据自身资质和
能力，有限多元拓展业务领域，业务范围覆盖

房屋建筑、矿井工程、市政公用工程、隧道工

程、装饰装修、钢结构工程、消防设施施工等，

可承接范围不断增大。

专注成长 品牌赋能“走出去”

鑫盛达公司坚持在市场中开拓，在开拓中

成长，在成长中打造企业品牌。为了深耕市场，

增加用户黏度，公司在技术、服务和品质上下

功夫，巩固提升“走出去”成效。

在技术创新方面，公司成立技术中心和专

业研究室，创建技师工作室，合力攻坚完成了

攀枝花宝鼎佳苑住宅纠偏加固工程，将建筑物

倾斜率从 15.1译精准调整至 2.3译，实现了西
南地区房屋纠偏加固领域的重大突破；3项实
用新型专利及 1项发明专利得到国家知识产
权受理。与川农、四川建筑职业技术学院签订

了战略合作框架协议，引进专业人才 7人，新
取得中高级职称、二建新注册及增项人员 6
人，15人新取得“八大员”证书。
在优质服务方面，发挥鼎能人“鼎新革故、

能征惯战”的思想作风和工作作风，以创业心

态攻坚克难，新疆尾矿库治理项目地处塔克拉

玛干沙漠，面对频繁的沙尘暴、酷暑高温等恶

劣气候，以及语言沟通障碍、人员流动性大、施

工材料和生活物资采购困难等重重挑战，项目

部团队不怕苦、不怕难，齐心协力、精心策划，

阶段性提前 15天完成预定目标工期，在新疆
地区树起了四川省属国企品牌，展示了川煤风

貌。

在深耕市场方面，公司凭借在环保工程中

良好的工程质量和服务，项目足迹遍布广元、

攀枝花、宜宾、凉山彝族自治州等地，先后中标

新维煤矿环保整治工程、代池坝选煤厂嘉川运

营部环保治理工程、赵家坝煤矿外煤仓煤坪环

保治理工程等多个项目，实现片区滚动发展，

并不断刷新环保项目建设速度。

一年来，鑫盛达公司栉风沐雨，辛勤耕耘，

从“走出去”到“走得稳”，从出家门到跨省门，

用行动诠释了实干，用业绩挺起了“走出去”脊

梁！ 渊冯鑫林冤

■ 本报记者 李代广

2024年 12月 26日，郑州市餐饮与饭店
行业协会 2024年工作会议召开，中国（河南）
自由贸易试验区郑州片区管理委员会副主任

刘文奇，河南省餐饮与住宿行业协会会长张海

林，郑州市餐饮与饭店行业协会会长邓胜利，

河南省新闻工作者协会副主席、大河网络传媒

集团原党委书记、董事长孟磊，河南省作家协

会副主席、河南省作家书画院副院长冯杰，郑

州市酒业协会秘书长关春夏，郑州市餐饮与饭

店行业协会党支部书记李保军，常务副会长解

忠杰、李华、韩跃军、张书安等各界领导和嘉宾

以及 200余位会员代表、供应链企业代表、媒
体代表参加了此次会议。

大会审议通过了协会会长邓胜利作的关

于《郑州市餐饮与饭店行业协会 2024年度
工作报告暨 2025年工作计划》、协会党支部
书记李保军作的《2024年度监事会工作报
告》、常务副会长李华作的《2024年度财务工
作报告》，协会常务副会长解忠杰宣读了《关

于增补协会理事单位和副会长的审议案》，

高海波、韩其恒、申海强、王娜、仲晓垒、赵克

峰增补为协会副会长。

2024年 12月 25日，重庆市沙坪坝区的
沙磁文化广场，一架从四川省广安市邓小平

故里旅游区起飞搭载 5人的 BO-105双发直
升机缓缓降落。这标志着重庆至广安往返载

人红色旅游跨省低空线路正式启用。BO-
105直升机机舱内座位布局为 2+3形式，可
搭载 3名乘客，从重庆起飞至广安仅需约 40
分钟，相比乘坐汽车可节省 1个小时。未来，
双方将根据天气、客流等实际情况进一步对

接协商，力争实现该跨省低空线路的常态化

运营。

线路启用当天，重庆市委军民融合办与

广安市人民政府共同签订了《跨省域协同推

进低空经济高质量发展战略合作协议》，旨

在共同探索跨省域协同推进低空经济高质

量发展道路，两地低空经济相关企业签订了

一系列合作协议，共建川渝低空数据共享平

台，并积极推行川渝天空一体化管理机制，

合力打造成渝“空中高速公路”。

（孙凯芳 文 /图）

深耕细作拓市场 锐意进取开新局

2025双汇生鲜品厂商发展研讨会在深圳召开

荫研讨会现场

荫万洲国际董事局主席、双汇创始人万隆

荫双汇发展党委书记杜俊甫

荫双汇发展董事长万宏伟

荫双汇发展副总裁、生鲜品事业部总经理贺建民

荫双汇发展总裁马相杰

荫颁发“十大销量客户”奖

冬季，安徽淮北矿业集团铁运处临涣电

务段关注气象变化，及时清除道岔范围内的

杂草杂物，提前做好雪槽的清理工作。遇雨、

雪、冰冻等特殊天气，及时清扫道岔积雪积

水，涂油撒盐，防止道岔上冻，影响操作。

图为职工正在清理道岔电动转辙机两

杆雪槽。

黄华伟 朱佳妮 摄影报道

郑州市餐饮与饭店行业协会
2024年工作会议召开

重庆至广安红色旅游
低空线路成功首飞
两地签署全国首个跨省低空经济发展战略合作协议

迈出“家门” 跨出“省门”

川煤集团鑫盛达公司挺起“走出去”脊梁

月 日，重庆市沙坪坝区的沙磁文化
广场，首飞机组人员与乘客合影留念。

郑州市餐饮与饭店行业协会会长邓胜利（中）为新当选的副会长颁发证书。

加强设备防冻管理
确保安全平稳过冬


