
●位于新疆焉耆垦区的晨光生物的辣椒原料基地。
●2023年 8月 15日，晨光生物在赞比亚奇邦博农场新建的日加工 200
吨万寿菊加工生产线试车成功。
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9月 27日一大早，河北省曲周县主要领
导就来到晨光生物调研，这是他刚刚上任的

第二天。

2023年，曲周县实现 GDP143亿元，而扎
根当地的晨光生物科技集团股份有限公司

（以下简称晨光生物）总营收 68.72亿元，这样
的体量对曲周县来说举足轻重。

25年前，晨光生物的前身是集体企业曲
周县五金厂，只能生产木质窗户上的拉手插

销和手工扳手。

今天，全球膳食补充剂、保健食品、药品、

食品、化妆品等行业所用的天然提取物中，大

约 70%的辣椒红、30%左右的叶黄素和 40%
的辣椒精都来自晨光生物，产销量多年居世

界第一，并在印度、赞比亚等地投资建厂，且

全部盈利。

采访中，晨光生物董事长卢庆国反复强

调：是时代赋予了好机遇，自主创新确保了世

界一流品质，走出去的坚定信念打开了发展

空间。

核心技术全部来自自主创新
两获国家科技进步二等奖

说实话，要不是晨光生物，或许很多人并

不知道曲周县。

从最近的高铁站原邯郸东站，到晨光生物
所在的曲周县城，需要在普通公路上行驶 60
分钟。整个县域被四条高速公路环绕，其中一

条从东南穿境而过，但是全县没有一个出入

口，晨光生物就位于县城的南部。

晨光生物的核心产品包括辣椒红、叶黄

素、番茄红素以及棉花籽提取加工产品，然而

其所在的区域并不出产相关原料，他们是如

何干成的？

作为曲周县五金厂厂长，卢庆国一直在

寻找企业发展机会，20世纪 90年代底，他发
现了辣椒红素的巨大市场潜力，并于 1998年
自建了一个简单的车间开始折腾并尝到了甜

头。2000年，改制组建曲周县天然色素有限公
司，此后几经更名，成了今天的晨光生物集

团。

萃取辣椒红，就是把辣椒磨成粉，加入正

己烷溶剂提取出红辣素，再加入酒精将辣素

溶出，就得到了红色素。

“说起来可能大家都不相信，按照技术员

的方法，死活都分离不出红辣素，连专家都愁

跑了。”晨光生物副总经理连运河说，大家愁

得没办法，跑到室外去抽烟聊天，因为“愁”的

时间太长，没想到色素和辣素竟然分开了。原

因竟然是沉淀的时间不够，以前用小罐提取

很短时间就能分离出来，现在是用五倍大的

罐子，相应的时间就需要大幅加长。

“这么简单的问题都搞不定，可见我们当

时技术有多差。”卢庆国说，这也让他认识到，

技术上的问题来不得半点马虎，否则差之毫

厘就会谬以千里。

加工辣椒红的第一步，就是去除辣椒柄

和花萼，去除一吨干辣椒需要二十多人干一

天，如果一天投料上百吨，需要多大的场地和

多少人工？但以前国内外的企业都是这样干

的，因为他们认为辣椒柄含有纤维素和胶质，

不去掉会影响辣椒红的品质。

但卢庆国偏不信这个邪，决定试验带柄

加工萃取工艺，并把这个任务交给连运河，挑

战全行业的共识。

没想到的是，经过大量实验，技术人员发

现了改变溶剂和分离条件去除有害物质的新

方法，实现了带柄投料的技术突破，对这个小

行业来说，是一个革命性的创新，但卢庆国并

没有把这项技术藏着掖着，而是迅速分享给

了同行。

此后，晨光生物相继攻克了辣椒粉颗粒萃

取技术，使产能提高了 3倍；攻克了提取罐全自
动生产技术，使产能提高了 30倍，而且这些技
术和设备全部是自主研发，并从印度公司手中

夺走了全球辣椒红产量第一的头衔。

此前行业通行的做法是，提取色素后，辣

素就当垃圾扔掉了。生产辣素的企业只提取

辣素，加之对辣素的需求不高，大家都没重

视。而随着中餐标准化和食品生产企业对辣

素需求提高，如连锁火锅店、方便面调料包等

需要稳定的辣素，辣素的市场逐渐扩大。

同时提取辣素和色素，从理论上来说是

天方夜谭，因为这两种物质极性不同。所谓极

性，是指一根共价键或一个共价分子中电荷

分布的不均匀性，均匀则称为非极性，溶剂与

物质溶解性是“相似相溶”，极性不同的色素、

辣素要同时提取出来，理论上是不可能的。

为了突破这个问题，研发团队按照《食品

安全国家标准食品添加剂使用标准》允许使

用的溶剂，一种一种轮番做试验。没想到还真

发现了一种溶剂能同时把色素和辣素提出来

了。

但是，在做阶段总结时，有人提出，这个

溶剂会产生过氧化物，一旦生产会发生大爆

炸，大家都傻眼了。

2003年国庆节后，连运河拿着卢庆国开
的一长串大学和研究机构名单，跑到北京“求

学”，但是问来问去，没人能告诉他答案。这天

他硬着头皮闯进了北京大学化学系的实验

室，听完他的来意，一位四十来岁的化学博士

说，“实验室内确实发生过此类溶剂因产生过

氧化物发生爆炸的事故，但我觉得天然色素

是还原剂，在提取过程中，过氧化物碰到还原

剂就降低，但降低到何种程度，需要实验说

话。”

一语点醒梦中人，连运河赶紧回到曲周，

重新设计实验。

将纯溶剂放置一个月，只产生了 100mg/
kg的过氧化物，将过氧化物浓缩到 2000mg/
kg，也没有爆炸，在提取过程中，产生的过氧
化物通过还原浓度降到了 10mg/kg以下，几乎
为零。

于是辣椒红色素和辣素同步萃取分离技

术在晨光诞生了，晨光也成为世界上第一个

批量同时产出辣椒红色素和辣素的企业。

这一创新技术为我国辣素产品实现了从

几乎全部进口到批量出口的根本性转变，并

获得了世界创新论坛“2012金袋鼠世界创新
奖”。

番茄红素是一种高价值保健品原料，科

学研究发现其具有强大的抗氧化能力，能促

进心血管健康，主要从番茄酱中提取，产量极

低，价格极高，在交易中均是以克计价。

番茄酱厂将副产品番茄皮籽作为垃圾白

白扔掉了，而番茄皮中番茄红素含量是番茄

酱中的 3-5倍，那些番茄皮和籽岂不是一座
座金山？卢庆国决定攻下它。

连运河和研发主管安晓东在实验室里通

过传统的湿法技术提取出了番茄素，但纯度

不够，工艺无法实现规模化生产。此路不通，

卢庆国就让大家试验烘干方式、去籽工艺、复

合溶剂提取、结晶工艺开发等方法。

在不断的失败中，他们发明了多项工业

化提取的关键设备，取得了技术上的重大突

破，其独创的“一步法”技术，与传统湿法比

较，生产能力提升 5倍，生产成本降低 50%，
含量得率超过 90%。
番茄皮籽提取后的剩余物，作为饲料销

售。卢庆国说，番茄籽油和饲料销售收入基本

覆盖了原料采购和加工成本，目前番茄红素

一年产量为 600万克，几乎全部是纯利润。
从开始研发到实现量产，晨光生物在番

茄红素上耗费了整整十年时间。2016年，这一
技术获得美国专利商标局发明专利授权，

2017年，获得国家科技进步二等奖。加上之前
的“辣椒天然产物高值化提取分离关键技术

与产业化”获得国家科技进步二等奖，建厂不

到二十年，晨光生物在两个细分行业实现了

绝对的技术领先。

布局全球产业链
稳慎实现全球化

说到如何走向海外，卢庆国呵呵一笑：“当

时国内需求小，催款耗费大量精力，就想着出

去找一个大客户，可以顶国内几十个客户，到

后来也是为了解决辣椒不够辣的问题。”

2002年，成立 3年的晨光生物决定去海
外看看，当年巴黎欧洲食品配料展，晨光花

5000美元租了一个展位的八分之一。“也不知
道卢总怎么就拉来了一位客商，人家对中国

的产品根本不了解。”晨光生物副总经理李凤

飞说。

卢庆国操着一口曲周普通话，通过翻译

连比带划地解释，到了谈价时，他一下降了 3
美元，当时国际市场每公斤 38美元。斯洛伐
克采购员拿起样品看了又看，思忖良久，才签

了一份 100公斤共 3500美元的订单。
这份订单小到微不足道，却是晨光生物

发展史上的里程碑。从第一单国内生意到第

一单国际生意，他们用了三年时间。订单拿回

来后，甚至不知道如何办理国际贸易手续，如

何将货物发出去。

此后数年，晨光生物的辣椒红素、叶黄

素、番茄红素等拳头产品陆续走向海外，作为

原料进入各大国际健康企业巨头的车间。

2006年春节，卢庆国到印度考察，在看完
印度的主要辣椒工厂后，卢庆国得出了结论，

晨光的产品性价比和技术在印度有较大优

势，遂考虑在印度建厂生产。

说干就干，从买地、建厂到投产，整整花

了两年时间。2012年 3月，第一批在印度工厂
生产的红辣素运回曲周县晨光生物总部，不

久，精加工生产出的高品质辣椒精就出口到

世界各地。

到 2014年，晨光生物成为全球最大的辣
椒精生产商。

投资赞比亚的初衷，则源于对未来成本

上涨的忧虑。

“布局非洲，是为未来十年、二十年打基

础。”卢庆国说，将来中国、印度的成本上来

了，我们在非洲也做好了准备；如果非洲成本

也升高，可能就需要另外一种思维方式谋划

企业发展。

2013年，国家提出了“一带一路”倡议，晨
光生物决定借风行船，加快布局非洲的步伐。

在前期准备的基础上，2015年卢庆国去非洲
考察，综合调研各国政策、资源和风土人情

后，决定把投资地选在赞比亚。赞比亚可耕地

面积超过 6亿亩，其中 86%尚未开垦，资源丰
富。

仅仅两年时间，晨光生物在赞比亚设立

了两家公司，一家生产大豆油，一家搞原料种

植。按照之前的规划，先收购改造一个豆油加

工厂，边生产边熟悉情况，时机合适就买入土

地搞种植业。

“目前在赞比亚种植的辣椒主要卖到欧

洲。”卢庆国说，为什么没加工成附加值更高

的色素和辣素？因为晨光生物在这两个产品

上已经占据了绝对优势，而且市场容量就这

么大，总得给别人一个生存空间吧。况且从经

济利益的角度考虑，直接卖原料反而更赚钱，

因为部分欧洲人也嗜辣。

晨光生物的另一项绝对优势产品———叶

黄素，主要从万寿菊中提取。为此，晨光生物

在印度的第二工厂专门加工万寿菊，在缅甸

中部地区开发了 6000亩土地种植菊花，在当
地建设工厂初加工后运到云南腾冲进行深加

工，加上中国西部地区的种植面积，叶黄素的

产能释放得到了充足的原料保证。

2019年，晨光生物实现营收 32.65亿元，
接下来四年连年高速增长，到 2023年实现营
收 68.72亿元。
“2020年以来的高增长，主要得益于社会

对健康的高度关注。”卢庆国说，如辣椒红素、

辣素逐渐在食品加工和餐饮中占据主导地

位，原来的化工色素逐步退出市场，而叶黄素

和番茄红素等保健食品原料快速增长，则是

消费者对免疫力及自身健康的高度关切。

晨光生物旗下还有两家药厂，卢庆国近

期则把重心放在了中药材有效成分的提取

上。“相较于之前的产品，中药材提取更复杂，

因为要弄清楚成分和疗效的对应关系。如果

能找到核心成分并萃取出来，那么中药现代

化有可能实现质的飞跃。”卢庆国说。

二十多年来，晨光生物一直执着于基础

研究和创新研发，他们在全球工厂的绝大部

分生产设备都是自己研发制造的，为此专门

在辽宁营口建立了一个设备生产厂，即使远

在万里之遥的印度、赞比亚，都使用自己生产

的设备。

“要说遗憾也有。”卢庆国说，随着产能提

升和市场环境变化，晨光生物有必要打出自

己的品牌和拓展终端市场，但对 C端市场还
不熟悉，公司里缺乏这方面人才储备，目前品

牌和零售端工作刚刚起步。

“您平时服用晨光的产品吗？效果如何？”

面对记者的疑惑，65岁的卢庆国拿过采访本，
一字一句地把记录文字念了出来。“叶黄素产

品我吃了十多年，您看，我没戴老花镜。”卢庆

国说。

大健康产业需要多几个“卢庆国”
坐在背光的旧沙发上，卢庆国聊起晨光

生物这些年走过的路滔滔不绝。对于机器设

备和植物提取产品的研发，他甚至记得过往

的每一个细节。

与晨光生物的研发楼和车间相比，他的

办公室非常普通，毫无装饰，因为房间小，几

张沙发也摆得较局促，记者甚至得费力地扭

过身子和他交谈。

然而，晨光生物对创新的执著令人印象

深刻，核心生产设备全部来自自己生产，拥有

432件国家专利技术（其中海外专利 37件）、3

项国家重点新产品、43项省部级科技成果；荣

获 52项省部级以上科技奖励，122名博士、硕

士等高级人才组成了强大的研发团队。

显然，形象和品牌打造不是晨光生物所

擅长的，甚至针对消费者端的市场销售部门

刚刚组建。卢庆国也意识到了，仅仅做原料供

应商无法实现自己一直抱持的梦想：做真正

有功效，老百姓能吃得起的保健食品，让保健

食品行业绽放光芒。

考察晨光生物的 25年发展史，有三点值

得同行学习：一是坚持自主创新，关键技术全

部掌握在自己手上，战略坚定，心无旁骛，在

一个行业深耕到底；二是真材实料，所有材料

全部来自自有基地，具有稳定高效的供应链；

三是全球眼光，刚刚投产三年便开始寻找国

际买家，进而在海外建设原料基地。

在大健康产业蓬勃发展的当下，中国需

要更多像卢庆国这样的企业家。

植物提取赛道的领舞者
———专访晨光生物董事长卢庆国

本桓高速公路
孙里沟大桥双线贯通

10月 25日，随着最后一片 35米预制 T
梁被架桥机安全平稳地运送到盖梁垫石上，

本桓高速公路孙里沟大桥预制 T梁全部架设
完成，实现双线顺利贯通。

孙里沟大桥位于本溪满族自治县田师付

镇魏堡村，左线全长 398.5 米，右线全长
358.5米，为分离式桥梁，桥面净宽 11.5 米，
上部结构采用先简支后连续预应力砼（后张）

T梁，下部结构采用柱式墩、桩基础，全桥共
计架设预制 T梁 95片，其中 40米预制 T梁
85片、35米预制 T梁 10片。
为确保完成架梁任务，中铁上海工程局

本桓高速公路项目三工区二分部超前谋划、

加强组织，进一步完善施工工序，制定了架桥

机拼装方案和架梁施工方案，从前期支座安

装、架桥机拼装到过程中运梁盯控、T梁架设
等全过程、全方位进行盯控和指导，严格落实

各项安全举措，按照既定目标完成桥梁架设

工作。 渊彭平 胡育松冤

淮阜铁路Ⅰ标段跨 G3
京台高速特大桥 100米
连续梁顺利合龙

10月 25日，由中铁四局南京分公司参
建的淮阜铁路项目玉标一分部重点控制性工
程跨 G3京台高速特大桥 100米连续梁顺利
合龙，项目工程建设取得了突破性进展。跨

G3 京台高速特大桥 100m 连续梁长 221.5
米，采取挂篮悬臂浇筑法施工，梁体共 57个
块段，其中现浇段 2段、悬臂浇筑段 52段、合
龙段 3段。
淮阜高铁段项目玉标段共有 9座桥梁，双

线特大桥 3座，单线特大桥 6座。施工过程中，
为确保连续梁顺利合龙，项目部严格按照评审

后专项施工方案组织施工，认真查验合龙段模

板、钢筋、预应力管道安装、合龙口临时锁定等

各道工序，强化现场技术保障，严格把控关键

工序施工质量，确保连续梁结构体系转换后梁

体内力及变形符合设计要求。下一步，项目将

全力抢抓后续桥面系附属工程及路面施工进

度，全力冲刺完成年度目标任务。

淮阜城际铁路由安徽省投资集团和淮北

市、阜阳市、亳州市、宿州市人民政府共同筹

资建设，正线全长 142.5公里，设计行车速度
350公里/小时，起自商合杭铁路阜阳西站，经
亳州市利辛站、蒙城站两个中间站，止于在建

淮宿蚌城际铁路双堆集站。其中，跨 G3京台
高速特大桥所在的站前 1 标段正线全长
23.9km，分别经过濉溪县 20.4 公里、蒙城县
3.5公里以及宿州市 1.2公里，设计速度 350
公里/小时，工程总造价 26.7亿元，主要包括
路基工程、桥梁工程、轨道工程等。自 2023年
3月进场以来，项目有序推进，已取得显著的
阶段性进展。项目建成后，对进一步完善淮北

市交通运输网络体系，促进城市扩容提质，服

务区域经济社会发展具有重要意义。

渊王金 万青冤

10月 28日，从吉林大华机械制造有限公
司德惠分公司传出喜讯，经过全体职工的不懈

努力，今年前 9个月，吉林大华德惠分公司外贸
产品收入同比增长 17.85%，画出一条外贸产品
销量上扬的曲线，呈现出良好的增长态势。

作为吉林大华公司的一个生产基地，德

惠分公司主要生产汽车飞轮齿圈产品，其中

一部分齿圈产品供应给吉林大华公司的长春

生产基地、芜湖生产基地组成汽车飞轮总成，

并随着汽车飞轮总成销往国内的主机厂和欧

美等国外的 30多个主机厂，而绝大部分齿圈
产品都是自行出口到海外市场，在海外市场

已占有了一席之地。

吉林大华德惠分公司已有近 30年研发、
生产汽车齿圈产品的历史，具有很强的市场

竞争力，尤其是在热处理工艺方面拥有自己

的核心技术，在全球齿圈产品的市场上有很

高的美誉度和影响力，也为企业赢得了越来

越多的产品订单。

去年 7月底，法国法雷奥集团全球采购
总监 Michel PHUNG一行来到吉林大华德惠
分公司进行现场审核，原计划上午审核结束。

可他们经过上午在生产现场的审核，对吉林

大华的经营团队、管理理念，德惠分公司的加

工能力、质量保证能力以及工艺路线都特别

认可，决定下午再进厂区里看一下，然后再离

开。Michel PHUNG回国后的第三天，就发来
电子邮件，决定从其欧洲市场转移 23种产品
交由吉林大华德惠分公司来加工。首件被意

大利法雷奥、土耳其法雷奥、西班牙法雷奥认

可后，直接转批量供货。“产品交给你们生产，

我放心。”这是Michel PHUNG在给吉林大华

总经理王红岩电子邮件中说的一句话。

为按时完成国外客户的产品订单，德惠

分公司按照吉林大华的总体要求，外部以“市

场客户”为中心，坚持顾客至上；内部以“生产

制造”为中心，坚持高效协同。国外客户对生

产周期、发货周期和产品质量的要求特别严

格，德惠分公司认真依据国外订单制定周计

划或月份生产计划，采购部门按照订单交付

进度组织原材料、工装刀具等。在生产过程

中，严格按照精益管理的要求，实行拉动式生

产，以减少库存。当有海外客户追加产品订单

时，就采取加班加点或开展劳动竞赛的办法

赶制订单。每天上班后，德惠分公司都要开早

会，通报跟踪产品生产进度、产品质量、设备

运行等情况，保证每周的产品都能顺利地通

过海运交付给国外客户。

工欲善其事，必先利其器。德惠分公司始

终把产品质量放在第一位，一方面引进国内

外先进的加工、检验设备，一方面组织劳模工

匠对原有设备进行自动化、智能化改造，增加

设备的新功能，并保证设备始终处于良好的

运行状态。坚持对操作者进行业务培训，不断

提升其操作水平，以保证产品质量满足客户

的要求。现场工程师每天都会跟班作业，随时

解决出现的问题。多年来，吉林大华德惠分公

司没有出现过批量、低级质量问题，更没有出

现过被客户停止供货、减少份额的情况，其质

量保证能力、产品交付能力和加工能力得到

国外客户的一致认可，在客户中有很高的信

誉度。除每年都在增加几个国外的新客户外，

老客户也都愿意将新产品交给吉林大华德惠

分公司开发生产。 渊陈凤海冤

重庆气矿：
保障生产 锁紧安全
最近，西南油气田公司重庆气矿生产日

报表显示，气矿的日产天然气量保持在 900

万方的上线运行，为今冬明春区域供气进一

步夯实了基础。

随着气温的走低，用户用气量的增加，天

然气安全生产面临较大的压力。重庆气矿正

视困难，在想方设法抓好天然气生产的前提

下，把重心放在锁牢安全工作方面。气矿通过

层层传递安全形势、压实安全责任、开展安全

联系、查找和整改问题、紧盯薄弱环节和重点

领域的风险、生产现场加强运行监控和巡查

巡检、施工现场严控风险等具体做法，营造良

好安全生产氛围，筑牢安全生产屏障，为年度

各项指标的完成提供坚实保障，今年气矿已

向用户安全供气超 85亿方，促进了地方经济

建设的发展。图为井站员工在对设备进行检

查和维护。 李传富 摄影报道

吉林大华德惠分公司：外贸产品收入同比增长 17.85%


