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■ 赵敏

陕西万慈安康养温泉酒店，这里不仅是国

家 AAAAA级旅游风景区太白山国家森林公
园的脚下，更是农夫铺子集团精心打造的宜

居、宜商、宜游的旅居康养商业地产项目的核

心。太白山汤峪温泉的神奇水质，为这片土地

增添了几分神秘与魅力。

日前，一场盛大的发布会在此圆满落幕。

这不是一场普通的商业活动，而是农夫铺子发

展集团有限公司（以下简称“农夫铺子”）迈向

上市新纪元的重要里程碑———上市 GMV冲刺
暨智能化产品发布会。发布会的召开，彰显出

农夫铺子对未来数字化商业生态的战略布局。

当灯光聚焦在舞台上，与会者无不感受到一种

振奋与期待。

上市 GMV冲刺
———迈步纳斯达克指日可待

现场气氛庄重而热烈，“智现在·向未

来———2024农夫铺子上市 GMV冲刺暨智能
化产品发布会”的字样格外醒目，似乎在向世

人宣告着这家企业的雄心壮志。企业高管、合

作伙伴等，齐聚一堂，共同见证这一历史性的

时刻。

在众人的期待中，农夫铺子副董事长兼总

经理李林祥健步走上台前，他的脸上洋溢着自

信的微笑。李林祥在致辞中强调了科技创新对

企业发展的重要性，并回顾了农夫铺子从一家

专注于人工智能、大数据等前沿技术的初创企

业，成长为如今覆盖数字化软件开发、云供应

链、企业服务、AI人工智能、创投孵化五大核
心业务板块的综合性、生态性、技术性公司的

历程。

农夫铺子致力于为中小微企业数字化转

型提供一站式服务。他谈到未来掌柜数字智慧

屏等智能化产品。这些产品不仅代表了农夫铺

子在科技创新方面的新成果，更是贴近社会需

求，积极推动产业升级的重要举措。其中，未来

掌柜数字智慧屏以其智能化、便捷化的操作，

为商家经营带来了前所未有的高效智能体验。

上市对农夫铺子来说，既是对企业实力的

肯定，也是对企业未来发展的激励。李林祥表

示：“上市不仅是一个新的起点，更是我们向国

际化民族互联网企业目标迈进的重要一步。我

们将以此为契机，进一步加大科技成果的研发

与投入，优化产品结构，提高服务质量，以更加

饱满的热情和更坚定的步伐，向着目标继续迈

进。”

在当前全球经济形势下，资本的力量愈发

凸显其重要性。汇东证券大中华区董事长祝烽

双走上台前，发表了关于“如何借助资本力量

逆势而上”的演讲，话语中充满了对农夫铺子

未来发展的信心和期待。紧接着，美国纳斯达

克证券代表科林上台，追溯了纳斯达克的起

源，详述了纳斯达克的发展特点和对全球经济

的贡献。他提到，纳斯达克不仅是一个股票市

场，更是一个连接全球资本与科技创新的桥

梁。许多世界知名的科技公司都在纳斯达克上

市，他们通过这一平台获得了资本的支持，推

动了技术的创新和进步。

伴随舞台显示屏“农夫铺子数字商业生态

与新品发布暨农夫铺子第一板块上市 GMV数
据冲刺工作部署”字样的闪现，董事会主席兼

CEO袁道红步入会场，他身着正装，精神焕发，
仿佛在向外界传递着农夫铺子即将踏上新征

程的坚定决心。

袁道红脸上洋溢着坚定的自信和满满的

期待，他的讲话，将全场气氛推向了高潮。他提

到，农夫铺子将带着全新的智能化产品，面向

全球市场发起冲锋，致力于成为纳斯达克主板

上的新一股力量。

“要上市就上有价值的，上真正能为在上

市做出贡献的每一位创造价值的市。”

“我们要把整个体系进行全面梳理，进行

全面升级，迎接我们冲刺上市 GMV所需要的
条件和基础。”

……

袁道红的讲话中，“上市 GMV冲刺”成为
核心关键词。袁道红强调：“今天我们开这个

会。对于农夫铺子来讲至关重要，这是进入最

后冲刺阶段的关键起点。”

“大家在最后的冲刺阶段要充满动力，加

满油。”袁道红表示，农夫铺子在冲刺纳斯达克

主板的征途上，将秉持“数字化、年轻化、活力

化”的理念，力求成为纳斯达克主板上的新一

股力量。为此，公司不仅加大了对 AI人工智能
技术的研发力度，还积极引进高素质团队，为

未来的市场竞争做好充分准备。

“只有以人为本，科技向善，才能真正实现

企业的长远发展和社会的共同进步。”袁道红

强调了农夫铺子在 AI人工智能研发方面的决
心和投入，表示将加大在这一领域的研发力

度，包括与高素质团队的谈判和芯片研发等。

袁道红还分享了农夫铺子在海外市场的

布局和拓展计划。他透露，公司已经在东南亚

地区建立了分公司，并将继续拓展全球市场，

将中国的智慧和技术传播到世界各地。作为中

国人，他始终坚守初心，致力于将农夫铺子打

造成一个能够代表中国智慧的民族品牌。

创新与突破
———抢占数字经济领域新风口

在农夫铺子上市 GMV冲刺暨智能化产品
发布会上，最令人瞩目的莫过于农夫铺子推出

的智能化产品。这些产品不仅代表了农夫铺子

在技术创新方面的最新成果，更预示着公司未

来发展的广阔前景。

从区块链、人工智能到大数据，每一项技

术的应用都旨在推动中小微企业的数字化转

型，帮助他们更好地适应市场变化，实现可持

续发展。此次发布会的举办不仅标志着农夫铺

子在业务上的新飞跃，更展示了其在科技创新

领域的雄心壮志。

科技不仅是第一生产力，更是服务于人

民、推动社会向前发展的关键因素。袁道红表

示，在这个基础上，农夫铺子提出了以 AI技术
为核心的智能化产品战略，致力于将最前沿的

科技成果转化为实用的产品和服务，以满足人

民日益增长的美好生活需要。

农夫铺子拥有上百项技术发明专利和知

识产权，这些技术不仅是公司发展的核心竞

争力，也是推动中小微企业数字化转型的重

要力量。他希望通过技术的赋能，让更多的

企业能够简单、高效地经营，实现更快速地

发展。

袁道红深入介绍了农夫铺子自主研发的

智能化产品。这些智能化产品集成了先进的科

技元素，更在用户体验和实用性上下足了功

夫。不仅体现了公司在人工智能领域的深厚积

累，更彰显了“以人为本，科技向善”的发展理

念。袁道红表示，这些产品的推出将极大地提

升农夫铺子在市场上的竞争力，为消费者带来

更加便捷、高效的服务体验。

特别是宏眸 AI智能手机，这款集高清刘
海屏、8核处理器、256G内存等高端配置于一
体的智能手机，不仅支持分屏应用多开，还具

备 AI面部识别和 AI光线调节等智能功能。更
值得一提的是，宏眸 AI手机还配备了锁屏广
告功能，为中小微企业提供了全新的营销渠

道。而宏眸 AI手表则以其高端的配置和多样
化的功能，成为智能穿戴设备市场的新宠。此

外，微灵 AI直播以其独特的无人直播技术，为
商家提供 24小时不间断的直播服务，真正实
现了降本增效。

在当今这个数字化的时代，流量就是生

意，流量在哪里，生意就在哪里。移动互联网的

爆发，直播电商的兴起等对线下实体门店造成

了巨大的冲击。门店租金逐年上涨，人工、水电

等开支不断增加，使得门店经营举步维艰。传

统的营销方式如发传单、KT板、易拉宝等，难
以实现二次转化和裂变，门店的盈利来源过于

单一，没有充分利用商圈价值。

然而，危机就是机遇，未来掌柜数字智慧

屏应运而生，颠覆了传统的广告模式，让门店

营销、获客、增收变得更加简单。未来掌柜数字

智慧屏结合了广告屏幕、未来掌柜和私域电商

系统，为线下实体门店提供了一站式的数字广

告营销解决方案。

未来掌柜数字智慧屏的推出，目的在于

“打造线下门店营销新纪元”。这为实体店的数

字化转型提供了强大的技术支撑，展现了农夫

铺子对科技创新的执着追求和对市场的敏锐

洞察。

“农夫铺子·未来掌柜”，即未来掌柜数字

智慧屏是一套结合了广告屏幕、未来掌柜和私

域电商系统，针对线下实体进行门店营销、策

划、设计、落地为一体的数字广告营销系统。通

过线上便捷的操作，让店主可以随时随地进行

门店营销宣传、实现引流裂变，让广告营销像

发朋友圈一样简单，节省人工和物料成本。

在谈到智慧屏的运营模式时，袁道红强调

了“共享共赢”的理念。他表示，未来掌柜数字

智慧屏能够通过“共享屏幕”进行广告投放，实

现跨界盈利。这款智慧屏不仅能够实现广告自

主投放、自动计费，还能通过 AI技术自动生成
广告内容，让商家发布广告更加便捷、高效。

农夫铺子将通过与商家、合作伙伴的紧密

合作，共同打造一个互利互惠的生态体系。商

家可以通过智慧屏获得更多曝光和流量，而农

夫铺子则通过提供优质的广告服务，实现收益

的持续增长。

这一创新产品拥有强大的核心算法，能够

为用户提供精准的推荐服务，更通过二维码技

术实现了广告从被动曝光到主动推广的转变。

袁道红强调，智慧屏将服务于所有实体商家的

数字化转型，帮助他们实现数字化脱贫，同时

也为普通老百姓提供了参与科技发展、分享科

技红利的机会。这种共赢的模式不仅为商家带

来了更多的商业机会，也为农夫铺子的发展注

入了强大的动力。

这款集成了 AI技术、大数据分析功能的
智能屏，被赋予了将传统实体店转型为数字

化、智能化营销平台的使命，不仅将改变实体

店的宣传方式，更将引领整个零售行业的数字

化转型。

此外，袁道红还透露了农夫铺子与华为

花瓣支付、腾讯微卡支付共同开发的俱宝盆

支付系统。该系统采用区块链技术，保证了

支付的安全可靠和可溯源，为农夫铺子线上

平台和线下实体店的支付提供了强有力的支

持。他强调，支付业务是金融领域的重要一

环，也是农夫铺子推动实现共同富裕目标的

关键所在。

崭新起点
———打造属于中国人的民族品牌

农夫铺子创新推出“拾惠邦”项目。该项目

旨在通过线上线下的融合，为消费者提供更多

优惠和便利。消费者在拾惠邦平台上消费后，

可以获得额外的广告补贴，实现“消费即赚钱”

的愿景。这一创新模式将进一步提升农夫铺子

在消费者心中的品牌形象和影响力。

作为线上服务平台，“拾惠邦”以“你消费

我买单”为核心理念，为消费者提供消费积分

和广告补贴，进一步增强了农夫铺子在市场上

的竞争力。与会者普遍认为，拾惠邦的推出将

进一步提升农夫铺子的品牌影响力和市场地

位。

此外，袁道红还介绍了 123全球连锁团购
便利店等项目的最新进展。这些项目不仅丰富

了农夫铺子的数字化生态，也为中小微企业提

供了更多的发展机会。

农夫铺子的智能化产品不是服务于资本，

而是服务于社会、服务于人民。袁道红强调，科

技应该以人为本，服务于人民大众，让科技成

为推动社会进步、改善人民生活的强大动力。

为此，农夫铺子将通过免费赠送、广告补贴等

方式，让更多人能够享受到智能化产品带来的

便利和福祉。

袁道红宣布了一系列优惠政策，包括免费

赠送宏眸 AI智能手机和智能智慧屏等智能化
产品，以及提供广告补贴等支持措施，旨在帮

助更多的实体店家实现数字化转型，共同迎接

智能时代的到来。

农夫铺子的智能化产品不仅代表了行业

内的技术前沿，更展示了公司在数字化转型过

程中的创新精神和实干精神。人们期待农夫铺

子能够继续引领行业潮流，推动更多实体店铺

实现数字化转型和升级。

作为农夫铺子董事会主席兼 CEO，袁道红
在发布会上强调了农夫铺子在智能化领域的

决心和实力，同时传递出农夫铺子对于打造智

能化康养温泉酒店的坚定决心。

万慈安康养温泉酒店将围绕“智能化”“共

享化”和“多元化”这三个核心关键词进行打

造。智能化不仅体现在酒店设施的升级上，更

体现在服务和管理模式的创新上。共享化则体

现在股东共享、店铺共享等方面，通过资源整

合实现互利共赢。而多元化则意味着酒店不仅

仅是一个提供住宿和温泉服务的场所，更是一

个集康养、休闲、旅游等多种功能于一体的综

合体。

此外，农夫铺子还推出了年酱王元宇宙珍

藏酒这一创新产品。年酱王元宇宙珍藏酒以其

独特的酱香口感和元宇宙概念的结合，引发了

在场所有人的浓厚兴趣。

袁道红还分享了自己在创业过程中的一

些心得体会。他强调，作为一个企业家，要始终

保持对市场的敬畏之心，以用户为中心，用技

术和服务去满足人们的需求。

在发布会上，袁道红提出了农夫铺子未来

冲刺的目标。他坚信，在全体员工的共同努力

下，农夫铺子一定能够成功上市，并在纳斯达

克上打造出一个属于中国人的民族品牌。

他鼓励所有奋斗在农夫铺子一线的员工

和合作伙伴们，要坚定信心、勇往直前，共同为

实现这一目标而努力，致力于成为“中国人百

分百控股的国际化民族品牌互联网企业”。

以此次发布会为新的起点，全力以赴推动

农夫铺子的上市进程，为股东和投资者创造更

大的价值。此次上市 GMV冲刺和智能化产品
发布会的成功举办，无疑为农夫铺子的发展注

入了新的活力，也为其未来的发展奠定了坚实

的基础。

智现在 向未来
———农夫铺子上市GMV冲刺暨智能化产品发布会特写

农夫铺子集团董事会主席兼CEO袁道红演讲。 农夫铺子集团副董事长兼总经理李林祥演讲。

农夫铺子集团高管登台亮相。 活动现场一角。 农夫铺子集团万慈安康养基地。

特别报道Special Report


