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热点 Economy

广告

■ 本报记者 李代广

2月 29日，隆基绿能首款基于 HPBC技
术的双玻组件———Hi-MO X6双玻耐湿热光
伏组件在山东国际会展中心正式发布。该组

件主要应用于高温高湿环境下的光伏应用场

景，是水泥屋顶、光伏车棚、阳光房等分布式

屋顶的理想选择。

至此，隆基在分布式场景已经形成 Hi-
MO X6、Hi-MO X6 防积灰组件、Hi-MO X6
双玻耐湿热组件的系列“家族”产品，可以有

效满足国内大部分分布式场景对光伏电站可

靠性的要求。

上海交通大学太阳能研究所所长、博士

生导师沈文忠教授，隆基绿能分布式业务部

产品与解决方案中心总裁吕远，隆基绿能分

布式业务部中国区总裁牛燕燕，隆基绿能分

布式业务全球市场负责人霍炎，T俟V莱茵大
中华区太阳能与商业产品服务光伏组件副总

经理冯轶洲等光伏产业领域专家、企业负责

人，和企业家日报等媒体代表、客户代表参加

了发布会。

Hi-MO X6双玻组件：
BC技术加持 耐湿热性能优越
本次隆基推出的Hi-MO X6双玻耐湿热

组件是以隆基自研的 HPBC技术为基础，具
有外表美观、转换率高、安全可靠、耐湿热等

特点。

据隆基科研人员介绍，Hi-MO X6 双玻
耐湿热组件之所以具备较强的“耐湿热”性

能，是因为 HPBC电池在耐湿热方面的天然
优势。HPBC电池电极材料没有银铝合金，材
料本质上不易发生电化学反应。同时，该组

件还采用双面 POE 胶膜工艺，抗水汽能力
是 EVA的七倍。在封装工艺方面采用高阻
水密封胶，胶体分子结构间隙小，阻水效果

更加明显。

Hi-MO X6双玻耐湿热组件经过专业的
DH1000测试结果显示，在 85益温度和 85%的
湿度下，组件的衰减只有 0.89%，远低于行业
IEC（国际电工委员会）5%的行业标准。PID测
试结果只有 1.26%，远远优于同行业产品。

Hi-MO X6双玻耐湿热组件的衰减数据
全行业领先，首年衰减只有 1%，线行衰减只
有 0.35%。组件拥有 30年功率质保，30年后
依然可以拥有 88.85%以上的输出功率质保，
功率温度系数优化至-0.28%。
发布会上，T俟V莱茵大中华区太阳能与商

业产品服务光伏组件副总经理冯轶洲为隆基

颁发 Hi-MO X6双玻耐湿热组件 IEC证书，
再次印证了该组件的耐湿热和低衰减性能。

30年可增发上百万度电
Hi-MO X6双玻组件价值凸显
我国属于季风性气候，大气环境类型较多，

湿热现象广泛存在，特别是分布式工商业所处

的环境大部分属于沿海、南方等湿热环境。隆基

通过洞察客户需求，从为客户负责角度出发，终

于研制出这款Hi-MO X6双玻组件。
这款组件对业主能够直接产生多少价值

呢？牛燕燕表示，以广东地区 1MW电站为例，
Hi-MO X6双玻耐湿热组件在 30年里，能比
PERC双玻组件多发电 213万度，为用户增收
128万的收益。与主流 TOPCon双玻组件进行
对比，30年能多发 103万度电，多增加 62万
元的收益，可以让业主在投资收益及安全可

靠方面“高枕无忧”。

“单玻之王 +双面双玻”
隆基不卷价格卷创新

2023年 10月，隆基在行业内率先发布行
业“单玻之王”———Hi-MO X6防积灰组件，该
产品一经推出，因独特的防积灰、防积雪功

能，市场反响强烈，叫好又叫卖，成为光伏行

业中的一匹“黑马”。

目前，隆基已经形成了 Hi-MO X6防积
灰组件和 Hi-MO X6 双玻耐湿热组件系列
产品。在工商业屋顶采用隆基“单玻之王”

———Hi-MO X6防积灰组件，在水泥屋顶及
湿热场景采用 Hi -MO X6 双玻耐湿热组
件，共同形成隆基分布式独特的全场景应用

模式。

创新是隆基的灵魂，也是隆基的行业使

命。面对光伏行业内卷严重的当下，隆基秉承

“稳健可靠、科技引领”的品牌定位，聚焦用科

技提升产品价值，公司将持续为客户提供高

效率、低成本、安全可靠的光伏组件及解决方

案，以 BC技术引领光伏行业，深入洞察客户
需求，为更多分布式场景下的客户创造更高

价值，让更多人享受“平价模式”下的清洁能

源。

■ 本报记者 李代广

2月 28日，2024赛季河南足球俱乐部出
征仪式在郑州举行，洛阳杜康控股与河南足

球俱乐部正式签署冠名合作协议。

河南省体育局党组书记、局长马宇峰，省

豫酒振兴领导小组办公室副主任、省工业和

信息化厅食品工业办公室主任许新等政府领

导，赞助商及球迷代表、媒体人士近 200人出
席本次活动，共同为“河南酒祖杜康队”迎战

新赛季加油助威。

此前，杜康控股与河南足球俱乐部已于 2
月 5日双双官宣达成冠名战略合作，通过“白
酒+足球”特色 IP的跨界联合，提升本土品牌
破圈张力，致敬 1亿河南父老乡亲的守望与
300万忠实球迷的热血追随。
在出征仪式上，河南男足公布了新队名

“河南酒祖杜康队”。2024新赛季，河南男足将
以“河南酒祖杜康队”的新面貌征战赛场，为

河南争光添彩。

俱乐部副总经理李玮锋、河南酒祖杜康

队一线队主教练南基一以及全体队员悉数亮

相。

杜康控股总经理崔俊伟表示，足球是一

项世界性运动，也是一项最具影响力，深受

群众喜爱的体育运动。目前球市低迷，中国

足球负重前行，河南足球也处于爬坡阶段。

在这个关键时刻，杜康作为一家仍处于发

展中的河南本土企业，挺身而出，携手河南

足球队，为河南足球加油，为河南足球解

忧。

崔俊伟表示，300万忠实球迷不能没有自
己的主队，1 亿中原人民不能没有自己的球
队。杜康作为豫酒振兴的中坚力量，勇担社会

责任，未来将与河南足球并肩战斗，为中原更

加出彩贡献杜康力量。

河南足球俱乐部历经近 30年的追梦之
旅，始终屹立于中国职业联赛的潮头，已经沉

淀出自己坚韧不拔的精神文化内核，用坚守

推动着河南足球事业一路向前。

杜康是华夏酿酒鼻祖，中国历史文化名

酒，作为豫酒振兴的重要参与者、推动者，杜

康一直肩负着复兴 5000年中华酒史，弘扬中
原文化的重任。

未来，杜康控股将与河南足球展开全方

位的渗透合作，助推足球事业在河南、在中国

的长足发展，以 5000年杜康酒传递足球赛事
的激情与活力。

上海破产法庭
五年盘活资产
312亿余元
■ 李姝徵

建立健全市场退出机制，是营造良好营

商环境的重要组成部分。上海破产法庭为困

境企业的“破”与“救”提供司法助力。

记者 2月 29日从上海市第三中级人民
法院(以下简称上海三中院)获悉，成立五年
来，上海破产法庭盘活资产 312亿余元(人民
币，下同)，通过破产清算程序共清理约 3554
亿元债权。

加强企业“退出”与“新生”管理，是营造

良好营商环境的重要组成部分。为建立健全

市场退出机制，2019年起，中国先后在深圳、
北京、上海、天津、广州、温州等多个城市设立

破产法庭。

作为首批成立的三家破产法庭之一，上海

破产法庭在上海三中院挂牌成立。据院方介

绍，上海破产法庭于 2019年 2月成立以来，共
受理各类案件 13363件，审结 11507件。受理
案件中，破产类案件 6473件，强制清算类案件
5075件，衍生诉讼等其他案件 1815件。
受理的破产类案件中，债务人系民营企

业的占到了 93.9%，注册资本 5000万元以下
的中小微企业占到了 86.8%。
聚焦市场主体及时出清和重整挽救，五

年来，上海破产法庭共重整成功 43件，和解
成功 71件，累计盘活资产 312.4亿元；通过
破产清算程序共清理 31000余户债权人的约
3554亿元债权，共清理处置价值 257.9亿元
的沉淀资产，化解了 1万余件执行积案。

2022年，上海三中院发布《上海破产法
庭预重整案件办理规程(试行)》，探索建立破
产预重整机制，尝试对困境企业尽早救治，降

低企业直接进入重整程序可能面临的因失败

而转入破产清算的不可逆风险。

据院方表示，该机制实施以来初显成效，

大型企业集团中科建设预重整期间尝试引入

信托计划处置资产和债务，转入重整程序后

“重生”，化解了近 800亿元债务风险；上市公
司全筑股份预重整转重整案系首例上交所上

市的可转债发行人重整成功案，妥善化解了

可转债风险，保护了中小投资者利益。

黑龙江同江
颁发首张
外商投资企业营业执照
日前，俄罗斯商人阿尔嘎基在同江市政

务服务大厅提交所需材料，当场就领取了营

业执照。这是同江市颁发的首张外商投资企

业营业执照。

黑龙江省同江市毗邻俄罗斯远东地区犹

太自治州，位于黑龙江向北开放的前沿地带。

同江口岸是松花江最末端港口，是集开放性、

国际性、多元性于一体的国家一类口岸，是黑

龙江省对外开放口岸中唯一同时具备水运、

公路、铁路运输方式的口岸。

近年来，同江口岸通道设施不断完善，通

关便利化不断加强，阿尔嘎基看中了同江市

场发展前景广阔这一优势，于是选址落户同

江。

阿尔嘎基说：“我已经在同江工作 3 年
了，我们真的很喜欢这里，我们和这里的商人

建立了友好的关系，同江政府也给了我们很

大的帮助。我认为同江值得发展，为此，我们

开了一家公司，在这里注入资金，我们的项目

进行得很好。”

同江市市场监督管理局登记注册股负责

人丁倩介绍说：“2023年 12月，同江市市场监
督管理局取得了外商投资企业登记管理权，

从根本上解决了外商经营主体注册登记需要

去佳木斯市办理的这个难题，进一步降低了

企业的开办成本，实现了营商环境再优化、再

升级。”

获取外资企业登记权限以来，同江市在

市政务服务中心设置外资企业登记绿色通

道，以创新意识和实际行动深化“放管服”改

革，鼓励和促进外商投资。同时，同江市市场

监督管理局提供“5+2”“套餐式”“送照上门”
“绿色通道”等“一站式”服务，切实做到营业

执照随到随办、随办随走，大大提高外资企业

的便利度、获得感。 (王艳云 刘官灵 姜辉)

■ 吴巍 郄莉

面对蓬勃发展的商业航天，203所捕捉市
场机遇，抓住行业契机，快速研发产品，形成

了一系列可靠性高、指标优的货架产品，包括

超高稳晶振、低相噪晶振、抗振宽温温补晶

振、驯服晶振、频率源等系列产品，为多家科

研院所、大专院校、民营企业供货，保障了多

个型号项目的顺利实施。

随着商业航天蓬勃发展，国家首次明确新

基建的范围，将卫星互联网纳入通信网络基础

设施的范围。2023年，我国发射数据再创新高，
技术领域实现突破，全年开展商业航天发射活

动 67次，商业航天技术创新能力稳步提升。
晶体振荡器作为电子信息设备频率源的

核心元器件，被称作整机的心脏，广泛应用于

卫星、导航、雷达等系统，为系统提供基准时

钟信号，对整机性能起着极其重要的作用。如

果晶振不能正常工作，将严重影响整机性能，

甚至导致系统崩溃。“传统宇航用晶体振荡

器，主要用于高轨卫星，按照型号需求定制的

高可靠、高指标产品，研制周期长，成本高。目

前宇航市场发生了变化，我们必须时刻跟进

市场，抓住机遇，拓展产品领域。产品研制思

路也由用户定制转向以自主研发、验证、推广

为主。”业务主管负责人介绍道。

商业航天的晶振产品周期短、成本低、需

求量大，203所紧跟市场需求，抓住市场先机，
快速研发生产，形成了一系列涵盖超高稳晶

振、低相噪晶振等的成熟产品，满足了商业航

天快迭代、快响应、低成本的要求。

设计是根本
紧紧抓住设计这条主线
以往，宇航用晶体振荡器依据用户要求

研制，由用户进行质量保证。在现在的商业航

天大环境下，研制单位需要对产品从原材料

选用、电设计到空间环境适应性等方面进行

自主研发，这就要求提高设计能力。只有设计

到位、验证到位，加强生产流程管理，控制住

成本，才能批量生产出满足用户需求的产品。

203所通过不断提高自身设计能力，生产
质量过硬、低成本的产品。对元器件选用来

说，既要满足抗辐照要求，又要降低成本，这

就要求设计师对元器件机理有非常深入的了

解，并进行充分的试验验证。只有分析到位、验

证到位，才能选择适当的元器件“上天”。通过

“三化”工作，减少器件的选型种类，达到减少库

存、降低生产成本的目的。建立设计库，将继承

性好、成熟度高、验证充分的方案纳入其中，提

高产品的可靠性。

严控生产过程 保障产品质量

203所始终牢牢树立质量是产品基石的
理念，将宇航的相关管理要求，纳入生产线质

量体系文件中，通过制度化培训、宣贯，将质

量理念和管理要求深入每一个员工心中，严

格按照质量体系要求进行研制、生产。

为全方位保证产品质量，建立了完善的

元器件和原材料管理制度，开展元器件和原

材料入所复验工作，极大地保证了产品质

量。

产品生产过程中，对关键节点设置过程

检验点进行质量把控。从原材料数据、生产过

程数据、环境数据、到产品照片、X光照片、再
到筛选数据、检验数据，建立完整数据包，使

全过程数据可追溯。

确保产品质量的同时，从用户的角度，确

保运输和使用过程的可靠性。编制产品使用

和维护说明书，指导用户正确理解和使用。

运输环节，针对不同产品的外形、重量、

引出端和抗振性能，定制专用的包装盒，对振

动敏感的产品，定制了专用防护箱，确保产品

安全送到用户手中。

全员恪尽职守，高效联动。设计人员审慎

细心，操作人员精益求精，工艺人员一丝不

苟，试验人员严谨负责，检验人员严格把关。

大家兢兢业业，严把质量关，打造优质产品。

主动出击找市场
提升全员市场意识

203所不断增强全员市场意识，紧密捕捉
市场契机，紧紧抓住“一个牵引，三个驱动”，真

正做到以市场需求为目标牵引，管理、技术、工

艺三方面驱动。在研究室负责人的带领下，市场

人员挺进太原、南下广州、西上西安、东闯上海，

紧跟市场需求，参加多种展会，充分推广产品，

不断拓展市场领域。深入了解客户需求，积极提

供合适的产品信息，并耐心解答各类问题。对

用户需求快速响应，及时跟进用户反馈，加快

产品实现速度。某单位短时间内需要锁相模

块产品。需求就是市场，研究人员快速响应，

经过多轮沟通，很快明确了用户需求，确定了

产品实现目标；紧接着认真讨论技术框架，不

断充实技术细节，短时间内便拿出了设计方

案，迅速完成了产品转化，后续还将提供宇航

级的产品。项目的顺利实施，一方面得益于单

位雄厚的技术实力，同时也充分体现了晶振

人敢拼能干的劲头。

“当下，谁对市场了解多，反应快，谁就能

占领更多的市场。”“一困惑就出门，一行动

就创新，一具体就深刻。”正是秉承这一理念，

晶振人深入了解用户需求，拓宽思路，根据用

户需求生产产品，更好地抢占市场先机。

今后，203所将准确把握市场方向和技术
发展方向，提高技术储备，加大与用户沟通交

流力度。根据市场需求，研发出一系列的货架

产品，缩短供货周期，全力保障客户需求，满

足商业航天快速发展的大趋势。

发布 Hi-MO X6双玻耐湿热新产品

隆基打造分布式“双飞翼”

荫隆基双玻耐湿热光伏组件发布会现场

●TüV莱茵大中华区冯轶洲（左）为隆基颁
发Hi-MO X6双玻耐湿热组件 IEC证书

●隆基绿能分布式业务部中国区总裁牛燕燕

“河南酒祖杜康足球队”出征 2024中超新赛季

荫洛阳杜康控股与河南足球俱乐部签署冠名合作协议 荫杜康控股总经理崔俊伟

紧跟市场需求 三驾马车驱动
———航天 203所晶体振荡器踏入商业航天蓝海纪实

荫图为进行测试的场景


