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■ 本报记者 李代广 唐勃

10月 17日至 24日，由河南省人民政府
台湾事务办公室 (简称河南省台办) 主办的
2023“最美河南”两岸媒体联合采访活动成功
举行，此次活动以“强信心·最美河南”为主

题，邀请来自海峡两岸 21家媒体和台青自媒
体共 32名媒体工作者，深入郑州、漯河、周
口、商丘、开封等地，以河南之“最”为媒介，通

过全方位、多维度、近距离采访河南各地的特

色经济发展和厚重历史文化，突出展现“最”

美河南的独特魅力。

河南省台办副主任刘隽全程带队参与了

采访活动，他介绍说，为讲好“河南故事”和“豫

台融合发展故事”，提升中原文化在两岸的传

播力和影响力，从 2006年开始，河南省台办聚
焦中华传统文化、国家重大战略、河南发展成

就等主题主线，以举办媒体交流活动为牵引，

积极打造“两岸媒体联合采访活动”这一对台

宣传品牌。通过经常性的交流互动，促进了两

岸媒体交流融合，讲好豫台两地融合发展故

事，传播好河南声音，扩大河南影响力。

在本次活动中，采访团先后走进宇通客

车、三全食品、卫龙食品、双汇发展、民权天明

葡萄酒等多个企业，这些知名企业品牌近年

来的快速发展和取得的成就，受到两岸媒体

的高度评价。

漯河市委书记秦保强对“最美河南”两岸

媒体联合采访团到漯河采访表示热烈欢迎。他

指出，此次采访以河南之“最”为媒介，展现“最

美河南”的独特魅力，大家能够通过漯河，感受

中原文化之“最”、品味万千美食之“最”、领略

开放亲商之“最”、体验创新驱动之“最”，感受

河南发展的日新月异、万千气象。希望两岸媒

体朋友多来漯河采访采风，加强交流交往，拉

近两岸同胞同根同源的精神纽带，为弘扬“两

岸一家亲”、携手共圆中国梦作出更大贡献。

同时，两岸媒体联合采访团还走进郑州

东站、中国（河南）自由贸易试验区郑州片区

综合服务中心、郑州市金水区纬五路第一小

学校园阅读中心、黄河博物馆、台商企业富景

生态园、中原食品实验室、周口市淮阳区太昊

陵景区、鹿邑县太清宫景区、中国鞋都睢县、

中国画虎第一村商丘市民权县北关镇王公庄

村等地采访，在开封市清明上河园内参加沉

浸式汉服体验采访活动，在开封市龙亭公园

采访菊花文化节活动。

宇通院全球累计销售新能源客车超175000
辆袁产品远销至全球40多个国家和地区

10月 18日，两岸媒体联合采访活动走
进郑州宇通客车股份有限公司，自 2005年开
始，宇通就从未停止过拓展海外市场的步伐，

产品已批量远销至全球 40多个国家和地区。
截止到目前，宇通已在泰国、埃塞俄比

亚、马来西亚、巴基斯坦、墨西哥、尼日利亚、

哈萨克斯坦、肯尼亚、埃及等 15个国家通过
KD 组装方式进行本土化合作，以高效、专

业、全方位的服务赢得沿线国家和地区的客

户信赖。

宇通新能源客车先后驶入哈萨克斯坦、

乌兹别克斯坦、沙特、智利、亚美尼亚、波兰、

卢森堡、尼日利亚等 10余个“一带一路”沿线
国家及地区，铺就一条条“绿色丝路”，赢得了

沿线国家的信任和口碑。

宇通新能源矿卡已出口泰国、智利等多

个国家和地区，全球累计安全运营超过 3100
万公里。

截至今年上半年，宇通累计出口各类客

车超 90000辆，全球市占率超 10%，全球累计
销售新能源客车超 175000辆，大中型客车市
场占有率全球领先。

在宇通的海外目标销售国家中，有超过

80%的国家分布在“一带一路”沿线，累计销
售客车超 72000辆。
在宇通公司，纯电动无人驾驶公交车“小

宇”也让台湾媒体朋友发出惊叹，台湾商报社

长黄义雄说：“希望充满科技感的宇通客车也

能开进台湾，让台湾人民感受祖国日新月异

的蓬勃发展。”

三全食品院 创造了 30多项全国第一袁名
字是为了感谢党的十一届三中全会

10月 19日，采访团来到位于郑州市的三
全食品，了解三全作为全国最大的速冻食品

生产企业的运营现状。

三全食品是全国最大的速冻食品生产企

业，全球前五。中国第一粒速冻圆，第一颗速

冻粽子都出自三全。“三全”的名字有何寓意？

公司相关负责人介绍说，是为了感谢党的十

一届三中全会，创始人陈泽民将公司和产品

命名为“三全”。

据介绍，三全食品在发展史上创造了 30
多项全国第一，其中包括：1990年发明中国
第一粒速冻汤圆。1991年申请中国速冻食品
行业第一个专利，目前专利 266项，居行业首
位。1995年发明中国第一颗速冻粽子。1999
年建设国内第一条大规模的速冻汤圆自动化

流水线。2008年，成为速冻行业第一家 A股
上市的公司。 咱下转 P2暂

■ 本报记者 王海亮

对许多人而言，在有限的职业生涯里从

“0”开始迈步到“1”，本身已经很难，但细看张
作元过去几十年的经历，他一次次让自己扮

演着“创新者”、“破局者”的角色，以一往无前

的勇气，在汽车后市场行业一层一层地实现

了多次从“0”到“1”的突破。
现如今，张作元在他的员工眼里，是上海

旭辂网络科技有限公司的创始人和领导者；

在同行眼里，更是中国汽车后市场行业一直

的探路者和引航者；而在他自己眼里，他自诩

是“进击的从业者”。他见证了汽车后市场蓬

勃发展带来的商业机会，也看到了行业成长

背后的难点痛点，在 50岁这一年，他选择再
次全力改革，创造出一个新的巅峰。

在挑战中寻找全新机遇
从第一份工作起，张作元便展现了内心

深处那种前进的决心。让我们回到 1995年，
那个初涉职场的时期。与众人对于“稳定”的

就业选择不同，张作元毅然决然进入平安保

险，成为中国最早一批保险代理人之一。在上

世纪 90年代，保险在国内尚未广泛普及，这
使得他的工作充满了挑战。他经历过多次敲

门推销后被拒绝的情况，有时甚至连一句话

都还没来得及说完，对方就把他当成了骗子。

然而，他从未有放弃的念头。他始终坚信

挑战与机遇并存。功夫不负有心人，在他的努

力下，从 2000年开始，张作元连续 6年成为
公司的全国销售冠军，每年的业绩都超过

4000万。他的照片也因此被悬挂在平安纪念
馆的荣誉墙上。

多年的保险销售实践让张作元逐渐认识

到传统的销售模式存在一些弊端。当时，保险

行业普遍采用业务员上门服务的方式进行销

售推广，需要大量的人力和高昂的成本，同时

效果也不尽如人意。他敏锐觉察到电销可能

为解决这些问题提供了契机。

2006年，正处于事业巅峰的张作元毅然
辞职，创建了当时国内第一个车险电销平台

（车盟从众），通过电话销售的方式推广车险

产品。借助技术和电信设备，可以更精确地定

位目标客户，并以更高效的方式进行销售推

广，同时大大减少了传统保险上门销售的高

昂成本。虽然当时面临着巨大的风险和挑战，

但这个决定最终让他成为了车险电销领域的

先驱者，并为之后行业顺利转向电销时代打

下了坚实的基础。

“还是那句话，有挑战才会有新的机会。”

张作元又一次用实力证明了自己，他高效、便

捷的服务吸引了不少客户的到来，仅用了不

到 3年的时间，他的公司成为了全国最大的
车险电销平台，年保费收入近 30亿，这样的
规模在当时可以排进全国保险行业前十。张

作元引领的通过呼叫中心完成车险产品销售

的方式为车险市场开拓了新的可能性，各大

保险公司开始效仿，国内的车险电销时代由

此正式开启。

2009年，《中华人民共和国保险法》正式
出台，为了让消费者真正享受到更安全、便捷

的服务，更是让各大保险公司都开始建立起

了属于自己的电销体系，张作元在三年前点

起的“星星之火”在政策的影响下，彻底促成

了全行业的重大变革。此时的张作元，开始寻

找新的蓝海市场。

随着电销车险成为行业主流，消费者在年

度投保时享受到了时间和空间的便捷，但在投

保价格上却感到无措和困惑。由于当时几乎所

有的保险公司都不愿意对外透露自身在保险

产品上的报价，导致消费者经常发现同一产品

的价格参差不齐，无从对比。 咱下转 P2暂

豫光锌业：
绿色循环 低碳发展
■ 屈联西 杨海波 赵迎峰

10月13日，河南省济源市产城融合示范
区工业和科技创新委员会“2023年度全市质
量标杆专题行活动”在全国质量标杆企业、河

南豫光锌业公司举办，锌业公司 “绿色+循
环”生产模式下全面质量管理模式，为各企业

质量标杆创建活动提供了示范。

建立绿色循环模式
豫光集团铅锌铜年产能近百万吨，是有色

行业整合和互补发展的引领者。锌业公司依托

豫光集团公司的优势，原料使用原生锌+再生
锌，绿色再生资源使用率占 30%以上，使用再
生锌比例行业最高，公司研发了再生锌冶炼生

产电解锌技术，打破了铅锌循环的技术瓶颈，

真正实现了有出有进，互为依托、良性循环。

锌业公司按照“高效、清洁、低碳、循环”

的绿色可持续发展要求，开展综合回收，发展

循环经济，不断将产业链向下游延伸，研发生

产 200余种锌合金产品，综合回收铅、银、铜、
钴、镓、锗、铁等多种有价金属。并通过工艺优

化，技术升级，节能降耗成效显著，电锌总能

耗、直流电耗等多项指标达到行业先进水平。

截至 2023年 9月底，公司已获得科技成
果、专利近 200项，拥有“湿法炼锌中锑钴渣
分离提取新技术”等具有自主知识产权的核

心技术。

“在近 20年的发展历程中，我们公司秉
承‘绿色冶炼’的发展观，持续将‘科技创新、

绿色冶炼、循环经济、节能减排’作为公司发

展战略的核心要素，形成了统一高效的管理

体制。”锌业公司总工程师倪恒发介绍说，“这

是我们取得显著成效的机制保障。”

实施全面质量管理
锌业公司以全面质量管理模式为依据，

构建了“绿色+循环”全面质量管理模型。在
环保方面，公司借鉴安全双重预防机制的理

念，首创了环保双重预防体系，即环保风险分

级管控和隐患排查治理体系，解决环保管理

中的“想不到”“管不到”“治不到”的问题。

在行业内率先完成了炉窑特别排放限值

提标改造，废气排放指标率先达到国家超低

排放要求，并且排放量降低 80%左右。
2019年 5月，锌业公司建设设备信息化

平台，开展全员设备维保及在线远程诊断，及

时发现和消除设备故障隐患。实施人员效率

监控管理，人均劳效、利润逐年提升。

锌业公司电锌冶炼总回收率、能耗以及

环保等关键可比指标行业领先，被业界称为

“绿色”锌锭。“豫光”牌锌锭等产品先后获得

全国用户满意产品、有色金属产品实物质量

金杯奖等称号。公司被评为国家级绿色工厂。

该管理模式 2021年获得全国质量标杆称号。
坚持绿色低碳发展
近年来，锌业公司先后完成实施了几十

项节能改造项目，总投资达数亿元。2008年
投资 1870万元建设公司第一套 4.5MW汽轮
发电机组，通过利用锌冶炼过程中焙烧系统

余热锅炉产生的余热蒸汽来驱动汽轮发电机

组发电，该机组年平均发电 2700万千瓦时、
减排二氧化碳 1.4万吨，被成功注册为 CDM
项目，获得了 115万元的减排收益。
目前，锌业公司已配备两套余热发电机

组，总装机容量 6.2 MW,全年利用余热蒸汽
发电约 3600 万千瓦时，年可节约标准煤
4425吨，减少二氧化碳排放量 1.89万吨。
豫光集团公司质量计能处处长原和平

说：“今后，我们将继续积极推广和应用节能

新技术、新装备和新产品，不断加强公司全过

程和各环节用能管理，促进公司能效水平整

体持续提升，有效控制公司能源消费总量、煤

炭消费总量，实现绿色低碳发展。”

张作元：汽车后市场进击的“破局者”

2023“最美河南”
两岸媒体联合采访活动成功举行
河南多个知名企业品牌受到两岸媒体高度评价

荫上海旭辂网络科技有限公司创始人张作元

荫两岸媒体联合采访团在双汇发展采访后合影留念。

荫两岸媒体联合采访团在中国鞋都睢县合影。

荫台湾自媒体人王裕庆高度评价三全食品。
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