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校企合作是学校与企业建立

的一种合作模式，它能够为校企

双方在谋求自身发展，抓好教育

质量等方面提供良好的产业基础

和教育基础，实现学校与企业资

源、信息共享的“双赢”。五粮液与

高校的合作，做到了应社会所需，

与市场接轨，创造性地展示了实

践与理论相结合的全新理念。10

月 12日—14日，第十九届中国

国际酒业博览会成功举办，五粮

液集团（股份）公司党委书记、董

事长曾从钦详述了浓香白酒价值

认知，呼吁在世界酒业高质量发

展中共建命运共同体！

玉学思想 强党性 重实践 建新功玉
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■ 王剑兰 王道海

今年以来，五粮液集团频繁与高校增进

合作，在业界大受震动。有关方面表示，校企

合作，五粮液倾情酝酿校企合作的大戏行动，

很有可能为下一步的发展再添动力。

签约东华大学 共建创新中心
8月 3日，五粮液集团全资子公司圣山莫

林集团与东华大学在成都签订战略合作协议，

双方携手共建的联合创新中心在签约仪式上正

式成立，下一步将围绕人才培养、技术创新、成

果转化等方面深入开展交流合作，努力将校企

双方各展所长、双向奔赴的创新探索，打造为校

企互相赋能、彼此成就的产学研合作典范。

中国工程院院士、东华大学校长俞建勇出

席仪式并致辞，他表示，东华大学是新中国成

立的第一所纺织高等学府，也是教育部直属、

国家“211 工程”、国家“双一流”建设高校。五
粮液集团是“全球规模最大、生态环境最佳”和

“最有价值品牌”特大型现代企业，圣山莫林集

团作为五粮液集团多元板块子集团，深耕纺织

服装行业，积极服务地方经济发展。

俞建勇表示，此次东华大学与圣山莫林集

团合作设立联合创新中心，是贯彻落实党的二

十大对教育、科技、人才工作统筹部署的重要举

措，是双方深化科教融合、产教融合，抢抓机遇、

共谋发展的新思路与新探索，是双方“情相融”

“力相聚”，互惠共赢、共谋发展的新起点。

俞建勇希望双方以共建“东华大学原圣山
莫林集团联合创新中心”为契机，充分发挥东

华大学在纺织、材料等前沿领域的研发和创新

优势以及圣山莫林集团的市场和资金优势，在

时尚设计、面料开发、服装研发、成果转化以及

毕业生就业等方面开展更高层次的交流与合

作，合力谱写校企合作、产教融合的新篇章。

五粮液集团党委副书记、副董事长、总经

理邹涛在致辞中表示，当前，五粮液集团按照

“稳字当头、稳中求进、多作贡献”的工作总基

调，深入实施“做强主业、做优多元、做大平台”

发展战略，努力打造产品卓越、品牌卓著、创新

领先、治理现代的世界一流企业。作为五粮液

集团专业从事服装及包装研发、设计、生产、销

售的全资子公司，圣山莫林集团既承担着五粮

液酒业保供稳供的重要任务，同时，也在努力

拓展外部市场。此次与东华大学携手共建的联

合创新中心，是落实习近平总书记“在推进科

技创新和科技成果转化上同时发力，在建设现

代化产业体系上精准发力，在推进乡村振兴上

全面发力，在筑牢长江黄河上游生态屏障上持

续发力”重要指示精神的具体实践，也是圣山

莫林集团借助科技创新和科技成果转化平台，

加快产业转型升级的有力举措，五粮液集团将

全力支持联合创新中心建设与运营。

接下来，圣山莫林集团将依托联合创新

中心聚焦企业宣传、产品研发、建圈强链、订

单承接、人才孵化、学术交流、科技转化、创新

创造八大平台功能，完善合作共建机制，积极

推进项目研究及成果转化工作。

签约四川农大 推进产学研结合
7月 19日，五粮液集团与四川农业大学战

略合作签约仪式在宜宾举行。五粮液集团（股

份）公司党委书记、董事长曾从钦，四川农业大

学党委书记庄天慧，五粮液集团公司党委副书

记、副董事长、总经理邹涛，四川农业大学校长

吴德，五粮液股份公司党委副书记、副董事长、

总经理蒋文格，四川农业大学党委副书记张强

及双方负责人出席见证。五粮液集团（股份）公

司总经济师蒋佳与四川农业大学党委常委、副

校长刘登才代表双方签署战略合作协议。

签约仪式前，双方就产学研用合作、人才

联合培养、研究成果转化应用、交流互访等方

面交流座谈。

曾从钦表示，四川农业大学是一所以生

物科技为特色，农业科技为优势，多学科协调

发展的国家“211工程”重点建设大学和国家
“双一流”建设高校，也是教育部本科教学工

作水平评估优秀高校。多年来，五粮液与四川

农业大学在产学研、人才引进等多方面保持

着良好的合作，建立了深厚的校企友谊。

曾从钦表示，双方战略合作将秉持“面向

未来、资源共享、务实合作、项目拉动、共同发

展”的宗旨，以农业科技创新和人才培养模式

创新双核驱动为动力，及时沟通、深度融合，

加快合作项目落地、推动科研成果转化、丰富

前端后端技术储备，积极探索校企合作的新

机制、新模式、新路径，打造乡村振兴背景下

校企合作的“四川样本”，构建校企创新共同

体、利益共同体、发展共同体，共同为四川农

业工业产业高质量发展贡献力量。

庄天慧表示，五粮液作为农业产业化国

家重点龙头企业，通过工业反哺农业，带动特

色酿酒专用粮产业的稳步发展，探索出一条

酿酒专用粮定制化、产业化、规模化、品牌化

建设之路，在拉动农民增收，助力乡村振兴方

面走在全国前列。本次战略合作签署旨在进

一步强化五粮液与川农大的对接联系，促使

项目落地，完善合作机制，解决行业共性问

题，践行碳中和理念，推进产学研紧密结合。

川农大愿与五粮液集团一道，坚定凝聚发展

的共识，汇聚共创未来的合力，共同谱写美美

与共的新篇章，锚定“国际一流”，齐心协力，

携手奋进，为全面建设社会主义现代化四川

做出应有的贡献。

签约华南理工 致力校企双向奔赴
同样在 7月，五粮液与华南理工大学校

企战略合作签约暨捐赠仪式在广州举行，双

方将校企携手合作，共创高质量发展。

7月 11日，五粮液与华南理工大学校企
战略合作签约暨捐赠仪式在华南理工大学五

山校区举行。受五粮液集团（股份）公司党委

书记、董事长曾从钦委托，五粮液股份公司党

委副书记、副董事长、总经理蒋文格代表公司

出席仪式、见证签约并讲话，华南理工大学党

委书记章熙春出席仪式、见证签约并讲话。华

南理工大学校长张立群、五粮液股份公司副

总经理刘洋代表双方签署战略合作协议。华

南理工大学杰出校友、原格力电器公司董事

长朱江洪出席仪式，华南理工大学党委副书

记陶韶菁主持仪式。

蒋文格表示，华南理工大学位列“211工
程”“985工程”“双一流”，是一所以工见长、
理工结合，管、经、文、法、医等多学科协调发

展的综合性研究型大学，是“工程师的摇篮”

“企业家的摇篮”，杰出校友遍布全球及各行

各业。多年来，五粮液与华南理工大学在生物

工程、品牌战略等多个领域保持着良好的合

作关系，建立了深厚的校企友谊。本次战略合

作暨捐赠仪式，标志着双方将在高端人才培

育、创新平台建设、市场营销、品牌建设等领

域，积极探索校企合作的新机制、新模式、新

路径，打造校企合作的新样本，推动双方在新

时代实现更高质量的发展。

章熙春表示，五粮液是全球著名企业，在

贯彻国企使命的同时也在密切关注社会公益

事业，为我国经济社会的发展作出了巨大贡

献。本次战略合作暨捐赠，充分彰显了五粮液

的国企担当。本次合作必将推动大学与企业

同题共答，实现一流大学与一流企业的“双向

奔赴”和“双向赋能”，为推进中国式现代化建

设、服务高质量发展作出更大贡献。五粮液还

出资设立了“五粮液华南理工教育基金”，用

于支持学校人才建设、教学创新等事业发展。

五粮液股份公司总经理助理、五粮液品

牌事业部总经理黄太国，五粮液浓香酒公司

董事长刘华，以及公司办公室、战略发展部、

五粮液品牌事业部、两广营销大区、五粮液浓

香酒公司等相关部门人员，华南理工大学相

关部门及学院负责人出席并见证仪式。

■ 余学明

今年以来，川煤集团华荣能源公司金刚

煤矿党委认真贯彻落实华荣能源公司“高质

量发展启动年”和“党建品牌创优年”工作要

求，坚持围绕中心工作抓党建，抓好党建促发

展，进一步强化党建体系建设，创新创优党建

品牌，激发党建全新动能，助力矿井安全高效

和高质量发展。

该矿党委深入学习贯彻党的二十大精

神，扎实开展习近平新时代中国特色社会主

义思想主题教育，紧紧围绕“党建引领，安全

高效，管理科学，职工体面，矿区和美，华荣标

杆”工作目标，盯准抓实党建工作与安全生

产、经营管理等中心工作深度融合，充分发挥

党建工作“示范引领、互融互促、齐抓共管、保

障监督”作用，响亮提出并实施“奋进新征程、

展示新作为、创优新形象”党建工作思路，严

格落实党委会前置和“三重一大”决策制度，

积极打造具有鲜明金刚特色的“1+3”党建品
牌：“1”是积极打造具有党性教育、廉洁教育、
支部活动、党员培训、技能培训、创新创效、心

灵帮扶、“三违”帮教以及职工安全大讲堂、职

工阅读为一体功能的党群示范综合阵地，建

立资源共享、优势互补、共建共治的党建新格

局。“3”是渗透式推进以“支部亮旗帜、书记亮
承诺、党员亮身份”为亮点，铸造基层党组织

和党员引领力、示范力、带动力的“红帽子工

程”党建体系，使党员身份“亮”出来，服务群

众“干”起来，关键时刻“站”出来，先锋形象

“树”起来；大力推动“五对标五过关”党支部

标准工作法，扎实开展季度党建思想政治工

作“三个竞赛”活动，充分发挥了党支部的政

治功能和服务功能，以党支部标准化规范化

工作成效；大力开展基层党支部“立项克难攻

坚活动”，切实解决矿井安全生产、经营管理

和矿区稳定中遇到的难题，“大倾角工作面防

飞矸”“治理瓦斯探头故障报警”等多个项目

取得了十分显著的效果。

一幕幕催人奋进的画面，一个个触及心

灵的瞬间，擘画了金刚煤矿“树华荣先进产能

形象、建川煤安全高效典范”的宏伟蓝图，吹

响了金刚人奋进新征程的时代号角，金刚煤

矿将持续深化“1+3”特色党建品牌建设，助力
矿井安全高效和高质量发展。

广交会持续拓展
“一带一路”商机
■ 新华社记者 陆浩 丁乐

相比以往，本届广交会上，广东新宝电器股

份有限公司的展位有了新变化：新增了专门满

足来自共建“一带一路”国家和地区采购商需求

的展区，这吸引了不少境外采购商前来咨询。

“这次展出了包括扫地机器人、全智能垃

圾桶在内的近 600个新品，是参会 30多年来
规模最大的一次。”新宝电器股份有限公司海

外项目总监张以飞说，广交会已成公司开拓

“一带一路”市场的重要平台。

10月 15日至 11月 4日，第 134届广交会
在广州分三期举办，规模再创新高。展览总面

积扩至 155万平方米，比上届增加 5万平方
米；展位总数 7.4万个，比上届增加近 4600个；
参展企业 2.8万多家，比上届增加 3000多家。
来自共建“一带一路”国家和地区的采购

商参会踊跃。据广交会数据显示，截至 10月
18日 17时，境外采购商累计到会 9.8万名，
其中超过一半是来自共建“一带一路”国家和

地区的客商。

“来自共建‘一带一路’国家的外商明显

变多了。”张以飞说，在这届展会，预计超过

500名外商来访洽谈，大部分来自共建“一带
一路”国家和地区。

张以飞说，除了在广交会上与许多企业

达成交易，企业还积极拓展海外生产基地。例

如公司在印尼的工厂已经投产，预计到年底

销售额突破 10亿元人民币。
广州市虎头电池集团股份有限公司也瞄

准了共建“一带一路”国家的市场。目前其主

要销售区域在非洲和中东地区，近年逐步开

拓了泰国、缅甸等地市场，在越南、柬埔寨等

国设有独家代理。

公司今年上半年又新开辟了俄罗斯市场。

“俄罗斯客户是在上一届广交会接洽上的。借

广交会契机，我们带客户去产业园参观，看到

公司先进的生产线、完善的管理流程和产业工

人配备，客户对我们的信任感大大增加。”虎头

电池集团股份有限公司海外销售总监吴艳说。

“老广交”马来西亚砂拉越中国贸易进出

口商会主席谢华平参会超过 40年，公司的对
外采购九成来自中国，主要是五金产品。“这

次有 80多名商会会员前来参会，他们都很积
极。”谢华平说，“结识的展商有合作几十年

的，品质、交货、价格都有保障，我们对中国制

造很有信心。”

数据显示，本届广交会进口展参展企业

650家，来自 43个国家和地区，其中共建“一
带一路”国家参展企业占比 60%。依托广交
会平台，许多共建国家和地区的企业不但采

购到中国优质优价的产品，也打通了本国特

色产品的销售渠道，实现了互利共赢。

土耳其阀门生产企业 Altinboga Gas E原
quipments是广交会进口展区的常客，此次携
带超过 85个品类的商品参展。
“广交会对我们而言是最大的展会，在这

里我们能和来自全球各地的采购商洽谈。”公

司外贸经理哈坎·亚伊拉勒表示，在十年前，

公司就是在广交会上遇到了来自智利的采购

商，并签下了当年公司最大的订单。

“从那以后，我们和智利客户一直保持联

系，每个月都会向他们发送近两万件商品。这

届广交会前，我们已经完成了交易，但我们依

旧相约在广交会见面，这是我们难得的相逢

时刻。”哈坎·亚伊拉勒说。

虽然展区面积不到 10平米，但这丝毫不
影响泰国五金生产企业锁力国际（泰国）有限

公司在这届广交会的吸引力。短短三天时间，

公司外贸部经理塔雅拉的客户联系本里已经

增加了近 200位境外采购商的名片，许多都
有进一步合作的意愿。

“这就是我们近十年来从未缺席广交会的

原因。”塔雅拉表示，广交会为外国企业和商品

提供了一个向全球采购商展示的平台，感谢中

国将这宝贵的市场机遇与其他国家分享。

金刚煤矿党委

创新创优党建品牌 激发党建全新动能

校企合作 五粮液倾情酿大戏
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