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■ 叶飞鹰

2020年，一场疫情席卷而来，裹挟整个
世界，造成惨痛损失。直至 2023年 1月 8
日，我国正式开始实施新冠“乙类乙管”，这

是我国新冠疫情防控政策的一次重大调整，

也标志着这场全球的疫情大流行，朝着结束

迈出了关键性的一步。摘下口罩，重现笑脸，

人们的生活日趋正常化。

口罩不再成为必需品，加上暑期天气炎

热，口罩需求大幅降低，专营口罩市场的浙江

省建德市朝美日化有限公司急需求新求变。

国家有需要 企业有担当
新型冠状病毒主要的传播途径是呼吸

道飞沫传播和接触传播，口罩能在病人喷射

飞沫时降低外溢量和喷射速度，还可以防止

佩戴者吸入飞沫。相关数据表明，在新冠阳

性人员和未感染者都佩戴口罩的情况下，发

生感染的风险能从都不戴口罩的 90%降至
1.5%；如果双方都佩戴口罩且能保持 2米以
上的安全距离，飞沫传播风险能降低至零。

因此，武汉爆发新型冠状病毒肺炎疫情，口

罩的生产和供货便成了公众最关心的话题。

建德市朝美日化有限公司创建于 1990
年，前身为中科院朝美实业公司，是一家具

有中国一流规模的先进职业防尘中国 PPE
专业生产口罩的企业，在国内呼吸防护用品

市场占有率高达 35%。面对来势汹汹的新型
冠状病毒肺炎疫情，以及因此激增的市场需

求，公司董事长林锦祥表示，朝美曾经历过

SARS、甲型H1N1流感、H7N9禽流感等疫情
防卫战，危难之时，企业没有任何理由袖手

旁观，必须无条件站好岗、服好务，为疫情防

控贡献自己的一份力量。

新冠肺炎疫情发生以来，朝美日化

100%完成调拨任务，截至 2020年 4月底，完
成中央军委、国家发改委、国家工信部、浙江

省政府的调拨口罩任务 2000余万只，其中
医用防护口罩 500 余万只，KN95 口罩 200
余万只；向社会输送口罩近 员亿余只。“我们
是国家保供单位、应急储备单位，理应肩负

起企业社会责任。”林锦祥说。为了保质保量

完成工作任务,打赢这场疫情防控保卫战，朝
美日化接到应急生产通知后，第一时间召开

紧急复产会议，当晚向全体员工发送了紧急

复产通知。生产车间里热火朝天，员工们坐

在操作台前紧张的赶制口罩，工作人员完成

防护口罩的超声波焊接后，马上有人对口罩

进行成行出片。在大家的共同努力下，朝美

日化口罩产量从开始的每天 2万只不断提
升,直到日产 100余万只。
同年，朝美日化被指定为 2020年全国

两会提供专用口罩。

市场迎变化 产品求升级
3年时间，口罩行业从小到多，如今又进

入了行业“寒冬”。据观研报告网数据显示，

2020年我国口罩行业市场规模出现了爆发
式增长，达到 2444.16亿元，较上年增长了近
400倍。而到 2022年，口罩行业市场规模急
剧下降，约为 652.5亿元。如今口罩的主要用
途是医生佩戴开展临床诊疗，以及部分工人

佩戴预防职业病，普通民众佩戴口罩的需求

已经明显下降。

“面对市场不断逼近的紧迫感，摆在朝美

面前的只有一条路———企业转型升级，产品

渠道拓展。”据朝美日化副总经理朱利平介绍，

完全开放以来，朝美日化不再是疫情时期单

一的防护口罩制造商，而是选择细分产品、

拓展市场，迎来新的发展方向。“在口罩研发

方面，我们进行了材料升级，超柔超亲肤的布

料增加了口罩的透气性，消费者在炎热天气

佩戴口罩也不必担心；同时我们还增加了产

品种类，针对消费的不同职业不同需求提供

不同产品，例如消防口罩、防尘口罩、防油烟口

罩、防晒口罩等等。”朱利平说，国内口罩市场

趋于饱和，尽快开发国外市场，对朝美日化的

发展有利无害。新冠“乙类乙管”实施以来，朝

美日化响应国家“一带一路”政策，竭力取得当

地产品认证资格，积极参与世界医疗论坛国

际展览会及会议、工业防护及职业健康展览

会（A+A）等国际展销会，产品远销日本、韩国、
德国、俄罗斯等地。

顺应时势，求新求变。如果只是根据不

同功能细分口罩种类，多措并举开拓国外市

场，朝美仍被局限于口罩市场之中，还不算

全面的企业升级。朝着日化市场进军，才是

朝美未来发展的重点。

“1986年，朝美日化就已介入日化产品市
场，著名导演谢晋在拍摄电影《鸦片战争》时，

就是利用朝美去油污为演员进行面部卸妆。”

朝美日化最初便是以制造拖把、手摇手套起

家，重回日化市场，对于林锦祥来说，是他不忘

的情怀。产品的研发，市场的开发，朝美日化进

军日化市场，绝不是纸上谈兵就能获得成功。

朝美日化产品研发由林锦祥亲自带队，以“高

于国家标准”为基础制定朝美产品出厂“十个

标准”，严格把控产品质量。林锦祥表示，习近

平总书记在《之江新语》的《不畏艰难向前走》

一文中指出：“浙江之所以能够由一个陆域资

源小省发展成为经济大省，正是由于以浙商

为代表的浙江人民走遍千山万水、说尽千言

万语、想尽千方百计、吃尽千辛万苦。”“四千精

神”激励着每一位浙商。

据了解，朝美日化以打造精致型日化产

品为研发目标，如今已进入终试阶段，预计

10月份全面投入市场。其日化产品包含厨房

除油污喷剂、家具清洁喷剂（包括地板）、低

泡节水珠光洗衣液、内衣裤珠光洗衣液、厨

房除油污擦巾、地砖（陶瓷）清洁喷剂等。其

中低泡节水珠光洗衣液以其独特无泡洗衣

体验为卖点，一洗一漂即刻清爽，节水省时；

天然椰子油活性成分加倍，浓缩洁净精华，

深入衣物纤维，轻松分解各种污渍，用量更

省；低稠度配方，任何水体快速溶解，冷热水

均可发挥优异洁净性能；季胺盐抗菌，持久

抑菌防霉，强力去除汗味、体味，持久馨香。

“与市场上常见的日化产品相比，朝美

日化产品具有节水省时、方便携带两大优

点，这也是朝美日化研发团队在产品研发过

程中依据现代社会需求进行的创新改善。”

对于朝美日化未来发展，林锦祥信心十足。

“朝美日化将日化市场作为未来发展的主战

场并不是毫无根据的，朝美具有日化研发的

底蕴，具备日化产品生产的资质，面对市场

的变化，跳出舒适区，朝美转型日化以求存

求变，才是最好的选择。”

本报讯 渊记者 李代广冤 7月 23日，为向
内重塑品质优势、向外探寻突围之路，“对话大

师 誉满中华 宋河品质中国行”活动历经郑州、

周口、焦作、信阳、驻马店、商丘等省内重点城市

后，又在北京河南大厦盛大召开。

河南省人民政府驻北京办事处原副主任、

北京河南企业商会党委书记王群生等河南籍在

京老领导，中国酒业协会副秘书长甘权，河南省

豫酒振兴领导小组办公室副主任、河南省工业

和信息化厅食品工业办公室主任许新，宋河酒

业常务副总裁、营销总经理朱国恩，宋河酒业副

总裁王俊坤、总工程师李绍亮及国评团队，与来

自北京河南企业商会、北京周口企业商会及周

口各区县北京商会的会长、秘书长们，来自各行

各业、社会各界的豫籍在京领导嘉宾、媒体朋友

们欢聚一堂，以中原精神为动力，以乡情为纽

带，共享品质盛宴，共话美好生活。

作为中国名酒之一，宋河美酒产自河南

周口，在酿酒文化与华夏文明的融合中孕育，

在圣贤云集的妙手和礼遇中诞生，中原大地

的山水人情滋养，为宋河酒打上了深刻而独

特的文化烙印。

王俊坤以“四个宋河”为主题，从文化、规

模、品质、责任四个方面对宋河酒业作出了立

体、生动的阐述。从老子故里深厚历史底蕴中

升华而来的宋河礼遇文化、“12位国家级白酒
评委、1万余条原酒发酵池、126个原酒生产
班组、16万吨的原酒储存能力”的综合实力、
中国名酒在内的各项重磅荣誉、多年来积极

履行的社会责任，无不让各位嘉宾赞叹。

“宋河品质中国行活动已成为豫酒振兴进

程的一个闪亮 IP，未来宋河酒业将继续立足
品质宋河、健康宋河、科技宋河、活力宋河、文

化宋河，打造豫酒新名片。”王俊坤表示。

甘权表示，中国酒业协会正在积极构建白

酒的品质表达体系，核心就是尊重酿酒本源，回

归酿造本真，让品质看得见，让专业更专业，让

消费者更明白，这正与宋河酒业举办宋河品质

中国行的初衷不谋而合。他表示，通过活动，让

大师们走出实验室，用易听、易懂、喜闻、乐见的

表达方式和市场直接对话，也彰显了宋河酒业

强大的综合实力和名酒的责任担当。

在“讲好美酒故事 质敬美好生活”的大

师对话论坛中，总政歌舞团原中国剧院毕启

亮主任、清华大学美术学院陈国创教授、北京

豫酒村酒业有限公司王伟总经理、宋河酒业

李绍亮总工程师、宋河酒业酒体设计中心王

志杰主任、宋河酒业酒体设计中心李军副主

任，分别从白酒的科技属性、地域属性、健康

属性、包装属性、精神属性、稀缺属性六个方

面，对一瓶好酒进行了重新定义。

朱国恩表示，未来宋河将一如既往地坚

持弘扬酿造文化、弘扬科创文化、弘扬品饮文

化，以科技创新赋能酒业发展、以技艺传承坚

守品质本色、以文化弘扬建立表达体系，为熊

熊燃烧的产业永续之火赋予高质量、现代化

发展的勃勃生机，为河南酒业新时代的辉煌

蓝图贡献宋河力量。

赊店老酒亮相2023年
南阳名优产品（广州、深圳）
产销对接会
本报讯 渊记者 李代广冤 7月 17日至 22

日，由河南省南阳市人民政府主办的 2023年
南阳名优产品（广州、深圳）产销对接会分别

在广州、深圳举行，以赊店老酒为代表的 82
家企业、1000多种特色名优产品首次集中亮
相大湾区，吸引了来自粤港澳的数百家经销

商、采购商的目光。

活动举办期间，广东省商务厅原一级巡

视员任少、河南省政府驻广州办事处主任胡

军、南阳市政府副市长周华锋、南阳市政协副

主席刘永国、南阳市商务局局长杨振中、社旗

县政府副县长刘宏钊等领导出席启动、签约

仪式并对活动寄予厚望。

周华锋指出，近年来，广州、深圳与南阳

互访频繁，企业交流日益密切，协作成效越来

越好。本次活动为三地企业搭建了深入交流

合作的平台，实现优势互补、双向赋能、合作

共赢。他表示，南阳将打造最优营商环境，为

各界客商在宛发展创造更多商机，为三地贸

易繁荣作出更多贡献。

活动现场，赊店老酒展台前吸引了络绎

不绝的客商现场体验品鉴。“赊店老酒，天长

地久。来到大湾区参加这次活动，不仅有效提

高了赊店老酒的知名度，更丰富了我们的销

售渠道，将对赊店老酒品牌影响力和市场占

有率起到巨大的推动作用。”河南赊店商业有

限公司华南大区经理仝照祥说。

作为南阳龙头企业，赊店老酒历经千年

历史积淀，底蕴深厚。多年来，赊店老酒更是

于传承中不断创新，将传统酿酒技艺与科技

创新完美融合，不断在品质提升上取得丰硕

成果：继元青花·洞藏年份酒先后荣获“中国

白酒感官质量奖”“中国白酒酒体设计奖”之

后，赊店·名莊又在国评中获得了综合评分第

二名的优异成绩，以比肩全国名酒的品质被

河南日报誉为“豫酒品质典范”，品牌价值更

是在豫酒行业独领风骚。

■ 黄扬

盛夏时节是各类野生菌生长的旺季，但

在甘肃省古浪县黄花滩生态移民区的菌菇大

棚内，“菌子”们却处在“养精蓄锐”休整期。

“我们做菌菇跟南方不一样，走反季节路

线。”甘肃正文菌业生物科技有限公司负责人

钱建华介绍，公司采取“错峰出行”策略，通过

协议供货方式，主要将产品销往香港、深圳等

南方城市。

钱建华的企业在当地投资约 1500万元
人民币，拥有 126个食用菌种植大棚和 4座
冷库，每座冷库占地均在 2000平方米以上。
随着西部大开发战略等政策释放的“西

引力”与日俱增，2000年钱建华与台湾企业家
温世仁等几位台商选择来到甘肃投资兴业。

“当时古浪还是国家级贫困县。”钱建华

说，不少投资者看中东南沿海城市的繁华，但

他不想“随大流”，相信在广袤的西部同样可

以发掘广阔商机。

随着大陆脱贫攻坚取得历史性成果、乡

村振兴不断取得新进展，古浪县已今非昔比。

在农业现代化的发展进程中，钱建华在这里

看到了新机会：“西北地区早晚温差大，能为

水果、蔬菜种植提供非常好的环境，也很适合

发展现代农业。”

2017年至今，甘肃省大力发展戈壁设施
农业，省市县各级财政累计投入 35.7亿元，撬
动各类社会资本投入超 200亿元。
在古浪，设施农业得到快速发展，打造了

“八步沙”牛羊、溜达鸡、枸杞、蔬菜等 6个区
域公共品牌，黄花滩移民区日光温室产业园

入选粤港澳大湾区“菜篮子”生产基地。

据钱建华回忆，2019年，多亏得到政府在
大棚、冷库、劳动力和资金等多方面支持，公司

才得以成立。“政府建设大棚后，由我们定期支

付租金进行经营，给予了我们很大的便利。”

2021年 3月，国台办、农业农村部、国家
林草局等 11个部门联合出台《关于支持台湾
同胞台资企业在大陆农业林业领域发展的若

干措施》（简称“农林 22条措施”），在农地林
地使用、融资便利和资金支持、投资经营、研

发创新、开拓内销市场等方面，进一步为台胞

台企参与大陆农业林业高质量发展及乡村振

兴提供同等待遇。

在钱建华看来，这些举措让更多台商台

胞增强了西进大陆的信心。据了解，古浪目前

有 9家台企投资，今年下半年还将引入 3家。
“作为投资方，我们要了解当地缺什么，

将项目与实际相结合，发展才可持续。”钱建

华说，菌菇大棚运营需要大量人力，能为生态

移民区居民提供大量机会。下一步，他计划结

合当地养羊产业优势，投资有机肥厂，发展循

环经济。

“来甘肃后，我对这里的感情越来越深。”

钱建华对自己在大陆事业家庭“双丰收”充满

自豪。如今，他与妻子一同扎根西北，2022年
还获评“五好家庭”荣誉。

“我把兰州当作第二个家。”钱建华说，

“这里天很蓝，地很广。我希望更多台湾年轻

人能来西北发展，成就一番事业。”

在陇台商：在“西引力”里看见广阔商机

“对话大师 誉满中华 宋河品质中国行”
活动在京召开

荫宋河酒业常务副总裁、营销总经理朱国恩

建德市朝美日化有限公司：顺应时势 求新求变

荫 月 日，钱建华在介绍菌菇大棚。黄扬 摄


