
每周时评玉Observation

今日 版 第112 期 总第 10092期 企业家日报社出版 值班副总编辑：肖方林 责编：方文煜 版式：黄健 全年定价：450 元 零售价：2.00元 2021 年 5月 14日 星期五 辛丑年 四月初三

ENTREPRENEURS' DAILY

做 中 国 企 业 的 思 想 者

国内统一刊号：CN51—0098 邮发代号：61—85 中国企业家网：www.zgceo.cn 电子版：www.entrepreneurdaily.cn 官方微博：http://weibo.com/jrwbd http://weibo.com/qyjrb

8

广告

企业家日报微信公众平台
二维码

中国企业家网
二维码

新闻热线：028-87319500

投稿邮箱：cjb490@sina.com

广告 广告

■ 周琳

率先成为中国“工业母机”、率先启动产业

转型升级、率先实现疫情后的经济全面复苏

……在中国经济的多个重要时段，上海勇立潮

头，经受住了重重考验。如今处于“十四五”开局

新的历史关头，如何进一步聚焦特色锻长板、构

筑战略新优势，是影响未来数十年的重大命题。

要让有志于创新创业者放飞梦想，让这

座城市成为价值实现的高地、活力涌流的热

土。走进闯上海、创巅峰的这些青年人，或许

我们能得窥上海经济的未来之路，做优做强

“五型经济”的实现之道，以及这座城市一直

吸引全球之智的“年轻密码”。

创新型经济：
上海交大教授华丽变身创业家

一年前，他以上海交通大学教授、量子技

术领军人物的身份参加上海创新创业青年

50 人论坛，手握科学、自然子刊等顶级期刊

数十篇高影响力文章。一年后，他创办了国内

首家光量子芯片及量子计算机公司，获得近

亿元天使轮投资，转身成为青年创业家。

毕业于中国科学技术大学的金贤敏，曾

在牛津大学进行光量子芯片和量子计算的研

发，获欧盟授予的“玛丽·居里学者”和牛津大

学“沃弗森学院学者”称号。2014 年上海交通

大学招贤纳士，金贤敏组建了光子集成与量

子信息研究团队，带领团队先后有研究成果

入选 2018 年中国光学十大进展和 2018 年中

国光学十大产业技术。

金贤敏说，长期近乎苛刻的要求和训练，

让他一直把目光锁定在量子科技应用的最前

沿，致力于光量子计算技术芯片化和集成，瞄

准大规模光量子计算机的研制。曾经，这一领

域只有欧美等活跃身影；如今，中国在光量子

计算已略有领先优势。

创新型经济关键是人才，近年来“聚天下

英才而用之”，上海铆足了劲。就在前不久，上

海还公布了首批上海全球招商合作伙伴，这

些创新界的顶级流量，成为吸引全球顶级人

才在沪创业发展的最佳名片。

服务型经济：
从上海将创新技术带到全球

作为体量不如巨头的云计算服务企业，

优刻得自创立以来，就面临着巨大的挑战。由

于巨头公司的业务边界极广，很多云计算的

潜在客户会因为业务与巨头有重叠而心存忌

惮。优刻得创始人季昕华提出，坚持“中立”，

做一朵可以让所有客户放心的云。

2017 年，季昕华与优刻得管理委员会经

过多次讨论，提出了云计算、大数据、人工智

能三位一体发展战略，在业内第一次实现数

据资源所有权和使用权的分离，解决了数据

需求方拿不到数据，数据拥有方不敢开放数

据的死结，从而使得数据价值进一步激活。

如今，季昕华有着更宏大的目标。优刻得

已在全球拥有 31 个可用区，29 条专线，覆盖

五大洲，是海外节点覆盖最广的中国云厂商，

“全球化背景下，布局海外市场是大势所趋，

抓住时代的机遇是企业战略的重要一步。”

服务型经济在于辐射和赋能更广区域，

关键是品牌。过去十年间，上海服务型经济打

开了巨大的发展空间，第三产业占地区生产

总值（GDP）比重由 2010 年的 57%上升到

2019 年的 72.7%，正在从数字增长向高质量

发展“进阶”，打造专业化、高端化、品牌化。

开放型经济：
在上海找到全球化最合适的土壤

作为驱动芯片产业发展、撬动全球数字

经济的杠杆，EDA 工具（电子设计自动化）是

串联起整个数字经济价值链的根技术，是全

球经济和科技创新的源动力之一。而入华 26
年，美国 EDA 巨头新思科技选择了将中国区

总部设立在上海。

“新思科技的全球化是必然之路。”新思

科技全球资深副总裁葛群说，科技发展无国

界，科技本身会突破地域的限制，找到最合适

的发展土壤，去落地生根发芽。经过 30 多年

的发展，新思将 EDA 技术带到全球各主要市

场，共设立 140 多个办公地点，拥有超过

15000 名员工，其中美国之外的员工占比达

到 66%，是真正全球化的高科技企业。

“独行未必至深，但众行一定至远”。葛群

说，新思将继续携手中国合作伙伴，提供最先

进的 EDA 技术和解决方案，服务于广大中国

的芯片产业和高科技力量。

开放型经济关键是通道。以开放聚能，一

个个世界 500 强及行业龙头企业纷纷落户上

海。来自上海市商务委的最新数据显示，上海

已经累计引进跨国公司地区总部 771 家、外

资研发中心 481 家。

总部型经济：
这个头部企业起步就是“全球口碑”

要实现自动驾驶，车得会自己“看路”。传

感器是智能汽车的“眼睛”，激光雷达是其中

之一。2013 年成立于美国硅谷圣何塞，2014
年总部迁至上海的禾赛科技，是全球领先的

激光雷达制造商，为全世界很多无人驾驶汽

车提供明亮的“智慧眼”。

“我们目前在全球范围内有众多专利布局，

客户遍布全球超过 20个国家和地区的 70座城

市。”禾赛科技创始人李一帆说，“在美国硅谷持

有自动驾驶路测牌照的公司中，超过一半使用

的是禾赛激光雷达。” 咱下转 P2暂

■ 樊中华

因为热爱所以专注，这句话用在得物创

始人杨冰身上再合适不过。

“我自己特别喜欢打篮球，所以创业做了

虎扑；后来又发现年轻人对高品质、有品位的

运动潮品的购买需求没有得到很好的满足，

所以就创办了得物 APP，希望让大家以最放

心最简单的方式找到自己想要的商品。”

谈及为何创办得物，杨冰用极其简练的

语言将其成功的连续创业经历一带而过：“我

是从一个篮球迷的深切感受出发，觉得自己

喜欢，但仍有需求不能满足，我就试试能不能

做好它，谈不上有什么复杂的创业规划。”

白 T 恤外搭白衬衫，干净利落的短发，85
年生人的杨冰给人的第一印象是谦逊而随

和。但在讲起最爱的篮球运动时，他侃侃而

谈，让人不难揣测他最初将“得物”命名为

“毒”所透露出的个中情感。

从用户真实需求的“痛点”出发，2015
年，得物以一种颠覆式的姿态成为国内首个

集正品潮流商品交易、潮品鉴别查验、互动潮

流社区于一体的新型电商平台，其首创的“先

鉴别后发货”模式解决了传统在线交易中商

品真伪与品质保障难的问题，大量的新生代

消费者聚集而来，与各路同好“好物共欣赏”。

杨冰表示，自建“查验鉴别”体系，初衷是

希望根据用户的真实需求为其提供长期价

值。他坦言，由于潮品实物的鉴别存在极大复

杂性，得物从一开始就是在花时间、花力气、

“下笨功夫”去做。

2018 年开始，得物搭建了人员和技术并

重的查验鉴别体系，并组建算法团队自主研

发 AI 鉴别。经过两年的持续投入，得物 AI 鉴
别终于在一部分商品上达到了 99.99%的准

确率。“在这个领域的投入，我们还会长期坚

定的进行下去。”杨冰说。

“鉴别”服务同样是得物积累用户信任的

基础。因此杨冰直言，得物不会将交易效率放

在第一位，“用户体验更为重要，用户使用服

务后的开心才是我们真正创造的价值。”

他称得物是一个坚持“必要的重”的互联

网企业，“我们拥有一个强大的商品研究团队

和一支专业鉴别师团队，市面上流通的潮流

单品得物都有所涉猎，我们会对热销款、当季

新款，包括对那些不断‘升级’的假货产品做

细致到每个品类的研究。这是我们构建的服

务能力，而更加深层的能力，是得物对用户的

深刻理解。”

当前，得物已在中国年轻群体中拥有很

高的认知度。在杨冰看来，年轻一代的消费者

会更加注重商品的品质和其所传达的精神价

值，他们有自主决策的独立意识，会努力让自

己的生活“不将就”，而得物正是希望在让更

多年轻人“获得美好事物”的同时，传递一种

快乐而积极的精神价值。

“热爱会让人快乐，会给予人无限的动

力，”杨冰这样解释道，“当年上中学，我经常

约小伙伴次日一早打篮球，有时第二天起床

看到外面下雨、打球计划泡汤的心情，在很长

一段时期都是我的噩梦场景；上大学时我攒

了好久钱，买了第一双 NBA 纪念款球鞋，那

一年发生过什么我都忘了，但这双鞋带给我

的快乐到现在都记得。”

真实的热爱体验让杨冰能与年轻人“共

情”，以“不伪、不劣、不 low 作为得物的商业

底线”，从而始终站在潮流的浪尖。

作为全球最大的时尚潮流电商，杨冰观

察到，近年来新国货品牌在得物上所占的比

例越来越大，口碑也越来越好：“一方面，‘Z
世代’消费者对国潮品牌有着发自内心的认

可和喜爱；另一方面，我们也在社区和电商中

提供服务，让消费者更多地了解品牌故事、设

计和文化要素，帮助国潮品牌把好的产品传

播出去。”

杨冰直言上海是他最喜爱的城市：“上海

有着宽容的创新环境，特别是上海全力推动

发展在线新经济和数字化转型，本身对于我

们就是一种巨大的鼓舞，得物作为一个‘新事

物’从诞生到成长，上海在人才、技术、项目等

方面都给予了很具体的支持。”

因热爱而存在的得物未来会如何发展？

“得物虽然专注时尚潮流细分领域，但人们对

生活的美好想法和需求是会不断生长的，”杨

冰说，只要向着提供美好事物、传递精神价

值的方向去走，未来就一定会有好的事情发

生。 渊据中新网冤

上市公司“成绩单”
折射经济结构新变化
■ 新华社记者 姚均芳 刘慧

随着上市公司 2020 年年报和 2021 年一

季报披露收官，“赚钱”榜单也随之出炉。

受疫情下境内外相关需求快速增长拉

动，2020 年生物医药行业业绩“领跑”。沪市

科创板中，生物医药行业净利润增速高达

256%，在六大行业中拔得头筹。生物医药行

业在深市同样吸睛，2020 年净利润同比增长

近一倍，在利润增长中贡献最大。

从具体公司来看，深市创业板中的中红

医疗、康泰医学、稳健医疗 2020 年净利润增

幅分别高达 2883.8%、731.37%、597.5%。

电子行业同样表现不俗，深交所表示这

是由于“电子消费品以及云服务需求的不断

提升，以及新兴产业对电子元器件需求的超

预期增长”。

深交所统计显示，2020 年，深市电子行

业净利润增速为 49.3%，较上年增加 26.1 个

百分点。生物医药、电子行业合计贡献了深市

整体 20%的利润。

沪市科创板中，新能源行业和新一代信

息技术行业，净利润增速也分别达到 80%和

68%，显现了强劲增长动能。

从这些盈利快速增长行业来看，多属于

新兴行业。随着新旧动能转换和创新驱动，新

兴行业公司迎来更好的发展机遇。

中证金融研究院院长张望军说：“2020

年，家数占比近四成的高技术制造业、高技术

服务业等新经济行业上市公司，盈利增速明

显超过传统制造业和服务业水平。”

据中证金融研究院统计分析，2020 年，以

计算机、通信和其他电子设备制造业，仪器仪

表制造业为代表的高技术制造业净利润同比

增速分别为 73.92%和 59.54%，显著高于制造业

整体的 37.38%。以信息传输、软件和信息技术

服务业为代表的高技术服务业净利润同比增

长 45.78%，显著高于服务业整体的 -61.12%。

科技对盈利的“加速器”作用，从科创板、

创业板跑赢市场整体也可以得到印证。集中

了“硬科技”“创新创业”公司的科创板、创业

板，2020 年和今年一季度均交出亮丽答卷，

净利润增速明显高于市场整体。

“随着绿色转型加快推进，新兴绿色产业

上市公司今年一季度业绩表现尤为突出。”中

证金融研究院公司金融研究部副研究员孙即

说，今年一季度新能源、新材料行业上市公司

净利润同比增速达到 91.96%、153.88%，显著高

于疫情前 2019 年一季度的 20.11%和 -7.23%。

部分传统行业在不同因素推动下获得较

快增长。比如，由于工业品价格上涨，深市化

工、钢铁、有色等传统上游制造业，2020 年利

润涨幅较为明显，化工和有色行业扭亏为盈，

钢铁行业净利润增速由负转正。建材行业受

益于基建投资加码，净利润增长 32.6%。

沪市中，受益于基建投资加码、出口需求

增长、国产替代提速等因素，通用设备、专用

设备制造行业迅速复苏并较快增长，净利润

同比分别增长 51%和 48%。

在多数行业稳步增长的同时，部分行业受

疫情影响仍恢复较慢。2020 年沪市交通运输、

住宿餐饮等行业尚未扭亏，文体娱乐、批发零

售、租赁和商务服务等行业仍处于深度下降区

间，净利润同比分别下降 64%、38%和 14%。

“今年以来上市公司业绩延续稳定恢复

性增长态势，但疫情‘伤痕效应’仍在。”张望

军指出，部分线下接触性消费、服务行业恢复

相对迟缓，工业产业链恢复不平衡，终端消费

仍然偏弱。需密切关注公司分化、发展不均

衡、部分企业信用违约风险等问题，不断稳固

经济高质量发展基础。

得物App创始人杨冰：

更希望传递因“热爱”而生的精神价值

荫得物 创始人杨冰

闯上海“有型青年”领军“五型经济”
荫创办了国内首家光量子芯片及量子
计算机公司的金贤敏 荫优刻得创始人季昕华 荫新思科技全球资深副总裁葛群 荫禾赛科技创始人李一帆 荫创造直播带货神话的李佳琦


