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新能源汽车发展观察：产销重回“快轨”“头部效应”显现

广告

■ 本报记者 赵健

53 岁的曹善荣依旧十分忙碌。作为成立

已有二十多年的嘉兴平湖市安达运输有限公

司的董事长，他完全可以在家坐镇指挥，但到

如今，公司的采购、策划管理、客户交接、运

费、台架等等事情都还是他亲手处理，甚至有

时他还亲自开车跑运输。

尽管从事了那么长时间的社会物流运

输，企业早已发展成规模，也规范运行，但曹

善荣依然每天都在思考，每天都在想办法化

解企业的经营风险。他说，他不能停步，因为，

企业需要发展，员工需要养活，自己还要做慈

善，承担起更多的社会责任。而他想的更多的

是交往多年的客户朋友十分信任他，不能抛

弃他们只顾自己。所以，唯有发展，不断的做

好业务，做好企业。

带着眼镜的曹善荣慈眉善目，有着柔顺

静穆、温文尔雅的外表，让接触他的人都能一

下感受他的亲和力，还有他内心顽强、乐观的

生命力，富含着坚韧耐力和认真刻苦精神，这

也许是羊年出生的他独有的特性。

正是靠着这样真诚待人、用心做事，曹善

荣在当地的运输市场做出了口碑，壮大了公司

实力。目前，拥有各类专业运输车辆 200余辆，

年运输能力近 300万吨，“秉达”牌道路货物运

输、“秉达”牌物流服务被评为嘉兴市和平湖市

名牌产品，公司连续多年成为当地物流运输市

场的龙头企业和道路运输业最美服务品牌。

树口碑
商道唯诚以人品建立事业

清代学者王永彬所著的《围炉夜话》从道

德、修身、读书、教子、忠孝、勤俭等十个方面，揭

示了“立德、立功、立言”皆以“立业”为本的深刻

含义。而从曹善荣三十多年的创富人生中，充分

体现出诚信立业、追求品质的思想境界。

自幼家境清寒的曹善荣，15 岁的他辍学

便外出打工。他说，穷人的孩子早当家。他 18
岁的便和哥哥一道，从银行贷款 6000 元买船

跑运输，一条 15 吨的船，在当地装上砖头，通

过黄浦江运输到上海，来回一个礼拜就能赚

200 元。这在当时几乎就是一个天文数字，但

风险极大，尤其在夜里开船，冬天零下几度的

天气让常人难以承受，更重要的是还要抵御

潮水的冲击，稍不注意便发生意外。

两年后，他敏锐的判断，随着改革开放，

江浙沪地区的建设发展会很快，开车比开船

更有前途。于是，他卖掉船只，自费学了驾照，

先在当地政府给领导开起了小车。

然而，为领导开车，拿着有数的工资，听

命于他人，这些都不是他所想要的人生。于

是，追求理想的他开始买车跑起了运输。“尽

管那时道路不像现在四通八达，但是那个时

候开车的少，没人和你竞争。因而，辛苦是辛

苦，但挣钱还可以”，曹善荣回忆道，靠着自己

的诚信和实干，他在运输市场站稳了脚跟，并

得到了发展，随着业务量的增多，1998 年，他

便成立起了安达运输公司。

相比赚钱而言，曹善荣深感品质和品牌

更为重要。他的人生信条有“合情、合理、合

法、诚信、朋友、金钱”12 个字，他说要把企业

经营上规模，管理得跟上，在业内一定要树立

企业的好口碑。因而，企业必须要有一个优秀

的团队、有良好的品质和信誉，不断壮大自身

的实力和规模，才能有大的发展。

为此，曹善荣在企业运行的各个环节都

做了很多的考虑，从运输车辆的使用上，我们

便可管中窥豹。

曹善荣在公司运输的车辆上多年来一直

选择使用陕重卡的德龙重卡。他认为，陕重汽

有“德龙”这样一个好品牌，在当地有一个好

的经销商，也有优质的服务，这对物流企业来

说是一个无形的资产，也是企业发展的根本

保障。

工欲善其事，必先利其器。由于公司是做

普货运输的，所以，需根据客户的不同产品选

择不同业态的运输工具。对他来说，陕重汽虽

在业内不是最大的，却是做的最好的。曹善荣

一直把陕重汽放在第一位，那是因为，运输企

业靠什么来提升效益，那就是运转率，周转率

用什么来保证，那就是品牌。陕重汽的产品稳

定性好，质量上乘，驾乘舒适，而且车型开发

比较合理和齐全，不同的马力，不同的速比满

足不同的道路运输要求。

“特别是陕汽的服务，让我们十分满意，

办事处和经销商经常性的进行回访，提前把

车辆的使用和维护保养给企业做了，所以，很

少发生车辆故障，大大的降低了企业的运行

成本。到现在我还真没觉出要陕重汽有哪方

面做得不好，”曹善荣认真地对记者说道。

拓市场
为客户需求制定解决方案

春秋·晏婴曰：为者常成，行者常至。这样

的话语一直告诫和鼓励着从古至今的人们努

力的做事，要持之以恒，不知疲倦的前行，才

能达到目的地。

曹善荣自己是驾驶员出身，他对车辆和

物流运输的每个环节都了如指掌。他认为，物

流运输行业是个门槛很低的行业，同时也是

市场竞争比较激烈，市场化程度比较高，因

而，要生存和发展起来，必须加强对企业运行

的精细化管理。

他说他每天都在走钢丝，如履薄冰。于

是，把企业的每天的经营成本都进行细致的

核算，包括企业的资产折旧、日常的水电和财

务成本，驾驶员的工资、以及运输的油耗、过

路费等等都精确到每一台车上，通过不断的

完善各种规章制度，杜绝企业的跑冒滴漏。

曹善荣说：“现在很多的物流公司老板，

买几台车，甚至多拉一些车辆挂靠，租一个办

公地点，一天一部手机，几包烟，看似搞到业

务挣了运费，实则不然，他们没有好好的核算

自己的成本，没有细致的管理，因而，他们肯

定做不长久，因而他们没有做出品牌，也没有

形成规模”。 咱下转 P2暂

重磅规划出台
新能源汽车产业链
迎来重大机遇
■ 高伟

从中国政府网获悉，国务院办公厅日前正

式印发《新能源汽车产业发展规划（2021―
2035年）》（以下简称《规划》）。这份重磅规划为

新能源汽车行业未来 15 年发展指明方向，业

内认为，新能源汽车产业链将迎来重大机遇。

当天，受规划发布预期等因素影响，新能

源汽车板块走强。截至收盘，同花顺新能源汽

车板块上涨 1.85%，354 只个股中 248 只上

涨。新能源汽车产业链上多只个股逆市上涨，

胜蓝股份、佰奥智能、汇川技术、通合科技等

多只个股涨停。

政策需求双轮驱动
《规划》提出，到 2025年，我国新能源汽车

市场竞争力明显增强，动力电池、驱动电机、车

用操作系统等关键技术取得重大突破，安全水

平全面提升。纯电动乘用车新车平均电耗降至

12.0千瓦时/百公里，新能源汽车新车销售量达

到汽车新车销售总量的 20%左右，高度自动驾

驶汽车实现限定区域和特定场景商业化应用，

充换电服务便利性显著提高。

面向 2035 年，《规划》提出，力争经过 15
年的持续努力，我国新能源汽车核心技术达

到国际先进水平，质量品牌具备较强国际竞

争力。纯电动汽车成为新销售车辆的主流，公

共领域用车全面电动化，燃料电池汽车实现

商业化应用，高度自动驾驶汽车实现规模化

应用，充换电服务网络便捷高效，氢燃料供给

体系建设稳步推进，有效促进节能减排水平

和社会运行效率的提升。

电动化、智能化已成为我国汽车产业发

展不可逆转的战略方向。工业和信息化部副

部长辛国斌不久前在 2020 世界新能源汽车

大会上表示，新能源汽车和智能网联汽车，将

是推动中国品牌向上的发展方向。

近年来，在能源变革的大背景下，依靠技

术革新和产品迭代，新能源汽车行业结构性

变化日渐凸显。业内人士指出，在政策和需求

的双轮驱动下，新能源汽车行业复苏明显。

中汽协统计数据显示，9 月我国新能源

汽车产销同比显著提升。今年 9 月，我国新能

源汽车产销量分别达 13.6 万辆和 13.8 万辆，

环比增长 28.9%和 26.2%，同比增长 48%和

67.7%。不仅如此，自 2015 年以来我国新能源

汽车产销量、保有量连续五年居世界首位，产

业进入叠加交汇、融合发展新阶段。

产业链投资机会显现
《规划》提出，构建新型产业生态。以生态

主导型企业为龙头，加快车用操作系统开发

应用，建设动力电池高效循环利用体系，强化

质量安全保障，推动形成互融共生、分工合

作、利益共享的新型产业生态。

同时，将推动产业融合发展，完善基础设

施体系。《规划》提出，推动新能源汽车与能

源、交通、信息通信全面深度融合，促进能源

消费结构优化、交通体系和城市智能化水平

提升，构建产业协同发展新格局。加快推动充

换电、加氢等基础设施建设，提升互联互通水

平，鼓励商业模式创新，营造良好使用环境。

针对建立健全龙头企业、加快车用操作

系统开发应用、推动动力电池全价值链发展

等，《规划》都作出具体部署。

山西证券分析称，新能源汽车竞争关键在

于质和价。当前政策端有望持续助力行业提质

降本，叠加众多车企加码新能源汽车布局，利

好效应下，有望加速电动车普及、动力电池为

核心的新能源汽车成本下降、相关零部件国产

化进程，进而带动产业链受益。 渊新华网冤

■ 本报记者 李代广

10 月 31 日，第二届华德榜全球化战略研

讨会暨华德榜北美（加拿大蒙特利尔）分院和

深圳分院授权筹建仪式在北京成功举行。北京

师范大学原党委副书记、纪委书记、北京师范

大学珠海分校党委书记呼中陶，中国商业经济

学会会长、中国人民大学教授、博士生导师马

龙龙，中国商业经济学会党组书记、《商业经济

研究》杂志社社长兼总编辑刘建湖，北京师范

大学科研院常务副院长范立双，中国社会福利

教育基金会副理事长兼秘书长、中国文联出版

社原社长兼总编辑缪力，《美中时报》总编辑张

来民，加拿大蒙特利尔国际教育中心、加拿大

联合大学中国代表处首席代表顾钤，深圳亚文

联艺术品投资管理有限公司董事长原晓玲，中

国电子系统技术有限公司总裁助理田进，北京

宝藏馆馆长贾红甫，郑州市青少年诗书画学会

执行会长王林栓，中央财经大学博士、华德榜

中美洲课题组组长徐振江，以及华德榜创始

人、北京师范大学政府管理研究院副院长、产

业经济研究中心主任宋向清，北京京师名流工

程技术研究院副院长兼秘书长向家钰等二十

余人参加了会议。

宋向清感谢嘉宾及社会各界长期以来对

华德榜的支持和鼓励。他说华德榜尽管已经

走进了第三个年头，在多个层面取得了积极

成果，但华德榜传播和善导中国价值观之初

心未竟，所以忐忑仍然在，激情仍然在。他总

结了 2020 年疫情背景下华德榜完成的多项

具有开拓性的工作，如建立华德榜（定国村）

乡村振兴实验村、成功开发人工智能自然人

透析系统（软件）、开展华德榜城市宣讲、举办

华德榜论坛（线上）、与发现之旅频道《对话品

牌》栏目和《企业家日报》社签订战略合作协

议、举办中国人物刘继臣和李代广品牌价值

专场研讨会、召开华德榜各大洲课题组组长

年度会议以及正在筹备召开的华德榜厦门新

年音乐会等，尤其是华德榜全球化工作取得

了决定性进展。宋向清说，华德榜之所以能够

获得社会各界支持并在诸多领域取得重大进

展，一是华德榜坚持正确的政治导向和价值

导向，没有私利，不会私享，所做的一切都是

为了社会和谐，为了人类和平；二是华德榜不

依附于任何权贵，坚持独立自主的学术信仰，

坚守初心，坚韧图成，深受社会信赖；三是华

德榜的价值理念得到社会高度认可，并与具

有同样价值观的机构和个人建立了深度合

作。他在讲话时表示，坚信华德榜全球化的征

程中一定会拾阶聚足，速步以上。

向家钰报告了华德榜全球化工作推进情

况，介绍了下一步华德榜全球化的计划与目标。

她表示，全球华德榜的研发主要基于两点：一是

在国际上“提高国家文化软实力，努力展示中华

文化独特魅力”；二是以中国价值观促进人类和

谐与和平，助力人类命运共同体的实现。

筲产销重回“快轨”筲“头部效应”显现 筲竞争更趋激烈

第二届华德榜全球化战略研讨会在北京召开

用心做事方可安己达人
———浙江平湖市安达运输有限公司董事长曹善荣的为商之道

荫浙江平湖市安达汽车运输有限公司董事长曹善荣


