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中国酒
周刊Chinese drinks

weekly

广告

筲“酒悟天下”传播模型 开辟白酒产品与品牌新思路 筲借道白酒产区溯源 实现中国文化软实力着陆 筲产区溯源有利于“双循环”经济在中国白酒行业落地

■ 杨孟涵

农行陕西省分行与陕西西凤酒厂集团有

限公司“全面战略合作协议签约暨陕西西凤

酒联名信用卡”上线发布会日前在西安举行。

农行陕西省分行党委书记、行长冯旭东，西凤

集团党委书记、董事长、股份公司董事长张

正，宝鸡市政府副秘书长、金融办主任周斌、

农行陕西省分行、宝鸡分行、西安分行、陕西

西凤酒厂集团及西凤酒经销商代表出席发布

会。

张正在讲话中指出，近年来，西凤集团积

极抢抓本部大开发的发展机遇，围绕“建设中

国西凤酒城，打造百亿西凤”的战略目标，完

善白酒产业布局，实现产业联动发展，在总部

经济壮大和酒城建设方面取得了一定的成

绩。2001 年，西凤集团就与农业银行建立了

首次合作。今年以来，为进一步深入推进双方

合作向纵深发展，实现全面战略合作共赢，西

凤集团与农行陕西分行紧密合作，通力配合，

联合发行了“陕西西凤酒联名信用卡”。联名

卡的成功发行，是双方强强携手，进一步提升

西凤集团与农行社会影响力、竞争力和品牌

形象的重大举措；也是双方实现多领域、多层

次合作，共同致力于“红西凤”高端白酒品牌

打造，实现共同发展、共同繁荣的最好见证。

冯旭东在讲话中表示，作为中国“四大名

酒”之一，西凤酒拥有丰富的历史底蕴，展现

了强劲的发展势头。中国农业银行是中国主

要的综合性金融服务提供商之一，致力于建

设经营特色明显、服务高效便捷、功能齐全协

同、价值创造能力突出的国际一流商业银行

集团。多年来，农行陕西分行与西凤集团合作

密切，双方共同致力于在结算、投融资、代发、

场景应用、渠道建设等多个领域开展长期合

作。今后农行陕西省分行将用丰富的金融产

品、优质的金融服务、专业的金融人才，竭诚

为西凤酒厂集团提供优质、便捷、高效的金融

服务，为实现银企双方全方位合作和互利共

赢做出更实、更细、更好的努力。

此次全面战略合作签约暨“陕西西凤酒

联名信用卡”上线发布会，标志着双方合作层

次的全面提升和深化。将对双方的务实合作、

共赢发展产生深远而重大的影响，也将为西

凤集团、上下游合作企业以及陕西农行的共

同发展开启新的征程，最终实现银企双赢的

目标，从而更好地服务我省乃至我国经济社

会的稳定、健康、全面发展。

■ 陈振翔

日前，“品味贾湖·共醉金秋———贾湖酒

业 2020金秋品鉴会”在河南省漯河市迎宾馆

举行。漯河市领导，河南省、漯河市相关部门、

酒业协会、餐饮与饭店协会等部门有关领导，

贾湖酒业集团党委书记、总经理孙耀州，贾湖

酒业销售公司总经理宋子玉，贾湖酒业销售

公司常务副总赵广斌以及各大区域经销商以

及国家省市媒体参加了金秋品鉴会。

贾湖酒业集团党委书记、总经理孙耀州

在致辞中表示，在过去的一年里，贾湖酒业坚

守一切以品质为核心的工匠精神，秉承一生

酿出一坛好酒的初心，持续投入重金，夯实市

场基础，在品质升级、文化创新、营销策划、品

牌传播等方面做了大量扎实的工作，2019 年

贾湖酒业集团收获颇丰，产品先后荣获“中国

驰名商标”、中食协白酒国家评委年会最高荣

誉“中国白酒酒体设计奖”、“黄淮流域白酒核

心产区标志产品”、中国酒类新品最高奖项

“青酌奖”、2019 年新加坡烈性酒大赛“双金

奖”、2019 年荣获比利时布鲁塞尔国际烈性

酒大赛“大金奖”、2020 北酒所白酒金牌挑战

赛“铂金奖”、2020(ISGC)国际烈酒(中国)大奖

赛榜首大金奖等多项国内外重磅大奖，赢得

了社会各界的高度认可。未来，贾湖酒业将继

续明确产品定位，全方位服务客户，努力打造

品牌，让贾湖品牌发扬光大，让世人能喝一杯

贾湖酒为傲。

贾湖酒业销售公司总经理宋子玉在做“营

销战略”分享时表示，回顾中国白酒行业过去

30 年的发展，可以看到很多东西都在变，比如

产品在变，渠道在变，营销在变，一切都在不停

变化，要想抓住这些不停变化的趋势，很难很

难。但反其道而行之，总有一些东西是不变的！

未来 10年，只要我们把握住这些不变的东西，

并把它做好，相信同样可以取得成功。

宋子玉认为，一是未来 10 年，消费者对

纯粮固态酿造白酒的喜爱不会变。为此，贾湖

酒业已经做好了充分的准备，如万亩原粮基

地建设、贾湖原香固态酿造工艺研发等等；二

是未来 10 年，文化对品牌的赋能不会变。传

承 9000 的贾湖文化，牵手河南省博物院的强

强联合，为贾湖酒文化赋能插上了翅膀；三是

未来 10 年，“酒是陈的香”的消费者认知不会

变。贾湖酒业拥有大规模的地下陶坛酒窖和

数十个百年木酒海，为这一消费需求奠定了

基础；四是未来 10 年，家乡情结对产品的赋

能不会变。为此，公司结合贾湖文化、中原文

化，开发了“中原味道”文创白酒产品和“贾

湖·东方道”系列高端定制酒，为河南文旅市

场和白酒消费市场注入了活力……未来，贾

湖人要紧抓上述四点，持续创造价值，把企业

做大做强做好。

贾湖酒业经销商代表认为，在今后的发

展道路上将会与贾湖进一步加深合作，共同

努力，将品牌做得更好，将市场做得更大，共

享共赢共发展，共畅美好未来。未来，贾湖酒

业也将继续坚守品质酿酒的初心，以产品品

质开拓市场，牢牢抓住豫酒振兴带来的机遇，

加快发展步伐，并通过厂商命运共同体开创

新局面、促进新合作、实现双方共赢，为贾湖

酒业的高速发展奠定基础。

近日，习酒公司召开 2021 年度生产·质

量大会，全面总结过去一年取得的成绩和经

验，安排部署 2021 年度生产工作任务，为下

一步生产、质量工作明确方向。

习酒公司党委书记、董事长钟方达在会

上讲话指出，2020 年，习酒坚持“信心不改、

任务不减、目标不变、计划不降、员工收入不

降”总要求，以提质增效为工作总基调，立足

生产，凝心聚力，质量始终保持稳定可控、符

合预期，为公司高质量发展、大踏步前进奠定

了坚实的产质量基础，为习酒在 2020 年实现

百亿目标任务提供了强有力的保障。

回顾“十三五”，习酒公司集中精力抓要

事、攻难事、办大事。五年时间，习酒的产质量

不断提升；员工从 2016 年的 3000 余人增加

到今年的 7000 余人，并且员工收入接近翻

番；公司销售额也从 2016 年的 25.66 亿到今

年百亿在望，并在此期间获得全国质量奖，品

牌价值达到 656.12 亿元、跻身全国白酒行业

第 8 位。

针对习酒公司 2021 年度生产、质量工

作，钟方达要求，一是要把质量的坚守刻进骨

子里，融进血液里；二是要笃实专一、心无旁

骛地将每一个工艺环节做到极致；三是要切

实强化底线思维、增强忧患意识；四是要强化

人才培养，持续营造干事创业的浓厚氛围；五

是要抓牢抓实党建工作，以高质量党建促进

高质量发展。

党委委员、副总经理曾凡君代表公司在

大会上宣读《致敬信》，感谢全体员工过去一

年的辛勤和坚守，字里行间饱含对习酒匠人

的尊崇，充满对习酒未来发展的期许。

随后，全体与会人员举起右手庄严地对

2021 年生产、质量工作进行了承诺宣誓。

2021 年度“优质优产”的冲锋号已经吹

响，习酒公司将按照省委、省政府“十字方针”

“五个坚定不移”和“高质量发展、大踏步前

进”指示要求，筑牢“四条底线”，以坚定的质

量信仰和严谨的质量操守，持续提升质量意

识，持续强化工艺指导，创新推进科学管理，

切实加强团队建设，不断加强后勤保障，不懈

努力、奋力拼搏，为“十四五”规划奠定坚实基

础，昂首阔步书写习酒百亿后持续高质量发

展的新篇章。 渊辛文冤

华致酒行
前三季度营收 36.81 亿

华致酒行日前发布了 2020 第三季度业

绩公告，公告显示今年前三季度华致酒行实

现营收 36.81 亿，同比增加 29.02%；净利润

3.2 亿，同比增加 10.08%；其中第三季度业绩

为 13.18 亿元，同比增加 37.14%。

伊力特拟增 2.96 亿元
用于总部酿酒及配套技改

新疆伊力特实业股份有限公司发布公告

称拟使用自有资金人民币 2.96 亿元对三个

项目增加固定资产投资。公告显示伊力特总

部酿酒及配套设施技改项目原总投资额

67639.48 万元，现计划追加自有资金投资金

额 9600 万元；可克达拉市伊力特酿酒分厂搬

迁技术技改项目原总投资额 36944.97 万元，

现计划追加自有资金投资金额 9190 万元；伊

力特可克达拉市技术研发中心原总投资额

15634.4万元，现计划追加自有资金投资金额

10810 万元。

10 月中旬白酒商品
批发价格上涨 5.66%

泸州市酒业发展促进局发布 2020 年 10
月中旬泸州·中国白酒商品批发价格走势分

析。报告期内全国白酒商品批发价格定基总

指数为 105.66，上涨 5.66%。其中，名酒价格

定基指数为 106.98，上涨 6.98%；地方酒价格

定基指数为 103.35，上涨 3.35%；基酒价格定

基指数为 106.23，上涨 6.23%。

金徽酒：
海南豫珠收购交割完成

金徽酒发布公告称，海南豫珠要约收购

金徽酒股份相关事项的清算过户手续已经办

理完毕，海南豫珠持有公司股份 4058 万股，

占公司总股本的 8.00%。豫园股份及其一致

行动人海南豫珠合计持有公司股份 1.93 亿

股，占公司总股本的 38.00%。金徽酒称，此次

要约收购完成后，豫园股份对公司的控制权

将进一步巩固，有利于提升公司的业务拓展

能力，提升公司价值。

“酒祖杜康·封坛大典”
全程云直播举行

2020 年，一如往常，为感念“酒祖”，守护

技艺，“酒祖杜康·封坛大典”于 10 月 25 日在

洛阳市汝阳县的千年杜康村———杜康控股酿

酒生产基地举行。据悉，2020 庚子年“酒祖杜

康·封坛大典”将首次采用现场“无嘉宾、无观

众”的特殊形式全程云直播，但大典“规格不

降、影响力不降”。

金沙张道红、金酱汪洪彬
率团访问郎酒庄园

金沙酒业党委书记、董事长张道红，金酱

酒业董事长、总经理汪洪彬率领公司管理团队

30 余人访郎酒庄园，交流探讨酱酒高品质发

展经验。四川省酒类科研所所长王一驹及团队

一起参加调研。郎酒董事长汪俊林热情接待，

与调研团坦诚交流郎酒高质量发展路径：一慢

两快、品质至上、长期主义。汪俊林表示，郎酒

在按照奢侈品的模式发展，美好的东西永远不

缺消费者，不论任何产品，品质永远是第一位

的。郎酒坚持一慢两快———慢销售、快生产、快

储存，坚持长期主义，追求极致品质。 渊综合冤

凝心聚力 圆梦百亿
习酒公司召开2021年度生产·质量大会

河南贾湖酒业集团2020金秋品鉴会举行

西凤集团携手农行战略合作
推出“西凤酒联名信用卡”


