
灾难面前彰显企业担当

11 月 19 日，由中国十九冶集团承建

的山东泰山钢铁集团机械化料场密封技

术改造一次料场工程，开始安装彩钢板，

标志着工程重要施工节点开始。

该工程位于山东省济南市莱芜区，为

泰钢环保改造重点工程，结构型式为螺栓

球节点正放四角锥筒形网架，长度为 448

米，高度为 52 米，跨度为 149.7 米，为目前

国内最大跨度的单层螺栓球网架结构。

王鹏 摄影报道

近日，山东省寿光市营里镇负责人和

王河南村负责人分别代表镇党委、镇人民

政府和村党支部、村委会向山东寿光建设

集团有限公司赠送了写有“危急关头伸援

手，灾难面前显大爱”和“抗

洪救灾显真情，危险时刻伸

援手”的两面锦旗，以此感

谢该集团在今年抗灾救灾

中为寿光市营里镇无私支

援和鼎力帮助，高度赞扬集

团在灾难面前彰显的企业

担当和大爱精神。今年 8 月

15 日至 31 日，山东寿光建

设集团先后派出 200 余人

次，铲车、翻斗车近百车次

参与了寿光市营里镇王河

南村的灾后重建和卫生环

境整治工作，恢复了村容村貌，还向村民

捐赠了 180 套多功能电热锅，帮助村民度

过了难关。
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■ 伍振 陈凡 叶欣

11 月 25 日，随着“草原吉祥号”TBM 掘进

机缓缓向前推进，由中铁十八局集团隧道公

司参建，我国“十三五”期间水利建设重点项

目，内蒙古自治区目前最大规模的水利工

程———引绰济辽工程进入主体项目全面开工

建设阶段。

内蒙古自治区水利厅副厅长于长剑，内

蒙古水务投资集团、引绰济辽公司董事长阿

尔斯楞，内蒙古自治区水利厅建设处处长李

海明，兴安盟水利局局长郭凌云，引绰济辽公

司总经理白金，中铁十八局集团党委书记、董

事长王兴周，副总经理童顺军，中铁十八局集

团隧道公司党委书记秦跃新，内蒙古自治区

水利厅、兴安盟行署、内蒙古水务投资集团、

引绰济辽公司、兴安盟水利局、突泉县政府、

中铁十八局集团、中铁十八局集团隧道公司

等相关单位共计 100 余人出席“草原吉祥号”

TBM 始发仪式。

引绰济辽工程是“十三五”期间国务院确

定的 172 项节水供水重大水利工程之一，由

文得根水利枢纽与输水工程两大部分组成，

它从绰尔河引水到西辽河，向沿线的科右前

旗、开鲁县等七个旗县城区，以及兴安盟和通

辽经济技术开发区等 11 个工业园区供水，结

合灌溉并兼顾发电等综合利用，输水线路全

长 390.3 公里，其中，输水隧洞段长 183 公里，

是内蒙古自治区迄今为止投资规模最大的水

利工程。该工程采用“TBM+钻爆法”联合施

工，共投入使用 5 台 TBM，中铁十八局集团隧

道公司“草原吉祥号”TBM 是引绰济辽全线第

一家正式投产的 TBM。

据悉，此次始发掘进的“草原吉祥号”TBM

主要用于长大硬岩隧道施工，可实现隧道及

隧道断面一次成型，集开挖、支护、出渣于一

体，机械、电子、液压、激光、控制等技术于一

身，具有安全、高效的性能优势。设计开挖直

径 4.75 米，整机长度约 295 米，重约 1000 吨，

总装机功率约 3300 千瓦。

中铁十八局集团隧道公司引绰济辽项目经

理陈立和介绍，为保证按期实现节点目标，建设

者在组装过程中坚持“高标准、高质量、高速度”

的原则，精心组织，科学布局，在零下十几度的

天气下坚持施工，历时 45天完成 TBM组装调

试任务，为“草原吉祥号”TBM 按时始发，引绰

济辽工程顺利开工奠定了坚实基础。

引绰济辽水利工程穿越大兴安岭中段的

丘陵地带，针对这一地区上冻早、冬季时间长

等特点，由中铁十八局隧道公司承担施工的

第五标段作为控制工期的重点标段，采用 2

台由我国自主研发生产的 TBM 硬岩掘进机，

计划用三年时间打通长达 46 公里的输水隧

洞，以确保全线按计划建成通水。

近年来，面对水工领域市场大蛋糕，中铁

十八局发挥全国首家“五特五甲”资质建筑企

业优势，把水利水电特级资质和 TBM 施工品

牌优势作为企业发展的“金刚钻”，落实中国

铁建“三转”要求，以结构调整和转型升级为

重点，仅采用 TBM 施工的水工项目累计 10 多

项，并荣获水利工程施工企业最高信用等

级———AAA 级，成为水利水电施工的领跑者。

引绰济辽水利工程计划在 2023 年完工

后，平均年调水量达 4.54 亿立方米，每年可为

沿线灌区提供灌溉用水 2833 万立方米，直接

受益人口约 113 万，对边疆少数民族地区经

济社会可持续发展和筑牢北疆生态安全屏

障，具有十分重要的意义。

11 月 19 日，以“缘起 30 年———不忘初心

再出发”为主题的《华夏酒报》创刊 30 年盛典

在北京稻香·湖景酒店隆重举行。会上，在由

中国酒业年度盛典组委会、华夏酒报社、中国

酒业新闻网联合发起的“壮丽 70 年，推动中

国酒业发展”的评选活动中，河套酒业的高端

品牌“河套王”荣获“壮丽 70 年，推动中国酒

业发展卓越品牌”奖。

此次庆典活动，引起了整个酒行业的关

注。从国家部委到行业协会、从生产制造领域

到流通领域，从名酒企到经销商，从专家学者

到国际友人，从消费者到媒体同仁.....与酒业

“息息相关”的共生体，300 余人欢聚一堂，一

起共赴盛典现场为中国酒业 30 年大发展的

见证者和记录者———《华夏酒报》送上而立之

年最诚挚的祝福。

中国酒业发展 70 年，作为见证者和参与

者，河套酒业始终脚踏实地，躬耕酒业；精准

把脉市场新方向，呈现中国白酒文化的独特

魅力；融入现代市场营销理念，在品牌创新、

品质坚守、文化传承等方面为中国酒业的创

新发展进行了一系列卓有成效的探索。

多年来，河套酒业始终坚持对产品品类

的创新，对文化的创新，对营销的创新，对服

务的升级，不断丰富自身的品牌内涵，在弘扬

中国传统酒文化的基础上，传承套酿宗法，开

创了生态淡雅型白酒，河套王是生态淡雅型

白酒的典型代表，更是河套酒业的高端品牌，

形成了自身独特的品牌内涵和品牌文化，成

为内蒙古白酒的代表和靓丽名片，在白酒市

场树立了良好的口碑和品牌形象。同时，河套

酒业创新品牌营销，升级提炼出“王者无疆，

河套王”的品牌精神，聘请歌王韩磊成为河套

王品牌代言人，全力提升河套王品牌形象、助

力品牌营销，彰显出河套酒业对自己引以为

傲的“河套王”品牌价值的不懈追求。“王者无

疆”是河套酿酒精神的象征，是突破自我、永

无止境的历炼成王，代表着河套酿酒的技艺

无疆，产业的文明无疆，饮者的信仰无疆。

此次荣获“壮丽 70 年，推动中国酒业发

展卓越品牌”，是对河套酒业持续推动酒行业

创新发展的肯定和褒奖，也是河套品牌知名

度和影响力不断提升的又一次证明。未来，河

套酒业将以“酿造美好生活、实现和谐发展、

永葆基业常青”为使命，着眼未来战略布局，

持续实施“酿酒智能化生产”战略，不断提升

河套品牌价值，进一步加速对品牌的塑造和

文化的传播，推动河套品牌更加健康、快速、

持续发展，为中国酒业的健康发展做出积极

贡献。 渊母新利冤

光源生产“抢制战”
———江南工业集团突击生产纪实

“进入四季度以来，三批不同类型的产品

重叠在一条生产线的时间段需要完成。原本

一批产品要 45 天的生产周期，而现在工期被

压缩到 25 天。看似不可能完成的任务，通过

车间全体成员的群策群力，及时完成了该批

H系列某产品光源生产任务。”052 车间主任

袁忠文介绍道。

江南工业集团五分厂 052 车间承担着公

司某产品光源、辐射器、下部机构三种类型产

品零部件。特别是光源生产情况，直接关系到

中国兵器集团兄弟单位 H 系列某产品总装

完成进度，同时也是中国兵器集团对公司的

重点考核项目。公司作为配套件厂家，不仅仅

要对总装厂家负责，更要对中国兵器集团全

年生产经营任务的及时完成负责。

外供件光源自从去年开始生产量就成倍

增加，052 车间员工可谓是一年四季都在工

房里“泡着”忙生产。责任在，使命在，光源生

产一刻也不能耽误，052 车间必须全力以赴。

10 月 8 日，江南工业集团五分厂收到一

批光源急需生产任务，必须要在 10 月 31 日

以前完成。而这条生产线上计划还要在 10 月

21 日开始生产一批辐射器和 10 月 25 日开

始生产一批下部机构，同一条生产线的三种

产品居然在一个时间段“撞上了”。

时间紧，任务重。五分厂立即组织 052 车

间和生产、安全、质量等相关业务科室召开光

源生产专题会。会上，分厂决定从 054 车间借

调一名经验老道的焊线工负责对光源进行焊

接；从 053 车间借调一名认真负责的压药工

负责制药称重；从机修车间借调一名钳工技

师负责产品的校形。这些各车间的精兵强将

协助 052 车间共同突击生产任务。

光源 45 天的生产周期要压缩到 25 天完

成，这可不是一件简单的事。车间主任袁忠文和

副主任钟庆武想了许多办法。他们决定通过调

整生产布局、申请借调人员、延长工作时间、提

高劳动待遇等方法来提高车间每天的生产量

和员工的积极性，以推动任务的及时完成。

该条生产线上压药设备只有两台，为了

不耽误 21 日以后开展的辐射器制药、压药工

作，光源的制药、压药工序一定要抢在 21 日

以前全部完成。车间、班组没有再按照“常规

出牌”。这段时间员工们每天早上 7 点钟就早

早来到车间，准备好工具、量具，打开空调、去

湿机、油压机，做好一切生产前准备工作。中

餐和晚餐大家只是在分厂的加班餐厅简单解

决，稍微休息一会儿，又继续投入到繁忙的工

作当中去。晚上员工们常常都是加班到 8 点

半以后才陆续离开工房。

052 车间三班班长刘文革前年下班的时

候脚部摔伤，因为去年开始工作任务成倍增

加，他为了带动全班，能及时完成生产任务，

拖了好久都没有取下脚部的钢板。同事张治

祥看他上下班“一瘸一拐”的走路，不是很方

便，于是每天都骑车接送他。

车间唯一的女工何春元，达到了退休的

年龄，但是依然申请留下去坚守岗位。她是班

里的副班长，负责三大部件的焊线工作，同时

还要组织装配工作的开展。在“钽管封口”这

个工序中，一般是由男职工完成，但是她主动

要求去承担这种苦脏累的工作。

新入职的车间员工周旭是一名本科生员

工。家住石潭镇的他，每天上班要骑半个小时

的摩托才能到达分厂。在学徒期间分厂不要

求加班进行工作，但是他主动放弃休息，默默

地坚守在自己的岗位上奉献。

就是凭借着这股韧劲，他们，把不可能变

为了可能。 (徐祥涵)

施工人员
用上了二维码信息卡

“经过二维码识别，你的准入证信息是准

确的，但是还需要项目部盖章确认，你到项目

部盖章后就可以正常使用了。”11 月 24 日，

西北油田重点工程建设项目经理部安全负责

人王学虎在十区集油干线环保隐患治理工程

施工现场检查时说道。

今年以来，为了提高证件办理效率，减少

核实施工人员信息的时间，该项目部全面构

建工程实名制信息管理平台，对承/分包商人

员的身份信息、特种作业证件、学习教育成

绩、合同关系、职务等信息进行备案录入到信

息库，并对信息合格的人员发放二维码信息

卡，加盖项目部公章。采用二维码信息卡的管

理方式后，甲方人员到施工现场核对人员信

息时，只需通过手机扫描人员胸口佩戴的二

维码信息卡，就可以知道该员工是否符合入

场资格，大大减少了检查各类证件的时间。而

且，人员信息录入工程实名制信息管理平台

后，西北油田系统内单位都可以通过二维码

查询施工人员情况，并快速办理不同的工程

施工证件和入场许可证件，实现了信息共享，

各类证件、入场证明等信息能够快速办理。

“以前我们去现场至少要带 4个不同的证

件，现在使用二维码信息卡后，我们只用待着

二维码信息卡制作的胸牌就行了，再不用担心

证件丢失损坏。而且，也不用频繁更换不同单

位的入场证明，确实方便了很多。”来自四川庆

达的技术员郝星笑着说。 渊陈俊峰 陈晓华冤

■ 新华网记者 游苏杭

2019 年剩下的时间只有一个月，当很多

企业都进入盘点总结、筹划未来一年工作准

备的时候。对于融创中国的员工来说，却是持

续维持在一个加班忙碌并进一步加码进入白

热化的状态。

11 月 27 日，曾在中期业绩发布会上声称

下半年没有拿地指标的孙宏斌，再次公布一

则重磅消息。

当日下午 4 时，融创中国发布公告称，以

人民币 152.69 亿元的对价收购云南城投集团

持有的环球世纪及时代环球（目标公司）51%
股权，目标公司更名重组为环球融创会展文

旅集团。

一小时后，这场交易的主角融创中国董

事会主席孙宏斌和环球融创会展文旅集团董

事长邓鸿共同出现在了媒体面前。

“不会算账”的孙宏斌
一小时敲定百亿大单

今年的端午节，在一位朋友的引荐下，孙宏

斌与仅比他大了 39天的邓鸿在无锡碰了面。

“我不会算账，而老邓是不算账，我俩挺像。

老邓比较通透，所以合作非常愉快。”孙宏斌回

忆起初次见面的场景时说道，“当时大概就一个

小时，这事就定了下来，之后就喝酒去了”。

尽管今年以来，融创已接连收购泛海、新

湖中宝、长实大连西岗等项目。但孙宏斌依旧

认为，这是他年内最满意的一次并购，“这次，

我们是收购了一个老板，这个老板有情怀，有

水平。见面当天，钱已准备好了。”

对于性情中人孙宏斌来说，看对眼自然

重要，但这背后的原因却更耐人寻味。

对于融创而言，这次收购后，将增添国内

领先的会议会展板块，并使其在文旅板块实

力大增。“此次收购的项目中，包含酒店、商

场、乐园，是新型的城市综合体。在会议会展

方面，老邓做了很久，有丰富经验。另外，老邓

还拥有很多知名的民宿品牌和餐饮品牌，这

些都是旅游小镇的重要内容。”孙宏斌说。

而对于融创的引入，邓鸿也说得很明白，

融创的品牌在往上走，又有文旅、文娱、大健

康等多个板块，“我是干活的人，老孙品质非

常高，完美结合，是政府和市场都需要的，这

样的项目能够迅速的落地”。

此次收购后，融创文旅成为全国最大的

会展类项目持有及运营商，融创形成了地产、

服务、文旅、文化、会展会议、康养六大战略板

块，实现“地产+”的再次升级。

“我俩合作，
在文旅板块‘天下无敌’了”

在“白银时代”下，越来越多的房企将文

旅地产作为开启利润新增长点的一个窗口，

纷纷抢滩布局。

据不完全统计，截止到目前，百强房企

中，已经有 57%的房企涉水文旅地产领域，其

中，至少已有 10 家房企专门成立文旅集团公

司。仅 2019 年各省市重点文旅项目就超过

100 个。

融创从未掩饰过自己在文旅布局方面的

野心，面对这万亿市场，如何才能创出一片天

地，成了孙宏斌当下最为着急的事。

眼前这个十多年前就投身会展、文旅板

块，对于每个项目什么时候拿的，占地多少，

面积多大，甚至连歌剧院里有几个马桶都清

清楚楚的邓鸿，无疑是孙宏斌加持文旅板块

中的绝佳人选。

据了解，此次交易涉及成都、武汉、长沙、昆

明等城市的 18个项目，整个资产包除了目前已

签合同的 2390 万平米可售面积之外，还有约

4000万平米的意向协议，整体加起来共有 6304
万平米储备，与万达资产包大致相当，而其中自

持部分仅占 5%，大大低于万达资产包。

而作为中国最大的文旅产业运营商和中国

最大的文旅物业持有者，目前融创文旅集团已

经布局全国 12 个核心城市，10 座文旅城、4 个

旅游度假区、9个文旅小镇、39个乐园、24 个商

业和 70家星级酒店，成为中国最大的文旅产业

运营商和中国最大的文旅物业持有者。

对于二者的强强携手，孙宏斌信心满满，

“做文旅地产就是经验和钱，老邓 1998 年就开

始做旅游、做会展，已经有很丰富的经验。而融

创投了很多钱在做文旅产业，但是做的时间短，

现在我们合作，在文旅板块‘天下无敌’了。”

“我们看的是长远”
自 2014 年来，通过并购、收购等方式拿

地，已成了融创近几年来获取项目的主要方

式。那么，成效究竟如何呢？

见面会上，对于“买买买”资金的质疑，孙

宏斌的回复举重若轻。“此次收购资金的来

源，都是销售卖出来的。每个月有五、六百亿

的现金，拿出 100 亿是很容易的。”他进一步

补充，“融创在并购市场的口碑是怎么来的

呢？是吃亏换来的，这么多年我吃过这么多

亏，谁听过我抱怨一句，我的态度是，吃亏就

吃亏了，然后继续往前走，做事情。如果每次

你都占人便宜，哪儿来的好口碑？这个圈子是

很小的，没有口碑就没有机会。”

从案例上看，用网络上略带贬义的“接盘

侠”来形容融创也并不成立。两年前，王健林

急着将手上的 13 个万达文旅项目抛售，甚至

不惜借钱给孙宏斌，怎么看怎么像个烫手山

芋。当这笔世纪交易达成时，舆论哗然，有很

多人都说孙宏斌又当了接盘侠。

然而，2018 年融创中国文旅业务营收便

达到 20.3 亿元，这使刚成立一年的融创文旅

集团超越了很多上市多年的旅游上市企业。

其中更值得一提的是，相比融创文旅城的地

产销售收入，这 20 亿仅是九牛一毛。“到现

在，万达城资产已经为融创销售了近 1600 亿

元。”孙宏斌说，如此算来前后耗费 500 亿元

买下的文旅城项目早已回本。

当被问及对环球融创会展文旅板块未来

三年的盈利预期时，孙宏斌微笑回答，“没有

预期。”

数据显示，2019 年 1-9 月，融创中国累计

合约销售金额约达 3694.9 亿元，同比增长

16%，累计合同销售面积约 2531.8 万平方米，

同比增长 21.46%，在中国房地产企业销售规

模中排名稳居第四。

关于并购，关于融创整合六大板块的发

展，或许确实还需如对孙宏斌所言，要看得长

远。等个若干年后，再来回看，也不迟。

遗 失 启 事
位于成都都江堰市青城山镇沙坪村四

组的“青城水云间”三栋二单元二楼 2 号房
产证（权 0089213）不慎丢失。特此登报挂
失。

内蒙古最大规模水利工程全面开建

“河套王”斩获佳绩
在《华夏酒报》创刊30年盛典上荣获“推动中国酒业发展卓越品牌”奖

仅用了1小时，就让孙宏斌掏了153个亿
这人什么来头？

中国十九冶集团泰钢密封技改项目
彩钢板工程开工


