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■ 本报记者 王剑兰

大佬解酒，
立竿见影

自古商场如战场，想在波云诡谲的商

海之中屹立不倒，需得在推杯换盏的酒桌

上千杯不倒。人在江湖飘，工作上的应酬在

所难免，大佬们往往一边谈生意一边表诚

意，酒入热肠，三分化作义气，七分化作豪

气，一档子合作就此敲定。好事既成，喜上

加喜，就着手边的美酒，顺便再满上一杯，

待到兴尽，醉意已不知几深几浅。

可到底岁月不饶人，有时候多喝几杯，

身体就受不住。醉酒的滋味，谁醉谁知道。

有没有两全其美的办法，既能畅快尽兴地

喝，又无醉酒的后顾之忧呢?有!福喜迎门酒

郑重承诺，大佬怕醉就喝“大佬”!“大佬”解

酒饮料，是福喜迎门酒业公司专为广大酒

友研制的一款纯植物解酒、醒酒饮料。它来

自唐朝古方，结合现代医学理念，由双药学

博士领衔操刀，精选 20 多种药食同源名贵

中药秘制而成。服用后，效果奇特，立竿见

影，片刻之后就能让人从醉醺醺的疲态清

醒过来，精神百倍!
大佬神奇植物解酒饮料核心原料是由

人参(固本培元)、葛根(解热除烦，生津止渴

解酒)、枸杞(补肾益精，养肝明目)、猴头菇

(护肝养胃)，枳椇子(醒酒安神、止渴解烦)、
黄精(养阴润肺、补脾益气、滋肾填精)，黄芪

(补血安神、益脑养心、抗衰老)等 20 多味名

贵中草药淬炼提取后根据唐朝古方秘制而

成的，有解酒醒酒、护肝养胃，排毒利尿的

显著功效。并且经过普查，大佬口感测试满

意度高达 98.6%，解酒效果立竿见影。

酒友们的
好知音、好伴侣

社会各界大佬们平时应酬众多，宴席

上少不了喝酒，往往互相敬酒、劝酒，往往

会喝过量，并出现喉咙、食道，胃部会有辛

辣、灼烧、不舒服的感觉。甚至有的还会有

头晕、胸闷等不适症状。酒前酒中酒后注意

饮用大佬植物解酒饮料，能有效提高酒量，

改善酒多不适的症状，并有效防止醉酒、宿

醉。

与其他解酒药物不同，“大佬”中的纯

天然植物药材，能快速吸收分解酒精，不但

能快速解酒，还有强大的保肝护胃功效，能

让受到酒精刺激的身体得到柔软修复。对

于全中国 6 亿酒民来说，这无疑是道福音。

试想，谁不是一边顾惜着情谊，一边忧虑着

身体？有“大佬”，没问题，“大佬”是酒友们

的好知音、好伴侣。

除了工作应酬，平日里但凡有酒的地

方，也都会有“大佬”。同学聚会、生日宴会、

结婚典礼、升学庆贺、乔迁之喜，等等，无论

酒量深浅，无论时间早晚，正如出门游玩有

保险，“大佬”解酒饮料也为人们的健康保

驾护航。

饮酒市场有多大，
解酒市场就有多大

左手卖酒，右手解酒，阴阳两极，相生

相伴。因为深谙中国传统酒文化，熟知消费

者文化心理，福喜迎门酒业公司在推出这

款解酒饮料时，已经充分考虑到广阔的市

场前景和大众需求。为提供给广大消费者

最便捷、最周到的服务，福喜迎门公司特别

整合多方资源，铺设九大销售渠道，线上线

下多管齐下，确保消费者在第一时间就能

获得良好体验。

中国有 6 亿酒民催生了庞大解酒蓝海，

酒前酒中酒后都需要。饮酒市场有多大，解

酒市场就有多大! 大佬神奇植物解酒饮料；

直击 6 亿酒民解酒大需求。如此佳品，怎能

不共享？2019 天津秋季糖酒会，“大佬”解酒

饮料正式盛装亮相，福喜迎门酒业面向全

国招商，欢迎五湖四海八方豪客共同加入

“大佬”，一起把这福音传至天下、传至千万

家!
大佬怕醉喝“大佬”，有“大佬”，不怕醉!

怕醉就喝“大佬”！“大佬”解酒饮料是一款纯植物解酒、醒酒饮料。它来自唐朝古方，结合现代医学理念，由双药学博士领衔操刀，精选20

多种药食同源名贵中药秘制而成。服用后，效果奇特，立竿见影，片刻之后就能让人从醉醺醺的疲态清醒过来，精神百倍！

姻 丁玉萍 胡强 吕德群

初识他，感觉很普通，结实的中等身材，

黝黑的皮肤，微低着头走路，微眯着的双眼，

似腼腆、似沉思的神情很难吸引人的眼球。当

走近他，你会不知不觉地被他感动，感受到一

种精神。一摞摞红彤彤的获奖证书，一项项的

创新成果，不由得让人肃然起敬。

先看他的经历：1993 年毕业于江苏华东

石油技校钻井专业参加工作，26 年坚守一

线，当过钻井、修井司钻，采油班长、运行调度

等。2014 年采油厂以他的名字命名成立创新

工作室，2015 年及 2016 年分别被评为西北油

田、自治区劳模创新工作室。他还担任中石化

集团公司采油工种兼职教师，中石化考评员。

然后，看他的成就：先后获得国家实用新

型专利 10 项，提出合理化建议 152 项，技术

革新项目 58 项，为企业创效 9907 万元。

再看他的荣誉：获得中央企业技能大赛

优秀选手，集团公司技术能手、岗位练兵突出

贡献奖，分公司十大技术操作能手和十大技

能标兵等称号。他所带的班组获得“全国青年

文明号”、全国“安康杯”优胜班组等称号。

他就是西北油田采油二厂采油管理三区

生产安全运行中心主任、采油高级技师梁洪

云。

踏遍井站人未老

采油管理三区地处天山南麓、塔克拉玛

干沙漠北缘，是目前中石化唯一一个年产

100 万吨的采油管理区，管理 262 口生产油

井、9 座计转站，分布在 590 平方千米内。

1993 年 7 月，梁洪云从江苏华东石油技

校毕业，进入西北石油局第一普查勘探大队

6015 钻井队，当了一名钻工。打小就倔强、不

服输的脏活、累活抢着干，多听、多看、多动手、

多琢磨、多请教，短短 8 个月就当上了副司钻。

终于，一次证明自我的机会来了。

1994 年 10 月 12 日，S15 井发生井喷。梁

洪云所在的井队接到紧急命令，作为抢险预

备队员，和 10 名队友火速连夜赶到 100 公里

外的 S15 井。

说起那次经历，梁洪云记忆犹新：井喷现

场火柱高达几十米，强大的油气流夹带着泥沙

高速喷出，噪声震耳欲聋。灭火需要大量的水。

没有机械设备，他们人抬油管，人工连接了 5
公里管线。S15 井采油树被烧严重变形，必须

打掉，重新抢装井口。坚硬的采油树打了四炮

都没炸开，最后用新技术高压水砂切割完成。

在那场闻名全国的 S15 井井喷抢险中，

梁洪云荣获特等功。

这一次经历，让他立志做一个有知识、有

技能的新时期石油工人，开启了实现他人生

价值之门。

2001 年 4 月，采油二厂成立，他来到采油

队，在生产技术的最前沿，当上了一名采油工

人。没有不熟悉的油井，没有不熟悉的设备，每

一条小路都印满了他跋涉的足迹，每一颗螺丝

都留有他触摸的温度，他凭借一股钻劲和韧

劲，实现了采油“门外汉”成长为采油“大拿”和

创新能手的华丽转身：2008 年取得采油高级

技师资格，2011年被聘为采油技师。

踏遍井站人未老。梁洪云，将 26 年的青

春岁月、豪迈和激情都献给了这片荒漠而富

饶的热土上，用一个个工作实绩诠释了一种

创新精神。

把问题变成课题

在梁洪云创新工作室，一条白底黑字的

横幅格外醒目：原油上产中的难点就是技术

攻关的重点，生产中出现的问题就是革新创

造的课题。

梁洪云说起自己的第一次发明“灵感”，

是来自工友们的期盼。

这年的夏天来得特别早，火辣辣的太阳

灼烤着 TK750 井场。这是一口稠油井，油稠、

流动性差、含水不断上升，原油乳化现象严

重，常出现电流、回压上升现象，严重影响了

正常生产。

采油工每过一个小时就要往井里加降粘

剂降低回压，每班 4 个人都忙不过来。看着他

们吭哧吭哧来回频繁奔跑加药的情景，触发

了他技术革新的念头：为什么不能搞自动加

药装置呢？

思路一旦被打开，行动就有了方向。

白天，他天天盯在井场上，抱着满是泥浆

污油的采油树细细观察，不断分析改进设计

方案。晚上，他在办公室里，依据加药装置原

理，查找资料，用购买来的工具、材料，研制加

工。通过一遍遍测试，一遍遍改装，花了整整

一个月的时间。“井口自助加药装置”终于诞

生了。

收获的喜悦总是令人难忘。该装置使用

后一年间，油井一直正常生产。该装置不但降

低了员工劳动强度，而且节约了设备、药剂成

本和人工成本 61.64 万元。

该装置陆续在 TK834 井、S76P 井等类似

特点等推广使用。

梁洪云觉得，最大的满足莫过于看到自

己的科研成果应用于生产中，见到较好的效

益。

“我几乎所有的创新成果都是为了解决

生产难题，为企业创造效益。”伴随着第一次

技术创新成功的喜悦，梁洪云从此将创新的

重点放在解决生产难题上，解决了一个个生

产疑难杂症，完成一次次技术创新。

2007 年 1 月，S106—3 井防喷器闸板失

效，需要更换，但由于井口过高、操作不便，梁

洪云和工友们在零下 20 多摄氏度的寒风中

干了两个半小时。回到队里，梁洪云连夜绘制

图纸，很快制作出了一个移动便携式操作平

台，解决了这一问题。

2013 年 5月，梁洪云发明的第一个机抽

井高压正注解堵工具问世了。该工具填补了

国内同行业空白，获得了国家实用新型专利。

2015 年，梁洪云研制成功这种机抽井高压正

注解堵工具的第二代产品：修井时，需在油管

悬挂器上安装一个变径接头，就可实现高压

解堵。2017 年，梁洪云成功发明第三代的“机

抽井高压正注解堵工具”。根据采油树内部结

构，修井时不需要安装任何辅助设施，就能实

现高压解堵。同年获得国家实用新型专利，获

得油田改善经营管理二等奖。

2019 年上半年，梁洪云对混输站进行“三

合一”流程改造，节约费用 1019 万元。完成注

气井进站流程改造工艺项目、稀油回收流程、

高压管线减震器研制等 3 项国家实用新型专

利。

一花独放不是春

“一人前进百步，不如百人前进一步。我

希望更多的人超越我。”

梁洪云如磁铁般吸引住身边一批年轻

人。2014 年，“梁洪云创新工作室”成立，不仅

成为传播科学技术的阵地，更是孵化创新成

果、人才培育和精神接力的课堂。

“想给他人一碗水，自己必须要有一桶

水。”面对斐然的成绩，梁洪云一刻也没有停

止学习的脚步，先后取得了西南石油学院石

油与天然气开采大专毕业证书和中石化考评

员证书，还拿到了国家三维 CAD 绘图师资格

证书。

他为工作室制订了一系列规范化制度，

各技术学习交流小组每月定期举行一次活

动，每季度进行一次项目进展情况汇报总结，

项目有重大进展或取得阶段性成效时给予一

定奖励。

梁洪云还根据员工各自专长和技术特

长，组成设备、安全、工艺三个技术学习交流

小组，围绕困扰稠油开发工作中的瓶颈问题，

开展技术攻关活动。工作室成立 5年来，他和

队员们完成了“输送管的支撑装置”“高压自

控流量计阀芯双向自控技改”“过渡储罐研

制”等 39 项创新成果，有 18 项获得局、部级

创新创效奖，6 项获得国家实用型专利。

一花独放不是春，百花齐放才是春。梁洪

云还积极参加分公司“技师大讲堂”和“能工

巧匠大讲堂”授课，开设“洪云小讲堂”，把自

己掌握的知识和多年来总结出来的宝贵经验

毫无保留地传授更多的职工，让更多技术工

人成长起来。

在职工技能大赛中担任总教练，培养出

了一批“技能尖兵，有 3 人获得中国石化集团

公司技术能手称号，5 人获得油田技术能手

称号，11 人获得采油高级技师资格，22 人获

得采油技师资格。

“双十一”在即
阿里巴巴零售通高层
赴双汇参观座谈
姻 本报记者 李代广 实习记者 李葳

10 月 23 日，阿里巴巴零售通中大区总经

理王德民、中大区商品中心高级运营专家诸小

明带队赴双汇参观座谈，双汇电商管理部部长

周忠波全程陪同。

零售通是阿里巴巴 B2B 事业群针对线下零

售小店推出的一个为城市社区零售店提供订货、

物流、营销、增值服务等的互联网一站式进货平

台，在实现销售渠道数字化中起关键作用。双汇

是中国最大的肉类食品企业，双方强强联合，在

“双十一”拉开序幕前夕进行深入交流和座谈。

来访团首先来到双汇第一工业园，先后参

观了双汇屠宰、分割、肉制品生产线和产品展

厅，并深入了解了企业的发展壮大历程、工业布

局及食品安全管控等。

在随后的座谈中，双方就电商 B2B 渠道的

发展前景、渠道数字化、消费大数据的利用等展

开深入沟通，并结合消费者心理，行业形势，电

商特征等进行了深入分析，给出了切实可行的

指导意见，对后续的阶段性工作进行了初步确

认，双方均对“双十一”的销售爆发深具信心。

新时代，新形势，新零售，新篇章，500 亿再

起航，双汇牢记使命，不忘初心，按标准做事，用

数据说话，看结果评判，在新的领域继续深耕。

扎根大漠戈壁的“创新达人”

湖南建工集团第一次党代
会提出：挺进世界 500 强

10 月 28 日至 30 日，湖南建工集团召开第

一次党员代表大会，选举产生新一届党委班子，

叶新平当选党委书记。新一届党委提出湖南建

工集团未来 5 年发展目标：到 2024 年，进入国

内建筑行业第一梯队，进入中国企业前 120 强，

努力挺进“世界 500 强”。

作为省属大型国企和“建筑湘军”的龙头企

业，近年来，湖南建工集团紧紧围绕“创新、创

优、创效”三大主题，全力打造“一体两翼”产业

格局，实现经济持续、快速、健康发展。近五年，

共承接任务总量 6125 亿元，完成企业总产值

3898 亿元，实现利润总额 39.33 亿元，主要经济

指标均居省属国有企业前列。其中 2016 年，业

务总量突破千亿大关，达到 1056.6 亿元，为

2014 年的 1.2 倍。2018 年，新承接任务 1557.1
亿元、实现营业收入 905 亿元、实现利润 15 亿

元，各项经济指标均创历史新高。

渊胡信松 何力杰 孙思冤


