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■ 本报记者 赵健

汽车载着记者在石家庄市元氏县井元公

路上飞驰着。这条紧靠石赞高速的省际道路，

车流量相当大，且绝大多数是从事货物运输

的重卡牵引车。一个不争的事实，那就是记者

透过车窗看到的一半以上的车辆都是一汽解

放和青岛解放重卡疾驰而过。

“这样的格局正在逐渐的被改变，而改变

的力量来自于近年来发展势头迅猛的陕汽重

卡”，同行的河北凯晟汽车贸易有限公司总经

理靳彦林告诉记者说，因为紧邻河北井陉矿

区和山西阳泉，元氏境内有着这样一条条运

输通道，在元氏县形成了华北地区重要的煤

炭市场和最大的二手卡车交易市场，因而，石

家庄市场是国内重卡企业的“试金石”。

在元氏县有着数万人从事货物运输，大

小规模的运输车队多如牛毛。其中的河北石

家庄润涛运输有限公司自 1998 年开始从事

煤炭运输以来，历经二十多年的发展，如今公

司经营运输的车辆共计 450 余台，成为了元

氏当地煤炭运输行业的佼佼者，颇具市场影

响力。

筲市场因势而变
刘晓钊，河北元氏润涛运输有限公司总经

理，土生土长的元氏人，也是一个地道的“卡二

代”。从父辈手里接过煤炭运输的工作，让他亲

身经历和见证元氏货物运输市场之变迁。

“我刚开车跑运输那会儿，也是一个散

户。后来，随着华北煤炭市场的兴旺，运输的

业务十分抢手，家里兄弟和朋友也都加入进

来。”刘晓钊说，那时几乎所有的货物运输都

靠汽车，运输货物的铁路专线少之又少。因

而，只要手里有几个重点客户，靠着自己辛勤

劳作和精心维护，收入还是十分可观的。

正所谓，幸福的婚姻都是一样，不幸的家

庭各有不同。在中国经济迅猛发展的大背景

下，随着国内道路条件的改善，汽车运输条件

得以大为改观。随着一些散户开始养车，成立

车队，运输市场发生了翻天覆地变化：车辆增

加了，运输规模化、正规化了，并且可以开具

发票，税点还低，成本也有所下降，因而，散户

逐渐被淘汰或被收编。

车辆增长很快，市场竞争越发激烈，市场

发展也越来越细化。“这个时候得靠规模和管

理优势取胜了，”刘晓钊不无感慨道，没有规模

优势，客户的需求你满足不了；不加强管理，你

的成本降不下来，你就会少赚钱甚至亏损。

而且，运输市场从来就不是风平浪静，有

时会有大风大浪，形势不好的时候，也只有被

动的想办法维持。“2014年左右，我们大部分

的车都跑去新疆搞运输了，一来活儿多，二来

挣钱也多。”刘晓钊如是说。

然而，好景不长，2016 年底由于内地严

厉治超，原本在新疆拉活儿的很多内地车辆

被迫大批量返回原籍，造成当地运输市场“僧

多粥少”。

同时，国家产业政策的调整，受到矿山资

源与生态环境限制，煤炭行业亟待转型提升，

构建绿色、安全、高效、可持续发展的智慧矿

山发展新模式。在煤炭运输方式上，国家正大

力实施“公铁联运”，而在新技术、互联网时

代，“无车承运人”模式正方兴未艾的兴起，所

有的变化，刘晓钊看在眼里，想在心里。

是该做调整改变这一切了。刘晓钊在努

力的思索着。

筲突破依靠品质
有时，改变不仅仅需要的是勇气。不用壮

士断腕般的决裂，至少可以向自己习以为常

的思维和习惯做个了断，勇于尝试新的挑战。

刘晓钊说，绝大多数的司机对重卡产品

的使用往往第一选择的是口碑传播。“像我们

的司机，他原来开什么车，就不愿意轻易更

换，这是在于每个厂家车型不一样，司机开着

原来的车久了就习惯了，车的性能熟练了，有

了什么问题，他自己就能解决。”这也就是一

汽解放一直在元氏处于高占有率的缘故。

当然，这也不能说一汽解放在当地市场

的地位就固若金汤。“激烈的市场竞争，任何

厂家产品的缺点或失误，也就给了其他竞品

进入的机会”，作为陕汽经销的新生力量，河

北凯晟汽车贸易有限公司出手不凡，抓住了

市场的机会，迅速在元氏打开销售局面。

近年来，坚守“以客户为中心”的初心，敏

锐洞察客户需求，清醒判断行业形势，在机遇

来临时都能够牢牢抓住，因而取得了举世瞩

目的发展业绩：陕汽完全摒弃了被动跟随的

发展模式，创造了以客户需求为导向的正向

研发体系，形成了从传统能源到节能、新能源

并重的发展格局；升级落后的供应链，打造国

际化供应链体系，完成了从传统的产品生产、

销售到制造与服务深度融合的转变。

据了解，在专业渠道与智能化、数字化的

服务支持下，陕汽进一步完善服务网络的布

局。针对国内重卡用户日益增长的公路物流

需求，陕汽将服务网络围绕着快递物流、运

煤、危化品运输等进行了重点细分，全面优化

网络布局，共梳理出 500 余条公路物流运营

专线。例如针对运煤市场，陕汽就梳理出了

60 多条专线，包括京津冀、河南、山西、内蒙

古等地区，只要是运煤专线，陕汽就尽可能搭

建连锁配件的平台，保证车辆的独立运行。

靳彦林介绍，凯晟汽贸在元氏区域针对大

客户、重点行业标杆客户，进行了针对性的拜

访、引导。经过多次上门拜访，讲解陕汽整车实

现了“精准动力匹配、黄金动力总成、动力附件

配置、风阻系统最低、全新智能驾驶”的突破。

从陕汽重卡的市场保有量、陕汽品质可靠性、

经济实用行、确实的服务承诺、保证服务措施

的及时等方面切入，并给客户做详细的产品对

标，逐一对客户的疑问点进行击破。

共同的需求，相似的发展理念，过硬的产

品质量，使刘晓钊成为了陕汽的忠实用户。在

2018 年下半年，刘晓钊和公司的股东通过试

用陕汽重卡产品后，陆续购买 100 多台陕汽

新 M3000 系列牵引车，显示出陕汽品牌有了

极大的认可，且积极为陕汽车辆宣传推广，将

该客户及其周边同行业客户发展为陕汽品牌

的忠实用户。

特别是陕重汽作为全生命周期维护的价

值服务模式推出的 TCO 托管服务，在整合售

后服务平台最优资源，专注于车辆的运营，使

车辆的出勤率最佳化的同时，通过主动安全

检查、定期维保、耗损件周期更换、定期化保

修期，制定四大核心举措，从而保障省钱、省

时、保值和车辆的高出勤，以高效运营，发挥

更大价值，而这一切都是能满足刘晓钊实现

自我突破的重要支撑。

作为现代物流行业的发展，人+车+物是必

不可少的组成元素。科技的发展和将来市场的

趋势，就是要把这三个要素进行有效整合，形

成新的发展模式。但是，不管将来行业如何变

化，拥有高品质的车辆，是实现企业转型升级

的根本保证，这一点，刘晓钊十分坚信。

重庆出租车
迎来新军
“两江新区造”200辆纯电动
新能源出租车投入运营

■ 谢力 / 文 邹乐 / 图

8 月 1 日，由两江新区企业———长安汽

车以及金康新能源生产的 200 辆纯电动新能

源出租车正式在主城区投入运营。这是重庆

直辖以来的第五代出租车，标志着该行业正

式进入新能源及智能网联时代。

据了解，这 200 台试点示范运营采用的

车型，由 100 台长安汽车新能源公司生产的

逸动 EV460，100 台小康集团旗下的金康新

能源公司生产的东风风光 E3 新能源汽车组

成。

其中，风光 E3 属于都市 SUV 轿车，新车

续航里程达到 405 公里，快充仅仅需要 30 分

钟，车辆后备箱不配置气罐，车厢也非常宽

大，方便放置行李。

而长安逸动 460 车型搭载了目前国内最

先进的三合一电机，动力电池，具备高温、低

温环境下快速充电，超长续航、超强动力、超

低能耗等优势，每公里使用成本低至 6—8 分

钱。

值得一提的是，此次投入运营的 200 台

新能源车车内配置有棕色脚垫，便于清洗、更

换。运行中车辆震动、噪音极少，乘坐更加舒

服。由于两款新能源车的后备箱都不配置气

罐，后备箱可利用空间增大，方便旅客放置更

多行李。值得一提的是，本次示范运营的新能

源巡游出租汽车，统一配置了 LED 智能顶

灯，在顶灯处显示车辆“空载”“有客”等信息。

市运管局表示，下一步，这些新能源巡游

出租车还将率先配置带有移动摄像功能的二

代车载智能终端，实现视频监控、离车评价等

功能，强化对驾驶员的动态监管。

配套服务方面，金康新能源已在江北区、

巴南区、九龙坡区、渝北区等地设置了 7 个服

务网点，初步完成了服务网络的布局。同时，

以江北鲤鱼池好风光、石桥铺石新路康旭为

中心点，该企业也开设 365 天每天 24 小时的

服务体系，确保车辆良好运营。

近年来，两江新区立足良好基础和独特

优势，大力推动汽车产业向新能源和智能网

联方向发展。有数据显示，2019 年上半年，两

江新区直管区汽车产业实现产值 505.9 亿

元，汽车产业正向绿色智能网联方向加快转

型蓄能，新能源汽车产量 4486 辆。同时长安

汽车全球研发中心、大陆集团重庆研发中心、

中西部地区首座汽车风洞等研发试验平台的

投用，为新区汽车产业高质量发展注入新的

动力。

■ 刘坤

世界银行最新一期《中国经济简报》评

价：“全球不稳定不确定因素增多形势下，中

国经济增长仍保持韧性。”

今年以来，面对国内外风险挑战明显增

多的复杂局面，中国经济运行延续了总体平

稳、稳中有进的发展态势，主要宏观经济指标

保持在合理区间，供给侧结构性改革持续推

进，改革开放继续深化，推动高质量发展的积

极因素增多，表现出了足够的韧性、巨大的潜

力和蓬勃的活力。

从大势看，中国仍然处于重要战略机遇

期，经济长期向好的基本面和大趋势没有改

变，也不会改变；中国将集中精力办好自己的

事，推出若干重大举措，加快形成对外开放新

局面，以更好的合作谋求互利共赢，为世界经

济注入稳定的正能量……这是我们的信心所

在，也是预期稳定的依据所在。

长期向好的趋势没有变
7 月 26 日，华为公司在深圳发布首款 5G

商用手机，赢来全球喝彩。面对美国的打压，

华为并没有倒下，而是重视研发，持续进行创

新。今年上半年，华为实现销售收入 4013 亿

元，同比增长 23.2%。

上半年，中国经济同比增长 6.3%，相比

过去，增速看似在放缓，但从全球来看，依然

居世界主要经济体前列。迈上 90 万亿元台阶

的中国经济，增速持续保持在 6%以上的合理

区间，经济增量尤为可观。

更重要的是 6.3%背后的向好态势：上半

年城镇新增就业达到 737 万人、完成全年目

标任务的 67%，居民人均可支配收入以 6.5%

的实际增长“跑赢”GDP 增速，万元 GDP 能耗

同比下降 2.7%；“三驾马车”依然稳健有力，

上半年消费对经济增长贡献率超过 60%，出

口同比增长 6.1%，社会领域投资、高技术产

业投资、制造业技术改造投资均实现 10%以

上增速……这些指标说明，中国经济“稳”的

基础更加巩固，“进”的势头更加强劲，高质量

发展迈出坚实步伐。

今天的中国，改革开放的步伐从未停顿，

新旧动能加快转换，创新创业创造活力竞相迸

发，拥有近 14亿人口的庞大消费市场潜力不

断释放。日前，世界知识产权组织发布 2019年

全球创新指数排名，中国的排名从 2018年的

第 17位提升到 14位，连续 4年上升。

有能力应对各种风险挑战
记者近期在广东调研采访时了解到，中

美经贸摩擦以来，一些企业虽然受到一定影

响，但企业发展总体上比较平稳。专家指出，

事实证明，中国完全有能力应对各种风险挑

战，中国经济企稳趋势不会改变。

“我们经常说，经济有韧性，实际上就是

我们的企业有韧性。”广东省委副书记、省长

马兴瑞表示，广东产业链相对齐全，回旋余地

大，企业有较强的抗风险能力和丰富的应对

经验，是成熟的市场主体。同时，广东也在加

大与欧盟、东盟、俄罗斯等的经贸往来，引导

企业开拓多元化国际市场。

从跨国企业来看，今年上半年，美国埃克

森美孚公司独资石化项目落户广东，德国宝

马集团在辽宁增建新厂，法国施奈德电器在

湖北布局数条生产线……众多富有远见的企

业纷纷前来投资，抢抓中国经济转型升级的

机遇。 咱下转 P2暂

刘晓钊：发现信赖
———访河北元氏润涛运输有限公司总经理刘晓钊

中国经济的韧性和潜力是信心所在


