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7 月 16 日，稻花香酒业公司 2020 经销商

年会在武汉市东湖宾馆隆重举行，这是稻花

香酒业首次走出大本营到省会武汉召开企业

年会。来自全国各地的经销商携 2019年辉煌

战报胜利会师，厂商携手深化战略联盟，构建

共赢体系，共筑财富梦想，推动稻花香白酒三

年内年销售突破 100 亿元。

随着经济全球化的深入发展，企业竞争

日益向品牌、产品竞争上集中，消费升级、产

区竞合的大趋势也加快了白酒产业转型升级

的步伐。作为在改革开放中成长壮大起来的

民营企业，2018 年，稻花香酒业创新思路，转

变经营理念、管理模式、用人机制，将 2018 年

7 月至 2019 年 6 月定为企业改革元年，提出

“131”目标，规划三年行动路线图，以消费者

为中心，强化服务型团队建设，确立中高端产

品结构体系，布局七大片区，精耕五大渠道，

实施“武汉 323 模式”，立足武汉辐射全国，推

动全国市场一盘棋，“131”目标首战之年成效

显著。稻花香酒业公司年产值、销售收入、利

税、利润分别同比增长 65.83%、3.88%、

18.78%、13.12%，清样、活力型、珍品一号类产

品销售额分别同比增长 40.94%、34.82%和

11.51%，为稻花香白酒年销售挺进百亿打下

坚实基础。

上下同欲者胜，同舟共济者赢。在稻花香

创新发展的征程上，广大经销商坚定信心，紧

跟企业发展步伐，不断推进市场升级、产品升

级，他们中有与稻花香携手同行 5 年、10 年甚

至 20 年以上的经销商，为稻花香产品实现全

国性覆盖发挥了重要作用。此次年会，稻花香

酒业现场表彰了一批“忠诚奖”、“最佳忠诚

奖”、“最佳进步奖”、“131 推进典范奖”、“最佳

贡献奖”、“特别贡献奖”经销商，共计有 260
多名经销商受到表彰。获奖经销商代表上台

发言，表达了对稻花香推进“131”目标，三年

内实现年销售达百亿的信心，对稻花香在全

国市场的走势充满期待，希望与稻花香一起

抓住市场机遇，迎接挑战，共享共赢。

战鼓催征，百舸争流，千帆竞发。活动现

场，稻花香营销将士气势如虹，豪情万丈。公

司副总经理、营销总经理，各营销副总经理，

东方奇事业部分公司经理分别上台，与稻花

香集团董事长、稻花香酒业公司董事长、总经

理蔡开云签订责任状。围绕 2020 年任务目

标，公司营销总经理罗贤强带领营销公司各

大区负责人、分公司经理，向蔡开云庄严誓

师，坚决执行公司战略，加快落实顶层设计，

推动产品提档升级，全力以赴冲刺百亿。

大会现场，蔡开云总结回顾了稻花香酒

业“131”首战业绩，规划部署 2020 年工作。他

指出，2020 年是稻花香实施战略调整、积蓄发

展动能的重要一年，要在品牌建设、产品推

广、服务提升等方面下功夫，坚守“以匠心致

初心、以品牌暖人心、以服务聚人心”，把好品

质关、用心做好酒，以服务聚合力，打造有温

度的品牌。他现场发布动员令：“江城会师，千

商云集；凝心聚力，共筑伟业。百亿宏图催人

奋进，铮铮誓言浩振九霄。建功新时代，奋斗

正当时。你们准备好了吗？志存高远贵于行，

狭路相逢勇者胜。让我们团结起来，向着百亿

目标———前进！”全体与会人员共同高呼：“前

进！前进！前进！”信心满满，斗志昂扬，气冲

霄汉。

稻花香集团党委书记、终身名誉董事长

蔡宏柱作重要讲话，要求全体稻花香人知时

明势，抢抓机遇，锁定“131”目标，创新发力，

推进客商、产品、市场、团队执行力等方面不

断提质增量，凝聚活力和激情，创新奋斗，坚

定不移实施二次创业，为推动稻花香顺利突

破百亿、千亿爆发出更强大的力量。

宜昌市夷陵区委书记王玺玮出席大会并

讲话，他对稻花香面对竞争激烈的市场环境，

以改革创新提动能、以开拓进取谋质效，实现

跨越式发展的良好势头高度称赞。他希望稻

花香聚焦白酒市场，抢抓新一轮消费升级契

机，在产品研发上再用功，在市场开拓上再加

力，以创新推动企业转型、产品升级，培育中

高端产品以壮大新动能，增强发展后劲，以高

质量发展步伐向着百亿目标进军，为夷陵区

域经济发展添增强劲助力。

稻花香集团党委副书记方丽华主持大

会。集团总经理曾洋宣读表彰 2019 年度优秀

经销商的通报。稻花香酒业营销总经理罗贤

强下达 2020 年任务目标。

夷陵区委常委、区委办公室主任、龙泉镇

委书记彭华，稻花香集团副董事长谢永信，稻

花香集团高层、稻花香酒业高层、公司股东，

全国市场经销商、重点意向客户，武汉市场核

心分销商、团购客户，公司营销副总经理、分

公司经理，以及全国 20 多家媒体记者共同见

证这一盛会。

当晚，全体参会人员齐聚东湖宾馆长江

厅，同享丰收礼，共瞻新未来。晚宴现场发布

了“山水风”系列新品———“乐山”“乐水”“乐

风”。仁者乐山、智者乐水、行者乐风，“山水

风”系列以稻花香馫香型白酒为内核，将山的

稳重巍峨、水的灵动活泼和风的无拘无束精

巧融合，变工业化的机械冷漠为手作的灵魂

质感，诠释出稻花香的完美内涵和人文精髓，

备受广大客商、媒体记者关注。

■ 李桐

7 月 17 日，雷诺集团和江铃集团宣布正

式成立合资公司，以进一步促进双方在中国

新能源汽车市场的战略布局。雷诺集团增资

10 亿元人民币，正式成为江铃集团新能源汽

车有限公司的股东，拥有 50%的股权。目前，

新公司已完成工商注册。此前，双方曾于 2018
年 12月 20日宣布达成合作协议。

此次合作符合江铃集团和雷诺集团的战

略布局，是双方战略布局的重要组成部分，通

过这一新的项目，雷诺集团将进一步扩大在

中国新能源汽车市场的影响力，推动中国新

能源产业的发展。江铃集团新能源也将通过

此次合作整合资源，有利于公司后期的快速

发展。

雷诺集团高级副总裁、中国区主席福兰

表示：“中国是雷诺集团的重要市场。此次与

江铃集团就新能源业务达成合作，将有助于

支持我们在中国的未来成长。雷诺集团是欧

洲电动车市场的开创者和领导者，我们将把

在电动车研发、制造、销售和服务方面积累了

10 余年的丰富经验运用到合资项目中。”

江铃汽车集团有限公司董事长邱天高表

示：“秉承开放合作理念的江铃集团，是国内

率先引入国际战略合作伙伴的企业之一。此

次与雷诺集团达成合作，将进一步促进江铃

集团新能源公司综合实力迈上新台阶，提升

在国内新能源汽车市场的渗透率。”

江铃集团新能源汽车有限公司是江铃集

团于 2015 年成立的子公司，自成立以来公司

率先获得了纯电动乘用车生产资质，并快速

在研发能力搭建、供应链打造、产能建设、市

场布局方面突破，业已形成了拥有完整价值

链的整车和关键系统部件的研、产、供、销生

产经营体系。公司拥有一支充满活力的经营

团队，是中国新能源汽车市场的重要参与者。

合资公司将持续在电动车技术及智能网

联领域进行深度布局，并推出一系列电动汽

车支持易至品牌的发展。

人保集团召开
2019年半年工作会议

7 月 15 日，中国人民保险集团（以下简

称“人保集团”）在京召开 2019 年半年工作会

议，全面回顾总结上半年工作情况，部署安排

下半年工作重点。集团董事长、党委书记缪建

民发表讲话，集团副董事长、总裁、党委副书

记白涛作工作报告，集团监事长、党委副书记

林帆主持会议，集团党委班子成员出席会议。

缪建民从业务盈利稳中向好、“3411 工

程”有序实施、深入服务实体经济、夯实风险防

范基础、从严管党治党深入推进五个方面全面

回顾总结了人保集团上半年的各项工作，充分

肯定了系统上下在推动集团向高质量发展转

型中的辛勤付出及来之不易的成绩。

缪建民表示，金融供给侧结构性改革，是

习近平新时代中国特色社会主义思想在金融

领域的具体体现，是金融发展一般规律与中

国金融改革实践探索相结合的科学部署，对

于我国金融保险业和人保集团的改革发展，

具有重要的理论和现实指导意义。保险是金

融业重要组成部分，推进保险供给侧结构性

改革，意义重大、刻不容缓。集团党委提出向

高质量发展转型的“3411 工程”，本质上就是

从供给侧入手，推进强弱项、补短板，实现质

量变革、效率变革、动力变革的固本之举。

缪建民强调，当前最为紧迫的，就是要以

商业模式变革为牵引，深入推进集团保险供

给侧结构性改革，加快向高质量发展转型。为

此，一是持续推进数字化转型，以科技力量赋

能保险供给。二是持续优化“保险+科技+服
务”商业模式，在强化科技赋能的基础上，以

保险服务延伸提升核心竞争力。三是持续抓

好直销渠道建设，以渠道结构优化促进保险

供给效率提升。四是持续强化承保理赔管控，

以管理精细化降低保险供给成本。五是持续

推进产品服务创新，以增强产品服务适配性

优化保险供给。

缪建民对做好集团下半年工作提出五点

要求。一要强化对标，通过补短板、强弱项、增

优势完善商业模式。二要稳中求进，确保全面

完成今年各项目标任务。三要深化改革，以机

构改革与“三定”为契机推动市场化体制变

革。四要守住底线，抓好重点风险的防范工

作。五要党建统领，持续强化集团党的领导与

党的建设。

在工作报告中，白涛从业务发展向好、经

营效益提升、转型发展加快、改革攻坚深化、

风险管控强化、作风建设加强等六个方面通

报了上半年集团经营管理成效；提出了集团

下半年工作要高度关注盈利能力、转型发展、

四大战略实施、风险防范等四方面问题。

林帆在主持会议时要求，系统上下要认

真学习、深刻领会；结合实际、细化举措；强化

执行、抓好落实，确保完成好今年各项工作任

务。

此外，会上还首播了新时期集团形象宣传

片，正式发布了集团统一文化价值体系，阐释

了新时期集团品牌建设工作与愿景。渊戴梦希冤

中琛源科技
再获广东省
守合同重信用企业

近日，广东省市场监督管理局公布了

2018年度“广东省守合同重信用企业”名单，深

圳中琛源科技股份有限公司（以下简称“中琛

源科技”）秉承诚信经营理念，扎实推进企业诚

信经营体系建设，连续两年（2017年-2018 年）

荣获“广东省守合同重信用企业”称号。

“广东省守合同重信用企业”是广东省内

高规格、高标准的企业信用评选之一。当选企

业无一不是在企业实力、资质、经营效益、合

同信用管理体系、合同履约状况以及企业社

会信誉综合评定等硬性指标具有优异表现，

且合同信用管理体系健全、合同履约率达

100%、社会信誉口碑极佳。

中琛源科技方面表示，连续两年获此殊

荣，代表着广东省、深圳市工商及市场监督部

门对中琛源科技坚持诚信经营、坚持规范企

业合同管理、主动培育企业诚信精神与企业

文化的高度评价，同时也是社会各界对中琛

源在诚信经营、企业信用体系建设及维护方

面的充分肯定与认可。

据悉，省市级市场监督管理局将为入选

企业提供一系列优惠扶持措施，包括享受工

商、海关、税务、检验检疫、质监、建设、科技等

16 个行政部门的 50 多项优惠扶持政策；增

加贷款授信额度; 政府采购优先或工程招标

加分等，这对于提升企业实力、形象，增强企

业市场或在同行中的竞争力，都有十分重要

的帮助。

对于中琛源科技而言，获此殊荣意味着

中琛源科技有更加充足的信心与底气，在全

国范围内，与包括政府及相关单位，以及制

造、金融、零售、城市、医疗、交通、农业、水利

等在内的传统产业开展信息化、数字化、智能

化战略合作，带动以往传统的企企合作向产

业、跨产业融合协作，转型升级的新高度，为

助力相关经济向高质量发展提供信誉背书、

技术保障及资源支撑。

中琛源科技方面表示，将以此为契机，继

续完善公司诚信体系建设，规范企业信用、合

同等管理，不断开拓进取，与合作客户建立互

惠互利、共同发展的信任关系，与产业上下游

合作伙伴共同营造良好的信用合作环境，打

造诚信经营品牌，奠定诚信社会基石。渊吴铭冤

雷诺集团与江铃集团正式成立合资公司

稻花香“131”首战告捷
千商聚力三年剑指百亿
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