
15家法国创新型企业
来深寻求合作

日前，由法国商务投资署、法国国家投

资银行共同发起的“中法创新发现之旅”

抵深，15 家法国初创公司和创新型中小企

业到访，与深圳企业和机构进行交流并探

讨合作。

据了解，创立于 2012 年的“中法创新

发现之旅 French Tech Tour China”项目，

旨在强化和拓展中法两国在技术创新、商

业合作与交叉融资方面的交流，支持法国

初创公司和创新型中小企业发展。法国方

面此次带来了高新技术、数字科技和节能

减排等领域的技术解决方案。据悉，该合

作项目已连续 6 年在中国举办，今年则在

数字科技领域的基础上，增加了能源效率

和能源转型方面的议题。中法评审团根据

企业创新水平、项目发展潜力等多项标

准，选出了 15家企业分别在上海、深圳、广

州、香港、成都、北京等地进行商务交流。

据介绍，法国有超过 1 万家初创公司，

大都拥有出色的工程师和强大的创新能

力，是中国创新型企业的潜在合作伙伴。

在此前参加过这一项目的 50 多家初创公

司中，目前已有 1/3 在中国设立了公司，半

数以上的法国公司与中国合作伙伴保持

稳定的业务往来。 渊闻坤冤
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12 月 12 日，中国企业改革与发展研究会

主办的 2018 中国企业改革发展优秀成果发

布会在京召开。来自航天科工集团、国家电网

集团、中国电科集团、中国黄金集团、中石化

集团、格力电器等中国企业改革发展优秀成

果创造者、改革开放 40 年中国企业改革奖章

获得者和中国改革发展杰出贡献企业、创新

力企业代表 500 多人参加了此次会议。

据央广网消息，作为对改革开放四十周

年的献礼，中国企业改革与发展研究会立精

心推进 2018 中国企业改革发展优秀成果申

报审核，组织编辑《中国企业改革发展四十周

年纪实》大型画册，发起推选“改革开放 40 年

中国企业改革奖章和中国改革发展杰出贡献

企业”活动。此次会议发布了 2018 中国企业

改革发展优秀成果推出的 128 项优秀成果以

及改革开放 40 年中国企业改革奖章和中国

改革发展杰出贡献企业、创新力企业榜单。

国务院国资委改革办巡视员尹义省在致

辞时表示，改革开放 40 年来，在党中央的坚

强领导下，国企改革经历了放权让利、转换企

业经营机制、建立现代企业制度，到国有企业

重组、国有经济战略性调整，以及设立国资

委、完善国有企业法人治理结构、深化垄断行

业改革等；十八大之后，国企全面深化改革，

以发展混合所有制经济为突破口，相关各项

改革平稳推进。党的十九大为国有企业未来

改革发展指明了方向，国有企业要按照高质

量发展的要求，深化改革，全面发展。企业改

革发展离不开科学有效前瞻性研究，社会需

要在回顾国企改革历史、总结取得的主要经

验基础上，研究企业改革的问题和路径，研究

企业发展的方式和方法。

国家发改委经济体制综合改革司徐善

长司长在会议上指出，全面深化国有企业改

革进程中，在混改试点过程中，要努力做到

坚持“重要领域”、坚持发挥市场机制作用、

坚持产权保护、坚持一视同仁，充分发挥混

合所有制改革在国有企业改革中的突破口

作用。

工业和信息化部法规司副司长范斌表

示，创新发展是企业转型升级、提升竞争能

力和社会影响力的动力。我国企业应紧抓新

一轮科技革命和产业变革的历史性机遇，将

创新发展作为供给侧改革和经济发展新旧

动能转换的重要方向，加快推动企业转型升

级。

会上，北大光华管理学院刘俏院长主题

演讲中提出，实现企业“从大到伟大”的转变

是中国实现高质量发展的核心要义。企业发

展离不开企业家，需建立科学的理性精神，通

过更多、更有效的研发和对企业家精神的激

发与保护进一步提升全要素生产率，重新塑

造中国经济的微观基础。

全国政协经济委员会副主任杨伟民在专

题报告中提出，中国过去的高速度靠的是改

革，今后的高质量也必须、也只能靠改革，以

及更好地发挥政府的作用。社会主义市场经

济，必须遵循市场决定资源配置这样一个市

场经济的一般规律。

会上，中企研第六届会员代表大会选举

产生新一届理事会，中国建材集团董事长宋

志平当选第六届理事会会长。

姻 戴世锦

2019 年，是茅台实现千亿的关键之年。

以猪年生肖酒的上市发布，打响千亿之战的

第一枪。何时何地、用什么样的方式按下这

场战役的启动键，备受行业关注。

矩阵登场
四大品牌组队送“猪福”

每到下半年，茅台生肖酒都是茅粉最为

关注的话题，这一次，茅粉们翘首以盼的茅

台猪年生肖酒终于来了。

12 月 21 日，茅台、茅台王子、贵州大曲、

赖茅将同台发布猪年生肖酒。相比往年，茅

台的步伐提前了，更出乎意料的是四强组队

送“猪福”的超强矩阵。

正式揭幕之前的彩蛋是，为猪年生肖茅

台倾情献画的，是当代写实主义国画大师、

国家一级美术师、中国美协会员、中国国家

画院研究员、中国艺术研究院研究员史国

良。而著名青年钢琴家郎朗则将亲赴发布会

现场，加持明星光环。

狗年生肖茅台及狗年茅台酱香系列生

肖酒的成功，不仅令业界艳羡，在社交媒体

上也一再成为热门话题。猪年生肖酒大战，

茅台如何再上层楼，可谓 2019 年白酒行业最

具爆点效应的主线。

筹谋多时
更加注重适时消费引导

独一无二的品牌体验、用心别致的酒体

设计、高超的艺术鉴赏性、卓越的收藏价

值———四种属性的同步加持，让生肖茅台获

得了极高的市场说服力。

而猪年生肖酒不仅是茅台献给万千茅

粉的礼物，更寄托了茅台自身对 2019 年的热

切期许。元旦前集中上市，让茅台生肖酒更

加注重适时消费引导，更是文化茅台的超前

布局。

2019 年，对茅台而言，将是迈过千亿之

门的关键之年。身为千亿第一枪，猪年生肖

茅台矩阵已筹谋多时。文化和服务被视为茅

台后千亿时代的品牌双翼，生肖酒这样饱含

文化属性的品牌营销，当然是重中之重。

茅台集团党委书记、董事长、总经理李保

芳在 2018 年 3 月即提出：“要尽早考虑猪年

生肖酒的有关工作，提前设计、提前打样、提

前生产，确保在 2019 年元旦前后发布、春节

前上市，抓住‘两节’旺季消费商机。”

有浓厚文化氛围的元旦春节双节周期，

绝对是白酒营销年度的第一“主打歌”。选择

在元旦之前开启火线，力推猪年生肖酒产品

矩阵，茅台此举无疑已将 2019 年的双节营销

成功带上风口。

矩阵底气
双轮驱动下的品质担当

实力强大的茅台工匠团队，为猪年生肖

茅台矩阵护航。

从凭借“传承时代匠心，铸就卓越品质”

的质量管理模式荣获第三届中国质量奖提

名奖，到 240 名国家级评委对市场采样的酒

类产品进行盲评打分，茅台酱香酒一举拿下

四个价格带的第一，充分证明了茅台工匠团

队的超强实力。

近年来不少老茅粉公认，茅台酒的口感

比过去更好。口感更好，正是质量控制全面

优化的结果。

2018 年茅台产酒 4.9 万余吨，几乎是建

厂时产量的 1000 倍。大规模扩大生产，一方

面为茅台品牌带来脱胎换骨的变化，有更大

的能力探究茅台酒酿制过程中的各种奥秘，

提升企业服务能力，同时也对生产质量把控

带来巨大挑战。

而茅台工匠团队超越了这一挑战，将战

力衍生至茅台酱香系列酒，凭借品质高度，赢

得“双轮驱动”的全新局面。

2018是茅台文化建设暨服务提升年，茅台

品牌中的文化属性在营销环节中进一步凸显，

悄然改变着茅台酒在许多人心里的印象。

“夯基础、扬文化、提服务、强队伍、稳价

格”，茅台酒销售公司组织的品牌活动向更多

的人讲述茅台故事，向更多的人传递茅台温

度，向更多的人提供茅台服务。

11 月 25 日，茅台酱香系列酒完成销量

2.7 万千升，实现销售额 80.16 亿元，提前一

个多月，完成全年销售任务。在此之前举行

的茅台酱香酒公司“2018 年第四次营销顾问

团会议暨市场分析会”上，表达了塑造强势品

牌的强烈讯号。

品质，是茅台集合茅台酱香系列形成品

牌矩阵的底气所在。

又是一年茅台生肖酒发布，酱香系列酒终

于正式站到了茅台酒的身侧，比任何时候都

更加自信。这次发布诚意满满，线上线下多

个渠道联动，希望提供更好的消费体验。

12 月 21 日，茅台生肖酒矩阵将齐唰唰

送“猪福”，一场千亿冲刺就此拉开序幕。

朱砚：
重塑礼仪培训企业的
经营准则
姻 何薇

2018 对于国家高级礼仪师朱砚来说

又是繁忙而充实的一年。这一年，她依旧不

停奔波于全国各地的培训课堂，对各行各

业的专业人才进行权威的礼仪培训指导。

作为 IPA 国际注册高级礼仪培训师、中国

文化部艺术形象设计顾问，朱砚已经在礼仪

培训领域奠定了不可替代的权威地位。从业

至今，朱砚已经完成了 300余场礼仪培训，培

训学员数以万计，覆盖了地产、医疗、金融、物

流、科技等众多领域。多年来，朱砚深耕中国

传统礼仪和西方现代礼仪的研究，并在课程

研发中创新性地将二者的精华相融合，赋予

了礼仪文化这门学问新的生命力，以适应全

球化经济发展趋势。

2015 年，朱砚作为创始人，成立了成

都卓恩礼仪文化传播有限公司（以下简称：

卓恩礼仪）并担任总经理。在任期间，朱砚

及其团队在领域内率先针对各行业的礼仪

需求特点进行前期调研，并建立数据分析

及长期跟踪服务机制，摒弃了僵化的授课

理念，把“个性化、定制化”的礼仪培训课程

研发理念真正落到了实处，得到了广大客

户的一致好评。朱砚主导的课程体系打破

了传统古板、千篇一律的礼仪培训模式，填

补了行业空白。

与此同时，朱砚还大力提倡寓教于乐，

在与学员的互动中引导其掌握礼仪的应用。

朱砚认为，只有拒绝教条式、填鸭式的理论教

学，让礼仪不再浮于表面，才能实现礼仪培训

真正的价值。朱砚前瞻性的培训理念及课程

收获了显著的成果，为行业树立典范，也为卓

恩礼仪发展成为中国礼仪培训行业的第一

品牌注入了强大的驱动力。近四年来，在朱

砚的领导下，卓恩礼仪不断完善自身的管理

体系，提升课程研发水平和教学水平，拓宽

客户网络。现在，卓恩礼仪已成长为备受业

界瞩目的龙头企业。

在讲师的选择和培养方面，朱砚同样

有着独到的见解。卓恩礼仪的培训专家均

具备超群的综合职业素养，且在授课风格、

研究方向等方面都各有所长，这与公司“个

性化、定制化”的课程理念相契合。因此，卓

恩团队在为各行各业提供礼仪培训服务时

方可显得游刃有余。卓恩礼仪拥有全国一

流的国际职业资格认证的讲师队伍，核心

讲师年授课平均 100 场以上，服务过上千

家企业，成为了行业的领军企业。

卓恩礼仪不仅在中国取得良好的口碑

和广泛的影响力，还被国际注册礼仪专家

委员会评为“年度最具影响力礼仪培训机

构”，更与国际认证协会达成合作，被认定

为国际注册礼仪培训师认证管理中心四川

考评中心，为世界礼仪培训行业的进步和

人才建设做出了巨大贡献。

如今，卓恩礼仪在业界有口皆碑，取得

了巨大的商业成功。朱砚在业界的成果和

领导才能有目共睹，她先进的管理理念和

实践经验为同行提供了可靠的借鉴，重塑

了中国礼仪培训企业的经营准则。

2018年 1月 7日，首届全球礼学应用大

会暨年度颁奖盛典在上海隆重举办，朱砚在

众多同行专家中脱颖而出，得到了评委会的

一致认可，荣获“2017 礼仪文化传播十大影

响力人物”奖。该盛典是全球礼仪学领域的

顶级行业大会，受到各国礼仪从业人员的关

注，获奖专家均是在该领域形成示范效应的

领军者。面对如潮的赞誉，朱砚却显得格外

平静，她表示，未来将带领卓恩礼仪团队紧跟

“一带一路”共建商业文明的步伐，顺应全球

化合作共赢趋势，为礼仪文化增添新时代的

特色，并将其发扬光大。

姻 李小丽

在中国电力配网设备领域，有一位知名

权威的电力配网设备专家，以其突出的专业

能力和专业成就，获得了电力设备行业的肯

定和认可，他就是深圳市惠程电气股份有限

公司董事长兼总裁徐海啸。通过长期的市场

调查和不懈的钻研努力，徐海啸带领公司研

发团队拿下了四十余项国家级专利技术，这

些专利技术应用到近三十款电力配网设备

的研发和生产中，如交流充电桩设备、气体全

绝缘环网开关设备等，这些产品遍销全国，且

在海外 20 多个国家和地区广泛销售，创下了

不菲的经济和社会效益，不仅为深圳市惠程

电气股份有限公司带来了不菲的经济效益，

而且为提升中国电力配网设备的研发水平

作出了卓越的贡献，徐海啸目前已经成为中

国电力配网设备领域杰出的专家之一，其专

业能力和专业成就备受业界推崇。

作为中国电力配网设备领域杰出的专家，

徐海啸主导研发了四十余项先进的国家级专利

技术，其出色的研发能力受到业内的高度认可。

其中，他主导研发的开关操控装置及气体绝缘

环网柜极大程度地简化了开关操控装置的生产

工艺，提高了开关操控装置的生产效率；他主导

研发的气体绝缘环网开关设备采用模块化进行

设计、生产组装，生产非常灵活方便，大幅度提

高了产品的生产效率，且便于产品的后期检修

维护，并有效降低了产品的生产管理成本；他主

导研发的“一种充电机”技术在柜体上设置进风

机构、出风口和用于充电的电源模块，有效防止

电源模块过热而烧坏，并且防尘和防水，兼具创

新性和实用性，像这样实用性极高的专利，他近

年来取得了四十项之多。徐海啸的每一项发明

都使我们的用电生活多了一份便利和安全保

障，用他发明的这些技术生产的产品遍销全国，

且广销于海外 20多个国家和地区。

作为一家致力于提供专业配网装备及综

合解决方案的国家级高新技术企业———深圳

市惠程电气股份有限公司，董事长兼总裁徐

海啸积极带领公司研发团队不断创新，贴近

生活，致力于研发兼具创新性与实用性的先

进电力设备与产品，并将其主导研发的所有

先进技术投入于公司的产品生产中，用技术

创新助力公司飞跃式的发展。在徐海啸杰出

的技术研发能力和卓越的企业管理能力的带

领下，公司每年新研发生产的电力设备相关

产品多达十几种，业务扩展至全国和海外 20
多个国家和地区，2017 年和 2018 年上半年，

公司的营业收入达到了质的跃升，2017 年公

司营业收入达到 3.7 亿元，比上年末增加

58.36%；2018 年上半年公司营业收入达 11
亿多元，较去年同期提高了 636.49%。

凭借丰富的研发经验和行业影响力，徐

海啸多次受邀担任业内大型国家级项目的评

审专家，如他曾受邀担任国家级示范项目“广

州从化日立冷机 10kV/2500kVA 储能系统工

程”“合肥紫蓬山中房生态旅游示范区 20MW
光伏发电示范项目”“扩建开关柜生产流水线

项目”等项目的评审专家，对这些项目提出了

专业的评审意见。在评审过程中，他利用自己

在业内多年积累的丰富经验和学识，为这些

项目方案提供了专业的意见和建议以及技术

支持，其专业能力受到业界的广泛认可。

抚今追昔，回望徐海啸的职业发展路径，

创新性、先进性、引领性是他的职业发展特

点，一项项原创的专利都是他在电力配网设

备研发中创新的结晶，在电力配网设备领域，

他俨然已经成为时代先锋。

钛动科技：

助力中国互联网企业
出海推广
姻 王智汛

近期，在第七届中国创新创业大赛互联

网行业总决赛上，钛动科技获互联网行业全

国总决赛二等奖。短短 4 年，从最初的 4 人团

队发展到如今超过 200 人的公司，钛动科技

用自己的发展经历，见证天河速度。

为中国企业打通出海营销壁垒

移动营销随着网络和智能设备的普及变

得越来越重要，如今大多数广告主必须依赖

“移动营销”这一方式实现对产品、服务，甚至

包括新闻、信息、数据和娱乐等内容的推广。

据了解，钛动科技是一家基于大数据和商业

智能（BI）提供企业服务公司，作为助力中国

企业出海推广的强大推手，钛动科技的业务

正迅速覆盖全球。钛动科技 CEO 李述昊表

示，过去中国互联网企业出海只能依靠海外

的营销公司，但如今已经不同。

“钛动科技的核心业务集中在出海刚需

即广告投放上，这是基于大数据和商业智能

的全球化企业增长赋能平台。最核心的技术

体系有商业标签体系，把业务数据化、标签

化，在不同的标签中赋予权重，通过综合性的

算法做推进、预估、打分，之后再做交易。”李

述昊介绍，在这个技术和服务方向上，服务于

广告主，对广告主真实的用户行为进行追踪。

精准、自主匹配的中国公司，目前只有钛动科

技一家，海外有不到 10 家。

据介绍，与腾讯、阿里依赖自有流量获得

用户和用户行为数据进而标签化不同，钛动

科技侧重于作为第三方，对广告主的用户行

为进行标签、抽样。换句话来说，广告主通过

“利用”自己的用户行为的精准数据，来获取

商业效率的提升。

业务覆盖200多个国家和地区

“我认识很多很厉害的产品经理，他们像非

凡的工匠，却不知道如何销售商品。通过商业智

能模型（BI），他们将能够精准获取流量，找到潜

在用户，从而推动业务向前发展。”李述昊称，钛

动科技计划投资数亿元打造商业智能模型。谈

到竞争力时，李述昊表示，他并不担心德国、以

色列或美国的竞争对手。“我们有独创的优势，

当我们去欧洲和美国，我们依然有很大的市场，

客户对我们的需求依旧很大。”

据了解，钛动科技目前业务已覆盖 200多

个国家和地区，是百度、谷歌、阿里巴巴、字节跳

动、猎豹、快手等公司的资深合作伙伴，2017 年

收入已达到了数亿元。“我们还准备上市，希望

在未来几年内收入翻倍甚至增长三倍。”李述

昊表示，“全世界范围内的营销推广可能价值

约 6400 亿元或 1000 亿美元，这个数字还不

包括目前规模约为 1 万亿美元的跨境电子商

务市场。通常，一家公司愿意花 20%到 30%的

利润在市场营销上，来获得海外流量并开拓

市场。”

抓准市场发展的脉搏，让钛动科技在短短

的 4年间得到了飞速发展。2014年正式步入移

动互联网国际化领域；2016年团队整合，业务规

模走上新高度；2017年确定BI架构和明确业务

方向极大程度增效，同年底获险峰长青、IDG等

风险投资联合投资；2018年底，钛动科技换到了

上千平方米的办公室，有近 20 个会议室，也从

最初的 4 人团队发展到如今超过 200 人的规

模。此外，钛动科技获评 2018中国财经峰会年

度最具成长性公司，在互联网行业创新创业大

赛获得全国第二名、广东省第一名。

2018 中国企业改革发展优秀成果在京发布

茅台股份四大品牌同台送“猪福”

猪年生肖茅台矩阵首发日期确定

创新引领电力配网设备领域的时代先锋徐海啸

荫2018 中国企业改革发展优秀成果发布会开幕 荫 发布会上，为优秀企业颁奖

荫 国务院国资委改革办巡视员尹义省致辞 荫 国家发改委经济体制综合改革司司长徐善长致辞


