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向 100 名贫困学子发放
助学金
仰韶酒业以实际行动精
准扶贫

本报讯渊记者 李代广）11 月 4 日，“党建

光芒·点亮希望”渑池县仰韶彩陶坊百名学子

助学活动在河南省渑池县隆重举行。

在河南省酒业协会会长熊玉亮，渑池县

委常委、宣传部部长张晓红，渑池县人大副主

任、工商联主席石美丽，仰韶酒业党委副书

记、营销公司总经理卫凯，仰韶酒业党委副书

记、总经理郭富祥等领导，以及社会各界爱心

人士等 1000 余人的见证下，仰韶酒业向 100
名贫困学子现场发放助学金，为谱写好“实现

中国梦需要中原更加出彩”的渑池篇章助力。

“仰韶酒业在企业做大做强的同时，主动

承担社会责任，积极投身光彩公益事业，先后

以百万助学、产业扶持、扶贫帮困、基础设施建

设等形式捐款捐物累计达 1000余万元，向社

会奉献了拳拳爱心，树立了企业良好形象，赢

得了社会各界的广泛好评”，石美丽表示，这次

仰韶酒业又捐资对 100 名贫困高中生进行连

续三年资助，就是许给了 100 个家庭一个未

来，就是“对中华民族乐善好施、扶贫济困传统

美德和报效社会高尚情怀”的最好践行，更是

对渑池县扶贫脱贫攻坚工作的最好支持。

活动现场，张晓红部长授予仰韶酒业“慈

善爱心企业”奖牌；仰韶酒业向参加义购活动

的 50 位爱心企业代表与爱心人士颁发荣誉

证书，郭富祥总经理宣读了 100 名受助学生

名单。

在见证了仰韶酒业公益助学金的发放

后，国家一级演员、相声名家李金斗，著名相

声表演艺术家李建华等明星先后登台助力公

益盛典，点赞公益仰韶。

李金斗表示，作为一名相声演员，自身的

成就与党和政府的关心无法分开。仰韶酒业

为全社会和众多企业家做出了很好的表率和

模范作用，能够参加今天的公益活动非常开

心，未来的生活一定会越来越好，前进的道路

一定会越来越宽阔。祝福同学们学业有成，祝

福仰韶酒业的发展越来越好。

荫东软集团董事长刘积仁
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■ 王炳坤 汪伟

温文尔雅，坦诚敏捷，满头银发却精神饱

满———这是东软集团创始人刘积仁留给人的

初印象。

正是这位散发着学者气质的企业家，从

大学讲台步入商海，开办中国第一家软件上

市公司、建设中国第一个软件园、研制中国第

一台自主知识产权 CT 机……

很多人为如此璀璨的个人经历而折服，

刘积仁却坦言，是改革开放带给人生重大机

遇，而对中国一路进步的信心，则是他打开机

遇的“金钥匙”。

30年，从3个人到 1.8万员工

格调别致的办公楼散布在草坪与林荫之

间，三三两两的年轻人或漫步于静谧小路，或

手端咖啡坐在室内开放区轻声交谈……来到

坐落于沈阳市浑南区的东软软件园，记者仿

佛置身于精心打造的休闲小镇。

谁能想到，东软而今的优雅环境和雄厚

实力，竟是从一间半教室、三台 286 电脑、3
万元经费起步的。1988 年，在东北大学任教

的刘积仁与两位青年教师一起下海，创建了

计算机软件与网络工程研究室。创业之初，国

内软件行业一缺资本，二缺人才，三缺市场，

借助海外客户才获得“第一桶金”。

公司艰难熬过孵化期，接下来的发展完

全超出人们预料。随着中国信息化建设加快，

市场需求扩张且不断升级，东软跟随行业走

势转型拓展，公司实力一路壮大。

如今，东软在全球拥有 1.8 万名员工，在

中国建立 8 个区域总部，10 个软件研发基

地，16 个软件开发与技术支持中心，在 60 多

个城市建立营销与服务网络。从 1997 年推出

第一台 CT机打破海外垄断，目前东软的 CT、
磁共振、数字 X 线机、彩超等尖端医疗产品

已销往美国、意大利、俄罗斯等 110 多个国家

和地区，在 9000 余家医院得到应用。

目睹了信息产业大爆发的刘积仁说，在

中国，无所不在的软件系统既是经济社会运

转的基础设施，也是人们日常接触的必需品。

“身处这样的行业和时代，是创业者的幸事。”

“做实业扩宽了人生舞台”

作为中国较早的计算机应用专业博士、

33 岁就被破格提拔的大学教授，刘积仁曾执

着地将梦想定位为科研报国和教书育人。

20 世纪 80 年代，国内还没有特殊经费

资助教授做科研项目。刘积仁决心下海，最初

目的是赚取经费做研究。

创业之初，刘积仁本想制作软件产品，刚

推向市场就被盗版。于是，东软转身做系统集

成商，但因人们对软件价值不认可，企业只能

依靠硬件赚钱。这之后，东软在外包领域做得

风生水起，刘积仁却提前认识到依靠人头拉

动的业务模式不可持续，推动企业进入新一

轮变革……

自 1995 年在沈阳建设第一座软件园，如

今东软软件园已在大连、南海、成都等地开花

结果，东软还兴办了 3 所信息学院，近 4 万名

学生在这里学习专业知识。

“做实业帮我拓宽了人生舞台，看到了不

一样的风景。”刘积仁说。

成功取决于“你怎么看未来”

从商 30 年，刘积仁很多次布局都让人看

不懂、跟不上。采访中，刘积仁坦然道出许多

前瞻性决策的“奥秘”———正因为看到了中国

社会不间断进步的趋势，让他提前布局了一

个个新“风口”。

早在 20 世纪 90 年代，刘积仁就坚信中

国老百姓一定会有自己的社会保险，东软由

此提前研发储备，目前在社保软件领域的市

场份额在 50%以上。

出于对均衡医疗资源、破解看病难看病

贵的探索，最近几年东软与宁波市合作，启动

打造“云医院”平台。“我们的布局与国家的规

划和行动不谋而合。”刘积仁对此颇为兴奋。

从刘积仁办公室的落地窗望出去，一片

中国版图形状的人工湖坐落于园区中央，透

露着创业者的家国情怀。他说，只有将公司命

运与国家前途高度关联，企业才会频频踩正

“点子”。

眼下，东软正向大汽车、大健康、智慧城

市等领域发力，创新求变成为东软唯一不变

的主题。刘积仁说，当前国内外经济格局和产

业形态都在重构，很多人抱怨企业不好做了，

殊不知中国企业过去主要靠资本、资源、劳动

力等要素拉动的模式难以为继，“如果你的思

维还停留在昨天，很难成为明天的企业家。”

今年 2月在亚布力中国企业家论坛上，刘

积仁公开朗读他的《给 40 年的一封信》，深情

感恩国家和时代。采访中，这位颇有艺术情结

和哲学思维的商界精英对记者说，同样的时

代，同样的机遇，不同的人做了不同的选择，就

有了不同的结果。“对于未来，我满怀信心！”

对国家进步的坚信成就了企业的璀璨
———访东软集团董事长刘积仁

荫东软集团

■ 新华社记者 李滨彬 颜昊

八十年前，在热血救国的抗日烽烟中，华

润的先辈们在香港中环一间小阁楼里成立了

联和行。今天，华润已从最初只有三个人的小

商号发展为跻身世界 500 强前列的大型国有

企业集团。

国家改革开放的 40 年间，华润发挥在港

中资企业的窗口作用，发展自身，建设香港。

截至 2017 年底，公司总资产达 12000 多亿元

人民币，形成了年逾 5500 亿元人民币的经营

规模，在海内外提供了 42 万个就业岗位，在

中央企业中利润总额排名第五，在《财富》世

界 500强中排名第 86位。

华润集团成立 80 周年之际，集团董事长

傅育宁在港接受新华社记者专访时表示，将

华润建设成百年老店、实现基业长青，是这一

代华润人的使命和梦想。

傅育宁认为，随着中国经济不断发展，改

革迈入深水区，企业的发展观念和发展方式

都必须发生根本性转变。

“推动高质量发展需要有全球视野，站在

战略高度上看待经营发展，要在质量变革、效

率变革、动力变革上下苦功。高质量发展的实

质是对企业发展逻辑和发展方式的变革，也

是我们经营管理理念和工作方法的变革。”傅

育宁说，“作为‘国之重器’，国有企业在推进

经济高质量发展中扮演至关重要的角色。”

有一头标志性银发的傅育宁在企业界以

儒雅著称，早年在英国取得博士学位。这位大

型综合国有企业的掌舵人认为，企业只有长

期保持危机感，才能跻身世界一流。

“华润创新最大的障碍在于自己，现有业

务市场地位不错，这种情况下很难走出‘舒适

区’去尝试新东西。这就需要不断引导企业积

极对标全球范围内的领先者。”傅育宁说。

傅育宁提出了华润下一轮创新发展的总

体设想：要求华润每一个战略业务单元以赢

得竞争为出发点，实现技术和商业模式的进

步，搭建面向全球的创新平台，通过新技术和

新产品推动企业创新。

目前，华润旗下的连锁超市、房地产等业

务均已发展到全国领先地位。而华润的第一

家超市以及初期的地产项目均是从香港起

家。

傅育宁介绍，华润利用香港荟萃全球先

进商业模式的优势，通过学习、消化、吸收、转

化，结合内地市场和客户的特点，积极传承和

创新，多项业务不断发展壮大，形成了今天的

业务格局。

“今天华润在内地很多领域都有长足进

步，香港很多业务和内地相比反而落后了。受

限于香港居高不下的成本和有限的市场空

间，华润在港的很多业务需要改造和提升。”

傅育宁说，华润将重塑在香港的业务。

他表示，华润将加大对香港民生的关注

力度，增加相应的投资。一是巩固传统业务，

二是寻找机会在港发展地产业务及基础设施

建设；三是研究借鉴香港科技园的运营模式，

在河套地区建立新兴产业孵化基地，引入内

地创新人才和科研成果，孵化培育，形成新的

商业价值，进而返销内地市场，为推动香港再

工业化贡献力量。

谈及前景可期的粤港澳大湾区，来港工

作 20 年、先后担任过 2 家驻港央企掌门人的

傅育宁说，华润将香港放在整个大湾区范围

内审视发展机遇。大湾区可布局的资源更多，

可服务的市场更大，可以通过各方优势组合

实现有效竞争。华润可以充分把大湾区成本

优势、制造业优势和更大规模的市场优势，与

香港的科技及部分高端服务业优势结合好，

助力香港调整经济结构，促进香港经济发展。

“香港医疗水准高，医药管理水平高，值

得内地借鉴。随着中国老龄化社会的到来，人

们对健康水平的需求增大，有必要将海内外

高水平医疗服务、医药产品和先进的健康管

理理念引进嫁接到内地市场。”傅育宁说，“这

样既能满足内地市场需求，又能使整个健康

产业得到进一步发展。”

傅育宁表示，华润将首先从人才培养做

起，在大湾区建立医疗教育中心和国际水准

的医疗中心、康复中心、养老中心，发展中医

药产业，推动以健康为背景的消费产品和服

务业进入大湾区。

他还说，华润将发挥总部在香港的优势，

将在港业务团队带到大湾区，为香港年轻人

在大湾区创造更多发展机遇和上升空间。

用高质量发展打造百年老店实现基业长青
———访华润集团董事长傅育宁

日本物流巨头期待
携手中国伙伴“共赢”

日本物流巨头日本通运公司常务执行官

杉山龙雄日前表示，公司看好中国市场发展

前景，期待携手中国伙伴实现“共赢”。

首届中国国际进口博览会召开在即，杉

山龙雄在接受记者采访时说，日本通运看好

中国物流市场，对公司来说中国是最重要的

市场之一。希望通过参加博览会捕捉到成长

迅速的中国市场的需求。

日本通运是日本最大的综合物流企业，也

是日本物流企业中唯一一家能提供海陆空运

输方式的公司。日本通运在 猿苑个国家和地区

的 圆园园多个城市开展业务，被誉为“世界日通”。

杉山龙雄说，中国拥有巨大的市场规模，

随着中国消费增长，进口也将快速增长。中国

不仅是生产大国，也将成为消费大国，公司期

待由此带来的中国货物流动的攀升。

杉山龙雄说，公司 员怨愿员 年在北京开设事

务所，在中国开展业务已有 猿园 多年。中国内

需扩大吸引海外企业进军中国市场，此外中

国企业也“走出去”，这产生了双向物流，是公

司的新机遇。此外，铁路运输也是很大的机

遇，公司将努力把握这一机遇。

对于“一带一路”倡议，杉山龙雄说，今年

缘 月日本通运利用中欧班列提供日本和欧洲

之间的联运服务。日本通运预计，从日本经由

中国的铁路到欧洲的潜在需求大概是一年

源园园园 个集装箱。

他说，前不久日本通运与中国相关企业

签署合作备忘录，将在中亚和非洲等第三方

市场进行物流领域合作。 渊钱铮冤

■ 乔继红

苑苑 岁的于尔根·奥贝格住在慕尼黑郊

外。这位身材高大、满头白发的德国人曾是西

门子公司首任中国首席代表。回忆起改革开

放之初在中国的工作经历，奥贝格记忆犹新。

“员怨愿源 年 猿 月底，我第一次来到中国，”

他回忆说，“当时路上很少见到私家车，最主

要的交通工具是自行车，北京长安街是自行

车的天下。”

那一年的 苑 月 员 日，奥贝格到设在民族

饭店的西门子北京代表处出任首席代表。当

时的北京代表处员工总数不到 员园 人。

奥贝格迅速融入新环境。在与中国客户、

合作伙伴接触后，中国人的智慧和勤奋给他

留下了极为深刻的印象。他很快意识到：“中

国是一个伟大的国家，未来潜力无限。”

正是基于这种判断，奥贝格极力推动西

门子在中国的发展。他当时曾在西门子一次

内部会议上明确表示：“西门子这么大的跨国

公司，在中国这么大的国家，只有发展自主业

务才能全面和中国合作，才能更贴近中国客

户。”

员怨愿缘 年 员园 月 圆怨 日，让奥贝格终生难

忘。这一天，在人民大会堂，西门子与中国政

府签署全面合作备忘录。在一张签约仪式的

老照片上，站在最后一排的奥贝格笑着鼓掌。

“那是一个里程碑，对双方都意义非凡。”奥贝

格说。

员怨愿苑 财年，西门子在中国实现近 猿 亿德

国马克的销售额。到 员怨愿愿 年，公司已经在中

国设立了四个办事处，拥有约 员缘园名员工。

员怨愿愿 年 员园 月 猿员 日，是奥贝格的又一个

荣耀时刻。这一天，西门子与合作伙伴签署了

成立在华第一家生产型合资企业的协议；同

一天，西门子北京技术交流培训中心举行奠

基仪式。

“基于共同的利益和目标，西门子与中国

携手前行，实现高速发展。”奥贝格说。

西门子是改革开放的见证者，更是受益

者。圆园员苑财年，西门子在中国总营收达到 苑圆
亿欧元，目前员工总数超过 猿援圆 万，中国已经

成为西门子第二大海外市场。

西门子也是最早确认参加首届中国国际

进口博览会的跨国企业之一。“你可以看到，

在中国改革开放进程中，西门子与中国的合

作从未中断，而且越发紧密。”奥贝格说。

奥贝格于 员怨愿怨 年结束在中国的工作回

到德国，但他依然经常前往中国，并长期关注

中国发展。他见证了深圳从一个小渔村成长

为备受瞩目的科技创新重镇，也目睹了上海

浦东从一片荒地和农田发展成繁华的金融和

贸易中心。

“作为中国的老朋友，我衷心祝愿中国长

久和平稳定，拥有更加繁荣美好的未来。”他

诚挚地说。

民营企业迎政策“金秋”
实招不断纾解融资困难

农业银行重点组织广东、江苏、浙江等重

点区域的分行按照标准进行企业客户遴选，

经过初步摸排，确定了一些目标企业。

建设银行也在分两阶段落实。一是开展

和中债信用增进投资股份有限公司的对接和

合作，沟通项目储备、创设标准，提前对相关

协议文本进行沟通和准备。二是发动试点分

行，对符合“三有原则”的民企进行梳理和筛

选。三是与交易商协会密切沟通，做好目标项

目创设凭证的准备工作。另外，在进行第二阶

段工作时，作为主承销商要尽快具备创设资

质。同时，在风险偏好、审批策略等方面要打

通一些政策障碍，提高对民企授信的宽容度。

兴业银行已经储备了 12 个项目，总金额

约 155 亿元，目前正在和交易商协会沟通，并

建立了 30 亿元资金规模来投资信用风险缓

释凭证(CRMW)产品。

荣耀记忆
———西门子首任中国首席代表忆改革开放中的对华合作


