
中国酒周刊
设立信息采集中心

邀请书
为了进一步拓展信息采集渠道，

聚集、整合有效资源，形成报企联动的
快速机制，本刊决定：在全国各地设立
信息采集中心(站)，业务范围包括信
息采集、运营代理、征订发行等。

凡有意承担设立“中国酒周刊信
息采集中心”重任的有志之士，请将个
人简历和联系电话等信息，发至邮箱
3086645109＠qq.com，具体商谈工作
流程和相关待遇。
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酒业周报玉

仰韶酒业
“百万代驾”大型公益活动南阳启动

姻 陈振翔

在交通安全意识日益增强的今天，“开

车不喝酒 喝酒不开车”渐渐成为越来越多

人的共识。然而在现实生活中，仍难免遇到

喝酒与开车的矛盾，如何才能破解喝酒免费

找代驾的难题，河南仰韶酒业为一千多万南

阳人送上了“平安福”。

日前，由仰韶酒业推出的“和谐河南·平

安南阳———百万代驾大型公益活动”正式启

动。中共河南省委原副书记郑增茂，中共河

南省委组织部原常务副部长王忠厚，河南省

商务厅原厅长侯国富，河南省供销总社原主

任孟少辉，河南省职业技术学院原党委书记

杨寿亭，中国酒业协会副理事长刘秀华，仰

韶酒业党委书记、仰韶酒业董事长侯建光，

仰韶营销公司总经理卫凯等出席活动。

中国传统佳节中秋将至，接下来又是

“十一”长假，每年“中秋、十一”都是亲朋好

友聚会饮酒的一个高峰期，也是酒后驾驶交

通事故的高发期。此时，仰韶酒业有限公司

投入 100 万元，启动“百万代驾大型公益活

动”，消费者凭所饮用的彩陶坊酒瓶身上的

二维码，可以免费享受代驾服务，每瓶酒可

使用三个代驾名额。此次活动的开展，具有

深远的社会意义，为打造平安南阳的工作发

挥积极作用。

仰韶酒业董事长侯建光表示，十年来，

仰韶彩陶坊酒工艺技术不断提升，产品质量

不断优化，我们研发的“中华陶融香”已经成

为豫酒风格的典型代表，扛起了“代言豫酒，

推介豫酒”的大旗。南阳市场作为“2018 仰韶

再出发”重点关注与培育的根据地市场、战

略市场之一，我们“坚持彩陶坊在企业的战

略地位不动摇”、“坚持以消费者为导向、以

渠道经营者为核心”两项原则，进行科学筹

划、重点运作，为南阳经济社会发展贡献力

量。

当天，仰韶酒业还在南阳市举行了“豫

酒振兴，携手共赢———仰韶彩陶坊南阳中秋

厂商联谊会”，来自南阳及周边县市地区的

千余名酒商汇聚一堂，品美酒、享美食、观演

出，并现场订货，场面火爆。在彩陶坊登陆南

阳的数年中，为河南西南门注入了一股古老

而又创新的力量，有力的引领着豫鄂陕三省

交界地带的饮酒风尚。

卫凯告诉记者，南阳有着 2000 多年的

建城历史，在河南省 18 个省辖市中面积最

大、人口最多，白酒市场潜力巨大。未来，仰

韶将深耕南阳市场，着力打造彩陶坊超级大

单品。布局规划中，仰韶将围绕市场聚焦、品

牌升级、产品完善、模式创新、消费拉动、加

强势能、精准营销、公益活动八个方面深耕

南阳市场。

河南省酒业协会副会长兼秘书长蒋辉

表示，今天仰韶酒业与南阳市有影响力的代

驾公司进行签约，启动“你喝酒，我代驾”公

益活动，为喝酒后不能开车的朋友提供免费

的代驾服务，是切实解决道路交通安全隐患

的公益之举，体现了仰韶高度的社会责任

感。相信，通过本次活动的开展，在减少酒驾

行为的同时也有助于提升公民的整体素养，

为打造平安南阳、构建和谐社会作出积极的

贡献。

第100届全国糖酒
商品交易会预备会在京召开

第 100 届全国糖酒商品交易会将于 2019
年 3 月 21-23 日在成都中国西部博览城举办。

2018 年 8 月 31 日，第 100 届全国糖酒会预备

会在北京忠良书院召开。会上，全国糖酒会组

织机构就第 100 届全国糖酒会日程安排、招商

组展、展会安全、宣传推广、主题活动等方面，

向全国糖酒会组展代理单位进行了通报。

茅台再出43度“喜宴”新品

9 月 10 日，茅台将在贵州贵阳国际会议

展览中心登陆大厅发布 43 度贵州茅台酒“喜

宴”新品，价格将在当日揭晓。据了解，43 度贵

州茅台酒喜宴分为两个版本：【优雅白】延续茅

台酒的经典白瓶，更能突显瓶身百花齐放、百

鸟朝凤的唯美意境；【中国红】是传统喜庆色，

寓意着日子红红火火，事事吉祥如意。

“五粮液家园”数字工会上线

“五粮液家园”数字工会平台线上发布会

在成都举行。该平台的建立是为了在线帮扶工

会工作的进行，无缝接的为员工多元化的进行

服务，是企业运行走向数字化的重要一步。

小郎酒4天 15万瓶被领
冲击吉尼斯纪录

小郎酒 & 中国好声音活动上线仅 4 天，

已有 15 万瓶+定制版小郎酒被参与活动的粉

丝抢先领走，同时获得的还有吉尼斯世界纪录

挑战荣誉证书。

2018年 1-7月饮料酒产量
同比增长0.76%

据中轻工业网发布数据显示，2018 年 1-7
月，饮料酒产量 3238.52 万千升，同比增长

0.76%，其中：白酒（折 65 度，商品量）产量

540.71 万千升，同比增长 3.32%；啤酒产量

2512.09 万千升，同比增长 0.49%；葡萄酒产量

39.61 万千升，同比下降 1.72%。

山东郓城多家玻瓶厂商
发布涨价通知

9 月3 日，记者获悉，山东郓城多家玻璃制

品企业于近日发布调价通知称，由于原材料价

格不断上涨，及环保运营成本增高等因素，玻

瓶产品价格依照规格不同有所上调。

1927年“永利威汾酒”
拍出865.3万天价

日前，汾酒集团发布公告称，在 8 月 22 日

举办的京东超级拍卖节上，一瓶永利威汾酒以

864.3 万元成交，创造了中国白酒线上拍卖的

新纪录。据悉，此次拍卖的永利威汾酒以 10 万

元价格开拍，加价幅度仅 1000 元，期间围观人

数达 2万余次。

杏花村酒营业收入
同比增长444.01%

日前，汾酒集团酒业发展区公司在太原召

开了 2018 年杏花村酒专卖店专题会暨新品

发布会。

在会上，发展区公司党委常务副书记、总

经理宋青年公布了杏花村酒的业绩：营业收入

同比增长 444.01%，原酒产量同比增长

35.08%、成品酒产量同比增长 357.99%。发展

区公司销售公司总经理张玉峰告诉酒说记者，

“杏花村正迎来历史上最好发展水平”！

(综合)

姻 冉帅

又到一年秋收时，近段时间，继川北小

麦基地开仓收粮后，五粮液川南核心专用粮

基地的粮食也全面进入收储阶段。

作为江安县观音岩农机农艺专业合作

社的负责人，汤吉琼今年与五粮液有机农

业公司签订了专用水稻订单 1300 余亩，

一大早，她就在专合社收粮点安排将稻谷

装上五粮液的专用粮运输车。年初，汤吉

琼的专合社免费领到了公司发放的专用

水稻种子，在公司技术团队的指导下，经

过精心耕作，1300 亩水稻生产出近 650 多

吨优质稻谷，在为五粮液提供优质原粮的

同时，专合社也获得了良好收益，预计可

收入约 200 万元，较常规种粮增收 20%以

上。

今年 2 月以来，五粮液有机农业公司为

宜宾 2 万余户种植户免费提供了价值 500
余万元的专用粮种。通过前期测产测质，预

计基地今年可为五粮液提供优质高粱 2.2 万

吨，水稻 3.4 万吨，玉米 0.2 万吨，满足核心

酿酒车间用量需求，也切实助力宜宾专用粮

基地农户增产增收。

野有增益袁可持续冶 订单农业模式袁培育

适度规模化经营主体

“有增益，可持续”的订单农业模式是五

粮液专用粮基地实现农户、企业、政府共赢

局面的关键。五粮液有机农业公司通过对国

内订单农业实施情况进行分析，发现传统订

单农业模式与之相匹配的激励作用存在缺

位，无法实现对农户的有效激励。因此，公司

制定并实施了以“保底收购价”为基础，规模

考评、绩效考评为辅助的利益反馈体系，并

实行基地种植户评级定级制度，构建了与基

地种植户兼顾近、中、远期利益的良好利益

连接机制。

智能冷仓尧科学储粮袁解决专用粮一季

储存袁全年使用的矛盾

五粮液采用了“跑窖循环、蓄糟发酵”的

独特工艺，除夏休一个月外，生产需连续用

粮。为保障专用粮品质，以智能、低温为标

准，五粮液农业公司与专业粮库签订代储协

议，最大可能地保证专用粮的天然粮香，有

效支撑酿酒生产所需。

当天，满载汤吉琼所在专合社基地稻谷

的粮车在江安县苗儿坨粮库卸粮入仓。拿着

五粮液有机农业公司开具的专用粮结费明

细单，汤吉琼喜上眉梢，她满怀信心地计划

把明年专合社的种植规模再扩一倍，让更多

乡亲们受益

姻 岳晓声

日前，河南省豫酒转型发展专项工作

领导小组在郑州召开全省白酒业转型发展

营销工作座谈会，河南省豫酒转型发展专

项工作领导小组组长、河南省人大常委会

原副主任刘满仓出席座谈会，并作了总结

讲话。

会议传达了 8 月 21 日《全省白酒业转

型发展工作推进会会议纪要》，赊店、仰韶、

宋河、五谷春、杜康“五朵金花酒企”，寿酒集

团、宝丰、皇沟、张弓、贾湖“五朵银花酒企”，

酒客来、酒便利、政大商贸、中州皇冠、金辉

酒业等商贸企业，河南日报报业集团、河南

广播电视台，河南省财政厅、省工业和信息

化委员会、省商务厅、省食品药品监督管理

局负责同志先后发言，介绍了 2018 年上半

年在豫酒转型营销和宣传推介方面所做的

工作、取得的成绩，对做好中秋、春节期间的

市场营销和宣传推介工作，提出了意见和建

议。

河南省豫酒转型发展专项工作领导小

组组长、河南省人大常委会原副主任刘满仓

听了大家的发言后，作了总结讲话。针对如

何做好中秋、春节期间白酒销售旺季的市场

营销和宣传工作，刘满仓同志提出了三点建

议。

一是开拓市场。刘满仓说，今天的座谈

会是贯彻落实陈润儿省长在全省白酒业转

型发展推进工作会上的讲话精神，每个酒企

要建立适合自己的新型的营销模式，创新营

销机制，抓住中秋、春节等主要节庆活动，搞

好营销工作；关注营销队伍建议。一流人才

创一流的业绩，一流的业绩需要高素质的人

才，需要有朝气、有活力，在营销工作敢创

新、敢拼搏的人才团队；建立新型的厂商关

系，营造和谐有序的营商环境。酒企要善待

经销商，让经销商有利可图，重承诺，守信

用；要抓住机遇，精心组织有影响、有效果的

商务活动；有选择地参加全国、省及地区的

重大商务活动，提升豫酒品牌的知名度、美

誉度和影响力；做好市场信息的采集、分析、

研判工作，关注市场变化，掌握市场动态，更

好地指导企业的市场营销工作。

二是有力推介。刘满仓建议，每个豫酒

企业首先要抓住中央、省、市主流媒体，用好

主流媒体，用好专业媒体、互联网媒体、户外

广告，使豫酒形象宣传铺天盖地，随处可见；

同时，要策划一些新颖、有穿透力的活动，讲

好豫酒故事，提升豫酒的文化内涵和品牌张

力。

三是提升本领。刘满仓建议，豫酒企业

要刻苦学习，了解市场，知彼知已，百战不

怠；培养沟通能力。沟通从心开始，学会沟

通，善于沟通，会沟通，要让消费者了解、认

识，爱喝豫酒；营销工作要有激情、执著。干

营销工作，要有事业心，要有精气神儿；豫酒

企业之间要互相学习，取长补短，对外要抱

团发展。

刘满仓同志希望，广大经销商要从河南

经济发展的大局出发，以河南经济振兴为已

任，从长计议，八仙过海，各显神通，卖好豫

酒；希望豫酒企业要抓住豫酒转型的浓厚氛

围，抓住难得的发展契机，抓住中秋、双节的

销售旺季，看准、能拼，让豫酒更加出彩中

原。

河南省召开白酒业转型营销工作座谈会

“道地好粮”喜获丰收

五粮液酿酒专用粮全面验收入库


