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4 热点 Economy

姻 本报记者 王剑兰

对于喜欢石榴的人来说，再也不用烦

心如何剥石榴了。如今，随着全球首款红石

榴精华液挂牌上市，以后想吃石榴就可以

用石榴精华液兑着水喝了。8 月 16 日，由

《中国一县一品年鉴》编委会外联部、走进

崇高研究院惠州推广中心主办的《点“石”

成“精”———全球首款红石榴精华液挂牌上

市发布会》在成都隆重举行。主办方通过创

新的供应链金融模式，探寻精准扶贫新路

径，让大凉山的石榴树变摇钱树，实现产业

扶贫、深度扶贫、精准扶贫。而这种创新和

探索只是开始，下一步将推出更多的产品。

据红石榴精华液制造商成都红石榴农

业开发股份有限公司负责人介绍，该公司

在凉山州会理县拥有 30 多万亩石榴基地

资源，有机石榴基地 2000 多亩，石榴品种

繁殖基地 500 亩。每亩石榴基地经过技术

改造，可年产 1.5—3 吨石榴鲜果。因此，可

以极大地带动当地果农脱贫致富，又实现

了当地生态环境的保护，践行了“青山绿水

就是金山银山”的新发展理念。

据悉，成都红石榴农业开发股份有限

公司成立于 2006 年，总部位于成都，注册

资本 5000 万元。公司全资子公司位凉山州

红石榴农业开发有限公司于西昌市，是西

南最大的果蔬深加工现代化工厂。该公司

是一家集石榴种植、研发、生产、销售于一

体规模发展型企业，目前成熟产品有五粮

液集团红石榴酒系列产品、谷田牌红石榴

浓缩汁和果蔬汁。如今，公司足迹遍布四

川、江苏、上海、浙江、安徽、天津、北京、山

西、河北等全国众多省市；果蔬产品远销至

美国、澳大利亚、加拿大、韩国、西班牙、英

国、南非等国家及地区，年销售额达到 3 亿

元。

《中国一县一品年鉴》编委会外联部、走

进崇高研究院惠州推广中心针对大凉山因

地制宜，通过层层筛选选定此项目。主办方

以大凉山精准扶贫的红石榴精华液为起

点，以开发式扶贫为重点，探索一条“社会

组织垣企业垣产品垣新营销”的公益扶贫新路

子。

发布会上，来自农业龙头企业、协会和

农科专家一致认为，探索农业产业造血扶

贫新模式是助推贫困地区发展的重中之

重，而运用供应链金融手段无疑为这一领

域注入了新鲜血液。切实帮助大凉山贫困

县农业发展、农副产品销售，让大凉山地区

的绿色生态产品走向全国市场，活动意义

重大。其中四川省农产品流通协会副会长

及四川省地理标志产品保护促进会常务副

会长万春梅女士对产品溯源的重要性和流

通领域的监管做了发言。她表示，“溯源是

企业的应用工具，是品牌塑造的推广工具，

是生产流通的管理工具，是商品销售的营

销工具，是消费购买的决策工具。”

作为《中国一县一品年鉴》编委会成都

工作站、走进崇高研究院践行基地的成都

睿点舟渡文化传播有限公司秉承“精准扶

贫、深度扶贫”的理念，倾力打造产品供应

链，运用新金融手段，聚合来自黑龙江、吉

林、辽宁、山东、广州、上海等区域终端客户

群，整合国内数百家电商平台、上千家实体

门店，形成立体销售网络，实现深度贫困县

的畜牧产品、林下产品、农业产品，走出大

山、走出四川。

“为实体经济服务是金融的天职。”四

川大宗商品电子交易平台总经理吕鹏表

示，将依托互联网电子平台新型销售模式，

落实精准扶贫计划。通过供应链创新金融

模式，充分发挥平台功能，将甘阿凉少数民

族地区，深山偏远地区的特色产品推向全

国市场。

同时，来自全国各地的与会嘉宾也纷

纷表示，这种创新的金融模式能够有效的

解决农业企业库存大、销售难的问题，今后

很长一段时间，都将聚焦大凉山，通过销售

构建产品品牌，以实际行动把贫困县老百

姓的产品推向全国，为大凉山产业扶贫贡

献一份力量。

活动主办方表示，将通过创新的供应

链金融商业模式，盯准四川省 45 个深度贫

困县，帮助企业去库存，帮助农户销产品，

实现产业精准扶贫，带动乡村振兴繁荣。
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8 月上旬，“国际军事比赛-2018”重头好

戏“坦克两项”决赛在俄罗斯莫斯科郊外阿拉

比诺赛场展开激烈角逐，中国 96B 坦克风驰

电掣呼啸而过，全程表现耀眼，是“坦克两项”

中的“王牌”，整车在比赛中展现了良好的可

靠性。中国队在比赛最后关头打败对手白俄

罗斯队，勇夺亚军。

在高烈度的赛场上，北重集团的装备表

现出色，机动性、液压系统和射弹技术堪称完

美。亚军的成绩，在杨政远、赵翔的意料之外却

也在情理之中。“能反映火炮本身性能的是静态

校炮，在俄罗期间第一批校炮有两台车，各射击

五发，均全部命中，且距靶心十至二十公分。第

二批校炮两台车，各射击十三发，除一发是新手

射击命中边缘外，其余全部命中靶心。”杨政远

说起北重集团的火炮赞不绝口。

参加过服务保障的人员都知道，这是一

场有关荣誉、使命、责任的政治任务，而他们

凭借过硬的技术、热情细致的服务，创造了北

重集团历史上最好的成绩。

未雨绸缪，不破楼兰终不还

自接到保障通知后，北重集团一次次召

开会议周密部署、高效落实，领导亲自过问，

成立专项组，亲自推动，随时了解情况，层层

落实，齐抓共管，凝聚起保障人员强大的合

力。

保障无小事，事事连政治。这一次的维护

保障工作从 5 月 8 日开始，一直持续到 7 月

20 日。技术保障 7 人小分队，“召之即来，来之

能保”，全程跟踪十二台战车训练，时刻待命，

及时排除故障，进行维护保养。面对装备状态

和技术状况复杂、保障难度大等不利条件，保

障队员们按照“打造精品工程，服务保障一

流”的原则，始终坚持“零隐患、零故障、零抛

锚，一切问题归零”的目标，保障各项任务顺

利进行。

经过近一个月的训练，其中四台战车已

调试到最佳状态，并发往俄罗斯“备战”8 月

开始的 2018 国际坦克两项竞赛。

不畏艰辛，只为威武之师驰骋赛场

6 月中旬，晚上十点，2000 多公里外的库

尔勒训练场，北重集团防务产品维护保养人

员完成了一天的保障工作。“从训练场经过一

路颠簸回到 75 公里外的驻地，路况较差，还

有一段山路，回去已是午夜十二点。由于地处

偏僻，周围没有吃饭的地方，就在宿舍吃一些

泡面，有电有水就泡一下，没水就干嚼几口，

冲个澡，就赶紧休息了。其他保障人员休息了

之后，杨政远还需汇总当天处理的问题给领

导汇报，半夜一两点领导收到信息是常有的

事。”保障队员赵翔跟记者描述道。

每天的保障工作从早到晚，中午是不能

回驻地的，按点吃饭那可是相当奢侈的事情。

一遍遍调试过后，等待保障人员的库尔勒的

“标配”伙食———“沙”拌饭、“沙”锅面，沙子这

一特色“作料”，保障人员可是记忆犹新，他们

根本不敢嚼，喝点水，就赶紧咽下去。

大戈壁滩没有阴凉地，专家组 50 个人，

帐篷只有十二张床，“抢”不上床位的就在坦

克下铺点纸片子休息一会。有时候沙尘暴大

的，今天支的帐篷，明天就都刮跑了。

地表温度近 40益，战车内的温度更高，他

们需要钻进狭小的战车，查看仪器，转动扳

手，一点点、一项项进行调试，等他们完成工

作从车里出来，鞋里面都是汗水。保障人员与

朝阳同行，与夕阳为伴，在风沙里起舞，只为

更好地完成保障任务。

“只要威武之师能够驰骋赛场，我们在后

勤保障上吃的这些苦就不值一提。”杨政远斩

钉截铁地说。

跬步千里，产品过硬才是硬道理

“保障是一方面，但过硬的公司产品才是

硬道理。今年公司的产品从半决赛到决赛一

点问题都没有，这才是公司真正的实力。”一

位保障队员说到这里，大家纷纷表示赞同。

公司保障队员担心的是火炮的击发性，

其中三种击发中最担心电击发。由于坦克在

极限环境状态下非正常情况使用，还需经常

涉水，坦克冲进去以后水就从炮管流到炮塔

里，这是大家最担心的。杨政远和赵翔就想了

一个非常规的小妙招：把击发电路部位的缝

隙拿黄油糊上，保证不导电，炮下面的导电

柱，水从炮管流进来，就在栓室里面，坦克跑

起来一颠簸，水流出去，还可以击发，保证了

击发的可靠性。

训练之余，他们还要给驾驶战车的战士

们现场授课，讲授炮管射后维护保养及检测

内容。对于炮管容易进沙子问题，他们想到：

在白纱布里面包着海绵，坦克在涉水之前，打

开栓体，把棉纱塞到炮塔里面，拿着白布套在

胳膊上，把炮管里的沙子掏出来。别看这方法

简单，包海绵可是技术活，包太紧不吸水，包

太松堵不住也不行，放置的位置不能太前也

不能太后，这都是多年保障的经验。

听杨政远讲述保障工作，笔者真切感受

到他们身上体现出来的厚重的兵工精神，没

有华丽的辞藻，只有洗尽铅华的淡然。“去库

尔勒就是吃苦去了，不是什么可宣传的事迹，

大家都是这样，都是分内的事情。”这是保障

队员跟笔者说得最多的一句话。

没有更多的欢呼和庆功，对于追求“零误

差”的北重人来说，“命中”是正常的。

姻 鄢博

在工程项目施工所属各专业中，物资专

业是非常重要的一环。在现场履约中，物资下

单准确度与到货及时性直接决定了整个项目

运营和节点把控，在二次经营中，产品品牌变

更更是项目创效的大头，直接作用于项目整

体效益。而且，过程中也会有不少风险，诸如

失窃，下单错误，到货不及时等随时可能发

生，处理不当就会让项目蒙受损失。因此，这

是一个非常重要的岗位，一个要求很高的岗

位，在其位者压力巨大，容不得半点马虎。

2012 年 7 月，刘昌文从安徽大学毕业后

加入中建五局安装上海分公司。从大学里入

党 7 年来，他时刻以一名优秀党员的标准要

求自己，勤勉好学，忠诚可靠，敬业奉献，拥有

良好的团队协作能力，是同事们对他最多的

评价，他为项目守好了物资关，是项目经理们

非常倚重的物资主管。

学习是一项持之以恒的修行

六年前，工作伊始，刘昌文被安排到慈溪

大剧院项目担任料账。在项目部里，物资专业

虽然是辅助岗位，但在人员配备、过程管控、

工作精细、合规要求上都是高标准。因此，所

需要学的内容是非常多的，限额领料、仓库管

理、信息化、物资报价等，每一项都得学。除了

业务学习外，刘昌文还特别注重自己在忍耐

力和沟通方面的锻炼。每天他都不厌其烦地

与业主、供应商、技术员沟通，协调解决各种

分歧。无论业主如何严苛要求，无论技术员们

多么着急，他都会笑呵呵地重新制作报审资

料或样品板，协助技术员们协调物资供货情

况。

正是靠这样不懈的努力，他迅速崭露头

角，在后续的项目施工中承担起了重任。2013
年 3 月起，仅 9 个月工作经历的刘昌文正式

开启了兼职物资主管的流程，先后兼任上海

杨浦 311 项目两个标段及后续改造项目 2 个

多亿合同的物资主管，随后他又兼任上海旭

辉洋泾、光大平凉路、瑞虹改造等项目的物资

管理工作，为项目顺利履约贡献了巨大力量。

给我一点时间我能解决

面对困难与挑战，刘昌文总是笑呵呵地

说：“给我一点时间，我能解决。”

2016 年 8 月，上海分公司正式进场上海

旭辉洋泾项目。2017 年春节刚过，在短暂的前

期准备后项目即进入到大干状态，向 6 个多

月完成 1 个亿产值的目标进发。即使时间紧，

可业主的要求并没有丝毫放松。相反，因为项

目是对外出售及出租的，要随着市场的变化

随时调整设计，还给项目运营带来了更多的

不确定性。工期节点紧凑，外加业主随时调整

设计，意味着物资这块不仅要确保物资到货

及时性，还要对业主调整所带来的物资供应

变化进行及时保障。为此，刘昌文没有一丝松

懈，全程管控着物资供应，及时联动安装公

司、上海分公司和供应商，确保到货及时性和

准确性。

2017 年 9 月份，上海分公司中标光大平

凉路项目进场，一个月完成样板，经业主验收

后立即进入大干状态。监管的两个项目都在

大干状态，刘昌文没有慌张，而是展现了非凡

的协调能力。白天他与各供应商反复沟通，晚

上要逐一安排收货。有些货物不能白天进市

区，需要凌晨深夜才能到项目，他也一定要等

货到后才回去睡觉，往往一等就是深夜两三

点。第二天，他仍旧正常时间赶过来再次查验

货物质量和数量。

为了让项目有更多的收益，他总是仔细

核对，价格偏高的结算单都逃不过刘昌文的

审核。上海分公司上海平凉路项目有个配电

箱供应商想在元器件价格上做文章以获得更

多的利润。刘昌文带着小学徒加班两晚仔细

核对配电箱的每个元器件，拿出实际证据，将

成本降低了数十万元。他的努力为项目创造

了巨大的收益，仅上海平凉路项目就在物资

方面创效达 700 余万元。

深入骨髓的奉献精神

旭辉洋泾项目在浦东，光大平凉路项目

在上海杨浦，瑞虹等改造项目在上海虹口区，

为了保障工作效率，刘昌文完全可以打车通

勤，但是他总是通过规划时间依靠公共交通

往来。有时候他白天在旭辉处理完物资工作，

晚上还要过江赶到平凉项目开会然后返回，

日复一日始终公共交通，通过严格要求自己

为项目节省开支。

刘昌文对新员工的成长非常热心，他总

是不厌其烦耐心指导。旭辉项目新员工孙一

豪清晰地记得，自己第一次材料计划下单时

格式出现错误，当晚十一点接到了刘昌文的

电话。电话里，刘昌文没有丝毫责怪，而是耐

心指出问题，并告知未来如何避免这类问题，

令孙一豪感动不已。有时在跟厂商沟通时，刘

昌文还有意识地要新员工先去谈，他再教导

该如何更好沟通，帮助新员工提升技能。

一分耕耘、一分收获。这就是刘昌文，一

个热爱学习的人，一个认真负责的人，更是一

个勇于奉献的人。他的付出获得同事们的一

致认可，六年多来，他用实际行动诠释了一个

基层项目普通党员的责任与担当，小中而见

大，平凡而超值。

向北望星提剑立 一生长为国分忧
———北重集团参加“2018国际军事比赛”保障侧记

刘昌文：一个基层项目普通党员的责任与担当

红石榴精华液隆重上市
新金融助力，大凉山石榴树变摇钱树

荫成都红石榴农业开发股份有限公司

董事长杨吉春致辞

荫红石榴精华液上市发布会现场

荫发布会现场荫红石榴精华液上市仪式

荫上市仪式


