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热点 Economy

山东省汽车制造业日前迎来重大调整：

国内主要客车生产商之一中通客车股份有限

公司发布公告称，公司实际控制人由山东交

通工业集团变更为山东重工集团有限公司。

这标志着山东重工集团完成对山东交通工业

集团的战略重组。

山东交通工业集团与山东重工集团均为

山东省属国有企业。山东交通工业集团旗下

的中通客车有 源远 年专业生产客车的历史，去

年销售各类车辆 圆援圆 万余辆；山东重工集团是

一家大型汽车与装备制造集团，旗下拥有潍

柴动力、潍柴重机、山推股份、亚星客车、德国

凯傲等多家上市公司，去年实现营业收入

圆猿园园 亿元。

山东重工对山工交工的战略重组，是山

东省新旧动能转换的重大举措。在今年年初

召开的“山东省全面展开新旧动能转换重大

工程动员大会”上，山东重工集团、潍柴集

团董事长谭旭光表示，山东重工集团承接着

潍柴新能源产业园的建设，是山东省新旧动

能转换重大工程中的重大工程。我们要发挥

好潍柴在全球的品牌影响力，把全球最重要

的资源吸引到山东来，把全球最高端的人才

吸引到山东来，把全球最高端的技术拿到山

东来，为山东新旧动能转换做出重要贡献。

此次将山东交工集团纳入囊中，也是谭

旭光布局新能源棋局的重要一步。据了解，山

东交工集团旗下的优质资源中通客车，有着

46 年专业生产客车的历史，是我国新能源客

车行业的重点企业，其清洁燃料客车和安全

校车已经在国内多个区域市场成为第一品

牌，而新能源产品则率先实现大规模商业化

运营，取得飞速的发展，目前成为国内新能源

客车市场的代表品牌，市场占有率达 20%。在

公司的十三五规划中，中通客车以新能源客

车尤其是燃料电池客车作为未来创新的重

点，将重点发展和培育好新能源(含纯电动物

流车)、高档商务中巴、海外、房车四大经济增

长点，同时加强校车、旅游车、公路车及海外

用车的研发及市场推广。

而山东重工集团旗下的主力企业潍柴动

力，早在 2017 年就对外发布了 2020-2030 战

略，提出到 2020 年传统业务要超越世界一流

水平，到 2030 年新能源业务要引领全球行业

发展，频频发力新能源。此前，潍柴已与全球

多家知名新能源企业和科研院校签署战略合

作协议，在新能源关键技术领域进行合作研

发。2017年 11 月 22 日，潍柴动力同德国博世

签署战略合作框架协议，拟建立燃料电池汽

车技术创新链和产业链，共同合作开发生产

氢燃料电池及相关部件。2018 年 5 月，潍柴动

力与全球领先的固态氧化物燃料电池（SOFC）
供应商英国锡里斯动力控股有限公司（Ceres
Power）签署战略合作协议，拟投资 4000 余万

英镑认购 Ceres Power 新发行的部分股份，认

购完成后持股比例达 20%。根据协议，双方还

将联合于 2020 年前在潍坊成立合资公司，推

动实现 SOFC 技术在中国市场的商业化。2018
年 6 月 20 日，潍柴（东京）科技创新中心在东

京揭牌。这是潍柴继在美国芝加哥、德国阿莎

芬堡建立科技创新中心之后，在海外成立的

又一科技创新中心，以在前沿科技、新能源战

略发展上把控方向。至此，潍柴已在亚、欧、美

科技创新的最前沿阵地构建起开放竞争的前

沿创新体系在。

在国内，潍柴承担着国家氢燃料电池产

业化重大专项和山东省新旧动能转换重点工

程。谭旭光表示，未来 5-10 年，是潍柴提速科

技创新步伐、实现迈向高端目标、加快新旧动

能转换的关键时期。潍柴期望，站在全球科技

创新的制高点上，能够探索未来技术发展趋

势，把握世界新能源产业兴起和传统动力产

业转型发展的重大战略方向。

据了解，山东省交通工业集团全部股权

将划转至山东重工集团, 战略重组完成后，相

关产业将在品牌、技术、采购等领域形成更强

合力。目前，潍柴与中通正在联合策划在山东

省进行氢燃料车辆批量运营，计划在济南推

动 2000 辆氢燃料城市客车运营。山东重工与

山东交工的战略重组，给潍柴与中通的发展

增加了新的资本，也将为山东新能源的发展

注入新的动力。

渊本报综合冤

山东汽车制造业迎重大重组
“潍柴”“中通”合为一家

日前，技术工人在安徽省淮北矿业集团

朱仙庄煤矿采煤塌陷区水域安装光伏板。

去年，由中国能建陕西院总承包的中节

能朱仙庄 70 兆瓦光伏发电项目开工建设，项

目规划建设光伏区水域面积为 2100 亩，管理

站区用地面积为 9 亩，新建 110 千伏架空线

一条，线路长度约为 18 公里。该项目的建成

具有显著的能源、环保和经济效益。

张万学 摄影报道

■ 新华社记者 方列

作为海陆丝绸之路的重要交会点，“一带

一路”倡议提出 5 年来，浙江省把“一带一路”

建设作为提升全省开放型经济水平的主抓

手，加紧建设“义甬舟”开放大通道，将义乌和

宁波、舟山港连接起来，向西联通丝绸之路经

济带，向东连接 21 世纪海上丝绸之路，高水

平打造“一带一路”战略枢纽。

“丝路”再扬帆 古港焕生机

8 月 6 日下午，宁波舟山港穿山港区集

装箱码头，45 个巨大的龙门吊悬臂一字排

开，将数千只集装箱装上万吨级货轮“拉帕洛

号”，这艘来自地中海航运公司的巨轮，将把

来自中国各地的货物送至伊斯坦布尔港、比

雷埃夫斯港……

“这条船还不算大，全球最大的集装箱货

轮‘东方香港’号和最大的原油船‘泰欧轮’都

曾在宁波舟山港停泊。”宁波大港引航有限公

司的高级引航员潘国华介绍。当了 33 年引航

员的他，亲见停靠宁波舟山港的超大型船只

越来越多，港口发展速度日新月异。

由 19 个港区组成的宁波舟山港，截至今

年 7 月，已与 100 多个国家和地区的 600 多

个港口架起贸易通道，开辟集装箱航道 249
条。去年，完成货物吞吐量 10.1 亿吨，成为全

球首个货物吞吐量突破 10 亿吨的超大港，连

续 9 年居世界第一。

同时，宁波舟山港海铁联运业务范围已

涵盖江西、安徽、陕西、甘肃、新疆等 14 个省

区 36 个城市，进而延伸至中亚、北亚及东欧

国家。

“‘一带一路’带动了港口的发展。这 5 年

我们航班量约增加了三分之一，箱量约增加

了五分之一。东南亚沿线航线增加了百分之

五十。”宁波舟山港股份有限公司董事会秘书

蒋伟说。

2015 年，宁波航交所“海上丝绸之路”指

数成功登陆波罗的海交易所。宁波航交所总

经理董善华介绍，越来越多的航运物流企业

视“海上丝绸之路”指数为市场预测、价格谈

判和协议结算的标准。

与之呼应，一些中国本土企业正积极走

出去，到世界各地安营扎寨。宁波均胜电子股

份有限公司在中东欧设有 10 多个生产基地，

向奔驰、宝马、奥迪等客户输送汽车高端功能

件，年销售额超 50 亿元。

“驼队”显英武 互惠促畅达

记者了解，满载 49 车 98 个标箱义乌小

商品的中欧班列“圆通号”，将经历 13 天

10150 公里的行程后，预计近日抵达莫斯科。

这是“圆通号”的首航。

圆通集团董事长喻渭蛟认为，作为“义新

欧”中欧班列的起点，义乌在“一带一路”中有

着不可替代的重要作用。“圆通号”的开行，不

仅助力义乌经济发展和转型升级，也将推动

公司进一步从义乌走向全球。

自 2014 年 11 月 18 日第一列“义新欧”

列车发车以来，一列列奔驰在新丝路上的“钢

铁驼队”，有力推动了沿线国家和地区间的政

策沟通、设施联通、贸易畅通、民心互通。

“我喜欢‘一带一路’，特别是‘义新欧’班

列！”义乌市法勋贸易商行总经理、阿富汗人

阿兹兹告诉记者，“一带一路”倡议实施后，他

的贸易公司进入发展最快的阶段。“从义乌到

阿富汗，走海运要 45 天左右，铁路运输时间

只要两周，性价比明显更高。”

“义新欧”的运营方、天盟实业投资有限

公司董事长冯旭斌介绍，“义新欧”班列目前

已实现每周双向对开的常态化运行，开通了

至中亚、西班牙、伊朗、阿富汗、俄罗斯、拉脱

维亚、白俄罗斯、英国、捷克等 9 个方向的国

际货运班列，作为开通国际铁路集装箱运输

线路最多的城市，义乌已成为长三角及周边

地区商品出口汇聚地，出口额稳步增长。

截至 7 月底，中欧班列（义乌）共往返

460 列，其中今年往返数量已达到 156 列，共

发运 13772 个标箱，同比增长 101.5%。“随着

开行次数增多，我们与沿途国家和地区、机构

衔接配合得越来越好。”冯旭斌说。

为促进铁海联运，2011 年 10 月，拥有口

岸功能的义乌港正式投入使用。配备先进检

测设备，义乌港可实现一次报关、一次查验、

一次放行。世界各地客商在义乌下单后，货主

可以马上把货物运到义乌港通关查验，然后

通过宁波舟山港、上海港运往世界各地。

与此同时，越来越多的海外商品被“钢铁

驼队”运入中国国门———在义乌中国进口商

品城，聚集了法国红酒、德国啤酒、捷克水晶、

意大利香皂、白俄罗斯牛奶、俄罗斯食用油

……100 多个国家和地区的近 9 万种境外商

品，其中 3 成来自“一带一路”沿线国家。

记者了解，以首条班列路线合作国西班

牙为例，2014 年以来，义乌从西班牙的进口

总额增幅超过了 300%。今年一季度，义乌的

西班牙商品进口额 1542.38 万元，同比增长

20.5%。

八一节前夕，山东省民政厅、山东省军区

政治工作局在全省表彰了 30 名“山东省优秀

就业创业退役士兵”，阳信东信木业有限公

司总经理陈朋榜上有名。

2005 年 12 月，怀着一颗保家卫国的赤

诚之心，陈朋应征入伍。在绿色的军营里，他

始终以提高自身素质、提升业务技能为标准，

刻苦训练，不辞辛苦、任劳任怨，很快就得到

了首长和同志们的信任与好评。先后在军需、

采购、枪帆兵、防化兵等多个岗位上历练，

2017 年 11 月被中国人民解放军 92783 部队

政治部授予优秀士兵，2007 年 12 月被中国

人民解放军 92783 部队授予上等兵军衔。

2007 年 12 月，陈朋到了退役的时间。由

于在部队表现出色，首长多次找他谈话，希望

他继续留在部队，给他发展的空间。但陈朋考

虑再三，选择了退役回家创业，决心打出一番

新天地。在家人的支持下，凭借不怕困难的军

人精神，他多方考察，四处化缘，上马了康洁

餐具消毒服务公司，在全滨州属于第一家。当

时这个项目人们不接受，因为一套餐具要向

顾客加收一块钱。但陈朋既然认准这个项目

就从质量上严格要求。业内人士强调，整个清

洗消毒过程中，最好少用或不用洗涤剂，选择

全自动洗碗机流水线可以更好的清洗餐具而

达到洁净率 100%，而且可以消灭餐具上的残

留药物和细菌。于是他高价购进了水除渣筷

勺分拣机、粗洗机、精洗机，还建设了高温池、

拼装台，进行红外线烘干消毒，对职工全部实

行持证上岗。在度过了第一年的认可期后，三

年内就占领了滨州市场。在市卫生、工商等部

门多次进行了检查，结果唯独陈朋的这家公

司质量百分百过关，各项指标全部合格，甚至

超过国家标准。在滨州的餐具市场独领风骚，

规模名列前茅，也挣下了陈朋创业的第一桶

金。

阳信是中国古典家具之乡，陈朋从小就喜

欢收藏一些明清家具。他于是改行选择了古典

家具这个行业。2017年初，位于水落坡镇鼓楼

附近的大马村，一个占地 50余亩的东信木业

有限公司诞生了。一开始，公司仅仅有三个人，

但他看到了这个行业的无限前景，不断招兵买

马，到 2017年底发展到 50多名员工。

他研发自己的独门秘技，所有家具全部使

用生漆工艺。生漆工艺是一种绿色天然的制木

技艺，对环境没有污染，对人体也没有危害，但

相对来说是一种比较耗时耗力的技艺。这就加

大了生产周期。但陈朋说，要想生产出好产品，

就得有工匠精神。正是凭借着工匠精神，再加

上老榆木的材质，他注册的“鲁榆中式”产品迅

速打开了市场，赢得了客户的青睐，在众多家

具企业中占据了一席之地。许多客户纷至沓

来，和北京宝居乐家具建立了长期合作关系。

为了让客户满意，陈朋专门采购了稀有的鹅掌

楸木材。上好的木材，上好的工艺，工匠的精

神，让陈朋大鹏展翅，发展壮大，现如今一个月

能为客户提供 200到 300万元的美式家具。

陈朋说：“部队是一个大熔炉，教会了我

很多道理，使我的人生观、价值观都得到了很

大的提升，部队培养了我，我就应该秉承着一

颗感恩的心去回报这个社会，用自己的行为

感染身边的人，传递正能量，做到退伍不褪

色，创业促就业。” 渊翟成新 霍向峰冤

■ 新华社记者 崔宇 施钱贵

谈及小叶苦丁茶的历史，贵州省余庆县

茶叶中心副主任谭璨灿饶有兴致地讲述：

“1935 年，当地有位船夫的女儿叫黑妹，她采

到一种很苦的叶子熬煮成热茶，红军战士喝

了后，一种叫‘窝儿寒’的疫情很快得到遏制。

当时不知道这种叶子叫什么，就用了船夫女

儿的名字，取名‘黑妹茶’，也就是现在余庆的

小叶苦丁茶。”

余庆县位于贵州省遵义市，素有“中国小

叶苦丁茶之乡”之称。近年来，随着贵州茶产

业快速发展，余庆县大力培育发展苦丁茶产

业。得益于乌江流域的独特自然环境，余庆小

叶苦丁茶品质优良。

在余庆，小叶苦丁茶被称为“绿色金子”，

因为市场收益好，小叶苦丁茶产业逐年壮大。

不过，小叶苦丁茶产业发展并非一帆风

顺。余大勇曾经是余庆县经贸局局长，退休后

创立了玉笏春茶业有限责任公司。“在苦丁茶

风靡茶叶市场的时候，出现了大量掺假现象，

消费者对苦丁茶失去了信任，市场日益低

迷。”余大勇回忆道。

对此，余庆对全县小叶苦丁茶产业进行

了调控，余大勇也尝试对苦丁茶进行改良，不

仅加工成袋泡茶、球形茶，还将苦丁茶发酵处

理，满足了消费者的需要，获得不错的收益。

经过努力，余庆苦丁茶逐渐恢复了元气，

得到快速发展。目前，余庆县小叶苦丁茶园达

到 4.2 万亩，年订单外销 1500 余吨，年销售

收入达 3000 万元，市场遍及全国。如今，“绿

色金子”成为余庆农民增收的重要特色产业。

余大勇的公司现在已发展为县级扶贫攻

坚示范点。“发展小叶苦丁茶产业，不仅夯实

了产业扶贫的基础，还解决了贫困户就近就

业的问题。”余大勇说。

■ 新华社记者 张亮

“每群羊屁股后面，都跟着一个同心人。”

这是宁夏回族自治区同心县羊绒商人的豪言

壮语。20 世纪 70 年代末的改革开放春风，为

这片旱塬吹开了淘金致富的“羊毛路”。40 年

来，从跟着羊群后面收羊毛，到建成全国最大

羊绒集散市场，同心县的羊绒产业成为当地

脱贫致富的重要支柱。

淡季里的羊绒交易市场略显冷清，羊绒

商们三五一群聚在一起拉着家常。和记者谈

起同心羊绒产业的兴起，大家先拿矮个子羊

绒商王进虎的身高开涮：“那会穷得吃不上一

顿饱饭，你看把进虎饿得长不高。”

地处宁夏中部干旱带的同心县“十年九

旱”，广种薄收、靠天吃饭让当地百姓难以摆

脱饥饿。20世纪 70 年代末，改革开放的春风

吹上旱塬，自古就有经商传统的同心人立刻

嗅到了商机。

“当时只知道国家政策允许‘倒卖’东西

了，我们一帮胆子大的跑到广州批发电子表，

然后带回同心卖掉。一只羊换几块表，再拿几

块表换一头驴，就这么倒来倒去，赚个差价

钱。”王进虎说。

很快，精明的同心商人们在广州偶然发

现羊绒制品很受当地人欢迎，但南方羊绒原

料短缺，羊毛羊绒等材料都要依赖外地提供。

“同心县几乎家家户户养羊，为什么不把同心

的羊绒卖到南方呢？”于是，王进虎们从电子

表转战到羊毛收购，一批同心人开始翻山越

岭、走家串户，哪里有羊群，他们就跟到哪里。

羊绒是羊在毛根部紧贴皮肤的地方长出

来的一层细细绒毛，用羊绒制作的纺织品有

保暖、轻薄等特点，因羊绒稀有、珍贵，被称为

“软黄金”。同心县羊绒交易市场办公室主任

马福说，最初同心人跟着本地羊群跑，后来为

了收购更好、更多的羊绒，这些人从内蒙古到

新疆，从青海到西藏，甚至跑到蒙古国收购羊

绒。目前至少有 7000 多同心人活跃在全国各

地收购羊绒，同心县年原绒交易量占全国总

交易量的 40%。

随着同心羊绒交易量的不断增多，不少

羊绒商不再甘于做跟在羊屁股后面的收购

者。“我们这些人上个世纪 80 年代骑着自行

车上门收羊毛，90 年代骑着摩托车收羊毛，

进入新世纪开着小汽车还是收羊毛。守着这

么大的羊绒集散市场，应该向精深加工延

伸。”宁夏伊兴绒业公司负责人马奇虎一路走

来，不再满足于徘徊在产业链的源头。

在同心县政府的扶持和引导下，掌握了

原绒买卖话语权的同心开始聚力精深加工。

马奇虎的伊兴公司投资建设了年加工 10 万

件羊绒衫项目，并打造了自有羊绒成衣品牌。

一批羊绒纱、羊绒被、毛毡等深加工项目也陆

续建成。

随着羊绒产业链条的不断延伸，同心在

羊毛里淘金致富的人越来越多。在同心县扶

贫产业园，大兵民族毛毡制品有限公司利用

羊绒分梳余料年产 1.5 万吨毛毡项目已经投

产。2016 年从大山中搬出的移民马米乃作为

第一批梳绒女工进厂务工，如今她已经熟练

掌握织机，每个月工资 3000 多元。

马福说，同心县扶贫产业园现有入园羊

绒企业 36 家，安置劳动力 2500 余人，同心羊

绒产业正在由集约化、模式化的发展路径取

代过去分散、各自为战的“初级阶段”，也带动

了更多人吃“羊毛”这碗饭。

军人本色创业
商海搏击成才
———记山东省优秀就业创业退役士兵陈朋

勇立潮头向东海
钢铁驼队通欧亚
浙江高水平打造
“一带一路”枢纽

贵州余庆：“绿色金子”照亮产业发展路

羊毛里的“淘金”致富路

安徽：煤矿塌陷区光伏发电环保又经济
荫技术工人在安装光伏板。 荫煤矿采煤塌陷区水域安装好的光伏板。


