
中国酒周刊
设立信息采集中心

邀请书
为了进一步拓展信息采集渠道，

聚集、整合有效资源，形成报企联动的
快速机制，本刊决定：在全国各地设立
信息采集中心(站)，业务范围包括信
息采集、运营代理、征订发行等。

凡有意承担设立“中国酒周刊信
息采集中心”重任的有志之士，请将个
人简历和联系电话等信息，发至邮箱
3086645109＠qq.com，具体商谈工作
流程和相关待遇。

邀请热线院13980606808
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邮箱院nayafeng@lianjiutech.com
北京市中关村科技园科创东六街 1号
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酒业周报玉

对接市场 打通供需
第四届中国葡萄酒产销论坛在桓仁举行
姻 李玉友

“现在不是缺乏好的国产葡萄酒，而是

市场短路、缺少好的供给通道，许多好酒蜗居

深山，偏安一隅，走不进真正需要的消费市

场。”面对长期以来国产葡萄酒遭遇的瓶颈，

日前，一场旨在“打通瓶颈，对接产销”的

“2018 中国葡萄酒产销论坛”在黄金冰谷辽

宁桓仁拉开帷幕。

本次论坛由辽宁省桓仁满族自治县人民

政府、中国葡萄酒协会联盟联合主办，桓仁县

葡萄酒局承办。西北农林科技大学葡萄酒学

院终身名誉院长、中国葡萄酒协会联盟主席

李华教授，桓仁满族自治县人民政府县长富

晓明在开幕式上分别致辞，桓仁满族自治县

副县长王辉女士作桓仁产区冰酒发展报告，

宁夏葡萄酒国际联合会副主席李学明做了宁

夏葡萄酒产业发展经验报告。来自全国各地

的专家学者、葡萄酒协会负责人和经销商

100 余人出席。

在谈到本次论坛的意义时，中国葡萄酒

协会联盟秘书长张建生介绍：2018 年（第四

届）中国葡萄酒产销论坛的召开，旨在推进中

国葡萄酒产销资源对接、措施落地，打通上下

游消费渠道，并着力打造桓仁“世界冰酒之

都”，提升桓仁冰酒产区知名度、竞争力，进而

共同推进中国葡萄酒产业发展。

辽宁桓仁不仅是中国的山参之乡，其独

特的资源禀赋和优越的生态环境，也为冰葡

萄产业发展提供了得天独厚的有利条件。历

经 10 多年的发展，桓仁以葡萄为主的酿酒原

料基地现已达到 7 万亩，以威代尔为主的冰

葡萄种植基地面积已达 1.2 万亩,冰葡萄酒年

产量达 1500 吨,占世界产量的 1/2 以上，成为

继德国、加拿大、奥地利之外的世界第四个冰

葡萄主产区。其冰酒质量已超过加拿大酒商

质量联盟和国际葡萄与葡萄酒组织的标准。

据桓仁县葡萄酒发展局局长郑继成介

绍,桓仁县自 1998 年引进生产中国第一瓶冰

葡萄酒以来,县委、县政府一直致力于冰葡萄

酒产业发展。经过近 20 年的努力,拥有世界

最大的冰葡萄酒种植基地和冰酒生产企业。

2006 年, 桓仁冰酒入选国家地理标志保护产

品。近两年桓仁冰酒频频亮相国际国内专业

葡萄酒大赛，以三合酒业的蔡龙麟冰酒为代

表的产品，屡获大奖，包括亚洲葡萄酒质量大

赛、布鲁塞尔葡萄酒大赛等，获得了国际国内

市场的专业认可。

本次产销论坛可谓嘉宾云集，中国葡萄

酒协会联盟主席李华教授，中国葡萄酒协会

联盟副主席、中国葡萄酒博物馆馆长王华教

授，西北农林科技大学葡萄酒学院院长房玉

林，宁夏国际葡萄酒联合会副主席李学明，中

国酒类流通协会会长助理吴勇，河南省酒业

协会会长熊玉亮等出席。

关注市场，聚焦瓶颈是本次论坛的核心

议题。为此，本次论坛专设市场实战案例分享

和产销对接、供需见面签约环节，帮助产区产

品落地市场、找到销家。论坛上，联盟顾问、澳

大利亚天鹅酿酒集团董事长李卫，和君咨询

高级合伙人、营销实战专家李振江，著名葡萄

酒品牌专家郭明浩等会同全国各地的酒协领

导人一起从市场、品牌、营销的角度分析研判

了当下的国产葡萄酒如何跟消费者对接，发

掘当下的国产葡萄酒的战略性商业机会，既

有进口葡萄酒在中国市场品牌化发展的分

享，也有区域市场半年一个亿的实战内容，还

有宁夏贺兰山东麓产区经验交流；更有各地

联盟单位就当地市场现状及未来走势分享；

可谓有宏观层面的战略交流，更有实操实战

的经验分享。

深圳市葡萄酒行业协会秘书长陈铁，成

都市葡萄酒协会会长周劲松，香港葡萄酒商

会会长何耀康分别分享介绍了各自所在城市

的葡萄酒消费市场情况和当地市场资源，汇

总市场需求，为中国葡萄酒落地市场出谋献

策。宁夏银川市葡萄与葡萄酒协会会长、类人

首酒庄庄主冯清分享了类人首的市场建设经

验，成都市葡萄酒协会常务副会长、成都橡木

桶酒窖董事长陈瑞东分享了葡萄酒企业如何

对接销区市场情况。

本次论坛上，还举行了中国葡萄酒协会

联盟香港代表处成立仪式、四家协会加入中

国葡萄酒协会联盟仪式、中国葡萄酒协会联

盟副秘书长聘书颁发仪式、桓仁冰酒产区与

中国葡萄酒协会联盟战略合作签字仪式，以

及桓仁冰酒产区与成都、深圳、河南、石家庄、

青岛、香港、湖南、江苏等葡萄酒协会战略合

作签字仪式。

论坛期间，全体与会人员还参观了桓仁

冰酒生产企业五女山、41 度酒庄、维格那酒

庄、三合酒业，浏览了桓仁五女山历史文化博

物馆；并与桓仁冰酒产区企业负责人座谈，从

葡萄种植、酿酒的专业技术、市场营销、品牌

建设等方面为桓仁以及中国葡萄酒的发展献

计献策。

一场低调的捐赠仪式
牵出深厚“故土乡情”

7 月 16 日，一场低调的捐款仪式在射洪

县县委召开，舍得酒业股份有限公司总经理

李强代表舍得酒业将 500 万元的捐赠款递交

到射洪慈善总会会长手中，用以支持全县灾

后重建工作。

事实上，在过去十几年中，舍得酒业在各

个历史时期或行业阶段中，都未曾中断在公

益慈善事业上的投入。据统计，舍得酒业历年

来在赈灾、助学、济困等各类事业中捐助累计

超过 2 亿元。

上半年阿里
白酒销售额19.4亿同增38.5%

根据《中国食品饮料酒上半年度分析总

结报告》显示：1-6 月白酒行业销售额 19.4 亿

同增 38.5%，销量同比-19.52%，均价同比+
72%。6 月白酒行业销售额 2.66 亿，较去年同

期+12%，淡季尾声增速环比明显提升，五粮

液、老窖增速较快。

啤酒前 6 月销售额 5.7 亿，同比增长

43%，销量同比增长 34%，价增 8%，销售额增

速环比前五月提升，旺季来临和世界杯因素

影响较明显。6 月销售额 1.7 亿同比+51.9%，

其中百威、哈啤增量明显。

预调鸡尾酒单 6 月销售 1246 万元同增

56.6%，环比提速，其中量增 95%，价减 20%，

锐澳仍占主导地位。

中科院选育酿造葡萄酒
将赴法国波尔多参加“武林大会”

日前，由中国科学院植物研究所 3 代科

学工作者历时 60 多年选育出葡萄品种酿造

的系列葡萄酒，即将远赴国际葡萄酒名城法

国波尔多，参加有葡萄酒界“武林大会”之称

的国际葡萄遗传与育种大会，展示中国特色

葡萄佳酿的酒品、酒技。

本届大会期间，中科院植物研究所将在

波尔多举办“中国特色葡萄酒品鉴会”，推出

以中国自主选育的葡萄品种“北红”“北玫”为

原料酿造的系列葡萄酒，向世界展示中国酿

酒葡萄育种与酿酒技术的研究成果，提升中

国本土葡萄酒在国际上的影响力。

老白干酒：
上半年净利同比增208%

7 月 16 日，老白干酒发布公告称，预计

2018 年半年度实现净利约 1.45 亿元，与上年

同期相比将增加 9800 万元左右，同比增加

208%左右（上年同期净利为 4748.54 万元）。

对于报告期内净利预增的表现，老白干

酒方面表示，主要原因一是不断的梳理产品

线，优化产品结构，深化市场建设，2018 年上

半年度主营业务收入增长，毛利率增加，费用

率下降，利润增加所致；二是公司于 2018 年 4
月份完成对丰联酒业控股集团有限公司的收

购，对丰联酒业进行合并报表，合并范围变动

带来收入增加、利润增加所致；三是上半年公

司出售深南种猪分公司，资产处置收益增加

所致。

古越龙山：钱肖华出任董事长
柏宏出任副董事长兼总经理

7 月 16 日，古越龙山发布公告称，公司董

事会选举钱肖华为公司第八届董事会董事

长，选举柏宏为公司第八届董事会副董事长

兼公司总经理。公司董事会下设提名委员会、

薪酬与考核委员会、审计委员会、战略决策委

员会等四个专门委员会。此外，公司拟聘任董

勇久、胡志明、周娟英、傅武翔、刘剑为公司副

总经理，聘任傅武翔为公司总会计师、邹慧君

为总工程师。 (综合)

姻 李轲

随着国家“一带一路”倡议的深入推动，

五粮液也紧跟国家与时代的步伐，积极地推

动“一带一路”倡议的实施，同时也友好热情

地与前来中国、来五粮液参观、学习的外国友

人们相互交流学习，并向他们宣扬中国白酒

文化，促进中国白酒文化的传播。7 月 13 日，

在西南营销中心的组织协调下，五粮液厂区

迎来了一群不平凡的客人———荷兰大学联盟

的学子们。其中主要有莱顿大学、乌得勒支大

学、蒂尔堡大学、阿姆斯特丹自由大学、奈梅

亨大学、埃因霍芬理工大学等。

在为期三天的参观交流活动中，同学们

被五粮液的品牌文化、历史溯源、酿造工艺等

中国白酒文化所深深吸引和折服，同时对五

粮液在社会责任和可持续发展等方面所做出

的努力和贡献表示钦佩与支持。此次交流中，

最让同学们印象深刻的是五粮液的传统工艺

和现代文明的完美融合（现场鸡尾酒调配），

五粮浓香与香甜果味的完美结合深深地征服

了这一群天之骄子，都迫不及待的盼望五粮

液能早日进入荷兰市场，让他们的荷兰同胞

们也可以享受到东方的美酒佳酿。

伴随着五粮浓香，这群荷兰学子在参观

结束后更有不少同学购买了五粮液产品准备

带回国给父母。他们认为，最好的东西就应该

送给自己最亲的人，五粮液的醇香更是迫不

及待地希望能让父母们也尝尝。

参观结束后，学子们感谢西南营销中心

对本次五粮液之旅的精心策划，同时感谢公

司对此次的活动的大力支持。他们希望五粮

液能早日进入荷兰，让更多的西方人了解神

秘的东方色彩和包容万千的五粮文化。

大国浓香 中国酒王 东方色彩
荷兰知名大学联盟学子到访五粮液

日前，第二届全国光瓶酒领袖大会暨小

酒发展高峰论坛评选报名正式开始，活动一

经发布，就得到了众多光瓶酒产品的支持，报

名相当踊跃，其中惹人注目的是一大批光瓶

酒行业新贵的加入。在高速发展的光瓶酒市

场中，使得他们成为了行业的新增长点。

随着中国酒业的回暖，大众消费升级的

趋势亦是势不可挡。在这种趋势下，大众光瓶

酒将是中国酒业未来成长最快的品类。近五

年来，光瓶酒市场的平均增速在 20%左右，可

以判断，未来三年整个光瓶酒市场将突破千

亿！

如今的光瓶酒，不仅仅是中国白酒的重

要部分，也是现在各大酒厂的一种战略。老村

长、牛栏山、酒中酒霸、红星二锅头依靠光瓶

酒战略已称雄，五粮液歪嘴、洋河杨小二、泸

州老窖泸小二、小郎酒、西凤星空 375 等名酒

不断深入光瓶酒市场……光瓶酒给行业带来

了更多的可能性，同时也创造出了新的价值。

2017 第一届光瓶酒大会后，光瓶酒行业

进入高速发展阶段，除了名酒的加速布局，还

涌现出一批行业新贵，庐陵王、青春小酒、初

轨酒 、本真、清朗、花间一壶酒……毫无疑

问，寻找刚需新增长，这些光瓶酒行业新贵是

一股强大的能量，他们将与众多名酒一起，共

同推动中国酒业的不断发展。

那么，在众多入局的光瓶酒中，哪些能成

为行业的新热点？面对千亿市场，经销商们又

该如何选品？第二届全国光瓶酒领袖大会上，

也许能够找到答案。

新贵势不可挡 小酒扎堆入局

光瓶酒大会网络投票即将开启


