
2018 年 6 月 19 日 星期二
编辑：蒋莉 美编：张彤ENTREPRENEURS' DAILY

5

姻 王正荣 陈晓娟 本报记者 樊瑛 张建忠

“我国涂料市场向低污染型、节能型和具

有负离子、自清洁、自愈合等多功能型水性

涂料发展的趋势和国际涂料行业发展的无

公害、省资源、省能源的三大前提和经济、效

率、生态、能源的四大原则。”

从哥拜耳涂料股份有限公司总经理李

晓叶去年 12 月 9 日下午在中国建材“一带

一路”绿色供应链支持绿色建材走出去国际

合作论坛上的重要讲话中可以窥见哥拜耳

涂料砥砺前行的勇气和对行业发展趋势的

准确把握，以及哥拜耳涂料领跑行业的创新

能力。

在会上，哥拜耳涂料荣获“全国建材流通

行业先进企业”，哥拜耳涂料股份有限公司

董事长陈云鹏被评为“全国建材流通行业优

秀企业家称号”。

无机矿物涂料
市场稳居行业前列

2017 年，在国家环保政策的号召下，全

国各地省市也相继出台了 VOC 排放限量标

准，鼓励使用环保型涂料，这也给建筑涂料

带来了新的机遇和挑战。建筑涂料历经多年

发展，到了今天，在我国国民经济显著提高

的背景下，社会环境也通过政策的出台来体

现新需求、引导新发展。

哥拜耳涂料股份有限公司是一家集科

研、生产、销售与技术服务为一体的综合型

高科技企业，是中国早期生产无机涂料的企

业。并且拥有自主专利，参与制定行业标准，

领先行业创新发展。

多年来，哥拜耳涂料一直坚持无机矿物

涂料推广事业，坚持为客户提供优质、环保

的涂料产品与服务。在社会各界朋友的支持

和帮助下，经过全体员工自强不息，努力拼

搏，公司不断发展壮大。目前公司下属珠海

和成都两大生产基地，先后在全国 20 多个

省、市设立经销代理机构，基本上完成了全

国涂料市场的布局，无论生产规模还是市场

占有率都稳居全国前列。

1998 年，哥拜耳在中国珠海成立无机工

程实验室。2001 年，将无机技术应用于公司

的氧化钴、氧化铁系列、硅纤抗裂腻子等产

品中。2002 年，正式在中国珠海成立哥拜耳

涂料有限公司。2006 年，国家科委查新认证

中心认定该项目发明技术为国内首创。2011
年，哥拜耳成功研发出水性无机矿物涂料。

2012 年，哥拜耳水性无机涂料申请了国家技

术发明专利，2012 年，哥拜耳内墙无机涂料

标准被颁布成为广东省水性无机涂料标准，

2013 年，哥拜耳无机涂料产品被中国人民财

产保险公司承保，2014 年，哥拜耳无机矿物

涂料企业标准通过备案并实施，2014 年 9
月，全国总营销部在成都成立，2015 年 10
月，哥拜耳总厂在中德（蒲江）中小企业合作

区建成投产，2016 年，哥拜耳参与定制外墙

无机建筑涂料工业行业标准。

为解决广大消费者对环保家居的要求，

哥拜耳不断拓展产品品类，先后向市场推出

水性无机矿物内墙涂料、水性无机矿物外墙

涂料、水性无机矿物地坪涂料光油、水性无

机矿物防锈涂料与水性负离子环保涂料等

天然绿色环保产品系列。由于哥拜耳水性无

机矿物涂料涂料产品不含任何有机溶剂，无

毒零甲醛，超强耐候、防火阻燃、耐水浸泡、

不褪色、不长霉、抗酸碱等特点，完全符合国

家节能、环保、低碳的要求。

一直以来哥拜耳站在国内无机涂料产

品技术创新的前沿，确保了产品环保质量稳

定、性价比高的优势，赢得了行业与广大客

户的一致认可。哥拜耳于 2012 年，参编的内

墙无机涂料标准被颁布为广东省水性无机

涂料地方标准;在 2016 年，哥拜耳再次参与

定制外墙无机建筑涂料工业行业标准;2017
年，获得国家建筑材料测试中心认证为绿色

建筑材料选用产品认证，同年取得全国建材

流通行业先进企业称号。

优秀产品特性
哥拜耳涂料热销全国

如今哥拜耳无机涂料因其优秀的产品

特性，热销全国，已在国内多个标志性项目

上应用，广泛用于工业与民用建筑、公共建

筑与市政设施、旧建筑改造、以及家居装饰

等各个行业，深受广大用户欢迎。

在内外墙方面，珠海澳门大学横琴校

区、珠海银钩三十六府、珠海平沙幼儿园、中

山雍泉湾别墅群、惠州金太阳酒店、中国西

部博览城内墙装饰工程、国酒茅台厂区、河

南洛阳旧城改造和曼哈顿酒店公寓外墙工

程、四川成都广播电视塔项目外墙涂装、成

都 ICON云端内墙工程、中国中车眉山车辆

有限公司墙面翻新、溪洛渡水电站、四川雅

安灾后重建小区、西安飞机工业(集团)有限

责任公司外墙工程、青岛地铁工程、乌鲁木

齐轨道交通 1 号线工程等项目有哥拜耳无

机内外墙涂料应用。

地坪方面，有成都皇城花卉、成都磨子

桥小学、陕煤集团金水小区、贵阳高铁东站、

北京航天研究院、上海奉贤中企联合大厦、

银川大剧院等建筑的地下停车场使用哥拜

耳无机地坪涂料，陕西咸阳纺织集团、武汉

绿色田园万吨冷库、杨凌生物公司万级净化

车间、济南阿胶厂等企业生产车间应用了哥

拜耳无机地坪涂料。

追求卓越创新
靠质量和服务赢得客户

党的十九大报告强调，创新是引领发展

的第一动力，是建设现代化的经济体系的战

略支撑。作为高科技企业的哥拜耳涂料股份

有限公司在新时代科技发展道路上不断进

取、开拓创新，成为闪耀中国无机涂料舞台

的一颗璀璨明星。

哥拜耳人传承甘肃敦煌及广西花山

壁画的民族传统工艺内涵，吸纳欧洲矿物

涂料 200 年的技术精髓。历经无数次的实

验和改良，成功研发出国际国内领先水平

的无机重组技术，研发出水性无机矿物涂

料。

随着消费者环保、健康理念的增强，开

发环保型的无机涂料产品将成为中国乃至

世界涂料行业的发展趋势。哥拜耳涂料股份

有限公司将秉承“以人为本”的宗旨，不断地

追求卓越创新，靠质量和服务赢得客户，靠

客户信赖赢得发展，为社会创造一个绿色环

保的世界。
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初夏时节，四川众润食品红红火火、迎

来了前所未有的财富爆发。这就是四川众润

食品有限公司总经理包军从大山深处走来，

大胆创业，从一颗鸡蛋里发现商机，从此每

天要收几十万元钱的鸡蛋，她让鸡蛋大变

身，身价翻 3 倍，一公斤 10 元左右的鸡蛋，

变个花样，能卖到 36元。这个从大山里走出

来的打工妹，在鸡蛋里挑骨头，实现了年销

售额 1 个亿!
改变命运
独到的市场眼光艰苦创业

这是一个从大山里走出来的打工妹，刚

来到大城市的她连香蕉都不会吃。她改变了

自己的命运，她的老板梦，居然通过一颗普

通的鸡蛋实现了! 在她手里，鸡蛋变个花样

就能多卖出 3 倍的价钱。2017 年，实现销售

额达到一个亿。

在蒲江县经科信局的同志带引下，记者

采访了包军，她说每天早上 7 点到 9 点，是

最忙碌的时候，两个小时内，她要收 30 多吨

的鸡蛋，花掉 30 多万块钱。

干好工作，包军心中有热情，胸中更有

章法。

鸡蛋供应商最头疼的就是给包军送鸡

蛋，因为包军收起鸡蛋来是出了名的挑剔。

有的人就是受不了她苛刻的条件，拒绝给她

供货。

只要在收蛋现场，包军都会带这么一盆

水，供应商一看到这盆水，就开始提心吊胆。

每次给包军送蛋之前供应商都格外认

真检查，可就是再仔细谨慎，最怕的情况还

是出现了。

包军的这些条件绝对不是闹着玩的，这

位供应商曾经有一次就是因为不符合要求，

两车蛋被全部退回。

包军之所以这么挑剔苛刻，是因为她每

年的千万财富全靠这些新鲜的鸡蛋。现在包

军一天要用三四十万颗鸡蛋，尽管卖鸡蛋的

人很多，可为了新鲜，包军还是经常提着一

袋子钱，到处找蛋。

鸡蛋到了包军手里，几个小时之后，它

们在包军的手里会彻底变身。一公斤价值

11 元左右的鸡蛋，变个花样，就能卖到 36 元

钱，身价翻了 3 倍还多。

坚持再坚持
建造自己的“鸡蛋干王国”

包军老家在四川省安岳县龙眼村，20 岁

那年，她第一次走出大山，来到 250 公里外

的成都打工，她的梦想是当一个老板。

越是被人瞧不起，越想证明自己。她借

来父母的全部积蓄 3 万块钱，在成都开了一

家小小的串串店，当上了老板。

包军的老板梦只持续了 7 个月，就以失

败告终。失败后的包军意识到，自己要像别

人学习是怎么当老板，于是，包军开始到处

打工，只要能学习，什么活也愿意干。

包军做梦也想不到竟然从自己的儿子

身上，找到了一直以来苦苦寻找的商机。

因为儿子不爱吃鸡蛋，包军每天变着花

样做鸡蛋给儿子吃，煮鸡蛋，炒鸡蛋，蒸鸡

蛋，可怎么做儿子都不爱吃，她发现孩子不

喜欢吃鸡蛋是很多家庭的困扰。她突然想

到，孩子都爱吃零食，能不能把鸡蛋也做成

零食呢?
坚持再坚持，包军最终成功建造自己的

“鸡蛋干王国”。

包军把鸡蛋在山泉水中反复清洗，敲开

鸡蛋，放少许的咸盐调味，快速搅拌，充分混

合蛋清和蛋白，直到金黄的蛋液有拉丝的效

果，放入蒸锅中大火蒸制。包军反复试验蒸

蛋的火候，研究如何做出一块鸡蛋干。

包军经过反复试验，在传统鸡蛋干的基

础上，做了一个改变，将大块的鸡蛋干切成

小块，这样的鸡蛋干更加方便食用。

2010 年的一天，包军和婆婆商量，提议

用家里的房子做抵押，贷款建一个小厂做鸡

蛋干，包军迈出了创业最关键的第一步。

包军结合传统鸡蛋干的制作工艺，琢磨

出 5 个鸡蛋做一块鸡蛋干，2 公斤鸡蛋做一

公斤鸡蛋干的黄金配比。在不添加水的情况

下，通过高温高压的蒸制，制作出一块弹性

十足的鸡蛋干，包军将 1 大块鸡蛋干，分切

成 10 块十几克重的小鸡蛋干，这样小块的

鸡蛋干口感更加有劲道。

包军接到了一笔 65万元的大订单，这可

把她高兴坏了，包军组织工人轮班生产，仅用

了半个月时间，就把这批货送到客户手里。然

而，钱在口袋中还没捂热乎，就出事了。

因为着急备货，有几炉鸡蛋干蒸的时间

不够，出来的成品一捏就碎。这样的品质让

客户非常不满，这批 65 万元的鸡蛋干被全

部退货。

当包军找来惹了这个大麻烦的员工时，

那位工人的反应反而把包军吓了一跳。原

来，那个惹出麻烦的员工因为愧疚，当天晚

上就离开了公司。但这件事却给包军留下了

严重的后遗症，她觉得抬不起头，没有脸面

再见那些支持她创业的朋友们，更无法面对

当初抵押了房子的婆婆。

经历了退货风波后，包军更加体会到当

老板这三个字沉甸甸的分量，哪怕再小的事

她都不敢马虎。在现场记者了解到，包军竟

然要将包装好的产品重新倒入水中，通过这

一环节，能把包装不严的产品淘汰出去，一

块鸡蛋干要通过层层关卡，才能流入市场。

在众润食品有这样一批员工，他们每天

的工作就是把鸡蛋干一块块的挑选，一些常

人根本看不出来的瑕疵，一定逃不过他们的

火眼金睛。

包军的老板梦做得很不轻松，2012 年的

一次客户调查，让她发现了自己鸡蛋干的一

个硬伤。客户反映，她的鸡蛋干只有咸味，太

单调。包军意识到，单一的只靠一把咸盐就

想打市场的好日子已经过去了。然而，就是

这个硬伤的发现推动着她的鸡蛋干再次变

身，迎来了新的发展机遇期。

包军有个习惯，不管和谁聚餐，都会带

着鸡蛋干让人品尝，有一次大家一块吃火锅

时，朋友把她的鸡蛋干扔进了锅里，没想到

经过长时间煮烫，鸡蛋干慢慢渗入了汤汁，

竟然有了一点麻辣的味道。

火锅还没吃完，包军放下筷子就急匆匆

往家里跑。她按照火锅里烫煮食品的原理，

一口气研发出了 8 种口味的鸡蛋干。

包军过去一直做的是零散订单生意，丰

富了鸡蛋干的口味之后，她觉得扩大市场的

时候到了。她把鸡蛋干定价为 36 元钱一斤，

开始向大超市挺进。

然而想让鸡蛋干进大卖场，不是件简单

的事情。包军掏了价格 60 万一年的进场费，

才把鸡蛋干摆进了当地一家有影响力的大

超市。自从鸡蛋干进入超市的那天起，包军

几乎每天都是超市里来的第一个顾客，一个

星期过去了，她的鸡蛋干连一半都没卖出

去，她一天比一天焦虑，半个月后，包军自己

花钱，按 36 元一斤的价格，把超市的鸡蛋干

买出来，悄悄地搬回到自己的仓库。

仓库里堆成山的货像一块石头，压得包

军喘不过气。她每天睁开眼，只想一件事，那

就是怎么把鸡蛋干卖出去。

重压之下，包军做了一个决定，她把预

期 20%的利润降到 10%，把挤出来的钱投入

到销售中，找来推销员，开展促销活动，一个

月就送出去价值 18 万元的鸡蛋干。

拓展市场
从打工妹到老板的人生蜕变

包军变着花样卖鸡蛋干，她这两年居然跟

年轻人学会了直播，她用直播的方式，将自己

的鸡蛋干推荐给更多的消费者，线上线下的宣

传都不落下，这大大提高了她的品牌知名度。

2014 年包军陆陆续续花了 300 多万元

推广自己的鸡蛋干，一点点撬开了市场的大

门，到年底彻底扭转了销售局面。她顺势扩

大了生产能力，平均每天要买回二三十吨的

鸡蛋才能满足鸡蛋干的市场需求。

当“鸡蛋干王国”的领军者，千头万绪，

包军心中考虑更多的是加入功能性丰富产

品种类，抢占更多市场。

搞基建，买设备，聘师傅，经过紧锣密鼓

的筹划准备，2016 年，包军在中德（蒲江）中

小企业合作区寿安镇有了自己的新厂房。

几年来，包军把鸡蛋干卖到成都、北京、

上海，广州等地的 100 多家超市。她一年要

消耗 9000 多吨鸡蛋，卖出 4000 多吨鸡蛋

干。尽管她把利润降低到 10%左右，得到的

回报却源源不断。

包军用鸡蛋里挑骨头的严苛态度对待

自己的产品，再通过降低利润挤出钱来拓展

市场，包军取得了商业上的成功，也实现了

从打工妹到老板的人生蜕变。

“新时代的‘鸡蛋干王国’，我们要有发

现市场的能力，还有要设计产品的能力。”包

军说。

“感谢蒲江为企业的发展提供高效的服

务保障，我将带领公司上下在中德（蒲江）中

小企业合作把公司发展壮大，打造行业样

板。”包军表示。

雀巢健康科学
与仁和药房网
达成战略合作

雀巢健康科学与仁和药房网 13 日在北

京举行合作签约仪式，通过合作构建“营养赢

未来”的发展目标，拓展国内特殊医学用途配

方食品行业。

雀巢健康科学大中华区总经理顾欣鑫、

仁和药房网副总经理龚也等与来自仁和药房

网的会员代表出席合作仪式。签约仪式后，双

方还共同种下了象征合作的纪念树。

据中国营养保健食品协会统计，全球目

前每年特医食品的消费总额为 560 亿至 640
亿元，市场规模以每年 6%的速度递增。在美

国，65%营养不良患者在使用特医食品，英国

有 27%，而在中国大陆只有 1.6%，消费规模

约 6 亿元人民币，仅占全球市场的 1%，远未

满足市场需求。

龚也表示，公司十分看好国内特医食品

产业的发展潜力，愿同雀巢健康科学开展深

入细致的合作，围绕线下健康体验店，通过开

展患教会等活动，让患者更加了解特医食品

在疾病治疗、康复及机体功能维持过程中的

重要作用。

本次签约活动适逢仁和药房网举办的

“肝脏健康宣传季”，为此，双方还在现场设立

了肝脏健康知识宣传、雀巢佳膳产品体验和

游戏互动等功能区，由仁和药房网执业药师

团队提供专业服务，让观众有机会了解肝脏

健康的重要性，以及恢复肝脏健康的相关知

识。 渊中新网冤

霄云煤矿
环卫治理小处着眼
靓起来

今年以来，山东济宁矿业集团霄云煤矿

坚持从环境细节入手，围绕为职工创建良好

的生产、生活环境进行专项环卫整治，大力营

造风正气顺、文明和谐、干净整洁的氛围，不

断提升职工的幸福指数。

张贴各类标志文明又醒目遥该矿办公楼、

采掘楼、公寓楼的明朗处，都冠以醒目的名称

标志，给人呈现一种“高、大、上”的视觉感。洗

衣房到下井口的一段走廊里，每隔一段，都有

一句响亮的口号，这是全矿人员集思广益的

宣传标语，旨在鞭策、鼓励全矿职工在各自的

工作岗位上做出更大的贡献。各个楼层的洗

漱间、卫生间都贴有温馨提示标签，比如“节

约用水，从点滴开始，从我做起”“节约用水小

心烫伤，饮用纯净水严禁它用”等标签，体现

出该矿在节支降耗、人文关怀等方面的细心

细致和体贴入微。

增设各类垃圾箱方便又实用遥为了便捷、

整洁的处理各楼层垃圾，该矿各楼层垃圾箱

都改换成轮式垃圾箱，保洁人员再也不用抬

着垃圾桶去倒垃圾，省时又省力。除此之外，

矿区垃圾暂存放区，设置了一个加工好的隔

离箱，隔离箱避免垃圾外泄，既卫生又整洁。

野公厕革命冶改变明显有实效遥采掘楼、行

政楼各楼层的卫生间都大有改观，厕所的一

墙面上安有一排吊钩，用来悬挂冲涮完的拖

把，防止拖把乱扔乱放，同时起到拖把控水，

延长使用期限的作用，集环保与节俭为一体。

厕所内窗台角落里，点燃一支熏香，起到了杀

菌、驱虫、清除异味的效果。洗手间外面，一面

洁净、美观的镜子镶嵌在墙，方便大家整理仪

容、洗手台上一盆绿萝摆放其中，充满无限生

机，增添了温馨的感觉。

绿化带错落有致尧矿区路面干净尧整洁遥
矿区绿化带植被，经过矿区园丁的整理、维

护，小树穿上新衣，冬青修剪整齐，花儿竞相

开放，洒水、施肥，呈现出欣欣向荣、花团锦簇

的美丽景象，矿区的各条路面上，湿润整洁，

行走在大路上，呼吸着新鲜的空气，悠闲、自

在。 渊王传钧 钟冬梅冤

农行承德分行：

夏季消防不松懈“望”
“闻”“问”“切”保平安

进入夏季以来，农业银行河北承德分行

根据北方气候炎热，雷雨较多，空气湿度大，

空调等电气设备高负荷运转，容易发生电源、

电线短路打火，酿成火灾等隐患，及时对本行

营业厅、办公室、机房、食堂等地消防工作进

行“望”“闻”“问”“切”，即细观察、听意见、访

员工、析原因。在此基础上，科学制定防范措

施，并使其固化于制，内化于心，外化于行，做

到防患于未“燃”，确保消防安全，保障本行各

项工作顺利开展。这是在最近，农行承德分行

特邀消防专家，来行对员工进行消防培训会

场及该行员工和保安人员踊跃回答消防专家

现场提问时热烈场面。 渊于绍礼冤

哥拜耳：创造一个绿色环保的世界

包军：建造自己的“鸡蛋干王国”

在四川省成都市蒲江县委、

县政府的坚强领导下，蒲江县经

科信局深入贯彻党的十九大精

神和省市党代会，中央、省、市经

济工作会议精神，以及成都国家

中心城市产业大会精神，围绕

“工业突破”攻坚，不断直面机遇

和挑战，推动工业经济不断发

展，2018年工作再上新台阶，在

企业服务过程中做到主动、精

准、科学、创新、有效。

近期，本报记者走进蒲江

县，探访在科技创新、产业升级

转型、优化提升中不断前行的企

业。在此，本报推出《蒲江县·企

业风》系列报道，以飨读者。
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