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酒道·酒业聚焦

华龙 30 年：一个东北酒业大商的崛起
姻 刘保建

日前，由华龙酒业集团主办，以“零售无

界，链接未来”为主题的华龙酒业 30 年暨酒

直达 2 周年庆祝大会在哈尔滨举行，共同见

证一个东北酒业大商的崛起之路。

伴随着中国酒业大发展的黄金十年，华

龙酒业从大庆到哈尔滨，从哈尔滨到北京，

从北京到全国，成就了华龙酒业在中国酒水

行业前三甲地位。

本次活动大咖云集。中国酒类流通协会

王新国会长，黑龙江省酒类流通协会王永桓

会长，哈尔滨市经济技术开发区财政金融局

贾玉国局长，五粮液系列酒有限公司徐强董

事长，泸州老窖定制酒有限公司伍晓明董事

长、通天酒业集团董事局王光远主席、王丽

君总裁，贵州仁怀酱香型白酒投资有限责任

公司李武董事长、澳洲沙普酒庄 Warren 庄

主、酒仙联合供应链有限公司贾婧峰总经

理、名品世家陈明辉董事长、酒便利联合创

始人、副董事长沈丽波女士、环球佳酿酒业

营销总裁仇丽娜女士、正一堂营销咨询公司

郜少辉总经理，哈尔滨本土著名企业松雷集

团曾庆荣董事长、金太阳集团刘家滨董事

长、马迭尔食品李永清董事长、松江集团李

福源董事长等，以及公司股东、合作伙伴、相

关媒体等预计近 300 人将出席庆祝活动。

当天上午，酒直达哈尔滨群力旗舰店、

酒直达仁怀酱香酒道馆东北地区旗舰店迎

来开业庆典。酒直达群力旗舰店是酒直达布

局哈尔滨的又一力作，该店位于哈尔滨市著

名商业区哈尔滨市道里区与群力区交汇处，

周边商业繁华，高档居民区林立，居民消费

水平较高。

两年内，酒直达在黑龙江省哈尔滨市门

店已经十余家，覆盖了城市核心区域和主要

街道，成为哈尔滨市酒类消费的首选品牌。

“买酒就到酒直达”，品全、价低、方便、保真

的服务理念受到了哈尔滨市消费者的热烈

欢迎。

仁怀酱香酒道馆由酒直达与中国最大

的酱酒产业投资公司———贵州省仁怀市酱

香型白酒产业发展投资有限责任公司（仁怀

酒投）共同打造，首次在东北地区亮相。

当下，酱香型白酒作为优质高端白酒的

代表，产量有限，品牌稀缺，仁怀酒投是由贵

州省仁怀市政府投资设立的国有全资公司，

背靠政府、携手茅台，聚焦酱香产业，服务仁

怀酒企，旨在打造“中国酱香型白酒产融销

互动整合平台”。

仁怀酱香酒道馆是仁怀酱香型白酒向

全国消费者推出的直供载体，去除中间环

节、去除奢华包装，将优质酱香型白酒从酒

厂直供给消费者，实现用最少的钱喝到最优

质的酒，实实在在为消费者带来实惠。

下午，“零售无界、链接未来”酒直达财

富招商说明会举行。华龙酒直达集团公司董

事长翟山代表公司向与会的各界来宾致欢

迎辞。

N 酒直达集团公司现任轮值总裁武俊

峰，以“酒直达凭什么让酒庄酒厂和顾客如

此信赖”为主题向与会来宾介绍了酒直达酒

业 O2M 生态连锁经营新业态的商业模式，

以及围绕商业模式构建的业务体系、团队打

造和企业文化。酒直达集团公司副总裁、仁

怀酱香酒道馆项目负责人马明伟向与会来

宾详细阐述了酒直达连锁招商政策和仁怀

酱香酒道馆招商政策。

酒直达深刻洞察行业现状，针对酒类消

费存在的“品类不全、价格虚高、购买不便、

假冒伪劣”的痛点和行业普遍存在的“利润

率低、运营不省心、赚钱不稳定、高库存风

险”的、经营痛点推出了“库存零风险、收益

有保障、亏损公司担、运营有人管”的“管家

式”服务政策，吸引了有志于在酒水零售行

业发展的大批合作伙伴。仁怀酱香酒道馆项

目，推出了史无前例的“零投资、零风险、高

收益、助运营”招商政策，同样受到了大批传

统酒水批发商的欢迎。

会议上，中国通天酒业集团、贵州仁怀

酒投公司、澳大利亚沙普酒庄、环球佳酿酒

业、马迭尔食品、黑龙江日报报业集团分别

与酒直达签署战略合作协议。与会各界代共

同启动了“零售无界 链接未来”战略联盟。

当天晚上还举办了华龙酒业 30 年暨酒直达

2 周年庆祝晚宴。

酒直达，酒庄酒厂名品 29 分钟直达餐

桌，是基于实体店结合互联网而构建的酒业

O2M连锁经营新业态。在线下门店体验的基

础上，利用互联网线上移动端，向消费者提

供“品全、价低、保真、方便”的各种用酒服

务，为消费者构建一个中国酒业新零售连锁

生活服务平台，同时为加盟商、合作伙伴、投

资人、员工及其他利益相关者构建一个持续

盈利的事业发展平台。

随着互联网的兴起，行业形势的变化，

消费需求的提升，公司谋求转型，从“酒直

达”概念的提出到线下第一家门店的开业；

从聚焦黑龙江到再次席卷东北、华北地区；

从大数据平台的搭建到 O2O 业务的开通；

从传统批发到 O2M 新零售；从单一股东的

民营企业到拥有几十位股东的待挂牌股份

制公司……酒直达自 2016 年 5 月 31 日第

一家门店正式开业，到目前线下连锁门店的

全国布局，短暂时间内完成了快速蜕变，实

现重生！

五粮液、洋河、长城等
获天猫酒水最受欢迎品牌

日前，2018 天猫酒水行业峰会暨新零售大

会在杭州阿里巴巴西溪园区举行。本次天猫酒

水大会根据天猫酒水大数据统计结果，评选出

了天猫酒水 2017 年度最受欢迎品牌、最佳营销

品牌、最佳成长品牌、最受消费者欢迎店铺和最

佳合作伙伴 5 大类共 50 家合作品牌商家。

茅台、五粮液、洋河、张裕，拉菲、长城、百

威，青岛、人头马、酩悦轩尼诗等十大品牌荣获

天猫酒水 2017 年度最受欢迎品牌奖；江小白、

奔富& 木桐、喜力、锐澳/Rio 四大品牌荣获天猫

酒水 2017 年度最佳品牌营销奖。

根据天猫酒水大数据的统计结果，白酒板

块中的劲酒、红酒板块的名庄荟、啤酒板块的哈

尔滨、洋酒板块的尊尼获加以及其他酒类领域

的致中和五大品牌荣获天猫酒水 2017 年度最

佳成长品牌奖。

在最受消费者欢迎店铺的评选中，泸州老

窖、古井贡、汾酒、1919、习酒、梦陇、酒嗨、asc、
圣芝、山图、科罗娜、瓦伦丁、郎邦、奥丁格、哈尔

滨、宝树行、宾三得利、保乐力加、郎家园、御酒

轩、广誉远、塔牌、女儿红、即墨、会稽山等店铺

荣获天猫酒水 2017 年度最受消费者欢迎店铺

奖。上海流翔、上海康之诚、姿雅睿、天津久爱、

北京兴良汇等 5 家荣获天猫超市酒水 2017 年

度最佳合作伙伴奖。 渊酒协冤

第二届中部酒博会
在武汉国际博览中心举办

由湖北省酒类流通行业协会、湖南省酒业

协会、江西省酒类流通协会、安徽省酒业协会共

同主办，湖北世纪华博会展服务公司承办的

2018 第二届中国(中部)国际酒业博览会于 6 月

3 日在武汉国际博览中心举办。

开幕式邀请了湖北省商务厅巡视员杨本

初、湖南省商务厅原副巡视员刘飞、中国酒类流

通协会专职会长刘员、香港特别行政区政府驻

武汉经济贸易办事处代主任梁文广、香港贸易

发展局华中代表周以磊、湖北省酒类流通行业

协会轮值会长、劲牌有限公司总裁助理吴刚、湖

南省酒业协会会长刘维平、江西省酒类流通协

会会长邹竹翚、安徽省酒业协会副秘书长叶鹤

松、澳大利亚维多利亚州坎帕斯比郡中国事务

专家章志敏、湖南省经信委调研员陈湘安、江西

省商务厅市场运行调节处副处长郎进良、湖北

省商务厅内贸处处长、湖北省食品药品监督管

理局食品流通监管处处长安顺典、湖北省财政

厅商贸处副处长冯生、湖北省商业联合会副会

长陈新发、孝感市商务局局长余小丽、荆州市商

务局副局长李福鑫、上海国际酒业交易中心总

经理李雯峰、遵义（仁怀）市酒业协会执行会长

兼秘书长吕玉华、中国香港葡萄酒商会会长何

耀康、中国台湾中华酒类流通商业经贸交流协

会理事长谢世睿、湖北省酒类流通行业协会常

务副会长兼秘书长顾虎、江西省酒类流通协会

秘书长阙根水、福建省酒类流通协会进口酒分

会秘书长黄立明等数十位嘉宾共同出席，对中

部酒博会在鄂湘赣皖四省酒企和经销商代理商

之间起到的桥梁作用做出了肯定，对现阶段不

同品种和类型的酒类产品的发展做出了肯定，

对预期的市场增长做出了展望。

为期三天的中部酒博会，以“新时代、新格

局、新机遇”为主题，汇集了中国中部地区众多

酒企以及国内外知名品牌，是中国中部极具专

业性的酒类行业展会。

本届展会旨在与大众一起共享品质酒款、

交流探讨行业趋势、找到致富新商机。帮助酒业

同仁一起把握新时代、创建新格局、发现新机

遇，交流学习新营销，共同助推中国中部酒类行

业转型升级与可持续发展。

本次展会以全新的形象亮相武汉国际博览

中心，展馆配套服务设施先进齐全，周围交通便

利，武汉地铁 6 号线直达。除此之外，参展商数

量也增长较大，以白云边、黄鹤楼、古井贡、枝

江、仁怀酱酒展团、台湾展团、福建展团、香港展

团为首的 800 余个品牌亮相展会现场。

为更好地服务参展商和专业观众，中部酒

博会组委会为各地组团前来参观的经销商代理

商提供免费大巴车接送和酒店住宿，保障了展

会现场的专业观众质量。本届展会无论是展商

数量、展品种类、专业观众数量较往届都将有一

个大的提升，中部酒博会将继续立足于中国中

部，深化与各方面的合作，协力推动中国酒类产

业发展。 渊酒博宣冤

姻 戚春红

“走出去，请进来”是古贝春公司多年来

的发展战略，是公司三次创业屡试不爽的宝

贵经验。它为古贝春事业的发展插上了腾飞

的翅膀，成就了古贝春发展史上的一段段佳

话。比如请进茅台原技术科长杜安民研制出

“北方茅台”古贝元；派驻生产技术人员赴五

粮液公司跟班学习，全面掌握了五粮液生产

工艺。

古贝春公司还在不同时期聘请了业界

有名的白酒专家做高级技术顾问，他们为古

贝春的发展建言献策，使古贝春创造了一个

又一个的辉煌，直至取得全国第一的好成

绩。现在，让我们怀着感恩的心情，来回顾这

些专家为古贝春的发展做出的贡献。

请进秦含章建立科研院所

秦含章，食品、发酵工业专家，我国白酒

界一代宗师、酒界泰斗。中国食品工业协会

顾问，中国食品工业协会白酒专业协会名誉

会长，中国食品发酵工业研究所名誉所长，

教授、高级工程师，国家有突出贡献专家。

二十世纪七、八十年代，古贝春酒张子文

书记聘任秦含章为武城酒厂高级技术顾问。任

职期间，秦含章曾多次参加古贝春科技成果在

各地的评定活动，还多次来厂检查指导酿酒工

作，张子文书记也不断进京登门讨教。

张子文书记求贤若渴，勤学好问，秦老

诲人不倦，坦诚相告。在他们交往的过程中，

有一次，张子文书记曾向秦老请教国家评酒

的方法。秦老说：国家评酒包括两项内容，一

是检测理化指标，即通过仪器检测和化验，

检测出白酒的酒精度，化验出白酒所含的总

酸、总酯、固形物、己酸乙酯、杂醇油等成分

的含量。二是测试感官指标，即通过视觉、嗅

觉和味觉，品评出酒的色、香、味、格等纯杂

优劣情况。评委们根据上述几个方面综合打

分产生评选结果。张子文听罢，认为酒厂添

置检测化验仪器已迫在眉睫。于是，在秦含

章的指导下，武城酒厂积极引进和培养科技

人才，建立科技研究所，购置现代化检测仪

器和化验配套设施。从此，古贝春走上了传

统工艺和先进科学技术结合的发展道路。

1983 年初，秦含章还向张子文书记推荐

介绍了白酒界“六五”科研攻关项目，即“固

定化己酸菌产己酸”项目。秦老说，此项目研

制成功后，用于白酒生产，可提高浓香型白

酒质量。张子文书记听说能够提高白酒质

量，马上拍板决定进行科研攻关，力争拿下

此项目。3年后，项目鉴定会在天津召开，该

项目荣获“国家科技进步二等奖”，到会的十

几位专家一致认为：这项由武城酒厂和天津

轻工学院食品发酵系合作，历经上百次试验

终于完成的科研项目，在国内属首创，成果

可以大面积推广使用。会后，年近八旬的秦

含章兴致勃勃，挥毫题诗：“山东贝州产琼

浆，河北津门评试样，固化工程灌窖法，升高

档次酒更香。”

请进龚文昌酒质再上新台阶

龚文昌，建国后历任轻工业部轻工业局

计划科科长，轻工部发酵工业研究所、北京

酿酒厂、北京市发酵研究所工程师、高级工

程师。“北京二锅头酒”产品开发创始人，中

国白酒协会高级酿酒专家、国家评酒委员。

他研制的白酒，酒质醇香、味美、劲大，深受

广大市民喜爱。

二十世纪七、八十年代，张子文书记聘

任龚文昌为武城酒厂高级技术顾问。龚文昌

进厂后迅速和科技人员打成一片，投入到提

高古贝春酒产品质量的工作中。

虽然当时古贝春酒已成为市场上老百

姓的抢手货，但与国家名酒相比还有很大差

距。其中浓香厚味不足和尾子欠爽净的弊

端，是影响市场前景和上级评优的致命弱

点。为查清症结，解决问题，提升产品质量，

龚老主动带领科技人员，带上古贝春酒到北

京权威机构进行化验检测。结果查清古贝春

酒内含己酸乙酯指数偏低，仅占五粮液酒的

半数以上。

龚文昌说，乙酸乙酯是由芽孢杆菌生

成，此菌大量含于农村年久的湾泥之中。于

是，武城酒厂迅速开展了一场采集陈年湾泥

的活动。科技人员四处查访，几乎跑遍县里

所有村庄，经过严格筛选，采集了 30 多个陈

年的湾泥小样儿，由龚文昌亲自化验鉴定，

最后找到了含芽孢杆菌最多的湾泥。这些湾

泥经过培菌处理，用于窖池更新改造，从此，

古贝春酒内的己酸乙酯含量大大增加，口感

倍觉香浓醇厚，古贝春酒质上了一个档次，

市场前景更加广阔。

武城酒厂为适应市场需求，1983 年开始

试制低度“古贝春”酒。因为没有先例可循，龚

老就带领刘宝仁、吴兆征等科研人员摸索着

进行试验。经过上百次试验，38度古贝春酒终

以她纯正柔香、低而不淡的独特风味问世了。

年届古稀的龚文昌细细地品尝过低度古贝春

酒之后，高兴地对张子文书记说：“好，好，好极

了！可与低度‘五粮液’媲美了。”

请进周恒刚古贝春酒全国夺冠

周恒刚，我国白酒行业的著名专家、业

界泰斗，曾荣获“白酒行业卓越贡献奖”。在

白酒生产、技术、质量、香型等多方面总结出

了卓有见地的宝贵经验，为白酒企业的发展

解决了大量疑难问题。他著有《糖化曲》、《白

酒生产微生物》等，为后人留下了宝贵的酿

酒财富。

1996 年春，周晓峰担任古贝春集团总经

理，聘任周恒刚为古贝春公司高级技术顾

问。周老当时已年逾古稀，身体不好，很少出

远门，但他却经常到古贝春公司指导白酒生

产工作。因为他认为：“周晓峰总经理是个干

事业的人，古贝春酒是个前景光明的酒”。他

第一次品尝五星级古贝春酒时，就断言：“武

城酒厂搞五粮工艺，是长江以北最成功的的

一家。我愿再助一臂之力，使古贝春酒向国

家名酒行列迈进！”

他虽年老体弱，但来厂后下了汽车，总

是先到车间查看生产情况和品评酒质。第一

次进厂查看后，他指出：“三大一粗”（窖池

大、酒甑大、酒罐大，生产操作粗）是问题；

“三精一好”（原料精、操作精、产品精，服务

好）是方向。周老不愧是专家，点评一针见

血，为古贝春公司今后兴利除弊，健康发展，

提出了很多建设性意见。

他还给生产技术骨干人员授课，授课内

容都是他多年的经验总结，听课后，职工都

感觉受益匪浅。周老还对职工提出的生产问

题细致讲解，解疑释惑，当时对古贝春酒的

生产起了非常重要的指导作用。周老还赠给

生产技术人员两本个人专著：《酿酒大曲》和

《白酒品评与勾兑》。这两本书是周老从事白

酒研究工作的智慧结晶，也是古贝春人开发

新产品，做好古贝春酒的宝典。

当年古贝春公司科技人员在研制五粮

工艺高档酒时遇到了困难，他到现场查看后

说：“学好东西，生搬硬套则死，结合实际、活

学活用则生。”一句话使生产技术人员茅塞

顿开。在周老的精心指导下生产人员进行了

技术革新，研制成功了五粮高档酒。在品评

酒时，他总是说“要想口感好，就要去杂留

绵”。生产技术人员谨记在心，时刻注意，谨

慎操作，争取达到周老所说的效果。在周老

的指导下，古贝春酒连年荣获山东省评分第

一名。最令人振奋的是 2005 年古贝春酒在

全国浓香型白酒质量鉴评会上，38 度古贝春

酒荣获第一名，52 度古贝春酒荣获第二名，

虽然当时周老已经去世近一年，但他的贡献

却是古贝春功劳簿上浓墨重彩的一笔。

他山之石，可以攻玉，正因为这些白酒

界的专家为古贝春的发展提供了最宝贵的

经验总结和最先进的科研技术，才使古贝春

酒的质量问鼎全国第一宝座，才使古贝春酒

跻身国家名酒之列、古贝春商标成为中国驰

名商标、古贝春酒成为中国历史文化名酒、

古贝春酒城成为江北第一酒城……才使古

贝春能与其他大型白酒企业比肩，才创造了

古贝春发展史上的巨大辉煌。

古贝春酒问鼎全国质量第一的发展战略


