
中国酒周刊
设立信息采集中心

邀请书
为了进一步拓展信息采集渠道，

聚集、整合有效资源，形成报企联动的
快速机制，本刊决定：在全国各地设立
信息采集中心(站)，业务范围包括信
息采集、运营代理、征订发行等。

凡有意承担设立“中国酒周刊信
息采集中心”重任的有志之士，请将个
人简历和联系电话等信息，发至邮箱
3086645109＠qq.com，具体商谈工作
流程和相关待遇。

邀请热线院13980606808
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国内统一刊号：CN51—0098 邮发代号：61—145、61—85

全年定价：250 元 零售价：5.00 元

2017 年 3月 18 日 星期六 农历丁酉年 二月二十一 第 059 期 总第 8810期

营运专线：13980606808 企业家日报社出版 值班副总编辑：肖方林 主编：王聪 责编：袁红兵 版式：黄健今日12版

地址：四川省成都市成彭立交内侧 电话：(028)87369123 87363110 电子邮箱：3086645109@qq.com 中国企业家网：www.zgceo.cn 广告经营许可证：川工商广字 5100004000280 成都科教印刷厂印刷

做 中 国 企 业 的 思 想 者
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Ⅰ引领中国酒界传媒Ⅰ
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运营成都一加一加一文化传媒有限责任公司
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业务邮箱：3086645109@qq.com

曾祖训，中国白酒行业令人敬仰的一位
老先生、中国白酒界最权威的专家之一，从事
白酒研究已 60余载。他毕生都致力于白酒领
域的科学研究，在白酒行业做出了卓越的贡

献。如今已经 85岁高龄的曾祖训老先生仍然
活跃在白酒技术创新的最前沿。

85华诞，在史书上，可能是寥寥几笔；但
在人生里，则是历历春秋。曾祖训用他 60余

年的努力拼搏和不断创新，在推动中国白酒
技术进步的进程中，浓墨重彩地写下了灿烂
的一笔，被业界尊称为：酒界泰斗。

近日，记者有幸采访到了中国著名白酒

专家曾祖训老先生，他精神矍铄、思维敏捷，
并且就白酒产业在酿造工艺、市场需求等多
个方面表达了独到见解，为中国白酒产业未
来的发展提供了宝贵建议。咱详见 04版暂

Ⅰ人物名片Ⅰ
曾祖训，教授级高级工程

师，1953年毕业于四川化工学

院。

全国白酒专家组专家，国

家级白酒评酒员，中国食品协

会白酒专业委员会技术顾问，

四川酿酒协会专家组组长，历

任四川省酒类科研所所长。

1992 年被评为享受政府特殊津

贴获得者遥 2004年中国财贸轻纺

烟草工会袁中国酿酒工业协会袁授予全

国酿酒行业特殊贡献奖遥

他

2016 年 3 月 11 日，链酒
科技成立；2016 年 9 月，完成
新三板上市；资本市场的神话，
被链酒科技(北京)股份有限公
司极致刷新。

不止于此，链酒科技(北京)
股份有限公司还创造了一个纪
录———行业首家“零售终端互
联网化服务平台”第一股！

短短半年的时间，他们何
以能够缔造如此无法逾越的神
话和难以突破的纪录？有什么
不为人所知的魔法？

于是，链酒科技的创始人
潘运洲走进了我们的视野……

咱详见 A1版暂

全国两会上酒业代表
纷纷建言献策
姻 吴铭

3 月 2 日至 3 月 16 日，2017 年全国两会
在京召开。酒行业代表他们在本次会议中有
什么议案，有什么观点?

政府引导和企业主导有机结合
全国人大代表、四川省宜宾五粮液集团

有限公司董事长唐桥表示，“我们认为，只有
将政府引导作用与企业主导作用有机结合起
来，才能实现实体经济的振兴。政府方面：一
是简政放权、转变职能；二是加强标准制定实
施，营造公平竞争环境；三是从制度、财税、金
融、社保、流通、能源等六大方面，降低企业成
本；四是深化国企国资改革；五是加大金融改
革创新。企业方面：一是深入研究消费需求，
提供优质有效供给；二是深化改革创新；三是
推行全面预算管理，强化内部管控，挖掘内部
潜力，节约运行成本；四是按照战略协同、一
企一策、有进有退、底线控制的原则，积极推
进股权多元化与混合所有制改革；五是建立
健全国企的现代企业制度，与党的领导、党的
建设有机结合。”

建议允许把酒当作促销品
全国人大代表，张裕公司党委书记、总经

理周洪江在今年的两会上，带来了一份议
案———《完善〈酒类广告管理办法〉》。周洪江
举了两个例子：“第一，《酒类管理办法》中不
允许企业把酒类产品当成促销品，比如说不
能买一赠一、不能买二赠一。我们提的建议就
是要允许酒类企业可以进行这样的促销。第
二，《酒类管理办法》中是不允许酒类企业把
获得的奖励写在自己产品的说明上，这一点
不符合国际惯例，从消费者购买的角度开看，
这样做也不利于消费者对产品做出判断。”

建议调整白酒从量税
全国人大代表、四川沱牌舍得酒业股份

有限公司常务副总经理张树平认为，当初推
出从量税，是为了限制“小酒厂的生产”，但具
体运行后，大酒厂由于需对设备、技术等加大
投入从而成本变高，相比小酒厂却没有了优
势；此外，大酒厂因没有更多利润不愿意生产
中低端酒，转而去生产中高端酒。酒从量税原
来是为了限制小酒厂的生产，优化行业发展，
但实际上，由于生产成本更高，大酒厂往往不
愿生产中低档酒，而小酒厂由于成本优势占
据了市场。”

张树平还给出国内酒厂的一些数据：“全
国大小酒厂是一万多家，上规模酒厂 1500 多
家，名酒只有 17 家。在行业里，目前 60%~
70%市场是中低档酒市场，大量中低档酒被
小酒厂所占领。”

不放松食品安全的监督
全国人大代表，湖北劲牌有限公司党委

书记、董事长吴少勋说，“我从事酒水行业 20
年，一直关注行业的热点问题———食品安全。
我对我们的行业品质是有信心的，只要是正
规厂家的产品，质量是可以放心的。”

姻 钟经

假货之患，横行数十年屡禁不绝。在今年
全国两会期间也引起了社会各界的广泛热
议。淘宝网日前公开呼吁“像治理酒驾那样治
理假货”，马云也建议，“参考酒驾醉驾治理，
设想假如销售一件假货拘留七天，制造一件
假货入刑，那么今天中国的知识产权保护现
状、食品药品安全现状，我们国家未来的创新
能力一定会发生天翻地覆的变化。”

此话一出，赢得了企业界人士的一众认
同。深受假酒之害的酒业大佬们，也纷纷站出

来喊话。
国内知名的葡萄酒精品酒庄、山西加佳

怡园酒业 CEO 郝丽卿表示，“坚决支持马云
打假行动，中国造假售假已经到了非整不可
的地步，一定要让造假售假者付出惨重代价，
才能去除这个毒瘤。一定要让真正做品质的
品牌有个良好的环境，不能让劣质驱逐优质
的事件经常发生。”

白酒也是假货横行的重灾区，贵州八方
酒业董事长周显明认为，对于企业家而言，治
假从长远来讲是企业家学良知，致良知的修
行学习过程！

杏汾酒业董事长魏晓东也认同打假要从
从严立法开始，“有法不依是滋生腐败的根本
原因，治标一定要先治本。制假售假导致国人
丧失良知，是非不分，是对有良知企业家最大
的不公与伤害，是导致整个国民意识形态混
乱的重要表现。”

湖南施韵酒业“喝对酒”创始人杨德升，
更是把打假上升到了公民义务和国家发展的
高度，他认为，产品的品质就是人的品质，品
质立己、品质立企、品质立国，品质和品牌之
路就是强国之路，就是当代公民的责任和义
务。

白尚成：
为葡萄酒产业发展减负

全国两会期间，宁夏回族自治区银川市
市长白尚成代表建议，要进一步扶持宁夏葡
萄酒产业发展，降低生产成本，提高产品竞争
力。他说，我国将葡萄酒生产界定为轻工业产
品，税赋较高，导致国产葡萄酒在与进口葡萄
酒的竞争中处于劣势地位。特别是近几年，我
国葡萄酒总进口量逐年快速增加，对整个葡
萄酒产业链造成了冲击。

白尚成建议国家将葡萄酒列入农产品征
税范畴，减免消费税，降低葡萄酒生产成本，
增强国产葡萄酒的市场竞争力，促进我国葡
萄酒产业的蓬勃发展。 渊徐佳敏 李徽冤

《啤酒》国家标准将修订
“现行的 GB4927《啤酒》国家标准是

2008 版，其适用性亟需作出调整。此外，《啤
酒花》《啤酒大麦》等相关标准也同样存在滞
后性，需要及时提出修订计划。”在 3 月 1 日
召开的《啤酒》国家标准起草工作组成立会议
上，中国酒业协会常务副秘书长兼啤酒分会
秘书长何勇表示，随着个性化、碎片化消费需
求的不断增大，非主流啤酒增长迅速，产品结
构的调整速度加快，《啤酒》相关标准的修订
工作已提上日程。

据业内人士介绍，当前啤酒行业正处于
调整期，随着行业的技术发展和产品个性化
发展，业内对啤酒的定义产生了一些不同意
见，比如：啤酒原料的比例、小微型啤酒酿造
是否纳入等等，所以《啤酒》相关标准的修订
工作已势在必行。 渊何可冤

郎平代言
郎酒特别纪念酒将首发

3 月 19 日，郎酒专为体育精神致敬、向
郎平代表的排球精神致敬而精心研制的“郎
平代言郎酒特别纪念酒”首发式将在成都举
行。届时，女排主教练郎平将亲临现场签售。

“郎平代言郎酒特别纪念酒”为 53毅限量
奢香藏品系列酱香型白酒，共有 1L 装和 2.5L
装两款产品。全国统一零售价：1L 装 9800 元/
瓶，2.5L 装 22800 元/瓶，两款产品共计 VIP
限量发售 2 万瓶。每瓶纪念酒拥有唯一编号
和收藏证，收藏证上还将印制生产日期和价
格，极具收藏价值。

据悉，“郎平代言郎酒特别纪念酒”1L 装
和 2.5L 装产品各限量 80 瓶按零售价发售，
并按 10:1 比例配置郎平亲笔签名的纪念酒。
4 月 1 日起开始接受全国订单，全国经销商
按照合同量实行配额订货，最多每位经销商
全年订货配额 20 件。 (郎宣)

绍兴黄酒小笼包将上市
继黄酒奶茶、黄酒棒冰之后，又出现了新

的尝试和混搭———黄酒小笼包。
绍兴黄酒和嵊州小笼包，都是绍兴本地

的招牌产品，但是如果将两者跨界混搭，究竟
会产生怎样的化学反应，倒是很少有人去尝
试。2016 年 4 月，嵊州的 90 后女生裘娜加入
嵊州一家餐饮企业后，开始研发一款含有黄
酒元素的小笼包产品。

新品小笼包将在 5 月 1 日起在绍兴市黄
酒小镇上市销售。按照裘娜自己的说法，这款
黄酒小笼包并没有任何黄酒成分，这款口味
独特的配方只是保留了黄酒的香味和后味。
吃一笼（8 个）黄酒小笼包，吃完后口腔里的
酒味也会很快散开，不会影响开车，更不可能
达到酒驾标准。 渊钱晚冤

酒业大佬力挺阿里
要让造售假酒者付出惨重代价

潘运洲:“新零售”科技服务的拓荒者

Chinese Alcoholic Drinksinfluential man


