
在成渝地区双城经济圈建设的宏伟

蓝图中，在国家“八纵八横”高铁网的西部

枢纽版图上，重庆东站如一颗璀璨明珠冉

冉升起。而在这片热土之下，一条长达

5.073公里的“地下能源动脉”正静静流
淌，为这座超级枢纽输送着源源不断的电

力动能。重庆建工交建集团以“功成不必

在我”的境界和“功成必定有我”的担当，

高质量建成重庆东站电力管廊一期工程，

用钢筋水泥的交响谱写了新时代交通建

设的奋斗华章，为重庆交通事业高质量发

展增添了浓墨重彩的一笔。

能源动脉：
编织西部枢纽的电力神经网络

清晨的阳光穿透薄雾，洒在重庆东站

繁忙的建设工地上。这条起于翠竹园

110KV变电站，止于茶园 220KV变电站
的电力管廊，如同一条蛰伏的巨龙，沿开

成路蜿蜒伸展，先后穿越兴塘立交、经开

立交等城市交通节点，在地下构筑起保障

东站枢纽稳定供电的“神经网络”。当渝厦

高铁的第一列动车组从这里呼啸而过时，

很少有人知道，正是这条“地下长城”为钢

铁巨龙提供了澎湃的能源动力。

重庆建工交建的工程建设者们面临的

是一场与复杂地质条件的艰难博弈。管廊

全线采用明挖与暗挖结合的施工方式，其

中 170米暗挖段需下穿观景口原水管，这
里的地质条件被专家形容为“地质博物馆”

———侏罗系遂宁组泥岩与砂岩互层，IV-V
级围岩等级，大盛场向斜构造带来的不确

定性，如同在“豆腐块”中开凿隧道。项目团

队采用“管棚+小导管”超前支护体系，施作
12根 椎108mm管棚，配合 椎42mm注浆小
导管形成坚固的加固圈，最终将隧道净空

收敛控制在 18mm以内，用精准的技术参
数诠释了“重庆交建精度”。

“拱直墙式”结构的管廊标准段断面尺

寸达到 3.6m伊4.55m，如同一条宽敞的地下
隧道，能够容纳 10kV至 220kV多电压等级
电缆。团队形象地将其比喻为“电力高速公

路”，不同电压等级的电缆如同不同车道的

车辆，在各自的“通道”内安全运行。这种科

学的设计施工理念，确保了东站枢纽供电

系统的安全性和可靠性，为“人享其行”提供

了坚实的能源保障。 咱下转 P2暂

■ 本报观察员 杨仁宇
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本报讯 渊龙贻粲 记者 龙柯利冤 党的
二十届四中全会审议通过的《中共中央关于

制定国民经济和社会发展第十五个五年规

划的建议》提出，“加快建设新型能源体系”，

将光伏定位为绿色转型核心支撑，标志行业

从“增量扩张”转向“体系化治理”，推动企业

成为新型能源体系基础构件提供者。

“双碳”目标下，支持政策密集出台。新

电力系统建设列为国家优先事项，绿色制造

全生命周期管理纳入考核，科技自立自强与

新质生产力成为行业主线。国家能源局通过

模式创新为光伏开拓万亿级增量市场。

行业蝶变院从“中国奇迹”到全球绿色
转型引擎。记者了解到，“十四五”期间中国

光伏年均增长超 50%，建成全球最大新能
源产业链。非化石能源消费占比达 20%的
目标完成，可再生能源占全社会用电的三

分之一。特高压跨区域输送绿电增长 70%，
支撑东中部五分之一用电需求。

产业实现从“速度时代”到“质量时代”

跨越。中国凭借产业链优势占全球新增装

机近 80%份额，2025—2027年光伏将满足
全球电力需求增长的 50%，成为应对气候
变化关键力量。

企业实践院从“产品制造”到“系统解决
方案”的转型范例。在政策推动下，企业加

速转型。爱旭股份聚焦 BC技术路线实现
海外市场溢价突破；中国神华、陕西煤业等

盘活采煤沉陷区土地，布局“光伏+生态修
复”项目，绿电就地消纳率超 90%。

展望未来院 绿色动能驱动产业行稳致
远。“十五五”规划实施带来政策、技术、场

景三重机遇。2030年前将新增特高压线路
3.6万公里，新型储能装机超 6000万千瓦
支撑光伏消纳。中国光伏将通过标准输出、

技术共享推动全球能源体系清洁低碳化。

光伏产业以政策为帆、技术为桨，书写

绿色发展新答卷。行业专家认为，政策、技

术与市场合力将使光伏成为构建人类命运

共同体的绿色纽带。

本报讯 渊通讯员 戚轩冤
近日，川煤集团召开党委理

论学习中心组（扩大）学习

会，围绕党的二十届四中全

会精神开展专题学习研讨，

并就系统谋划集团“十五五”

发展蓝图进行集中部署。此

次会议旨在将全会精神深度

融入企业发展战略，为未来

五年高质量发展奠定坚实基

础。

会议指出，党的二十届

四中全会为我国未来发展指

明了方向，其中关于能源安

全与转型的战略部署尤为重

要。会议强调，“十五五”时期

将是能源行业结构重塑、格

局调整的关键阶段，也是集

团必须紧紧抓住的重要战略

机遇期。会议要求，要将国家

战略与集团“12345”总体发
展战略有机融合，统筹抓好

年度收官与长远布局，确保

各项决策部署落地见效。

围绕“十五五”高质量发

展，川煤集团明确了六大战

略重点：一是以人为本，构建

匹配战略的人才体系。 围

绕主业升级与新领域拓展，

大力引进培育智能化、新能源、资本运作

等关键人才，创新用人机制，畅通发展通

道，完善市场化用工与干部管理机制，激

发队伍活力。二是以财为基，强化战略导

向的资源配置。集中资金投向安全保供、

智能化建设、新能源开发及关键研发等领

域，创新融资方式保障重点项目，推进成

本精细化管理，全面提升资金使用效益。

三是以物为用，推进资产优化与集约共

享。加快盘活闲置资产，推动资源向优势

产业集中。建立内部资源共享平台，促进

设备、技术高效流动，通过优化采购与库

存管理实现降本增效。四是以分配为激

励，构建价值导向的薪酬体系。坚持“效益

升薪酬升、效益降薪酬降”，完善与业绩紧

密挂钩的工资总额决定机

制。深化内部分配改革，建立

基于岗位、能力、贡献的差异

化薪酬分配体系，探索中长

期激励，激发全员干事创业

热情。五是以考核为指挥棒，

健全精准科学的评价体系。

突出高质量发展导向，实施

差异化考核：煤炭板块侧重

人均产值与利润，新兴产业

侧重成长性与创新能力。强

化考核结果运用，与干部任

免、薪酬分配、资源配置硬挂

钩，确保战略目标层层分解

落实。六是以拓为进，坚定不

移推进“走出去”战略。认真

总结近年经验，明确走出去

的方向与路径。发挥在矿山

管理、技术创新等方面的比

较优势，推动从单一技术、服

务输出向“技术+管理+资本”
深度融合的综合服务模式转

变，积极获取和掌控优势资

源。同时，大力向非煤矿山领

域拓展，力争在“十五五”期

间实现外部市场开拓的更大

突破。

为确保“十五五”规划编

制工作高质量推进，会议提

出四个关键要求：一是保持战略定力与政

策眼光相结合，坚守“以煤为基、产业相

关、产权多元、科学转型”的战略方向，精

准把握政策机遇；二是坚持目标导向与实

事求是相统一，科学设定目标，精准谋划

措施，确保规划可落地、可评估；三是坚持

改革创新与项目支撑相促进，既要有破解

体制机制障碍的改革举措，更要将蓝图落

实到具体项目；四是坚持系统谋划与协同

联动相贯通，强化顶层设计，确保规划体

系衔接、上下贯通，凝聚发展共识。

当前，川煤集团正以党的二十届四中

全会精神为指引，以谋划“十五五”为契

机，全力推进企业转型升级和高质量发

展，为服务国家能源战略贡献更大力量。

本报讯 渊通讯员 徐迎华 林剑武冤
党的二十届四中全会擘画了中国式现代

化建设的宏伟蓝图，为新征程上统筹发展

和安全发展指明了方向。中国安能二局厦

门救援基地（应急管理部自然灾害工程救

援厦门基地）迅速行动，将学习贯彻全会

精神作为首要政治任务，坚持学思用贯

通、知信行统一，以理论深化引领能力提

升，以实战实训锻造救援尖兵，全力筑牢

守护人民群众生命财产安全的坚固防线。

党委领航铸忠魂袁深学细悟强根基遥基
地党委切实发挥“领头雁”作用，坚持先学

一步、学深一层，通过党委理论学习中心组

学习、专题研讨等形式，原原本本、逐字逐

句研读全会公报和重要文件，深刻领会“统

筹发展和安全”“建设更高水平平安中国”

等战略部署的核心要义。各支部党员骨干

主动带头领学、分享心得，构建起“党委领

学、支部研学、党员带学”三级学习机制，推

动全体指战员在真学真懂中筑牢信仰之

基，在真信真用中强化使命担当。

多元宣讲润心田袁凝聚奋进向心力遥围
绕“学报告、悟原理、见行动”主题，基地创

新形式开展多层次、互动化宣讲。领导干部

结合抢险救援实战经验，深入解读全会精

神；各班组常态化开展“小演讲、小分享、小

讲堂”活动，指战员结合岗位实际畅谈体

会、交流思想。通过身边人讲身边事、一线

人话一线责，有效推动理论学习接地气、入

人心，营造出“人人争学、个个力行”的浓厚

氛围，凝聚起奋发作为的强大合力。

双线联动造氛围袁 全域覆盖促学习遥
基地积极构建“线上+线下”立体宣传矩
阵，拓展学习广度与深度。线上依托“学习

强国”、微信公众号等平台打造“移动课

堂”，推送解读视频座学习资料作方便指
战员利用碎片时间自主学习线下精心
布置营区宣传栏座电子屏等载体作及时
展示全会要点座学习动态和典型事迹作
实现“处处是课堂、时时可学习”。双线协

同、同频共振，确保全会精神传达无死角、

学习不断线。

学用融合砺精兵袁 实干担当践使命遥
基地坚持把学习贯彻全会精神与练兵备

战紧密结合，紧紧围绕“提升应急救援核

心能力”等要求，将学习热情转化为训练

动力。训练场上，指战员聚焦水域救援、地

质灾害处置等关键科目，从难从严开展实

战化训练，锤炼复杂环境下精准调度、高

效救援的硬功夫。日常备勤中，不断完善

应急预案，强化联动机制，全面提升快速

响应能力，以实际行动践行“人民至上、生

命至上”的庄严承诺，奋力在新时代应急

救援事业中展现新担当、新作为。

锅圈实业集团董事长杨明超
一亿河南人袁百亿宋河酒遥锅圈实业集团帮扶宋河绝非单纯的商业行为袁

更是一份沉甸甸的家乡责任遥 过去 16个月袁锅圈实业未从宋河收取一分钱袁
反而投入 1.8亿元野购买发展时间冶袁凭借自身产业供应链尧C端运营与基础
设施建设优势袁为宋河注入了全新活力遥新宋河的焕新之路袁不仅是自身的复
兴袁更为行业提供了极具价值的转型样本遥

11月 9日，57岁的“中国名酒”宋河，在郑州召开新闻发布会，宣布“新宋

河启航”。这标志着从法律程序到市场运营，宋河酒业彻底告别历史包袱，正

在进入“锅圈时代”。 渊本报记者 李代广冤

白酒江湖风云激荡，2025 年行业寒

冬凛冽，一缕源自杏花村的清香，却如破

冰的春汛，逆势而来。当多数酒企在市场

寒流中收缩羽翼、步履维艰，汾酒携一份

亮眼三季报踏雪而行，为“汾老大”的归

来，奏响了铿锵序曲。前三季度营收

329.24亿元，同比增长 5%；净利润 114.05

亿元，同比增长 0.48%———这组数字不仅

是业绩的跨越，更是千年汾酒在新时代新

征程中，续写传奇的鲜活注脚。

“三驾马车”齐头并进
产品方阵坚如磐石
行业深度调整的浪潮中，强者方能立

稳潮头。汾酒以“抓青花、强腰部、稳玻汾”

的战略定力，在竞争激流中行稳致远。青

花系列如出鞘名剑，于高端市场劈开增长

通道，双位数增幅背后，是其成为商务宴

请、品质雅聚之选的底气；玻汾恰似夯实

的基石，凭高性价比扎根大众消费土壤，

稳稳托住品牌基本盘；老白汾则如中流砥

柱，以稳健姿态守护着百年品牌的深厚根

基。“三驾马车”并驾齐驱，为汾酒筑起穿

越行业周期的铜墙铁壁。

清香型白酒的复兴，正似春风拂过酒业

版图。当消费回归理性本真，汾酒以“清字当

头，净字到底”的独特风骨，既俘获了年轻群

体的味蕾，更在南方市场打破壁垒、绽放异

彩。这既是清香品类的实力彰显，更是千年

酿酒智慧与当代消费需求的深情共鸣。

全国化进程高歌猛进
清香飘溢神州

2872 家省外经销商织就分销网络，

单季度新增 259家更添扩张动能；省外市

场创收 218.13亿元，同比增长 12.72%，占

比超六成的营收数据，清晰勾勒出汾酒开

疆拓土的壮阔画卷。

更令人振奋的是，在浓香、酱香长期

盘踞的市场疆域，汾酒以清香为刃，成功

撕开突破口。如今，长三角的都市酒局上，

有它清雅的身影；珠三角的创新企业宴请

中，有它醇厚的回甘。从深耕三晋的“地域

名片”，到香飘全国的“中国汾酒”，这场品

牌升级的蜕变，正在白酒市场生动铺展。

千年技艺薪火相传
汾酒精神绵延不绝
当行业多数企业选择收缩战线、蛰伏

过冬，汾酒却与茅台并肩，成为 2025年白

酒行业“唯二”实现营收与净利润双增的

头部企业。这份成绩单，绝非偶然的市场

馈赠，而是“汾酒精神”厚积薄发的必

然———那是从杏花村千年酿酒史中沉淀

的匠心，是在品牌复兴路上淬炼出的“守

正不守旧、突围不退缩”的韧性。

这份精神，藏在 140万亩原粮基地的

沃土中，从源头把控原料的纯粹；显在全

架构的匠心酿造里，每一滴都承载着对传

统工艺的敬畏。无论市场风云如何变幻、

成本压力如何增大，汾酒始终坚守品质。

以“清香纯正、入口绵甜、落口甘洌、回味

悠长”的特质，赢得了消费者长久的信赖。

创新则是老品牌焕新的密钥：“汾享

礼遇”激活传统渠道，增添线下消费温度；

电商会员运营精准触达年轻群体，用新潮

方式讲述老酒故事；“汾酒南行”品鉴活动

持续升温，以沉浸式体验让长三角、珠三

角消费者感受清香白酒的独特魅力，让千

年酒香在新时代飘出鲜活味道。

立足长远精心布局
不计一时得失

0.48%的净利润增速，表面看似平缓，

实则是汾酒“风物长宜放眼量”的战略智

慧体现。在行业存量竞争的棋局中，汾酒

没有执着于短期利润的得失，而是以暂时

的“让利”，换取未来更广阔的发展空间。

全国化布局的投入已见锋芒：“行走

的汾酒”文化 IP走进街巷，让品牌故事传

遍四方；品牌文化体验馆落地重点城市，

让消费者近距离触摸汾酒的历史与匠心；

本土化营销团队深入市场肌理，精准对接

区域需求。今日这些看似“负重”的投入，

终将在未来结出硕果。

对青花系列的持续深耕，更显汾酒的

深谋远虑。原酒储备的长期规划，为高端品

质筑牢根基；包装设计的文化赋能，让产品

兼具饮用价值与收藏意义。虽短期增加了

成本，却助推青花系列实现双位数增长，让

汾酒在高端市场的话语权愈发坚实。

新征程的序幕已经拉开
站在新的历史坐标上，汾酒重返行业

高地的态势已然明晰。全国化版图持续拓

展，产品结构不断优化，品牌价值稳步攀

升———一个复兴汾酒的“黄金时代”，正缓

缓拉开帷幕。

汾酒的逆势增长，是一场品牌的华丽

蝶变，更是一种精神的时代回响。它向业

界证明：唯有坚守品质初心、保持战略定

力、敢于突破创新，方能穿越行业寒冬，迎

来发展曙光。

“汾老大”的归来，不仅是一个百年品

牌的复兴之路，更是中国酒业迈向高质量

发展的生动缩影。清香飘向万里，美名传

至四方，属于汾酒的辉煌篇章，正在这个

伟大时代，续写新的荣光。

国家战略引领光伏产业高质量发展
政策领航：从“规模扩张”到“系统价值”的战略跃升 川
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安能二局厦门救援基地
以学促干锻造救援尖兵

Ⅰ企业家之声Ⅰ

汾酒归来
清香漫华夏“汾老大”重铸荣光

Ⅰ述评Ⅰ

西部高铁枢纽建设的
重庆样板
———重庆建工交建东站电力管廊工程建设纪实

■ 本报通讯员 丁卫林
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