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■ 吴晓林

4月 17日，农夫铺子发展集团有限公司
与华为云计算技术有限公司在华为东莞溪流

背坡村 F区研发中心举行了 2024全面合作
座谈会。

参加本次座谈会议的有：农夫铺子集团

董事会主席兼 CEO袁道红，副董事长李林
祥，董事会秘书长、集团运营商服务中心总裁

刘洋，技术开发运营部总裁袁野，腾翼云软件

开发事业部副总裁周龙飞，华为云计算技术

有限公司广东公有云卓越运营部部长诸旻，

粤东业务部生态总监刘三益，东莞解决方案

架构总监齐礼成、视频媒体部专家曾万祺、广

东公有云交付与服务经理吴振家、粤东业务

部客户经理高兴华、东莞业务部生态经理冯

宇鸿、东莞业务部解决方案经理钟晓明等多

位业界专家和农夫铺子团队共计 40余人。
在本次座谈中，双方对农夫铺子 2023年

全面战略合作迁入项目进行了系统总结，并

深入交流了华为云、华为云直播能力以及花

瓣支付业务的合作情况。同时，双方还就

2024年的迁移计划以及未来的业务合作方
向进行了深入探讨。

袁道红对农夫铺子第一板块上市数字新

零售业务推出的百亿补贴计划，抖粉官、小视

号短视频直播业务与华为云端对应业务的支

撑，俱宝盆积分支付业务的安全稳定，与华为

花瓣支付在线上线下生态合作的深度整合，围

绕中小微企业数字化平台建设服务的“数字

圈”发展，以及智能硬件的人工智能应用等业

务板块进行了详细的介绍。袁道红表示，希望

通过本次洽谈，深层次地推进农夫铺子体系与

华为的落地与实施，通过与华为云的技术研发

对接以及与华为的全面合作，共同推进农夫铺

子第一板块数字新零售的快速上市工作。

吴振江对农夫铺子 2023年第一阶段项
目的迁移工作进行了详细介绍。经过不懈努

力，该项目已经顺利完成第一阶段的割接工

作。值得一提的是，农夫铺子与华为在 2023
年 8月 30日签署了全面战略合作协议，华为
在随后的 9月份便迅速展开了调研工作，并
成功完成了试点迁移。为确保迁移工作的顺

利进行，华为特别成立了由 30多人组成的联
合工作组，该工作组每天在华为松山湖基地

进行联合办公，以加强迁移的保障工作措施。

在各方的共同努力下，农夫铺子 2023年第一
阶段项目的迁移工作得以圆满完成。

齐礼成对华为云的能力予以全面解析。

华为云作为华为在信息技术领域的核心组成

部分，承担着信息分发、交互、传输、处理、储

存以及推理等多重角色。华为云的计算业务，

致力于提供高效、稳定的计算服务，确保用户

在处理各种信息时能够享受到流畅、安全的

体验。在华为云的理念中，基础设施及服务方

面，为用户提供全球稳定的高效一致的云服

务体验，一键部署、全球可达；技术及服务方

面形成云服务能力，帮助企业更高效地完成

应用和开发，提升效率；经验及服务方面，注

重形成联合解决方案等。齐礼成表示，在与农

夫铺子的合作中，华为将一如既往地提供卓

越的服务，共同推动中小微企业实现数字化

转型与升级。

曾万祺对华为云直播能力进行了全面且

深入的剖析。当前，短视频直播已成为各行业

的共同需求，其应用已广泛渗透到多个领域，

包括互动直播、在线教育、远程办公营销、安

防、VR、云游戏、无线医疗以及智慧工厂等，
这些新兴趋势均呈现出迅猛的发展态势。华

为云凭借其强大的站点、技术能力和可靠性

部署，为用户提供了高并发、低延时、高速流

畅且安全可靠的直播源代码和加速服务。华

为云不仅提供了全面的系统能力，更通过其

直播服务，帮助用户有效应对各种挑战，实现

直播技术的顺利应用和发展。

刘卓对华为的花瓣支付业务进行了全面

而深入的探讨。花瓣支付作为华为公司推出

的支付产品和解决方案，以光速、便捷、安全、

稳定的特点受到广泛关注。通过持牌机构花

瓣支付提供的支付通道和收款能力，开发者

可以迅速接入并开发出符合自身需求的支付

应用。花瓣支付在资金管理方面实现了高效

的对账和分账能力，确保资金流动的透明度

和准确性。他强调，随着华为技术的不断进步

和市场的不断发展，花瓣支付将继续推出更

多创新的产品和服务，以满足用户不断变化

的需求。未来，花瓣支付还将积极携手农夫铺

子，共同推动支付行业的发展和进步。

在会议期间，双方还对如何更好地服务

中小微企业，推动数字经济的健康发展进行

了深入而富有成效的探讨。通过本次座谈会

议，双方就技术开发优势进行互补、互通有

无；将农夫铺子旗下所有 APP：未来名片、抖
粉官、小视号、拾惠邦、环店、数字圈等，全面

融入华为全生态联合开发共建；联合聚力共

同推进农夫铺子第一板块上市数字新零售

100亿补贴围绕拾惠邦、抖粉官、小视号、环
店等平台的工作进程；融合华为花瓣支付共

同推进俱宝盆支付业务落地合作；联合推进

海外市场开发及共同推动 AI人工智能业务
板块发展等方面达成深度合作。农夫铺子与

华为的强强联合必将为中小微企业提供更加

全面、高效、精准的数字化服务，推动数字经

济的蓬勃发展。双方的合作，不仅将实现优势

互补、互利共赢，更将引领整个行业迈向更加

智能化、高效化的未来。

袁道红代表农夫铺子集团明确表示，农夫

铺子将在东莞地区设立数字化应用软件产业

园，并建立华南技术研发中心，以提升农夫铺

子在技术研发和应用领域的综合实力。为确保

与华为在云业务和技术研发上的紧密合作，农

夫铺子将组建一支专业团队，专项对接华为的

相关业务，在高效、快速地推进农夫铺子第一

板块数字新零售上市工作的同时，双方还将同

步开展支付、短视频直播、数字圈、人工智能及

海外业务的全面合作，以全面提升数字化运营

水平，共同迎接市场的挑战与机遇。

刘三益也表示，华为将全力支持农夫铺

子在上市工作推进中的各项需求，并期待与

农夫铺子在更多领域展开深度合作，助推农

夫铺子第一板块数字新零售的上市进程，共

同推动行业的数字化转型，为中小微企业提

供更多创新解决方案，促进数字经济的健康、

可持续发展。

经过深入的交流与探讨，本次座谈会取

得了圆满成功。双方都明确表达了进一步巩

固和深化合作关系的决心，共同推进数字化

转型和数字经济的蓬勃发展。农夫铺子集团

将积极响应国家关于推动数字经济发展的号

召，与华为云一道，深入研究并探索适合中小

微企业的数字化转型策略，致力于为中小微

企业提供更加精准、高效的数字化服务。同

时，双方将积极拥抱新兴技术，持续创新业务

模式，提升服务品质与效率，力求为用户提供

更加智能化、便捷化的服务体验。未来，农夫

铺子与华为将继续携手并进，共同书写辉煌

的篇章。

■ 王井怀 宋瑞

2015年 4月 21日天津自贸试验区正式
挂牌成立。9年来，这个北方首个自由贸易试
验区蓬勃发展：年均实际利用外资超过 20亿
美元，年均进出口额 2000亿元人民币以上，
以天津市 1%的土地面积，贡献了 30%的外贸
进出口额和 40%的实际利用外资额。

9年来，这片 119.9平方公里的土地紧紧
抓住制度创新这一核心任务，以先行先试为

使命，成为天津乃至北方地区对外开放的平

台、经济转型升级的引擎。

不断涌现制度创新
今年初，商务部发布第五批 23项“最佳

实践案例”，天津自贸试验区入选 3项。
在“船舶监管申报新模式”案例中，天津

海事局针对同一港区内跨不同分支海事管理

机构作业频繁的港内作业船舶，研究出台天

津辖区“港内作业船舶集中航次日报”服务，

港内作业船舶仅需向一家海事管理机构报

告，多家海事管理机构便可共享数据。

受益者天津港轮驳有限公司相关负责人

算了一笔账：月均报告从 6000余艘次减至
1800艘次，降低 70%。节约的时间每月可增
加 240艘次作业量，产生效益约 120万元。同
时，这种模式可以缩短船舶待港时间，大幅降

低燃油消耗和尾气排放，企业每年节约船舶

燃油成本 1000多万元。
天津自贸试验区挂牌以来累计实施 615

项制度创新措施，其中有 42项引领性、标志
性创新成果在全国复制推广。

“挂牌 9年来，天津自贸试验区持续进行
制度创新，一系列创新成果为天津市高质量

发展打造新引擎、积蓄新力量。”天津市副市

长李文海说。

扩大制度型开放也不断取得新突破。天

津自贸试验区编制实施落实《区域全面经济

伙伴关系协定》（RCEP）行动方案，全面提高
享惠水平。2023年，天津市企业在 RCEP项下
享受关税优惠商品的进出口货值超 120 亿
元，同比增长 79%。
当前，自贸区正在实施提升行动。天津市

滨海新区区长、天津自贸试验区管委会常务

副主任单泽峰说，天津明确提出要争创通道

型、平台型、制度型、都市型、海洋型“五型”

开放新优势，在落实自贸区提升战略中书写

好天津篇章。

蓬勃兴起新兴产业
日前，50辆氢能重卡通过绿色租赁业务，

陆续在浙江投用。绿色租赁是天津自贸试验区

的一张名片，试验区还在全国率先建立融资租

赁绿色评价机制。数据显示，天津自贸试验区

融资租赁规模超 2.1万亿元，占全国 1/4。
这样的名片还有很多。商业保理企业资产

总额近 3000亿元，占全国 30%；数字货运产业
加速聚集，网络货运规模占全国 15%；平行进口
车独占鳌头，2023年在天津口岸通关的平行进
口汽车占全国总量超七成…… 咱下转 P2暂

投资中国是更优解
■ 石昊 吴涛 李倩薇

以最优的方式做选择，是企业的基本诉

求。对于跨国公司而言，更是需要不断探寻国

际投资的理想地。

作为世界排名前列的引资大国，今年一

季度中国新设外资企业达 1.2万家，同比增
长 20.7%；实际使用外资 3016.7亿元人民币，
依然处于历史较高水平，引资结构持续优化。

为何投资中国？近期以来，记者在赴全国

多地采访调研时，听到不少外企的声音。

春节刚过，上海最新认定的 34家跨国公
司地区总部在沪集体颁证，其中就包括卡夫

亨氏。将亚洲区总部从东南亚迁至上海，在华

已 40年的这家美国食品企业，对趋势和未来
有着自己的判断。

市场是全球最稀缺的资源。在中国这个

14亿多人构成的消费大市场，新的消费需求
不断产生，新的应用场景持续涌现。可以说，

任何优质产品和服务都不缺买家。

走进美国雅保公司位于四川眉山的一座

工厂，来自澳大利亚的锂精矿在这里蜕变成

一袋袋高纯度氢氧化锂，并最终作为锂电池

的正极材料驱动成千上万辆新能源汽车。

全球最完整的工业体系和发达的交通物

流打造了强大的产业链供应链。从螺丝钉到

大型装备，从基础原料到高科技产品，外商只

需敲敲键盘、点点屏幕就能坐拥一切所需。

踏上被珠江温柔环抱的广州国际生物

岛，500多家生物医药机构聚集在这里进行
科研和创新孵化，其中就包括扎根中国 30多
年的英国阿斯利康公司。

“政府对鼓励研发及中外企业创新的重视，

为我们带来了投资信心。”阿斯利康全球首席

执行官苏博科告诉记者，公司将投资 4.75亿美
元在无锡新建小分子药厂，投资 7亿美元在青
岛建立吸入气雾剂生产供应基地。

来到江苏太仓，德国弹簧企业克恩-里伯
斯在这里扎根 30年，增资 11次，感触最深的
就是政府的高效务实。

“我们始终能感受到当地政府的大力支

持，我们遇到的困难和挑战总能通过与当地

政府的密切合作来解决。”克恩-里伯斯首席
财务官冯·赖纳斯多夫感慨。

将观察的维度进一步拓展，得出的答案

更加清晰。

从横向看，全球乱云飞渡。国际局势变乱

交织，世界经济增长面临重重挑战。风高浪急

之中，中国仍是全球增长的发动机和稳定器，

外商也从中获益良多。权威数据显示近几年在

华直接投资收益率达 9.1%，在全球居于前列。
从纵向看，中国潜力无限。中国经济已经进

入高质量发展阶段，培育和发展新质生产力将

打开新的增长空间、开辟新的赛道。与中国携手

就是与机遇同行，投资中国就是投资未来。

一路行来，踏访多家外企，记者看到了塔

吊林立的新建工厂，开足马力的生产线，忙碌

有序的实验室，穿梭于论坛年会的外企高管，

上门提供“保姆式”服务的各级政府部门工作

人员……

一路行来，记者获得最大信息是：种种要

素汇集而成的中国优势，在他国难以找到“平

替”，外商拿出真金白银和实际行动在中国

“用脚投票”，是理性而务实的选择。

生长于沃土，企业才能发展壮大。一些外

资企业的感受令人印象深刻：想要拥有全球

竞争力，布局中国是“必选项”，投资中国是

“更优解”。

农夫铺子与华为云
召开2024全面合作座谈会

制度创新试验田 新兴产业聚集地
———天津自贸试验区九周年“结硕果”
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