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热点 Economy

■ 胡少佳 本报记者 李代广

在“中国玉雕之乡”河南省南阳市镇平

县，改革开放以来，玉雕产业蓬勃发展，规模

不断扩大。目前该县玉雕产业实现年产值

400亿元，年销售额 500亿元。
记者采访探寻镇平县玉雕产业蓬勃发展

的诚信密码，发现，一是当地商户长期自发形

成的诚信交易习俗，为行业发展提供着持久

的道德支撑；二是县委县政府不断推进玉雕

产业诚信体系建设，大力规范市场经营，保护

消费者权益，营造良好的法治营商环境，让诚

信商户生意兴隆，让不诚信商户寸步难行。

玉雕产业蓬勃发展
目标打造千亿市场

玉雕是我国优秀传统文化的重要组成部

分，古往今来深受群众喜爱。据考证，镇平玉雕

始于夏商，兴于汉唐，精于明清，盛于当今，距

今已有数千年历史。新中国建立后，特别是改

革开放以来，镇平历届县委、县政府大力支持

鼓励玉雕产业，制订了一系列优惠政策，玉雕

产业发展迅速。1995年 3月，镇平县被国家农
业部、国土资源部、国务院经济发展研究中心

等 5家部门联合命名为“中国玉雕之乡”。
当前，镇平县玉雕产业优势明显：产业

分布 16个乡镇 100多个行政村，拥有大型
玉雕专业市场 10个，各类精品门店、摊位 3

万多个，县内外从业人员 35万人，玉雕加工
群体占全国加工群体的 70%，是全国最大的
玉雕加工、销售集散地。

目前，镇平县玉雕产业实现年产值 400
亿元，年销售额 500亿元。下一步，镇平县将
努力打造培育玉雕产业的千亿级市场。

商户长期自发形成的诚信交易习俗
为产业发展提供持久道德支撑

在长期发展中，镇平县广大商户自发形

成的诚信交易习俗，为玉雕产业蓬勃发展提

供着持久的道德支撑。

在玉石原料交易环节，很多未经切割的

玉石原料，外表被杂石包裹，即使是专家通

过专业工具查看，也无法对内部进行准确判

断。在这样的情况下，买卖双方一般都是在

商定价格后直接完成交易。买方购买后，在

现场或者拉回家把原料切开，如果品质很

好，买方就大赚一笔，反之，如果品质很差，

买方就可能大赔一笔。但是不论是好是坏，

完成的交易不能反悔。

镇平县玉雕诚信经营者协会会员商户、

经营玉石生意 20多年的王先生告诉记者，
这种交易模式俗称“赌石”，在全国各地的玉

石市场都普遍存在。“购买者首先要有专业

的判断能力，其次大家也都非常了解其中的

风险，所以都自觉遵守这种交易习俗。”

王先生说，不过也不是所有玉石原料都是

这样。比如韩国的玉石原料，外表没有被其他

杂石包裹的情况。2010年前进口回来的韩国
原料基本都用宽木条箱包装，通过木条的空

隙，懂行的人都能比较准确地判断原料的品

质。如果买方想更加认真地查看箱子里的原

料，需要先交“定金”性质的开箱费。开箱看货

后决定购买，开箱费就冲抵货款；反之开箱看

货后决定不买，开箱费就不退还。久而久之，这

也成为当年镇平县韩国玉石原料的交易习俗。

他说，交易习俗也在与时俱进。现在，大部

分韩国玉石原料都改用塑料编织袋包装了，由

于市场变化，卖方现在基本上都可以原料全部

拿出来让买方挑选，开箱费也不用交了。

另据王先生介绍，由于玉石价格较高，

有时进货需要的资金量很大，一两个商户无

法拿出足够的资金。所以在镇平县，亲戚朋

友之间共同凑钱后合伙进原料的情况，一直

都非常普遍。“之前一般是五六千万，现在基

本上都是一亿元左右。在这样的合伙生意

中，大家基本上都不签合同，甚至收钱的合

伙资金管理人连收条都不用打。整个合伙生

意的运行，全靠大家的信誉和诚信。”王先生

说，“当然，所有合伙人都会参与合伙生意的

全过程，账目都向所有合伙人公开。等货卖

完了，大家就按合伙资金比例分配利润，或

者按比例承担亏损。大多数情况下都是赚钱

的，但是即使碰到亏损、甚至血本无归的极

端情况，所有合伙人也基本上都不会因此发

生纠纷。因为整个过程是透明公开的，大家

也都是亲戚朋友，都遵守着最基本的诚信。”

在玉石半成品交易环节，记者采访发

现，镇平县的交易模式类似农贸市场里卖

菜：卖方口头报价，买方口头还价，几十万元

甚至几百万元的交易，双方口头谈定之后就

直接成交，连个合同都不签。

对此，商户王先生说，这是因为买卖半

成品的都是比较懂行的人，切开后的玉石半

成品，品质非常透明，买卖双方的风险都很

低。大家基本上都不会因此发生纠纷，也都

觉得没有签合同的必要。这样的交易习俗长

期以来通行不衰，最核心的当然也是诚信。

在玉石成品交易环节，商家要想抓住回

头客，诚信更是关键。商户王先生说，如今镇

平县玉石成品销售商家，绝大多数都自觉诚

信经营，按照产品的真实品质定价，谁都不

想砸自己的招牌。

县委县政府
持续打造玉雕产业诚信体系建设
大力规范市场经营

当然，对于少数不诚信行为，政府的规

范管理必不可少。长期以来，镇平县委、县政

府不断推进玉雕产业诚信体系建设，大力规

范市场经营，保护消费者权益。

镇平县筹备成立了玉产业质检联盟，形

成常态化监管机制；建立了玉产品溯源体

系，推行溯源码、信用码、质检码三码合一，

形成全方位，可控可查的数据体系；开展“诚

信文明经营商户”和“平安市场”评选，通过

一系列政策，营造良好营商环境。

镇平县组织成立了玉雕诚信经营者协

会，长期开展玉雕购物放心店以及镇平玉雕

品牌示范店评选活动，在市场上推行“一证（摊

位证）或一照（营业执照）、一书（诚信承诺书）”

制度。《镇平玉雕诚信承诺书》公开承诺：销售

的商品名实相符；证书真实可查询；出具的名

实不符、证书不真即为假，假一赔十；支持无损

坏退换货（收到货 7日内）。
近期，镇平县又制定了《镇平县玉文化

产业市场集中规范整治专项行动方案》，并

联合石佛寺镇、市场监管局、公安局、消防救

援大队等单位，于 2024年 2月 26日起开展
为期一个月的玉文化市场集中规范整治专

项行动。

2024年 3月 15日，镇平县“3·15”国际
消费者权益日活动仪式在县会展中心举行。

县政府党组副书记白兆文出席活动仪式并

讲话。白兆文要求，县市场监管部门、县消费

者协会要充分发挥消费维权引导作用，严厉

打击侵害消费者权益的违法行为。广大经营

者要进一步加强自律，牢固树立“诚信为本、

诚信兴商”经营理念。同时要充分发挥行业

自律组织的作用，帮助指导业内企业提高产

品质量和服务水准。要积极构建政府部门主

导，社会组织、广大消费者、经营主体、新闻

媒体等共同参与的消费维权共建共治共享

新格局。

■ 石永波

茶园吐新绿，春茶采摘忙。3月 20日，春分
时节，2024陕西东裕汉中仙毫开采节在西乡东
裕茗园举行，标志着今年汉中仙毫春茶正式开

采，也拉开了陕西各地春茶上市的序幕。

茶园里，成片的茶叶青翠碧绿，茶香弥漫山

野，行走其间，沁人心脾。茶农们手提竹篮，穿梭

于茶园中，采摘今年的首批春茶。只见他们双手

上下翻飞，熟练地将一颗颗嫩芽装进竹篮。

东裕清洁化茶叶生产车间里，机器轰鸣，

一片片鲜叶经过摊杀青、烘焙、提香、理条、风

选、色选、人工精选等几十道工序之后，变成

一袋袋的汉中仙毫产品，通过快递第一时间

发往全国各地的消费者手中。

正在茶园里采摘茶叶的茶农谢成兰告诉

记者，目前茶芽才刚刚上来，芽头肥壮，一天

下来可以采摘一斤多的芽头，收入近 200元，
一个采茶季下来可以增收四五千元。记者了

解到，东裕茗茶今年新茶的采摘费是一斤 120
元，与去年持平，目前一个熟练的采茶工一天

最多可以采 1斤的嫩芽鲜叶，而 5斤鲜叶才
能制作一斤新茶。

东裕茗茶总经理苏一然介绍，由于前期

雨雪低温天气较多，今年的茶叶上市时间较

往年稍晚，不过由于雨水充沛，近期气温回升

快，加上去冬今春对茶园进行了科学管护，措

施得力，因此今年茶树发芽率高，茶芽的内含

物质丰富，新茶品质很好。

“一杯绿茶，安全可靠是前提，好喝才是

硬道理。”苏一然说，东裕茗茶成立 21年以
来，茶园通过了有机认证，采用清洁化生产，

利用数字追溯体系，实现了东裕茶叶从“种植

环节”到“客户茶杯”的全程可追溯，确保质量

安全可控好喝。

汉中茶业协会常务副会长，陕西高校四

主体一联合茶产业发展研究中心首席专家，

国家二级教授李新生说，东裕茗茶在科技助

力茶产业发展、一二三产业融合发展、茶产业

新质生产力的形成上做出了突出贡献。东裕

茗茶是西乡的名片，西乡是陕西茶产业发展

第一县，引领和推动着全省千亿茶产业链的

发展，希望东裕公司能够继续守正创新，在新

的一年实现突破发展。

陕西省茶叶产业技术体系首席专家，西

北农林科技大学教授、茶学系主任、茶叶研究

所所长余有本表示，近年来，陕西各产茶区遵

循茶产业、茶科技、茶文化“三茶统筹”发展理

念，新品种、新技术不断涌现，茶旅融合、茶叶

品牌打造成效显著，茶产业已经成为陕南地

区乡村振兴的主导产业。2024年省政府工作
报告中明确提出要做优做强茶叶千亿级产业

链群，希望东裕茗茶充分发挥龙头企业示范

引领作用，推动陕茶高质量发展。

陕西省茶文化研究会会长张为国介绍，

通过他们对西安各大茶城和各会员茶企的走

访交流，今年该省茶叶市场需求旺盛，预订量

比往年有所增长，很多茶友对头采春茶具有

较高的期待，预计热度将一直持续到 4月底。
陕西广电融媒体集团（台）三农中心主

编、农村广播总监郭笑表示，为进一步讲好陕

茶故事，今年将联合陕西省茶文化研究会继

续推出踏春问茶第二季融媒活动，开展“游茶

山 探春味”茶旅活动、陕茶文化大讲堂、直播

访谈、专场春茶品鉴会等活动，创作一批新媒

体作品，多平台联动为陕茶发声，为陕茶代

言，助力陕茶高质量发展。

记者了解到，随着气温的升高，东裕公司

4个基地的 8000 余亩茶园将陆续进入采摘

期，15天的嫩芽采摘期内，平均每天能采摘鲜
叶嫩芽 3000余斤，制作成汉中仙毫茶 2万余
斤，预计今年的春茶产量能达到 30余万斤。
开采节现场，东裕茗茶还发布了“和系列

新品汉中仙毫”，与入唐茶文化馆签订了产品

销售协议，与京东物流签订了物流合作协议。

陕西省茶文化研究会与陕西广播电视台

农村广播签订 2024年踏春问茶第二季活动
合作协议，联合开展系列茶事活动，进一步推

广陕茶品牌，讲好陕茶故事。

西乡是“中国最美茶乡”，高纬度、高海

拔、无工业污染的生态条件，赋予了西乡茶叶

鲜活香甜的特点，深受国内外消费者的青睐，

每年有 150吨茶叶出口到乌兹别克斯坦。目
前，全县有生态茶园 36万亩、茶农 7万余户，
从业人员 22万余人。
汉中茶园面积、产量、产值稳居全省第

一，汉中仙毫是中国国家地理标志产品，品牌

价值达 43.23亿元，进入 2023中国地理标志
农产品区域公用品牌 100强。
截至 2023年底，陕西省茶园面积 301.59

万亩，茶叶总产量 13.97万吨，总产值 257.40
亿元，稳居全国前十位。

■ 陈健 袁波

传统泡菜变身“潮品”零食、中医药膳“破

圈出海”、酒类主打时尚年轻……3月 20日，
第 110届全国糖酒商品交易会在成都开幕。
商家推出各类国货“潮品”，满足个性化、年轻

化消费需求。

本届糖酒会在成都掀起消费热潮。成都中

轴线道路两边的各大酒店，被企业视为“必争

之地”，企业在各大酒店的庭院、大堂、餐厅密密

麻麻布展，休闲食品、低糖饮料、火锅底料、各式

酒类摆满展台，展位前挤满了前来咨询的客

商。不少食品展位设置试吃区，引来观展人群

排队尝鲜。还有一些企业将直播间“搬入”现场。

全国糖酒会历史悠久，被视为观察消费

情况的“风向标”，目前一年两届。全国糖酒会

组委会秘书长施东燕介绍，本届糖酒会不局

限于展馆内，除了在成都世纪城新国际会展

中心、中国西部国际博览城举办，还以“展城

融合”的形式，将相关活动扩展至全城，构建

丰富的消费场景。例如，成都高新区的“展城

融合”活动，就在成都地标性建筑金融城双子

塔旁边的街道上举办。

国货“潮品”是本届糖酒会一大看点。四

川泡菜堪称老牌国货，眼下，不少泡菜企业在

坚守传统工艺的基础上，纷纷推出低盐分、高

颜值、易携带的“潮品”泡菜零食。

“我们对消费前景信心十足，不断进行技

术创新，有不少新产品亮相。”吉香居食品股

份有限公司副总经理王艳丽说，目前，公司针

对消费潜力巨大的休闲零食市场，推出了多

种口味的泡菜零食产品。

甘肃薯香园农业科技有限公司销售经理

杨小华说，针对食品市场个性化的消费需求，

公司在薯片口味上进行了创新，这次带来的

黄瓜口味薯片颇受欢迎。

中医药产业是四川彭州的特色产业。当

地一些企业顺应当下年轻消费群体“国潮养

生”的需求，创新推出“川芎泡菜”“醪醴火锅”

“香花醋猪脚”等中医药膳系列产品，让中医

药传统文化“破圈出海”。

本届糖酒会上，不少酒企推出低酒精度、

小瓶装的“青春小酒”“特调酒”等。在瓶身和

包装上，有的印着时尚可爱的卡通人物形象，

有的印上年轻人运动、旅行的照片。

“早就听说过成都糖酒会，这次来到现场，

发现很多老字号都推出了各种‘潮品’，适合我

们年轻人消费。”来自湖南的 25岁游客张倩说。
“我们的水果罐头等产品都是低糖低脂的，

符合年轻人的口味。来之前定的目标数量是拿

下 80个单子，糖酒会上前来洽谈的客户很多，
现在已经拿下近百个单子了。”鲜绿园（深圳）饮

品科技有限公司品牌部副总监冯娜高兴地说。

业界人士表示，目前，国货“潮品”在设

计、口味上下足了功夫，力求体现时尚化、年

轻化和个性化，一时出现不少“网红”产品，但

要想持续“走红”，品质是关键。

当前，国家和各地陆续出台一系列促进

消费的政策措施。中国商业联合会会长姜明

说，消费不仅对于经济“稳增长”具有重要意

义，更是影响人民生活质量和幸福感的重要

因素，而品质是消费的信心保障，企业要坚持

“品质至上”。

“国货品牌正在受到越来越多消费者的喜

爱，将传统与新潮结合，是国货品牌的机遇之

一。”四川新希望乳业有限公司董事长席刚说。

成都全国糖酒会
国货“潮品”带动消费热潮

早春的“第一口鲜”来了
2024陕西东裕汉中仙毫开采上市

河南镇平：玉雕产业蓬勃发展的诚信密码

荫东裕茗茶平均每天能采摘鲜叶嫩芽 余斤。

荫诚信企业（商户）评选活动长期举行。

荫镇平玉雕作品

荫部分玉石原料外层被杂石包裹，不切开难以准确判断
内部玉石品质。 荫用宽木条箱包装的韩国玉石原料 荫镇平县玉石半成品交易，像卖菜的农贸市场。

荫 陕西东裕汉中仙毫开采节在西乡东裕茗园举行。

荫成都高新区“展城融合”活动吸引众多市民。 陈健 摄

荫镇平玉石交易市场内人流如织。


