
广告Advertisement

“在 2024年全国两会中，‘新质生产力’这一关键词备受关
注。何谓新质生产力，我们理解‘新’就是创新，泛茶要在传统销

售渠道上创新；‘质’就是优质，我们要给经销商和消费者提供

优质的产品，优质的服务，创新是新质生产力的首要任务。”日

前，泛茶控股招商部负责人在接受采访时表示，“如果说，投资

是‘雪中送炭’，那么，招商政策和招后服务就是‘锦上添花’。传

统渠道+‘品味泛茶’专柜，将与经销商屹起创新发展。”泛茶，萌
芽于 2015年，2021年底正式推出，是一家以老茶为核心产品的
茶企，总部位于中国·广州，专注茶叶产品研发、推广及销售。合

作双万亩茶园基地（云南+福建），拥有泛福大厦、研发中心、六
斗茶庄园、品鉴中心、仓储中心、配送中心及超过 500家的实体
店。以“品鉴、收藏、价值、流通”为经营理念，以“让世界爱上中

国文化”为企业发展使命。遵循老茶越陈越香的原理，践行“三

茶”理念，以茶文化、茶科技驱动茶产业高质量发展，致力打造

传承中华文化的茶品牌。

问院泛茶是什么钥
泛茶招商部：“泛”指博大、宽广、海纳百川，预示“泛茶”将

深耕茶行业，做精做细；以豁达大度，宽广的胸怀，大爱无疆，以

德服人，以道致远；践行“三茶”理念，以茶文化、茶科技驱动茶

产业高质量发展，致力打造传承中华文化的茶品牌。

问院泛茶 logo如何解析钥
泛茶招商部：太极演变：一刚一柔、坚定的信念。生命和财

富：三点水代表“茶”、又代表生命和财富。钻石切割：精准切割

圆环切口代表互惠、互通、互利、互易。7、Z：7代表“起”，形如“锄
头”寓意着人民要勤奋劳动，一起奋斗，努力发展，共同富裕。

问院泛茶的品牌文化钥
泛茶招商部：品牌定位：传承中华文化的茶品牌。品牌使

命：让世界爱上中国茶文化。品牌愿景：让中国茶叶流通全球。

品牌价值观：品饮价值、收藏价值、社交价值、健康价值、财富价

值。

问院泛茶的品牌模式钥
泛茶招商部：研发和推广。

问院泛茶产品有哪些特点钥
泛茶招商部：滋味丰富、浓度高、体感强。轻奢大气、中国特

色、科技防伪、高效流通。产品融入大量中国特色及文化，采用

吉祥、励志的名称。

问院泛茶有什么钥
泛茶招商部院原料储备。超 2300吨的老料储备（未来目标

万吨级），可以支撑泛茶未来百年大计可持续发展，确保可以长

期输送高尖端的产品。知识产权：目前提交申请知识产权超

1600多套（涵盖：商标、专利、版权），验证了泛茶的研发能力，可
以支撑泛茶可持续发展，长期输出高贵的产品、名称、高端的设

计。

核心团队。创始团队：郑朝根董事长 1989年、郑海华总经
理 1992年，来自铁观音发源地，海上丝绸之路的起点，双世遗
保护区———福建·安溪·西坪镇，传承家族数百年的茶叶种植、

加工、销售经验，从小受“敢拼会赢，敢为人先”的闽商精神熏

陶，立志胸怀天下，做国货之光。

核心成员：90%以上均为 90后和 00后，具备高效的学习和
执行能力，热衷中国传统文化的发扬及传承，爱国爱党，享受中

国传统文化的魅力，及在中国特色奢侈品品牌工作的快乐。

实体渠道：超 500家。
问院泛茶提出响亮的口号院赢在泛茶遥 泛茶靠什么赚钱钥
泛茶招商部院销售、体量、服务、规模、品牌价值。
问：经销商靠什么赚钱钥
泛茶招商部：1、分享创造价值：落地推广消耗及收藏，客户

自饮好喝，接待有面子，送礼有价值。收藏保值，通过销售实现

盈利。2、服务创造利润：推广店内体验消耗，把空间和服务做起
来，通过体验和服务实现盈利。3、体验成就平台：每家门店都是
一个平台，客户在这里可以买卖产品，通过流通差价实现盈利。

问：泛茶的保值原理怎么理解钥
泛茶招商部：淤年份老茶 = 极致味蕾；于限量版 = 稀有；

盂消耗减量 = 更稀有。随着时间陈化，越陈越香，消耗减量，实
现稳定增值。

问院现在与未来袁泛茶想做什么钥
泛茶招商部：传承中华文化的茶品牌，百年茶企、国货之

光。

问院泛茶现在在做什么钥
泛茶招商部：首先是强团队。团队是企业的核心竞争力，人

才培养和团队建设是泛茶的永续发展战略。敢拼会赢，敢为人

先。打造成为行业最优秀的团队。其次是立基柱。双万亩生态

茶园基地(福建+云南)、品鉴中心研发中心、配送中心、超级工
厂、六斗茶庄园万吨原料陈化仓、集团总部大楼等稳步推进。至

此泛茶也将成为具备国际竞争力的大型茶企。另外就是高质量

发展。与国家发展战略同频共振，践行“三茶”理念，以茶文化、

茶科技，驱动茶产业高质量发展。

问院泛茶的未来呢钥
泛茶招商部：中国特色奢侈品集团，守正创新做国货之光，

将中华文化传播世界，将中国产品流通全球，让世界感受中国

魅力。

问院加入泛茶为什么要开店钥
泛茶招商部：品味好茶、打造平台、凝聚资源、吸引投资、重

构资源、引领资源、分享价值、实现盈利、名利双收。品牌赋能：

模式输出、品牌输出、产品输出、人才输出、价值输出、销售输

出、能力提升、优先配货、低价建仓、品牌共享、信息互通、渠道

互利、价值共享。

问院为什么要买泛茶钥
泛茶招商部院自饮好喝、接待有面子、送礼有价值、收藏保

值。品味泛茶=品味价值=品味人生。
问院传统渠道招商有哪些政策钥
泛茶招商部：传统渠道招商政策列在表里，一目了然。

问院异业联盟野品味泛茶冶专柜招商的政策呢钥
泛茶招商部：招商政策如下：

欢迎加入泛茶！拥有一杯好茶，拥有一个平台，凝聚圈层

资源，展现自身价值；共同打造传承中华文化的茶品牌，推进泛

茶高质量发展，让文化看得见，让茶香被品味。

渠道等级 保证金 首次进货 面积要求 奖励 辅导培训 活动策划 推广

渠道商 10万 300万 200平方+ 有 赠送 赠送 赠送

体验店 5万 60万 150平方+ 有 赠送 赠送 赠送

旗舰店 3万 30万 100平方+ 有 赠送 赠送 赠送

专卖店 2万 20万 50平方+ 有 赠送 赠送 赠送

经销商具备招商和组织能力袁可以申请升级渠道商袁无需补首次进货遥
具体如下院
专卖店招商院2家升级旗舰店袁5家升级体验馆袁15家升级渠道商曰
旗舰店招商院3家升级体验馆袁12家升级渠道商曰
体验馆招商:10家升级渠道商遥
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泛茶控股招商部负责人解读
传统渠道 +野品味泛茶冶专柜 2024招商政策

荫泛茶·中国五星级茶馆

荫泛茶控股董事长郑朝根

荫泛茶 logo

荫泛茶研发中心

荫泛茶知识产权

荫屹起飞翔

野品味泛茶冶专柜 要求 小项

选址 高档场所 环境高档尧卫生整洁尧灯光明亮尧陈列有序尧工整尧
最少一张茶台

首次进货 预10000 品鉴装尧品味泛茶尧铁观音尧酒水尧展示物料尧茶具等

保证金 预5000 合同到期后解约退还

辅导培训 赠送 参与公司培训课程

活动策划 赠送 参与公司推广活动或举办推广活动

招商奖励 有 享受招商推荐奖励

覆盖行业

和泛茶客群相似度 50%以上的行业袁要求形象得体高档袁如:茶叶店尧烟酒行尧
写字楼尧滋补礼品行尧高档洗车店尧汽车 4S 店尧名车行尧私房菜会所尧钟表尧
包包尧珠宝首饰店等遥


