
重庆气矿冲产量稳冬供
12月 25日，西南油气田公司重庆气矿

日产天然气 790万方，所有气井“气力”全开，

冲刺气产量，稳定区域客户冬季用气需求。

面对川渝地区气温走低、用气量攀升，给

天然气供应带来诸多困难，重庆气矿竭尽全

力履行供气责任，在积极谋划 2024年天然气

生产的基础上，结合区域客户冬季用气特点，

针对性开展输气管网气量的调配，尤其是增

加相国寺储气库进入川渝管网的气量，提升

管网的输气压力。与此同时，注重低压小产、

工艺措施井的开井频次，以及措施的持续跟

踪和分析，实现气井颗粒归仓。稳定主力气井

的产量，每日开展气井动态分析，确保气井产

量稳得起，把冬日“暖气”输送到万家千户。

图为井站员工分析生产情况。

李传富 郑少勇 摄影报道

●测试人员紧张有序测试，为商业卫星配套高稳晶振。

●陕西广电融媒体集团新媒体运营总监刘苏
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“市场是研究室发展的根基，没有市场就

没有一切。”这是航天科工 203所六室全体的
共识。“不能期望市场送上门来，我们最终还

是要接受市场竞争的大考，把我们的技术优

势、航天品牌优势推广出去。”

然而，直面市场绝非易事。随着竞争日益

激烈，六室的市场主体也发生了很大的变化。

过去市场主体是高精尖定制产品，现在要向

批量生产和衍生产品拓展，只有不断拓宽市

场思路，才能争取更大的市场份额。六室全体

职工提振士气、凝心聚力、提升市场意识，目

标一致，共同把市场做大、产品做强。

以产品为牵引
积极扩展产品种类

当现有产品满足不了市场新需求的时

候，就需不断研发新产品，不断拓展产品种

类，促进产品多样化、系列化，有针对性地满

足用户的新需求。六室以市场为契机，以产品

为牵引，由过去的恒温和温补为主流的晶振

产品，拓展到锁相、抗振、驯服晶振，测试设

备，时频板卡、设备和系统等，极大丰富了产

品种类，满足更多用户的不同需求。

同时，六室根据市场的需求导向，研发了

超高稳晶振，技术指标有了很大提升。其中短

期频率稳定度指标，较传统晶振提高了半个

量级，并具有优秀的相位噪声指标，目前已经

应用到了航天、航空、科学研究等各个领域；

作为时间频率的基准源，被应用到新型原子

钟，技术指标达到国际同类产品最高水平；作

为国产短期频率稳定度的计量基准，被应用

于诸多计量测试领域等等。

职责分工明晰
推进项目顺利开展

为进一步提升工作效率，六室进行了岗

位调整，细化了职工的岗位职能，明确分工职

责。设立了项目经理岗位，从项目合同综合调

度，到人员、资源调配，产品梳理、管理，再到

项目进程把控，更好地控制了产品周期，降本

增效，促进合同顺利交付。

除此之外，细化例会制度。定期召开项目

例会，根据需求，随时组织技术交流会和技术

攻关会，高效解决技术问题，有效推进项目的

顺利开展。

精准对接用户，快速掌握其需求

六室通过展会、学术研讨、行业协会等多

种渠道，全方位进行产品推广，对用户需求积

极响应。设计师通过参加学术交流，宣讲目前

最新的技术成果；直接面对用户，了解需求，

进一步促进了产品优化。一次，设计师了解到

某院用户新的晶振需求，便主动拜访，详细了

解产品的技术要求和使用环境。针对产品的

特定要求，集思广益，专题攻关，拟定多种技

术途径，综合考虑产品效果和可靠性，确定最

优解决方案。在产品攻关过程中，项目团队集

合设计、工艺、装配力量，各岗位人员密切配

合，通力合作，两个月时间内快速完成研制生

产过程，迅速提供了样品，得到了用户肯定。

晶振产品的需求响应、质量反馈、售后服务，

都将促使设计师重新深入认识与评价自己产

品的性能和可靠性，从而将航天品质要求贯

穿到产品全寿命周期管理中，促进晶振专业

的发展。

建立大市场概念
发动全员找市场

制定全室发展的目标和思路。坚持市场

开发人人有责，人人尽责。在全室进行宣贯研

讨，统一思想，达成共识。针对现有的产品和

市场进行深入分析，明确重点发展的技术和

产品方向。维系现有用户，挖掘潜在用户，积

极拓展市场。全员市场常态化，积极行动起

来，主动走访了解用户需求，向用户介绍产

品，并针对用户需求，提供解决方案，积极提

供样品进行试用。

全体职工在室主任的带领下，挺进太原，

南下广州，西上西安，东闯上海，每个项目抓

大不放小，每项业务一个也不能少，紧跟市场

需求，不断拓展市场领域。

功夫不负有心人。全室上下一心，目标明

确，技术、产品、工艺、市场每一个岗位都尽心

尽责，解决了一个又一个技术难题，研发了更

多的新产品。2023年新签合同、交付、回款均
创新高。

“当下，谁对市场了解多、反应快，谁就将

占领更多市场。”今后，六室将进一步提升技

术能力，研制性能优异、质量可靠的产品，积

极拓展产品种类，迎接新的挑战，开拓新的市

场，为国民经济建设发挥更大的作用。

渊吴巍 郄莉冤

航天科工 203所六室

全员拓市场 提升核心竞争力

■ 钟毅恒

在人工智能领域，王誉翔的名字耳熟能

详。作为中国管理科学研究院的客座教授及

杰出的数据科学家，他不仅在技术创新上取

得了突破，还在解决复杂数据处理挑战上设

立了新的标准，确立了自己在这一领域的权

威地位。

王誉翔开发的“基于K-均值的数据聚类
分析系统”是一个里程碑式的成就。该系统利

用先进的聚类技术，显著提升了数据分析的准

确性和效率，为大数据处理提供了更为精确的

方法，并优化了整个数据分析过程。另一个重

大创新是他的“基于深度学习的数据洞察系

统”，它通过深度学习技术从复杂数据中提炼

关键信息，为企业提供精准的决策支持。这个

系统不仅提高了信息处理的质量和速度，而且

为数据驱动的决策制定提供了有力支持。

在数据分类和预测决策方面，王誉翔开

发的“基于决策树的数据分类预测系统”和

“基于逻辑回归的分类决策系统”在这一领域

引起了广泛关注。前者采用了先进的决策树

算法，能够快速准确地处理和分析大量数据，

从而对未来趋势和结果进行有效预测。它在

金融市场分析、医疗诊断、风险评估等多个领

域得到了成功应用，极大地提高了决策质量

和效率。后者则利用逻辑回归模型进行数据

分析和预测。这一系统特别擅长处理那些输

出变量为二元（如是/否，成功/失败）的情况，
能够对不同因素对结果的影响程度进行量化

分析。这一技术在市场营销、疾病预测、信用

评分等方面显示出了巨大的应用潜力，帮助

企业和机构在复杂的决策环境中做出更加科

学和精准的判断。

2023年 9月，王誉翔因其在“基于决策
树的数据分类预测系统”上的杰出创新而荣

获“2023人工智能行业科技创新优秀发明成
果”奖。这一奖项不仅肯定了他在数据科学技

术方面的贡献，也彰显了他在人工智能行业

中的领先地位。同年，他还被授予“2023人工
智能行业科技创新先锋人物”荣誉称号，这不

仅是对他个人才华和创新能力的认可，也是

对他在推动科技前沿发展中所起到的引领作

用的高度评价。

王誉翔在课题研究方面的成就同样令人

瞩目。他的课题《基于人工智能的大数据技术

及其应用研究》深入探讨了人工智能技术在

大数据处理中的应用，并因其卓越的研究成

果在科研创新项目管理中心评选中荣获科研

成果一等奖。这一研究不仅对当前的大数据

技术发展产生了深远影响，还为未来的技术

创新奠定了坚实的基础。

除了技术创新和理论研究，王誉翔在培

养新一代数据科学人才和推动科技创新方面

也做出了显著的贡献。他的成就不仅体现了

他个人卓越的才华，还为数据科学的持续进

步打下了坚实的基础。王誉翔的故事充分展

示了一位顶尖数据科学家如何通过技术革新

和社会影响，在推动科技发展和促进社会进

步方面发挥深远的影响。

王誉翔：引领数据科学迈向新高峰

■ 文新语

一个民族的传统文化，体现了大众的价

值理念，也是与其他国际文化交流的载体。而

传统文化除了背后博大精深的文化底蕴、丰

富的文化符号、形象和理念外，始终离不开媒

体力量的宣传加持。

陕西广电融媒体集团新媒体运营总监刘

苏，就是一位持续在媒体端为中国传统文化

助力的新媒体人。曾担任全国大学生新媒体

创意大赛优秀指导教师、中国国际“互联

网+”大学生创新创业大赛评委、凤凰卫视凤
凰网第二届主持人大赛评委、2011年西安市
社会科学优秀成果三等奖获得者的刘苏，始

终凭借其杰出的传媒业务素质，持续立足于

新媒体平台，运用各种力量、资源，为中国传

统文化的传播助力。

2011年，是刘苏参与中国传统文化宣
传，向世界讲述中国故事开始的一年。在西安

举办的世界园艺博览会活动中，刘苏担任西

安非物质文化遗产表演展示大型活动中的总

策划，运用表演展示的平台大力推进多种文

化交流，为多国宾客展示了西安鼓乐、秦腔、

剪纸等具有浓郁地方特色的非物质文化，将

中国传统文化中的物产、衣食住行、婚丧嫁娶

等风俗习惯细腻地展示出来，成为西安世界

园艺博览会的一大亮点。正是从这一年起，刘

苏的中国传统文化传播行动，正式驶上了快

车道。

2012年，刘苏策划并制作的中国电视节
目中第一个以酒为主题的文化节目《华夏酒

道》在当年大放异彩。这款陕西卫视倾力打造

的全国首个酒文化类电视节目，深度诠释了

中华民族源远流长的酒道文化。对中国人来

说，酒在社会生活、人际交往中有着巨大的作

用。而其背后，不仅能给中国酒业带来更大的

经济效益，更会让中国传统文化借助这一载

体，传播得更广更远。

文化交流是世界文化进步的重要条件，

也是推动文化全球化和多样性的内在要求，

更让中国传统文化能够开辟出更多“走出去”

的渠道。2013年，刘苏策划了国际巨星施瓦
辛格的中国西安之行、探访秦兵马俑，施瓦辛

格也成为继美国总统卡特、克林顿、国务卿基

辛格之后，又一位进入兵马俑地坑参观的国

际友人。硬派国际巨星与秦朝“金戈铁马”的

同框，也让国际友人更加震撼于中国古代王

朝的强大与繁荣。

2014年，刘苏策划了首届丝绸之路电影
节活动，在诺贝尔文学奖得主访谈《莫言对话

勒克莱齐奥》节目担任制片主任，同时以总策

划、主持人的身份，策划电影节大型文化访

谈———长安与丝路的对话《星耀长安》活动。

其间，刘苏采访《疯狂的代价》《秦颂》等影片

导演周晓文、演员闫妮等，向人们展示中国日

益强大的文化软实力，增强中国电影作品的

国际竞争力，促进了中国电影与世界电影的

交流和发展。

2015年，刘苏策划陕西卫视大型节目
《盛世钟鸣》，在大雁塔慈恩寺举办新年庆祝

活动，展示盛唐文化与新时代盛世元素的完

美融合。2016年，刘苏作为制片人策划制作
的《丝绸之路品牌万里行》，获得第 23届中国
国际广告节金奖“中国广告长城奖”。2018
年，刘苏担任“长安与世界对话———唐都长安

1400年国际学术研讨会”电视直播总策划，
向人们展示了开放包容的唐文化对中国和世

界带来的影响。

成长于陕西，工作于西安，作为中国杰出

的新媒体传播人，刘苏欣慰于越来越多的海

外华人为“唐人”这一称谓自豪。他认为，这是

盛唐开放气度的历史延续，更是中国传统文

化的闪亮招牌。

做国际文化大使，竭力向世界展示中国传统文化的媒体人
———访中国杰出的新媒体策划专家刘苏

市场洞察与创新策略
刘海霞在电子行业的营
销蓝图

■ 庞欣雨

在电子行业市场营销领域，刘海霞以其创

新精神和专业成就著称。作为一名经验丰富的

市场销售总监，她不仅通过推动电子产品营销

创新，提升公司的市场份额和品牌影响力，引

领公司在竞争激烈的电子市场中取得重要地

位，还在担任中国管理科学研究院经济发展研

究中心客座教授时为电子行业提供了深刻的

学术洞察，树立了市场营销新标准。

为了解决行业短板问题，刘海霞自主研

发了一系列有助于市场营销效率提升的系

统，如“市场营销效能评估及效益分析系统”

“市场营销分析与数据检测系统”和“基于电

子产品的线上线下营销结合推广系统”，这些

系统彻底改变了传统市场营销的运作方式。

她研发的“基于电子产品的线上线下营销结

合推广系统”荣获“2023电子行业市场营销
科技创新优秀发明成果”奖，此外，刘海霞本

人也被授予“2023电子行业市场营销科技创
新先锋人物”称号。

“市场营销效能评估及效益分析系统”专

注于评估不同市场营销策略效果，帮助企业

更精准地衡量营销活动并做出决策。“市场营

销分析与数据检测系统”则通过实时监控和

分析市场数据，提高了市场响应速度和投资

回报率。“基于电子产品的线上线下营销结合

推广系统”展现了如何将先进的技术应用于

实际的业务场景中，为电子产品的推广提供

了一个全面而高效的解决方案。在原有市场

营销知识基础上，刘海霞结合先进技术，为电

子行业市场营销提供了新视角和工具，对整

个行业的发展产生了深远的影响。

在学术方面，刘海霞还深入研究“基于消

费者行为视角的时尚电子产品营销策略”这

一科学课题，揭示了市场营销策略中的细微

因素，为制定有效的市场营销计划提供了科

学依据。这项研究由于其创新性和实际应用

价值，荣获科研创新项目管理中心的科研成

果一等奖。

刘海霞认为，未来市场营销将更依赖于

数据分析和数字化策略。她预见个性化营销

将成为趋势，企业将利用大数据和 AI深入了
解每个消费者的喜好，从而提供定制化产品

和服务。她还强调社交媒体和移动平台的重

要性，并提出可持续性和社会责任将成为品

牌形象和消费者选择的重要因素。

刘海霞在电子行业市场营销领域的成就

体现了她的创新才华。她开发的先进市场营

销系统和对消费者行为的深入研究，为市场

营销的实践和理论发展做出了重大贡献，推

动了先进技术在市场营销中的应用，为电子

行业的未来营销策略提供了宝贵指导。

黄石市东楚奥体新城
（一期）棚改安置建设项
目主体结构顺利封顶

12月 27日，由在汉央企中国一冶承接
的设计施工总承包 EPC项目———黄石市东

楚奥体新城（一期）棚改安置建设项目主体结

构顺利封顶。

该项目位于湖北省黄石市金城大道。项

目总建筑规模 15万平方米，包括 6栋高层住
宅楼和 4栋商业楼。目前，该项目 6栋高层住
宅楼和相关配套基础设施结构全部封顶。项

目建成后，可安置约 903户居民，为当地棚改
安置作出新的积极贡献，推动核心区城市化

快速发展。

为将项目打造成为精品工程、示范工程，

中国一冶项目团队根据黄石市城市风貌色彩

规划，以暖色系低纯度色为主色调，营造与新

城风格相符的景观环境。建筑采用现代化外

立面，加入景观环境的设计，进一步形成独特

的风格。建筑细节的注重提升了建筑美感及

居住舒适度，提高了居民幸福指数。

(童澍 张丽 侯族余)

广告

近日，随着陕西榆林能源集团公司党委

书记、董事长薛卫东一声令下，榆能集团化学

材料公司煤制 40万吨/年乙二醇项目首批产
品发车，6辆满载乙二醇产品的卡车从装载
站台缓缓驶出，标志着该集团自主建设的首

个煤化工项目建成投产。

这一乙二醇项目建设投产，对榆能集团

转型升级、做强做大煤化工板块，延长榆林市

煤炭产业链、提高煤炭就地转化率，加快建设

世界一流高端能源化工基地具有十分重要的

意义。

榆能集团化学材料公司 40万吨/年乙二

醇项目采用合成气间接法生产聚酯级乙二

醇，产品年运行时数 7200小时。该项目除主
产品乙二醇外，还有副产碳酸二甲酯（DMC）、
乙醇、硫磺等副产品，目前，所有产品均已产

出。

据了解，该项目采用宁波中科远东催化

工程技术有限公司的乙二醇工艺技术，由该

公司提供成套技术工艺包、催化剂和核心设

备。包括榆能集团在内的华鲁恒升、安徽昊

源、内蒙古荣信等国内多家大型能源企业使

用了“中科远东”的相关技术和工艺，获得业

主一致好评。 渊杨 方 张文胜冤

榆能集团自主建设的首个煤化工项目

40万吨 /年乙二醇项目建成投产


