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热点 Economy

姻 唐卫彬 冯大鹏 韩朝阳

7月 6日，是红旗渠工程全面竣工 54周年
纪念日。红旗渠，流淌着理想之光和青春之

志，是激荡青春、催人奋进的“精神之渠”。

半个多世纪前，河南林县（今林州市）人

民在县委领导下，历时十年，绝壁穿石，挖渠

千里，终于在 1969年建成了“人工天河”红旗
渠，也将“自力更生、艰苦创业、团结协作、无

私奉献”的精神之旗插在太行山巅。

自此，八百里太行壁立千仞，三千里渠水

逶迤绵延，浸润百姓心田。

2022年 10月，习近平总书记在河南考察
时强调，红旗渠就是纪念碑，记载了林县人不

认命、不服输、敢于战天斗地的英雄气概。

如今，越来越多的人来此寻找那股永不枯

竭的精神之源。对于今天的共产党人来说，红

旗渠，既是历史的答案，也是时代的航标，激

励一代又一代人接续奋斗。

青春热血映照太行

“旧林县，真可怜，光秃山坡干河滩，有雨

冲得粮不收，没雨旱得籽不见。”

林县缺水久矣，百姓盼水心切。

1954年，杨贵被任命为林县县委书记。
“我们都是共产党员、党的干部，党性原

则不允许我们眼睁睁看着地里旱着长不出庄

稼、十几万父老乡亲翻山越岭找水吃而无动

于衷。”县委书记杨贵站了出来。多方考察后，

县委决定从山西平顺县引浊漳河水入林县，

彻底解决林县的缺水问题。

这是一项充满风险的决定。当时正值经

济困难时期，年轻的杨贵还面临工程技术等

方面的考验。“我们可以坐着等老天爷的恩

赐，这样我们的乌纱帽肯定保住了，却战胜不

了灾害，遭殃的是人民群众。”掷地有声的话

语，体现了一个年轻共产党人的担当。

历史证明，只要顺应民意，就能赢得人

心；只要赢得人心，就能创造奇迹。

“既然愚公能移山，我们修渠有何难，立

下愚公移山志，决心劈开太行山。”县委征求

意见时，林县百姓说，“国家没钱，我们自带干

粮也要修成，这是祖祖辈辈的大事。”

靠一锤、一钎、一双手，风餐露宿、吃糠咽

菜，林县儿女苦战 10年，削平 1250座山头，
架设 152个渡槽，打通 211条隧道，硬是在太
行山悬崖绝壁上，凿出了一条 1500公里的
“生命之渠”。

红旗渠是一条“初心渠”，也是一条“青年

渠”。1960年红旗渠开工时，县委书记杨贵 31
岁，设计师吴祖太 27岁……当时，林县很多

青年汇聚到修渠工地上。

马垒的爷爷 20多岁上山修渠，天为被，
地为床，日夜苦干，还因爆破山石伤了一只

眼。老人的床底下，至今仍收藏着满满一箩筐

修渠的锤凿，那是一代人的青春记忆。

1969年 7月 6日，红旗渠工程全面竣工，
林县人的吃水问题得以解决。

如今，马垒已成为国家级滑翔伞运动员，

对红旗渠了解越多，马垒越觉得爷爷那一辈

人的梦想伟大且浪漫。

岂曰无碑，山河为碑；何用留名，人心即

名。数以十万计鲜为人知的修渠者，用双手凿

出一个闪闪发光的名字———红旗渠。

青春传奇跨越时空

林州人骨子里是不甘落后的，红旗渠让

他们的脊梁挺得更直。

红旗渠开工之初，林县的水利技术人员

还不到 30人。但修渠 10年，林县儿女设计了
“坝中过渠水、坝上流河水”的空心坝，建成了

“槽下走洪水、槽中过渠水、槽上能行车”的渡

桥，创造了上百项工程技术成果，培养锻炼了

5万多名石匠，3000多名懂技术、会管理、能
领导的工队长、技术员。

红旗渠留下的技术积累和精神财富，支

撑和激励着一代又一代青年人接续奋斗，不

断创造新的发展传奇。

张益智出生第二年，红旗渠全面建成。那

是 1969年 7月，刚结束十年奋战的人们豪气
干云。耳濡目染下，张益智也继承了父辈们太

行山石般的坚强个性。

由于家贫，张益智 16岁就随乡亲外出打
工。他吃苦耐劳，勤学好问。2012年，在家乡保
护生态、发展旅游的号召下，张益智毅然接手

几乎废弃的万泉湖景区，将光秃秃的石头荒

山变成了湖清林秀的观光胜地。

生于 1948年的李广元虽只参加过红旗
渠收尾工程，却是个典型的具有“红旗渠脾

气”的人。村里的铁匠铺经营困难，26岁的李
广元临危受命，背上干粮，下郑州，上北京，走

太原，找出路，硬是把铁匠铺发展成汽车配件

厂。在李广元带动下，到 20世纪 90年代末，
林州北部涌现出 300多家汽配企业。
想得大，看得远，干得苦，这是林州企业

家继承自父辈的群体特质。当不少人还沉醉

在低端铸造的盛宴中时，李广元又率先转型，

目光瞄向蓬勃发展的钢铁行业，不断延伸产

业链条，使企业最终跻身全国民营企业 500
强。

2013年，王生有面临一个选择。担任盘龙
山村党支部书记 20多年的大哥王自有，在为

村里修路奔波的途中突发心梗病逝，村里的

“带头人”没了。王生有常年在外做生意，正值

壮年却因车祸失去一条手臂，虽经厄运，却不

沉沦，乡亲们想让事业有成的他回村接任村

支书。

回，还是不回？作为党员的王生有，毅然

扛起了全村人的期盼。经过多方奔走和努力，

他带领乡亲们将坑洼不平的土路变成了平坦

的水泥路，并继续绿化荒山，种植花椒、核桃、

中药材，不仅使特色产业更红火，也为发展旅

游打下基础。

理想的星火一经点燃，必将璀璨一片山

河。

张益智、李广元、王生有的经历，是千千

万万林州人的奋斗缩影。“战”太行、“出”太

行、“富”太行、“美”太行，跨越半个多世纪，林

州人昂首挺胸走出了“创业”四部曲。

青春之志永续相传

“除险队长任羊成，阎王殿里报了名。”6
月 29日，95 岁的红旗渠特等模范任羊成去
世，引发哀思。

“我死过五回啊，没想到能活到今天。”任

羊成生前说过。任羊成是幸运的，他曾坠崖后

挂在树杈上捡回条命，得以看到红旗渠竣工

通水。而红旗渠的“山碑”上镌刻着 81位英雄
的名字，他们为这一人间奇迹献出了宝贵生

命。

吴祖太是第一位为红旗渠献身的人。为

了修建红旗渠，他三次推迟婚期，跑遍百公里

长的浊漳河，测绘出第一张引漳入林渠线图。

在进隧洞查看塌方情况时，他不幸遇难，年仅

27岁。
红旗渠开挖不到两个月，张买江的父亲

就牺牲在工地上。父亲牺牲后，13岁的张买江
被母亲送上了工地，成为最小的修渠者。红旗

渠修了 10年，张买江干了 9年，最宝贵的青

春岁月都是在修渠中度过的。

红旗渠的咽喉工程青年洞，山势陡峭，石

质坚硬。承担这项艰巨任务的 300多名男女
青年，在掘进中改进爆破方法，日进度由 0.3
米提高到 2.8米。青年突击队员在工地的岩石
上挥毫泼墨：“红军不怕远征难，我们修渠意

志坚。为了实现水利化，再苦再累心也甘。”

曾经，修渠人把生命与水渠融为一体；如

今，后继者将青春热血挥洒太行山巅。

夏日清晨，石板岩镇，写生的人群遍布峡

谷溪流。林州市太行山写生产业协会会长杨

凯是石板岩人，21岁从农家宾馆做起，历时
10年打造出当地生意最好的写生基地。“当
年，红旗渠并未修到石板岩，但石板岩人照样

支援红旗渠建设。”刚过而立之年的杨凯有浸

润在林州人骨子里的豪气。

在当地政府支持下，杨凯等人牵头将原

来自发经营的松散农户，组织成联合运营的

产业协会，141家会员单位年接待游客量超
130万人次。
“你们把我们忘了吗？”“我们没有忘，

我们忘不了。”在林州建筑职业技术学院，

25岁的年轻导演刘芳鸣和他的学生，正编
排一场沉浸式话剧《恁家在哪里》，这个以

“除险队长”任羊成、“妇女营长”李改云等

人为原型的话剧，是当代青年对修渠青年

的致敬。

“任爷爷、李奶奶当年修渠时，也就是二

三十岁的年纪，却已在工地上经历过生死考

验。”刘芳鸣说，“他们的青春远去，我们的青

春登台，我们不应忘记，也无法忘记他们的青

春故事。红旗渠的故事是林州，也是整个中华

民族的精神财富。”

如今，林州百姓早已不再为饮水而担忧，

但默默流淌在太行山上的红旗渠水，将一直

注视着中华儿女踔厉奋发、勇毅前行的坚定

步伐。

“川香万家·消费帮扶”
走进古蔺“力酱酒业”

7月 4日下午，四川川香万家乡村发展集
团有限公司董事长肖兴军、总经理韦效磊，带

领相关部门负责人一行驱车前往古蔺，对四

川省力酱酒业发展有限公司进行了商务考

察，公司 CEO黄四清亲自接待并带领大家兴
致勃勃地参观了酒窖及酿酒车间。之后，双方

进行了友好的座谈交流。

首先四川川香万家乡村发展集团有限公

司董事长肖兴军介绍道：“川香万家农特产品

体验馆（省馆）在乡村振兴的背景下应势而

生，由集采供应、供应链、批发零售、直播培训

与运营五大板块赋能电商服务，从而达到消

费帮扶的目的。体验馆设有四川 21个市（州）
的展位和直播间，以及培训中心、体验中心、

会议中心和法务、宣传、税筹、设计、包装、投

融等一站式服务系统。”

该体验馆是在四川省扶贫基金会、四川

省电子商务发展促进会、四川省青年创业促

进会、四川省青年企业家协会农村青年致富

带头人分会倡议下，相关爱心单位实施开展

的“川香万家·消费帮扶”公益项目之一，公益

项目还包括“百城千县·万商云集战略规划”

“四川名景名品全国公益宣传”“川香万家农

特产品展销会”“川香万家爱心帮扶基金”，促

进农业农村一、二、三产融合发展，体验馆相

比于市面上其他平台更为专业，且目前面向

全川招商，凡是符合入选条件的商家，体验馆

都会提供八大入驻福利，帮助企业利用新型

电商平台增收。

紧接着，力酱酒业 CEO黄总在座谈会
上发言：“百力集团创始人、集团董事长林昱

教导我们：‘做人诚实，做事完美，要么不做，

要做就做到最好！’这一直是林昱先生的人生

信条。林昱先生驰骋商海多年，在每一个领域

都卓有建树。从工程行业到贸易领域，文旅产

业到金融投资产业，无不见证了他的超前胆

识和开拓创新能力，他的每一次跨界都是华

丽转身，是人生历经一次次积淀后的扬帆起

航。”

百力集团是一家总部设在横琴的澳门

企业，以实业垣贸易的产业形式，集酒庄生
产运营、跨境贸易、餐饮酒店、旅游休闲、文

化创意、工程建筑、金融投资、商务会展等为

一体的综合型企业。公司作为澳门最早响应

“一带一路”建设的企业之一，积极与葡语系

国家经贸互动，深受新闻媒体关注和好评，

被《人民日报》誉为“一带一路的先行者”。现

因经济风口转型，开始以食品制造酒生产为

主要业务，还建立了集团“532”战略发展计
划，即从 2022 年起，五年内完成企业上市，
三年内建立双品牌，两年内全面铺开全国销

售网络。

2021年，百力集团斥资顺利完成四川
美酒河实业有限公司的收购项目，正式更名

为“四川力酱酒业发展有限公司”。力酱酒业

占地面积 103亩，未来二期将 1000亩储备
土地面积，全方位构建 5 个，现有力酱酒业
的酱酒文化旅游综合体，70亿的高产能、高
品牌价值、具有金融属性的集最终形成价值

生产、储存、包装、体验、旅游等为一体的白

酒庄园。

力酱酒业第一期工程总投资 4亿元人
民币，完成美酒河酒业的收购、改造。包括其

中 103亩土地及资产合法化；对生产设施改
造、增能，对设备进行环保改造，对原厂区的

容貌进行改造，累计坤沙酱酒年产量 4000
吨；第二期工程：在原美酒河酒业附近新增土

地 181亩，增建有包装车间、制曲车间、公司
办公大楼，完善厂容厂貌的配套设施，建成

“力酱酒庄文化展示区”“力酱酒庄旅客接待

区”，累计坤沙酱酒年产量 7000吨；第三期工
程：新增投资土地 200亩，新建标准窖池并实
现投粮，累计坤沙酱酒年产量 11000吨；第四
期工程：新增投资规模土地 200亩，全面完成
包装、储存、酒庄等相关配套设施建设，累计

年产酱酒不低于 15000吨。 渊严平冤

盛夏时节，西瓜销量出现高峰。为西瓜

品质保驾护航的新职业———拍瓜师应运而

生。记者采访了解到，拍瓜师每天拍瓜上万

次，在人们对西瓜品质要求更高和电商发展

需求旺盛的需求下，带来了西瓜更好的品控

和更高的销量。未来拍瓜师是否需要推广，专

家认为主要取决于市场需求。同时专家建议

从两个方面建立职业标准。

7月 6日，北京市大兴区的庞农兴合作社
里，一大早就开始了忙碌。当地的瓜农带来一

车车刚摘下不久的新鲜西瓜，25岁的拍瓜师
张灵慧也开始了每天的固定工作———“拍

瓜”。

左手托起一个西瓜，右手食指“砰砰”弹

几下，再称称重量，立马抛给另一边的瓜农分

级摆放……整个过程不过五六秒，迅速而有

序，一个合格的庞各庄西瓜就通过了检验。今

年经张灵慧检验过的西瓜已有将近 300 万
斤。

“这份工作让我实现了西瓜自由”

盛夏时节，带动西瓜销量出现高峰。得益

于土质、光照等得天独厚的自然条件，北京庞

各庄地区已有 600多年的西瓜种植历史，如
今本地的西瓜不再仅提供给周边城市，更是

广销华南等地区。西瓜产业的发展也带来了

更高、更稳定的品质要求。新职业“拍瓜师”应

需而生。

“我 1998年出生，来自河北邯郸。”去年 2
月，张灵慧辞掉了老家的客服工作，同家人一

起来到庞各庄工作。从开始学习到成为独立

负责的“拍瓜师”，她仅花了两个月时间。

“一开始我也不是奔着拍瓜来的，后来接触

久了才想趁着年轻学一门技术。学拍瓜从看

秤开始，西瓜过秤的时候一边听师傅弹瓜，一

边上手感受西瓜的声音。这是一份以经验积

累为主的工作，弹的多了自然对西瓜的判断

就更准确一些。”张灵慧开朗地告诉记者：“遇

见不合格的瓜，就切开来看一下内部是什么

问题，然后吃掉。可以说这份工作也让我实现

了‘西瓜自由’！”

瓜田里，张灵慧向记者展示了不同成熟度

西瓜的样貌和声音：“好西瓜的标准主要是它

的成熟度，要确保到消费者手中不能生、不能

空。好瓜的声音低沉发闷但很响亮，敲的时候

托着的手会有震感。生瓜的话声音比较清脆，

没有手感像是在敲石子。”

夏季午间的瓜棚分外难熬，伴随着烈日和

车辆机器的轰鸣声，记者采访当天 38益的高
温下，西瓜收购现场就像一个“大火炉”。冰凉

贴、大风扇、矿泉水和解暑药物成为这里的常

用品。为了保障出货，张灵慧和其他拍瓜师只

要看见有新的西瓜送来，就立马开始工作。

“现在摘的主要是本地的晚瓜，今年旺季大

概能持续到 10月份。我平均每天过手至少 3
万斤、7000个西瓜，敲瓜上万次。这份工作也
没有准确的休息时间，所以成为拍瓜师，最难

的不是挑西瓜，而是环境———适应炎热才不

会感觉疲惫。”作为合作社最年轻的女性拍瓜

师，虽然辛苦但张灵慧乐在其中。

新职业带来更好的
品控和更高的销量
随着生鲜零售行业的快速发展，越来越

多的农产品可以通过线上平台销售到更远的

地方，但无法摸到的商品或多或少令人担心

品质。

对此，电商平台的采购对于西瓜的大小、

甜度、成熟度也有比较细的指标要求，“拍瓜

师工作在提高西瓜品控效率、实现精细化管

理方面有很大作用。”庞农兴合作社负责人张

东说，“我们的拍瓜师队伍，日常就只做拍瓜

这一项工作。高峰期平均每人每天可以拍

7000个瓜，误差率在 5%以下，相比传统渠道，
品控效率提升，退货率和损耗率也大大降低

了。”

美团买菜数据显示，庞各庄西瓜从今年 4
月底上线以来，高峰期每天售出近万个。除了

北京之外，还广销广东深圳等华南市场。

如今，庞各庄本地的不少西瓜合作社还

开始创建自己的品牌，并通过直播销往全国

各地。从敲瓜、分级到装箱打包发货的全过程

清晰可见，拍瓜师的参与也让线上购买者感

受到品质保障。

“今年 4月份开始直播，截至目前共销售
了 5000多单。两个月的时间，我们的粉丝涨
到了 1.3万多个，西瓜的回购率和好评度都非
常高。”庞农兴合作社电商负责人孙老师介

绍。

西瓜销量增加和对品质的要求也从源头

提高了当地的种植水平，提升了农民收入。

“以前，农户种瓜比较随意，西瓜大小不均，需

要分批分类销售，销售渠道和收入都不太稳

定。现在，我们会从西瓜种植开始就对合作社

农户进行专业指导，签订采销合同，把符合基

础要求的西瓜送到我们这，渠道和价格有了

保证，每亩地能多赚几千元。”张东说。

未来，新职业该如何发展？

“拍瓜师是个技术活儿，很多人以为自己

会拍，但想真正懂行需要经过培训和不断练

习。在我们这，拍瓜师的工资相比普通的分拣

员要高一些，但也更辛苦，经常敲瓜也会对指

甲有一定损伤。”在张东的培养下，目前这里

已有全职拍瓜师 10多名，根据西瓜品种不同
进行分组，高峰期能增加至 20多名。即使到

了冬天，拍瓜师也有大棚西瓜需要检验。

拍瓜师给庞各庄的西瓜产业带来了不少

帮助，提及未来是否会培养更多的拍瓜师，张

东表示：“还是看需求，比如我们这两年可能

在内蒙古等一些地方开拓西瓜种植基地，到

时候肯定需要补充专业的技术人员。”

作为一种受季节性、产地产量影响较大的

小众职业，一些人对拍瓜师的未来发展存在

顾虑。对此，中国劳动关系学院劳动关系与人

力资源学院教师窦学伟认为，作为一种技能

型职业，拍瓜师的职业技能建立在从业者实

践经验的积累和灵性掌握上，这种技能目前

来看还属于一种默会知识。这一职业是否需

要推广，主要取决于市场需求，要在可靠的市

场调研数据基础上做出判断。

“拍瓜师职业在特定的市场条件下、因特

定的市场需求而产生、存续。一方面由于市场

需求日益分层、结构化，部分消费者对西瓜品

质的要求更高；另一方面则是市场扩大和电

商业态的要求使得生产者对西瓜品质进行精

细化管理。”窦学伟说。

对于拍瓜师职业标准的建立和未来发

展，窦学伟建议：一是从纵向和深度上提高技

能上限，将职业技能标准显性化，将默会知识

转化为操作性强的显性知识，打造层次分明

的职业技能体系，例如参与到瓜果的选育中

来，向农技师技能延伸等。二是从横向和宽度

上，拓展技能体系的边界，如将其他瓜果的品

质鉴定纳入进来，以解决某种特定水果生长

季节性强的问题。

渊叶工人日报曳冤

江西遂川：
风力发电助力绿色经济

7月 6日，江西省吉安市遂川县与赣州市上犹

县交界的筑峰岭，一座座风力发电机组与连绵的青

山共同构成了一幅夏日美景图。近年来，江西省遂

川县利用当地高山风力资源优势，大力发展绿色清

洁环保风电产业，把清洁能源优势转变成经济优

势。目前，该县已建成戴家埔清秀、禾源风电场等风

电项目，装机容量 200.85兆瓦，总投资 16.3亿元，

年发电量 4.6亿千瓦。 李建平 摄影报道

青春热血镌刻太行之巅
———写在红旗渠工程全面竣工 54周年之际

拍瓜师火了，职业标准如何建立？

●这是蜿蜒穿行于太行山间的红旗渠总干渠（2019年7月4日摄，无人机照片）。 新华社记者李安摄

荫 双方参会领导嘉宾厂区合影

荫川香万家考察团在生产车间品鉴力酱酒

荫消费帮扶座谈会现场


