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《杏花村外史》（连载之二十一）
■ 杨仁宇 /著

第二十一回

汾酒为礼送高宗
秦桧拜相祸良臣

北宋因惧怕军队谋反而重文轻武，偌大

个朝廷竟然无武将可用，才上演了上回所讲

的杨门女将披挂上阵的故事。宋钦宗时期，虽

然军队已有百万之众，但中看不中用，根本挡

不住金人的铁蹄。

1127年，金人南下直接攻破了都城汴梁，
把徽、钦二帝掠走，并委立时任北宋宰相的张

邦昌为伪帝，临时主政，行傀儡政权。这件事

情成了宋朝莫大的耻辱，金人差一点就直接

吞并了整个宋朝。好在钦宗之弟时任河北兵

马大元帅的赵构不在京城，这才保住了宋朝

赵家王室一脉。

当时有个叫秦桧的在朝内为官，因上书

金军首领弃用张邦昌，而被金人一并带走。金

人把徽、钦二帝和秦桧软禁在并州，开始时，

还算天天好酒好肉招待着。

北宋时期，汾酒的酿制工艺已经达到了

炉火纯青的水平，几乎和我们现在的汾酒已

相当的接近了。这样的美酒，那个时候在别处

是接触不到的。天天有汾州美酒的熏陶，还有

金人不断地教化，原本喜欢偷奸钻营、见风使

舵的秦桧哪里还有什么抵抗力，俨然一副卖

国求荣的表象。

经过三年的“潜移默化”，秦桧被金人派

回了赵构建立的南宋都城临安（赵构称宋高

宗）。在北宋时期，赵构就已是个无酒不宴的

嗜酒如命之徒，“汾州干和烧”是他的口粮酒。

秦桧知道这三年喝不上汾酒的赵构一定会对

汾酒望眼欲穿，视若珍宝，如痴如醉。他要投

其所好，于是回临安时便给赵构带了好多汾

酒。果不其然，喝了三年米酒的赵构见到汾酒

那个高兴劲呀，简直无法形容。“知吾者，秦桧

也”。就这样，居心叵测的秦桧顷刻间便成了

赵构的知己，身边的红人。

秦桧回来是劝和的，要将宋朝成为金人

的附属国，向金人称臣纳贡的，这俨然就是一

个叛徒卖国贼的勾当，当然会遭来正直忠诚

的文武大臣的坚决反对。其中反对态度最坚

决的便是有着“精忠报国”之志的岳飞将领

了。

岳飞孩童之时，岳母便在其背上刺下了

“精忠报国”四个字。岳飞长大后，不辱母望，

为南宋收复了一片又一片的失地，成为南宋

的常胜将军。一曲情调激昂、慷慨壮烈的《满

江红》，就是在岳飞第二次出师北伐中，发现

自己是孤军深入，既无援兵，又无粮草，不得

不撤回鄂州（今湖北武昌）后，感慨“壮志未

酬”时写下的千古绝唱。

在“战”与“和”问题上，岳飞主张收复旧

都汴梁，直抵金人老巢，迎回徽、钦二帝，还我

大宋河山。而回来施行议和的秦桧当然不会

买账，就鼓动宋高宗赵构说，“一旦迎回二帝，

皇权不稳，甚至会旁落。”赵构听后，甚为震

惊，便听从秦桧谗言，把二帝留金作为人质，

向金人俯首称臣，而秦桧摇身一变成了“一人

之下，万人之上”的宰相了。

岳飞根本没料想到“迎二帝”还会有这么

深层复杂的政治纠葛，他完全是出于为国分

忧，为宋王朝国祚考虑，更没想到自己由此会

招来杀身之祸。

岳飞最终被秦桧以莫须有的罪名陷害

了，惨死在风波亭，家人也被流放闽南。

岳飞一片赤诚忠心可歌可泣，南宋朝廷

偏安一隅令人痛心疾首。叹那高宗赵构只顾

自己弄权享乐，全然忘记父兄敌营受辱。徽宗

被金人封为“昏德公”，在屈辱下活了 9年，死
后被熬成油点灯了；钦宗也被金人赐予了一

个“重昏候”的封号，一直是金人的玩物，后置

于狩猎场被马踩死了，就那样畜生一般地还

苟活了 30多年。
赵构的皇位确实做安稳了，只留下每天

和秦桧对饮汾酒，自娱自乐，醉生梦死，置人

民于水火。苟且偷安的江南一隅亦为金人的

附庸。

“青山有幸埋忠骨，白铁无辜铸佞臣”。岳飞

说到底是一位民族英雄，他的赤胆忠心为历

代所敬仰，他含屈而死也为后世所惋惜。岳飞

后来被宋王朝平反昭雪了，一代英名千古流

芳。秦桧也最终落了个“害人反害己”的下场。

近千年来，秦桧“出卖国家、陷害忠良”，一

直令人不齿。他被作为汉奸鼻祖、民族罪人，

双手反捆，装进“鸡头”里，世代随着鸡低头啄

米来跪着向世人忏悔。大家在吃鸡头时，里面

有一形似被捆着下跪的白仁，就是所言的秦

桧。民间也有秦桧和他妻子“向着世人下跪忏

悔自己的罪行”的铜像。

欲知后事如何，请看下回分解。

渊未完待续冤

荫民族英雄岳飞画像 荫岳飞墓前千古罪人秦桧夫妇跪像

姻 杨孟涵

受 2022年度高增长的影响，一线名酒已
经纷纷明确了 2023年度的增长目标。值得注
意的是，山西汾酒依然一骑绝尘，将增长目标

定位在 20%左右。
基于此前的发展态势，今年 3月底，贵州

茅台方面在发布 2022年度报告的同时，也指
出了 2023年度的发展目标。茅台方面指出，
2023年，将围绕集团公司“双翻番、双巩固、双
打造”战略目标，坚持以高质量发展统揽全

局，秉持“质量是生命之魂”，持续走好以茅台

美学为价值内涵的“五线”高质量发展道路，

聚焦“酒”主业，加强战略统筹，促进工作协

同，全力推动茅台高质量发展、现代化建设。

今年的经营目标：一是营业总收入较上年度

增长 15%左右；二是基本建设投资 71.09亿
元。

5月 12日，泸州老窖召开 2022年度及
2023年第一季度业绩说明会，泸州老窖集团
有限责任公司党委书记、董事长刘淼在会上

表示，2023年公司将紧紧围绕“促改革、强协
同、重聚焦、齐跨越”的发展主题，力争实现营

业收入同比增长不低于 15%；
洋河股份于 5月 18日召开 2022年度业

绩网上说明会，在谈及今年发展目标时，企业

回复称，已在 2022年度报告中披露 2023年
经营目标：力争实现营业收入同比增长 15%。
目前公司销售、回款等正随着销售的推进有

序推进，公司将围绕全年目标全力推进各项

工作；

5月 26日，五粮液举行 2022年年度股东
大会。2023年，五粮液继续坚持“稳字当头、稳
中求进、提质增效、多作贡献”，计划今年营业

总收入继续保持两位数稳健增长。今年五粮

液的动销从年初开始持续爆发式增长，全国

26个营销大区第八代五粮液的销售都实现了
两位数的增长，很多大区甚至实现了 20%以
上的增长。

在 6月 5日举行的山西汾酒 2022年度及
2023年一季度业绩说明会上，汾酒方面透露，
2023年力争营业收入较上年增长 20%左右。

可以看出，除了五粮液定位“保持两位数

增长”，未给出明确的增率数字外，其他 4家
企业纷纷给出了较为明确的增长数字。贵州

茅台、洋河股份、泸州老窖等 3家企业明确
2023年增长率为 15%，汾酒明确为 20%。
名酒前 5排名的格局，基本形成于 2018

年。5年来，这 5大名酒企业大都保持了较高
的增长率。

2018年，山西汾酒正式超越古井贡酒，跻
身前 5———此前一年，后者以 69.68亿元的营
收，压过了山西汾酒的 60.37亿元。到了 2018
年，山西汾酒以 93.82亿元营收，超越了古井
贡酒的 86.86亿元。此后酒业前 5名格局较为
固定。

从 2018年业绩表现来看，前 5名酒企均
实现了 20%以上的高增长率。其中，山西汾酒
当年的营收增率高达 47.48%，五粮液以
32.61%的营收增率排在第二名，贵州茅台当
年度实现了 26.49%的营收增长率。以净利润
增率来看，山西汾酒同样以 54.01%高居第一
位。

2019年度，除了洋河股份之外的其他 4
家名酒企业依旧保持了高增长。其中，山西汾

酒的营收同增高达 25.79%，五粮液也高达
25.2%；净利润增率方面，泸州老窖高达

33.17%，五粮液高达 30.02%，山西汾酒为
28.63%，贵州茅台为 17.05%。由于多种原因，
洋河在当年度的营收和净利增幅均为负值。

2020年由于受到疫情的影响，名酒企业
的增幅普遍较小。山西汾酒营收增率最高，为

17.63%，最低的洋河股份为-8.76%。不过这一
年汾酒依然保持了净利润的高增长，达到了

56.39%。
2021年，名酒之间的分化较为明显。汾酒

依然保持了极速增长态势，当年度其营收增

幅达到了 42.75%，净利增幅达到了创纪录的
72.56%。茅台较为稳健，当年度其营收增幅、
净利增幅分别达到了 11.88%、12.34%。洋河在
保持营收较高增速之外，净利增幅缩窄到

0.34%。
2022年，山西汾酒与泸州老窖继续保持

了营收与净利的高增幅———其中汾酒的营收

增幅高达 31.26%，净利增幅高达 52.36%；泸
州老窖营收增幅达到 21.71%，净利增幅达到
30.29%。但是在这一年，山西汾酒的营收超越
泸州老窖，尽管后者依然保持着净利额度的

领先。

在业界看来，正是基于这 5年来较高的
增幅表现，让一线名酒企业纷纷将 2023年度
的增幅目标定在较高位。

对于名酒而言，高端主力品系的成长，是

业绩高增长率的重要动力。

以洋河股份为例，2022 年其实现营收
301.05亿元，同比增长 18.76%；实现净利润
93.78亿元，同比增长 24.91%。其中高端品系
占比颇重，洋河股份党委书记、董事长张联东

在业绩会上透露，以梦之蓝为代表的中高端

产品对公司全年业绩提升形成了明显的带动

作用。

去年以梦之蓝手工班、梦之蓝 M9、梦之
蓝M6+、梦之蓝水晶版为代表的中高档产品
共实现营收 262.27亿元，同比增加 21.87%；
以洋河大曲、双沟大曲为代表的普通产品共

实现营收 32.73亿元，同比增加 4.97%。据透
露，今年 5月份洋河动销情况符合预期，企业
将持续扩大省内省外高端产品梦之蓝的市场

份额。

泸州老窖 2022年实现营收 251.24亿元，
同比增长 21.71%；实现净利润 103.65亿元，
同比增长 30.29%。中高档酒类销量同比增长
16.87%，贡献营收 221.33亿元。其中，国窖
1573为拉动增长的主力。2022年国窖 1573销
售贡献占比已达到 60%以上，销售规模近 200
亿元；泸州老窖特曲销售规模突破 60亿元，
窖龄酒规模突破 20亿元。
刘淼表示，今年国窖 1573持续保持良性

增长。其中，低度国窖在华北地区、华东部分

地区持续发力，逐渐形成其第二增长曲线。未

来，低度国窖将结合数字化体系建设强化渠

道利润，夯实基地市场，进一步拓展华东华南

等潜力市场。

山西汾酒 2022 年实现营业收入 262.14
亿元，同比增长 31.26%；净利润 80.96 亿元，
同比增长 52.36%。其中，中高价酒整体营收
189亿元，同比增长 39.5%，收入占比则提升
到 72%。2022年，山西汾酒的青花汾酒系列收
入同比大涨 60%，首破百亿大关。

2023年，汾酒将继续坚持以青花汾酒为
发展主线，大力提升青花汾酒在次高端与高

端市场的品牌价值与市场规模，带动汾酒整

体品牌与市场占有率的突破。

以高端产品带动高增速

一线名酒企业抛出 2023发展目标

茶酒融合 美美与共
2023西双版纳茶酒
融合文化交流会召开

姻 辉轩

日前，主题为“普洱名茶，做客长安，茶酒

融合，美美与共”的 2023西双版纳普洱茶产
区推介暨茶酒融合文化交流会在西安曲江华

美达酒店召开。

据了解，本次活动由尚礼实业集团与西

双版纳州茶业协会联合发起，陕西省酒协、茶

协及社会各界人士广泛参与。西双版纳州茶

业协会会长、普洱茶资深专家汪云刚，西双版

纳州茶业协会秘书长林洪明，西双版纳州茶

业协会副秘书长余文进，陕西省酒业协会执

行会长陈钊，中茶协副秘书长、陕西省茶协秘

书长穆世超，西安国学研究会会长李建龙，智

邦达营销管理咨询有限公司董事长、营销专

家张健，西安市（E）MBA助企商会常务副会
长吕志明，陕西省青年创业导师协会发起人、

监事长李江波等行业专家以及企业家代表出

席本次活动。活动由尚礼实业政委、尚礼优品

总经理党岩主持。

陕西省酒业协会执行会长陈钊代表陕西

酒业同仁欢迎西双版纳州茶业协会领导做客

长安。陈钊指出，西双版纳是美丽而神奇的地

方，是人人向往的雨林秘境；普洱茶是茶的重

要品类，版纳是它的家乡，是核心产区之一。

陕西是凤香酒的核心产区，孕育了中国四大

名酒之一的西凤酒。和版纳的普洱茶文化历

史悠久一样，陕西的白酒历史文化悠久。

当前我国酒类行业发展在适应市场需

求、实现转型升级、探索创新发展的过程中呈

现新的变化趋势和特点，由追求产能规模向

提升品质转变；由传统过量饮酒向健康、理性

饮酒转变；由“干杯文化”向增进交流、增加场

景感、体验感和仪式感转变。在此背景下，茶

酒融合会有非常广阔的产区交流机会、产业

跨界空间和商业合作空间。

茶酒融合 专家解读

尚礼村创始人、尚礼实业集团董事长吴

作鹏作《尚礼村普洱茶产业布局与茶酒融合

发展的思考》主题分享。吴作鹏指出，尚礼村

作为茶酒融合倡导者和探索者，做茶做酒 13
年了。尚礼村是一个长久的生意，人类 5000
年文明史，茶酒喝了 5000年，而且还将喝下
去。茶酒是一个不因时代进步而贬值的生意，

一切科技产品都是新的比老得贵，普洱茶、老

酒，却是越老越值钱。尚礼村 13年，扎根茶
酒，坚守匠心品质；扎根粉丝，坚守极致体验；

扎根产品，坚守尖物实价；扎根经营，坚守客

户优先；扎根时代，坚守敦厚靠谱。

吴作鹏强调，在这个跨界融合的大时代

里，茶与酒正逐渐走向文化、产品、消费、渠道

等多层面的融合。基于茶与酒在文化、人群、

消费场景中的相似性，以及其社交功能的共

通性，茶酒融合的潮流将会持续升温。第一，

茶酒融合，应立足用户融合产生消费价值。包

括场景关联、需求关联、品位关联；第二，茶酒

融合，应通过终端融合让渠道多赚钱。要思考

如何引流量，要思考如何加利润，要思考如何

提销量；第三，茶酒融合，应推动产业融合可

扩规模。尚礼村作为茶酒融合倡导者和探索

者，将持续“为中国茶酒香飘世界”贡献一份

力量！

智邦达营销管理咨询公司董事长张健分

享《茶酒融合之道》，张健从为何推动茶酒融

合、茶酒融合的意义、茶酒融合的路径和案例

三个方面进行分享。张健认为，茶酒因为品类

的共通性（成瘾性、文化属性、精神属性）具备

融合基础；茶酒因为各有优缺点，具备融合价

值。茶酒如何融合，要做到优势互补、消解痛

点、创新增长。对于茶酒融合从商业实践上如

何落地？张健提出五大融合路径：品类融

合———实现购买高低频互补；品牌融合———

实现品牌联名共创；消费融合———消费场景

互补；渠道融合———例如华祥苑 &酒仙网、
酒茶生茶酒融合新零售；文化融合———生活

方式上的全面互补。

茶酒融合 大咖论道

主题分享之后，进入座谈分享环节，该环

节由陕西省青年创业导师协会发起人、监事

长李江波主持，邀请在会的其他嘉宾从各自

专业领域、行业领域围绕茶酒融合主题进行

观点分享。陕西省酒业协会秘书长张小平表

示，陕西的凤香型白酒传承三千年，但陕酒产

区和川酒、贵酒相比是落后的，但是陕酒在奋

起直追，以西凤为代表的的企业都有长足发

展。陕西的茶产业发展历史非常悠久，茶叶是

古代丝绸之路的核心品类，西安是丝绸之路

的起点。

中茶协副秘书长、陕西省茶协秘书长穆

世超表示，陕西产好茶、陕西有好茶，泾渭茯

茶是陕茶的代表。茶叶是张骞走西域带出去

的，西安的茶文化历史悠久，西安人喝茶很包

容，有一大批爱喝普洱茶、收藏普洱茶的人。

茶和酒是一家子，是生活中的两个饮品，茶酒

融合，不仅是产品的融合、品类的融合、企业

的融合、协会的融合，更应该是两种造福人类

快乐生活的文化融合。

茶酒融合，美美与共。尚礼村作为茶酒融

合倡导者和探索者，将持续“为中国茶酒香飘

世界”贡献一份力量！

日前，中国酒业协会理事长宋书玉率中

国酒业协会及省酒饮品产业链专班组领导莅

临天明民权葡萄酒调研指导。河南省商务厅

二级巡视员费全发，河南省工业和信息化厅

省食品工业办公室主任许新，民权县委书记、

县长王静娴，民权县委常委、宣传部长、副县

长毕道喜，河南省酒业协会会长熊玉亮等领

导陪同调研。

宋书玉理事长一行先后参观了酒堡、地

下酒窖、葡萄酒文化展厅、葡萄种植示范园等

地，深切感受民权葡萄酒的悠久历史和深厚

文化，详细了解民权葡萄酒产品研发体系、产

品结构、市场营销等发展成果。并对民权葡萄

酒的过去发展表示肯定，对民权葡萄酒未来

发展寄予厚望。

在参观交流期间，天明集团创始人兼董

事长、天明民权葡萄酒荣誉董事长姜明对莅

临的领导表示热烈欢迎，并分享了天明民权

葡萄酒的历史故事、企业文化、生产销售情况

以及复兴民权葡萄酒的战略和决心。姜明董

事长特别强调，民权葡萄酒的每一瓶酒都是

好葡萄酿造出来的。民权葡萄酒厂历经 65载
的岁月，虽然各项技术都有了长足的发展，但

是对于坚持品质的那份匠心从未改变。

王静娴书记在座谈中表示，欢迎宋书玉

理事长莅临民权，助力民权葡萄酒的复兴。民

权县委县政府一直以来都把葡萄酒产业作为

经济社会发展的主导产业，一直对民权葡萄

酒品牌呵护有加，一直对葡萄和葡萄酒的发

展高度重视，希望宋书玉理事长等领导对民

权葡萄酒有更多的关心支持，期望民权县政

府能够和中国酒业协会有更多的合作。

宋书玉理事长在座谈中从三方面对民权

葡萄酒的发展提出建议，一是要在产品上找

特点。民权葡萄酒作为中国名酒，一定要形成

自己的特点。发展自己的葡萄种植品种，酿造

有独特风味特点的葡萄酒产品；二是要加快

产业融合。要让种葡萄和酿葡萄紧密结合，让

产业链条融合在一起，真正实现“一产葡萄种

植，二产生产酿造，三产销售战略，四产数字

科技”四产融合发展，推动国产葡萄酒复兴的

战略蓝图；三是要与城市协同发展。民权有民

权葡萄酒，这是一张很好的城市名片，县委县

政府必须要支持好民权葡萄酒的发展，把葡

萄酒这个产业发展好，当一个产业成了一个

城市名片，一个产业成了一个城市最重要基

础的时候，产业才能够更好地发展，从而助力

民权城市经济社会的高质量发展。

此外，宋书玉理事长表示，面对葡萄酒发

展新形势，民权葡萄酒应该更好地谋划和准

备，在酿造技术、品牌和文化三个方面做到

“学创结合”，持续加强品牌建设。中国酒业协

会作为服务机构，一定全力支持民权葡萄酒

的发展。宋书玉理事长还亲自为民权葡萄酒

寄语“种好葡萄酿好酒”，祝贺民权葡萄酒厂

建厂 65周年。
姜明董事长表示，此次调研，对天明民权

葡萄酒来说非常重要，意义非凡。宋书玉理事

长作为中国酒业的领军人、推动者、指明灯、

护航者、传承者，百忙之中抽出时间莅临天明

民权葡萄酒调研指导，为民权葡萄酒的发展

指明了方向。聆听后豁然开朗、深受感动。下

一步，天明民权团队一定以此调研为新起点，

加快推进葡萄酒小镇、现代农业产业园建设，

加快实现民权葡萄酒的复兴，助推民权城市

经济，助力豫酒振兴发展，绝不辜负各位领导

对天明民权葡萄酒的关心和厚爱。

渊欣闻冤

种好葡萄酿好酒
中国酒业协会理事长宋书玉赴天明民权葡萄酒调研


