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■ 李玉友

日前，一场以“携手迈向新世界”为主题

的 2023金沙酒业全国经销商大会在河南郑
州隆重举行。这次会议是华润酒业入主金沙

酒业后举办的首次经销商大会，昭示着勇立

潮头的金沙酒业正以全新昂扬斗志聚势谋

远、重磅出击，携手全国经销商迈向白酒新世

界，开启金沙新纪元。

作为开启新世界征途的第一站，在本次

金沙酒业经销商大会上，华润啤酒（控股）有

限公司党委书记、董事会主席，贵州金沙窖酒

酒业有限公司董事长侯孝海，华润啤酒（控

股）有限公司副总裁、华润酒业总经理魏强，

金沙酒业党委书记、总经理范世凯分别领衔

“新世界”“新征程”“新未来”三个篇章，以全

新价值体系诠释金沙酒业新世界之路；以华

润酒业全方位赋能助力金沙开启新征程；以

全新品牌路径迈向金沙新世界。

品牌引领
金沙构建白酒新世界

此次大会大咖云集，关注度非常高。中国

酒业协会理事长宋书玉、中国酒类流通协会

会长王新国出席并发言，中国酒业协会文化

工作委员会秘书长任志宏、中国酒业协会文

化工作委员会副秘书长张志刚、中国酒业协

会常务理事、海纳机构董事长吕咸逊等行业

领导出席会议。华润啤酒（控股）有限公司党

委书记、董事会主席，贵州金沙窖酒酒业有限

公司董事长侯孝海，华润啤酒（控股）有限公

司副总裁、华润酒业总经理魏强在会上作主

题演讲。

贵州金沙窖酒酒业有限公司党委书记、总

经理范世凯也作了主题演讲。贵州金沙窖酒酒

业有限公司党委副书记、常务副总经理张道

红，安徽金种子酒业股份有限公司党委书记、

总经理何秀侠，山东景芝白酒有限公司党委书

记、总经理干晓峰，华润酒业营销管理中心总

经理阎东，华润雪花郑州事业部总经理李濮等

领导出席会议。此外，还有来自央视、证券日

报、中国经济时报、贵州广播电视台等媒体以

及全国各地的 300多家经销商参会。
中国酒业协会理事长宋书玉在致辞中指

出，2023年的白酒行业，总体呈短期不悲观、
长期要乐观的态势。宋书玉在对金沙酒业的

发展潜力和品牌优势进行了全面分析后认

为，金沙酒业具有四个先发优势，即在产区打

造上的久久为功、在品牌建设上的向上向善、

在长远发展中的厚积薄发、在厂商关系中的

琴瑟和谐。他表示此次的经销商大会，对金沙

酒业来说，是回首，更是展望，无比期待金沙

酒业创造的“白酒新世界”。

中国酒类流通协会会长王新国对金沙酒

业品牌的未来充满信心，他表示，在华润酒业

的强大赋能下，未来的金沙将会成为产能爆

发、产品质量与品牌价值大幅度提升、管理水

平和工作效率更上一层的强大品牌。他说，

“希望金沙酒业能用好华润酒业这张王牌，在

华润酒业的保驾护航下，深入挖掘品牌价值，

充分发挥产区优势、品质优势、品牌优势以及

其他优势，提升自身品牌力和形象认知度，增

强品牌的国际竞争力。”

华润啤酒（控股）有限公司党委书记、董

事会主席，贵州金沙窖酒酒业有限公司董事

长侯孝海在主题演讲中，对白酒旧世界与新

世界的发展模式分别作了深刻阐述。侯孝海

表示，酱香酒是当前最大的变数和战略级机

会，华润啤酒开启白酒探索之路是时代的要

求。探索白酒新世界，首先要做到创新白酒世

界的 N个领域，如创新品牌文化，价格管理，
会、展、赞形式等。侯孝海还对金沙酒业在华

润体系白酒布局中的定位作了精准描述：酒

业龙头、酱酒主力、高端新星，并对金沙酒业

如何勇做酱酒新世界的探索者和实践者指明

了方向。

焕新启程
金沙实力与优势并存

会上，华润啤酒副总裁、华润酒业总经理魏

强对华润酒业成立以来，在白酒行业的发展历

程、战略、现状及展望作了介绍。他表示，华润酒

业的“1+1+N”品牌策略：做成一支全国性高端
白酒品牌、做大一支全国性高线光瓶酒品牌、做

强几支有价值的区域品牌，目前已初有成效。

关于金沙酒业“打造全国领先的头部酱酒

企业”的战略愿景，魏强表示，正处于融入过渡

期阶段，已完成华润酒业与金沙酒业资源的初

步整合，将全力进入运营阶段。他强调：“现在最

主要的任务是赋能金沙快速融合、提升。”

金沙酒业党委书记、总经理范世凯全面解

析了金沙酒业的品牌优势，并发布金沙未来三

年发展规划，即 2023年固本强基，聚焦储能规
划和组织提升；2024年、2025年进行企业的全
面升级和品牌引领。范世凯披露了金沙酒业迈

向新世界的五大措施，即啤白双赋能，配对华润

酒业与金沙的核心优势，实现价值协调；扩大产

区文化优势，打造高端属性品质 IP；组织架构
升级，激增核心力量；明确产品定位，优化产品

结构；优化市场规则，携手商家共赢。

其中，双强品牌摘要、金沙回沙，在产品

结构上面均做了优化。做大主品牌，巩固提升

大容量、优化市场份额；提升主市场，聚焦打

造堡垒市场；要深耕主市场，抢占要点主阵地

三个方面聚拢。如摘要做强次高大单品，培育

高档新产品；金沙回沙整合发展中档大单品，

重塑主流高大单品等。

值得一提的是，此次大会，金沙酒业的文

化引领战略颇具成效。现场进行了金沙酒业摘

要品牌与央视财经频道访谈类栏目《对话》的

签约仪式，并发布了摘要酒MV。现场还播放了
金沙酒业品牌形象大使刘烨的 VCR祝福短
片，精准锁定摘要高端定位，为金沙酒业文化

IP的打造赋能。《对话》栏目主持人齐文星非常
看好此次签约，认为有平台的《对话》与有品牌

的金沙合力，互利共赢且有远大发展前景。

活动现场还举行了一场精彩纷呈且激励

人心的宣誓仪式，金沙酒业党委书记、总经理

范世凯携金沙酒业营销团队上台庄严宣誓：

经销商的信任与奋斗，是金沙酒业乘风破浪、

不断成长的关键要素，让每一位经销商看到

金沙酒业的实力，看到金沙人对金沙酒业深

厚的情感与坚定的信念。这种情感由金沙传

给经销商，再从经销商传向全世界。

今年的经销商大会隆重而热烈，金沙酒

业的新世界大幕重磅开启。业内人士认为，在

华润酒业赋能下，金沙新世界的品牌塑造、市

场布局、文化深耕、战略引领等几个方面都有

了新的突破，携手迈向新世界将不再是美好

蓝图，白酒新世界从金沙启航。

敢为人先勇担当
五粮和美春常在
■ 杨孟涵

日前，由五粮液浓香酒陕甘宁蒙西营销

大区·五粮春陕甘宁蒙西营销大区经销商联

谊会组织的“敢为人先勇担当·五粮和美春常

在”党建主题活动参访团来到宜宾，与国内知

名的蓝天救援队一道参访五粮液股份有限公

司，共同探讨新时期“党建”学习所得以及如

何将“党建”与日常各项工作结合起来的方法

和路径。

五粮液浓香酒陕甘宁蒙西营销大区·五

粮春陕甘宁蒙西营销大区经销商联谊会秘书

长、西安仟鼎实业有限公司总经理彭卫东表

示，联谊会致力于促进区域内各个经销商之

间的横向交流与互动，为共建稳定、和美的五

粮液浓香酒市场秩序、推动五粮液浓香酒更

高、更快发展而努力。

联谊会成立以来，每年都会举行数次参

访、学习等系列活动，有效促进了成员之间的

交流。但是如何让其给会员带来更多思想上

的提升？如何通过该项活动给参与者赋予更

为努力向上的发展动力？

“这是一个重要课题，我们一直在思考。”

彭卫东表示，在营销实践当中，联谊会更为注

重发挥党员、模范的先锋带头作用，提升正能

量。于是，在此基础上，与先进同行、在交流中

引入思想学习的联谊会发展新模式应运而

生。今年 3月，五粮液浓香酒陕甘宁蒙西营销
大区经销商联谊会聘任党的二十大代表、甘

肃蓝天救援队队长於若飞为五粮春品牌党建

公益顾问，以此来引领各会员单位党建工作

的新里程。

由五粮液浓香酒陕甘宁蒙西营销大区经

销商联谊会部分成员、甘肃蓝天救援队部分

成员组成的参访团一道走进宜宾五粮液股份

有限公司，先后参观五粮液文化馆、酿酒车

间、勾调体验中心、安乐泉遗迹等。

在五粮液 523酿酒车间，参访团全体成
员既叹服于长达 1600米、宽 200米的宏大单
体车间的规模，也为酿酒工人在热气蒸腾的

高温下依然辛勤工作的敬业精神所折服。大

家对五粮液在酿造、勾调、文化传承上表现出

的工匠精神由衷赞赏，为五粮液高质量发展

的各项表现深感振奋。

於若飞表示：“无论是五粮液的一线生产

还是我们蓝天救援队的紧急救援，都是需要

用党的科学理论武装自己，不断学习练就过

硬本领。”在其后的沟通交流中，於若飞与经

销商联谊会代表就五粮液在“十四五”期间发

展 200万亩酿酒专用粮基地的规划，如何着
力提升产业链供应链的韧性和安全水平，着

力推进城乡融合和区域协调发展，以此实现

高质量发展的诸多问题。

五粮液浓香酒陕甘宁蒙西营销大区·五

粮春陕甘宁蒙西营销大区经销商联谊会会

长、甘肃同利糖酒副食有限公司董事长高云

龙希望联谊会成员统一思想，统一行动，抢抓

机遇，真抓实干，做好落地执行的相关工作。

切实运用相关控盘分利和价格调整机会，成

为高质量发展的起点，为品牌价值的回归和

联谊会成员自身利润的提升共同努力。

五粮液浓香酒有限公司陕甘宁蒙西大区

总经理张光胜认为，经销商联谊会本身就在积

极支持大区的各项营销工作，共同推进各项市

场改革措施。无论是控盘分利、数字化营销，还

是如今积极探索的“党建引领”模式，都有效提

升了大区的战斗力，让厂商合作更为紧密，目

标更为明确，信心更为充裕，斗志更为昂扬。相

信随着党建工作的逐步深入，将有助于赋能厂

商共赢、实现包括五粮春在内的五粮液浓香酒

在西北市场的高质量发展新目标。

强势赋能 金沙踏上新征程
2023金沙酒业全国经销商大会隆重举行

■ 本报记者 李代广

6月 6日，“宝丰县 2023年文化和自然遗
产日系列活动启动仪式”在河南省平顶山市

宝丰县人民公园（生态园）内圆满举行。

宝丰酒作为宝丰县四大国家非遗之一，

在现场设立专属展位，通过产品展示、非遗展

示、品鉴互动等多种形式，向广大消费者全方

位展示了宝丰酒的非遗文化之美和至清至净

的优良品质。宝丰县委书记王代强等领导驻

足于宝丰酒展台，高度称赞宝丰酒的非遗文

化传承和品质之美。

宝丰酒，起源于 4200年前仪狄造酒，传承
于 940年前程氏酿酒法，扬名于 108年前巴拿
马万国博览会，始建于 75年前的豫陕鄂边区
第五军分区酒局。2008年，宝丰酒传统酿造技

艺入选“国家级非物质文化遗产”保护名录。

“白酒申遗”对中国白酒行业的发展意义重大，

不仅有利于传统酿造技艺的保护，有利于工匠

精神的传承，更有利于增强文化自信。

为更好传承国家非遗酿造技艺，宝丰酒

业成立了宝酒商学院———有特色的的人才教

学培养基地，同时与江南大学、河南牧业经济

学院、河南城建学院开展合作，不断储备高技

术、高素质管培生人才，为宝丰酒业持续高质

量发展提供了强有力的人才和技术保证。

在国家大力倡导文化复兴、文化自信的

当下，宝丰酒坚定文化自信，不断挖掘、继承

和发扬中国酒文化，让非遗宝丰绽放出别样

的光彩。未来，宝丰酒将在“一清双品”的战略

指导下，坚守古法传承和品质创新，用百年匠

心为消费者酿造品质清香美酒。

绽放非遗魅力
宝丰酒参加“2023年文化和自然遗产日”系列活动
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