
荫邢鸿飞参加医美远景目标规划恳谈交流会
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■ 本报记者 李代广

医美家人齐聚伟人故里，新医美新年开

启新征程。

新年伊始，万象更新。1月 14日至 15日，
郑州医美健康产业集团第九个三年全国市场

战略运营部署和 2029年医美远景目标规划
恳谈交流会在伟人故里、湖南省韶山市隆重

召开。

中国光彩事业促进会理事、全国工商联扶

贫委员会委员、郑州药学会副会长、郑州红十

字会常务理事、郑州慈善总会副会长、郑州市

濮阳商会名誉会长、郑州医美健康产业集团党

委书记、创始人邢永杰，河南省九三学社委员、

省青联常委、郑州市工商联执委、郑州市濮阳

商会会长、医美健康产业集团董事会主席邢鸿

飞，郑州医美健康产业集团副总裁、医美品牌

战略首席执行官杨家鑫，郑州医美康养协会副

会长、医美健康产业集团副总裁、郑州医美社

区康养服务中心主任谷繁生，以及来自黑龙

江、辽宁、江苏、重庆、湖北、四川、江西、广东等

近 20个省、市、自治区的医美集团家人，和特
邀领导嘉宾共计 40多人参加活动。

1月 15日上午 9点，雪后的毛泽东主席
铜像广场，空气清新，游人如织，在工作人员

的有序组织下，参加活动的医美集团家人统

一服装，怀着无比崇敬、无比激动的心情，向

毛泽东主席铜像敬献了花篮，并三鞠躬，表达

自己心中无比感恩的心情；随后，大家参观了

毛泽东同志故居。

当天上午和下午，分别召开了郑州医美健

康产业集团第九个三年全国市场战略运营部

署和 2029年医美远景目标规划恳谈交流会。
邢鸿飞代表医美健康产业集团全体同仁

对向长期支持与关注公司发展的各位领导及

各省市区家人代表表示热烈欢迎，他说，经过

24年的发展，医美集团在各级领导和大家的
大力支持下，取得了重要成绩。

邢鸿飞表示，新医美从今天开始正式确

定新目标，启动新征程，我们的目标是努力打

造中国家庭健康生态第一品牌。

谷繁生介绍了医美健康产业集团的产品

结构，各个项目中心运营情况，以及今后的战

略运营部署安排。

杨家鑫全方位介绍了通过赋能市场再创

事业新高度，和医美集团第九个三年全国市

场战略运营部署和 2029年医美远景目标规
划报告。

邢永杰在讲话中说，经过 24年的艰苦创
业，医美人踔厉奋发，笃行不念，坚守以“为健

康天下人、做天下健康事”为己任，扎扎实实

深耕科技，匠心产品，数智引领，赋能科技，夯

实品牌，创造价值，全方位、系统化、立体化打

造最佳健康科技智慧平台。

邢永杰指出，新的健康产业风向，正在催

生健康产业蓬勃发展，一批本土创新型健康

企业应运而生、耕耘奋斗并逐步成长并现代

化、产业化的创新型健康产业集群，这些都为

医美集团今后的发展指明了方向，提供了政

策上的支持和广阔的市场发展空间。

卓越的企业，一定要有卓越的管理精神

和团队文化，医美集团自 2016年启动全面集
团化升级以来，以“为健康天下人，做天下健

康事”为己任，响应全民健康号召，承担健康

公益责任，深耕健康科技产品，培养健康专业

人才，积极推动“城乡、社区、家庭三级一体”

的健康全照护产品服务体系，经过六年的发

展，已经成为具有行业影响力的具有完善科

研、生产和服务体系的健康产业集团。

医美集团“韶山会议”的成功举办，就是

让来自全国各省的优秀合作代表和产研伙伴

齐聚伟人故里，生动感受影响时代的文韬武

略，共同见证医美集团筹备六年的全新战略

部署，以伟人精神激励时代精英，在赤壤热土

拥抱全新产业榜样的诞生。

会议期间，医美集团发布了第九个三年计

划和 2029年远景目标，其中，堪称家庭生态健
康标杆的医美产品矩阵引起了参会者的高度

关注和热议，特别是首次提出的“康超”模式，

把集购物、学习、展示、体验、售后功能于一体

的“健康超市”开办在社区之间，形成“一周一

主品、天天有特价、电商新消费、健康全照护”

的全新社区化家庭健康消费商超模式，再以

“康超”打造网格化的城乡健康装备终端服务

渠道，从而，实现“家庭健康消费生态圈”。

医美集团为了使以“康超”为主体搭建的

市场终端堡垒能够流畅运行，同步搭建了完

善的电商平台，每家门店只需向平台提交定

单，就启动了“云仓直供”模式，从根本实现零

库存、低风险，同时，也由“云客服”解决了专

业健康咨询的服务瓶颈，强大的科研生产供

应链能力成为了医美集团部署“链+云+端”全
新战略的关键优势。

医美集团第九个三年计划启动至 2029
年第十个三年计划完成，要用六年时间再造

一个“新医美”，让更多的产业伙伴与医美集

团一起成长为标准化企业，让更多的产业精

英成为卓越的企业家，一起为社会发展做出

贡献，一起为健康公益承担义务，共同成为对

社会、对人民有创造、有担当、有价值的人。

在交流座谈会上，医美集团黑龙江省总

经理车明、辽宁省总经理郭洪传、山东省总经

理孙晓朋、江苏省总经理朱玉荣、重庆市总经

理陈明伟、四川省总经理汤兵、湖北省总经理

朱海华、湖南省总经理黎军、江西省总经理谢

熊，广东省总经理王帆等来自全国各地的医

美集团家人们纷纷发言，对医美集团长期以

来对自己事业的支持帮助表示感谢，对医美

集团美好的明天表示期待和祝贺，他们表示，

在接下来的日子里，愿意和医美集团携手并

进、共创辉煌。渊详细报道和相关图片见 P4冤

■ 本报记者 李代广

魏旋，拥有 15年推动企业数字化转型升
级的从业经验，在业界率先实践全渠道业务

中台项目的建设者，为众多知名企业提供数

字化系统基础建设解决方案的资深技术专

家。他为特步、波司登、斯凯奇等众多零售企

业进行了全渠道业务中台的搭建，成功促使

众多零售品牌全渠道销售额同比增长 27%-
40%，位列行业前茅。十数年来，魏旋深耕于
零售企业的数字化转型发展，并将全渠道中

台建设由鞋类服饰行业延展至食品乳品、家

电家居、美妆日化、连锁零售、酒饮副食等众

多零售行业，促使全渠道业务中台建设在零

售领域全面开花。作为企业营销数字化转型

的建构者，魏旋获得众多知名品牌的拥趸，收

获一大批忠实客户；同时，作为全渠道业务中

台项目的引领者，在魏旋的影响下，一批新兴

企业或新兴业务部门纷纷入局成为专注“全

渠道业务中台”的数字零售生态服务商，萌生

出一种全新的业态。魏旋指明行业发展新方

向，他为行业的蓬勃发展做出了突出贡献，成

为中国零售企业数字化转型的标杆人物。

推动企业商业模式“新革命”
魏旋 2007年毕业于东华理工大学计算

机专业，从大学时代起他就对数字化技术展

现出浓厚的兴趣，除了学习专业课程以外还

积极接触国际前沿的互联网技术，在毕业后

还自行深入学习数字化技术并进行实操项目

训练，这让他对数字化技术及服务发展有了

更深入的理解，为选择行业深耕的方向奠定

了良好基础。在他以个人的创新为各零售品

牌带来巨大业务增进之后，他更是成为厦门

千字杰网络科技有限公司总经理并对公司进

行全面业务转型，专注于推动国内及跨境零

售行业数字化转型升级。

早在 2017年，魏旋就开始了针对零售企
业的数字化转型服务，并率先在鞋类服饰行

业进行全渠道中台的建设。许多大型零售企

业都在用线上和线下结合的方式售卖产品，

但因其用户数据庞大、商品种类繁多和线下

门店众多的原因，通常会面临库存最优化的

难题，线下众多门店普遍存在热门产品不够

卖，普通产品积库存的现象；同样的，线上诸

如天猫、京东、唯品会、拼多多、抖音等电商渠

道，虽然可以分流一部分产品，但各平台相对

独立，无法合理调配货源。基于此，魏旋提出

的全渠道业务中台的解决方案率先开创了新

零售先河，他把线上与线下交易数据打通，顾

客可以在线上下单，到门店提货，这一方式既

解决了线下库存压力，又方便了顾客购物。现

如今，这种模式已经普遍被众多品牌采用，远

远不是仅限于鞋服行业，广大消费者习以为

常的便利模式其实最早就是源于魏旋的创

意。此外，针对不同电商平台之间库存优化的

问题，他结合各种购买因素，预测各线上平台

的出货量，积累样本优化算法，在中台侧进行

AI自动配补货的调度，帮企业实现了跨平台
之间的数据互通、进而实现不同仓库管理的

智能优化，使得各平台的货源调配灵活、达到

平衡，库存也相应得到最优化。在他的带领

下，魏旋团队完成了特步、斯凯奇等鞋服零售

头部品牌的全渠道业务中台建设，让其真正

走上了“互联网+”的快车道。
魏旋率先在鞋服零售领域取得亮眼成果

后，食品乳品、家电家居、美妆日化、连锁零售、

酒饮副食等众多零售行业、各大知名品牌也纷

纷加速库存优化管理的数字化转型，借鉴魏旋

的成功经验进行全渠道业务中台建设。据统

计，众多知名零售品牌通过全渠道中台的助力

实现了售罄率同比增长 10%、 咱紧转 P2暂

文明“小环境”
筑牢社会“大防线”
■ 许贵元

在爱国卫生运动开展 70周年之际，习近

平总书记作出重要指示，强调“用千千万万个

文明健康小环境筑牢疫情防控社会大防线，

切实保障人民群众生命安全和身体健康”。这

充分肯定了 70年来爱国卫生运动取得的重

要成果，深刻阐明了爱国卫生运动的战略地

位和作用，对于当前应对新冠疫情防控新形

势新任务，推动卫生健康事业高质量发展，有

效防范卫生健康领域重大风险，加快推进健

康中国建设，具有重大而深远的意义。

爱国卫生运动是我们党把群众路线运用

于卫生防病工作的成功实践。70年来，我国

爱国卫生运动始终坚持党委领导、政府主导、

多部门协作、全社会参与，坚持“大卫生、大健

康”理念，突出源头治理，取得了明显成效，特

别是党的十八大以来，我国持续开展人居环

境治理，使城乡面貌发生了翻天覆地的历史

性变化，人民群众的获得感、幸福感和安全感

与日俱增。但从全国来看，全民爱国卫生运动

还存在一些发展不充分和不平衡、与创建文

明城市不协调的问题。在城市的一些“城中

村”、胡同小巷、犄角旮旯等地方，乱扔废纸、

乱泼脏水、乱倒生活垃圾的现象时有发生；在

农村，“脏乱差”现象较为突出，垃圾分类管理

尚未形成规范化，厕所革命有待普及和提高。

上述问题无疑是开展全民爱国卫生运动的

“短板”和“难点”。必须坚持问题导向，把着力

点放在农村，坚持城乡统筹、把握重点、突破

难点、精准治理，有针对性地把爱国卫生运动

不断引向深入，持续发力、久久为功。

近日，国家卫健委发布公告，将新冠肺炎

更名为新型冠状病毒感染并依法实施“乙类

乙管”。这标志着我国疫情防控进入新阶段。

但不容忽视的是，当前，新冠疫情防控面临新

形势新任务，要更加有针对性地开展爱国卫

生运动，充分发挥爱国卫生运动的组织优势

和群众动员优势，引导广大人民群众主动学

习健康知识，掌握健康技能，养成良好的个人

卫生习惯，践行文明健康的生活方式，用千千

万万个文明健康“小环境”筑牢疫情防控社会

“大防线”，切实保障人民群众生命安全和身

体健康。

实践证明，全民爱国卫生运动，是一项利

国利民的重大“惠民工程”，直接关系到国计

民生和建设“健康中国”“美丽中国”的战略大

目标的实现。因此，我们要始终坚持党委领

导、政府主导、多部门协作、全社会参与，坚持

“大卫生、大健康”理念。从现实来看，搞好爱

国卫生运动，也是疫情防控的战略举措和重

要途径。搞好个人和家庭卫生，以文明健康的

“小环境”，筑牢疫情防控的社会“大防线”。

值得我们高度重视和警惕的是，疫情还

在发展变化，具有“防不胜防、随时感染”的

风险。一句话：常态化疫情防控永远在路上，

任务艰巨复杂和繁重。我们必须树立“长期作

战”的思想，时刻保持清醒头脑和高度警惕，

丝毫不可麻痹大意、忘乎所以。要坚定不移、

不折不扣地落实各项优化调整疫情防控的策

略和措施，名副其实地做好自己健康的“第一

责任人”。最大限度做好相关医疗资源保障、

重点加强对老年人等重点群体的保护工作。

采取多种形式，进一步加大宣传力度，引导广

大人民群众移风易俗，破除生活陋习，主动学

习健康知识，掌握健康生活技能，努力践行文

明健康的生活方式，自觉养成良好的个人卫

生习惯。把开展爱国卫生运动融入文明创城

和疫情防控的实践中，协调联动、整体推进，

不断开创“共建共享”的新局面。

眼下，春节临近，将迎来大面积的“返乡

潮”。由于疫情防控实行“全国放开”，无疑会

加大疫情防控的压力，尤其是广大农村应作

为防控重点。对此，我们要广泛动员城乡群

众，迅速掀起爱国卫生运动的新高潮，把爱国

卫生运动与当前疫情防控有机结合，统筹兼

顾、周密部署、科学安排，确保城乡人民群众

过一个文明向上、健康安全、和谐稳定、吉祥

如意的新春佳节，为新的一年开好局、起好

步、创新发展，奠定坚实的基础。

医美家人齐聚伟人故里 新医美新年开启新征程

郑州医美健康产业集团
远景目标规划恳谈会在韶山举行

荫在毛泽东主席铜像广场合影

荫邢永杰向毛泽东主席铜像敬献花篮

魏旋：企业数字化转型的建构者
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http://www.entrepreneurdaily.cn
http://weibo.com/jrwbdhttp://weibo.com/qyjrb
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