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广告

Ⅰ全力以赴拼经济搞建设Ⅰ———贯彻落实四川省委工作会议精神

■ 钟鑫

“中药百熬香飘千里，中医百治誉满杏

林”。中医药作为中华民族的传统瑰宝，其博

大精深众人皆知。现如今，中医药优秀企业传

承精华，守正创新，汲取古人智慧之精髓，奏

响了中医药产业高质量发展的主旋律，而太

极集团便是其中的佼佼者。

据悉，今年初，太极集团推出《太极集团

“十四五”战略规划》，将锚定医药健康主业，在

现代中药智造为主线、麻精特色化药和区域商

业领军企业为双辅线的战略下，渗透中药全产

业链，并打造国药集团在中国西部地区的战略

增长极。而当前，战略规划已初显成效。

7月 9日，太极集团发布 2022年半年度业
绩预增公告，预计上半年实现归母净利润约

1.20亿元，同比增长 56%；预计扣非归母净利
润约 1.70亿元，同比大增 102%。对此，公司表
示，主要是公司聚焦医药主业发展，实施主品

战略，加大了规模型大品种销售力度，并带动

其他产品销售增长所致。而德邦证券分析指

出，国药入主后，公司治理改革成效显著，随着

经营效率提升，公司业绩有望逐季提升。

开辟品牌战略升级新路径
助力“十四五”高质量发展

太极集团勾勒的“十四五”高质量发展战

略蓝图，绝非空喊口号，其已制定稳健增长的

业绩规划，特别是要确保战略品种每年增长

30%以上。其中，藿香正气口服液与急支糖浆
等战略单品更是要力争达到 50%的增幅。

2021年，公司以急支糖浆为首的呼吸类产
品线年销售已突破 2亿元大关，势头正猛。而
藿香正气口服液作为公司战略单品之一，其

2021年销售收入近 10亿元，同比增长 33.6%，
并在 2021年中国城市实体药店终端中成药品
牌 TOP20中位列第 4。另外，该药还荣获了“中
成药·感冒暑湿类”第一名和“2021年度中国非
处方药黄金大单品”称号，产品市场认可度和

品牌力进一步提升。有业内人士分析认为，公

司藿香正气口服液作为千古祛湿名方，有解表

化湿功效，在今年夏季持续高温情况下，三季

度销售有望进一步增长，将成为公司实现“十

四五”高质量发展的重要利器。

而为了进一步加速实现“十四五”高质量

发展目标，并做强做大核心单品，7月 14日，
太极集团携品牌工业、品牌连锁参加了以“拥

葆创变”为主题的 2022国际大健康产业(重
庆)博览会/第七届双品汇。峰会论坛上，太极
集团正式启动品牌新战略，首次对外公布“藿

香正气口服液”和“急支糖浆”两大主打品牌

的全新战略，受到双品会工商各界与市场的

广泛关注。

针对藿香正气口服液，公司将打造品类

破圈战略，从“防暑解暑”到“祛暑祛湿”，通过

对品类的重新定位，让品牌再上新台阶；而急

支糖浆方面，将以“咳嗽非小事，止咳要趁早”

的全新品类价值主张构建“专业止咳”的品牌

战略定位，依托超级英雄 IP“急支豹”重点打
造品牌资产，并重塑急支糖浆，助力品牌乘势

回到巅峰时刻。

此番动作，是太极集团在产品矩阵完善

布局的基础上，针对重点核心单品进行产品

优化升级和品牌重塑的重大举措，也是以聚

焦核心单品的高质量发展而开辟的新路径，

更是加速实现自身“十四五”高质量发展的有

力体现。

鼻窦炎口服液临床疗效显著
市场扩容下有望打造全新增长点

除上述单品外，太极集团在鼻炎类产品线

方面也极具竞争力，目前年销售已过亿。据《中

国实用儿科杂志》刊载的儿童鼻-鼻窦炎专家
共识显示，鼻窦炎口服液在缩短主要症状 (鼻
塞、流涕、头痛)消失时间上具有明显优势，且对
急性病毒性鼻-鼻窦炎的疗效更好；鼻窦炎口
服液结合西医治疗儿童急慢性鼻炎、鼻窦炎较

单独采用西医或者中医治疗更为有效，特别是

联合治疗可以缩短病程、增加疗效及通过免疫

调节来减少急性感染复发率，该药的临床应用

效果在众多临床专家中达成共识。

据了解，儿童鼻炎及鼻窦炎主要包括急

性鼻炎、急性鼻-鼻窦炎、慢性鼻炎、慢性鼻-
鼻窦炎和过敏性鼻炎，其中，我国儿童过敏性

鼻炎患病率为 13.9%耀25.7%，患病率较高。上

述鼻炎及鼻-鼻窦炎的发生严重影响儿童的
生活和学习质量，重者甚至会影响其生长发

育，因此鼻炎及鼻-鼻窦炎的有效控制对于儿
童身心健康至关重要。

临床研究证据显示，太极集团的鼻窦炎

口服液具有抑菌抗病毒、重建黏液纤毛清除

功能、抗炎抗过敏和增强机体免疫功能的功

效，长期用药安全性高，可根据不同年龄段儿

童及不同疾病，有针对性的进行用法用量和

疗程的区分治疗，系标本兼治之良方。可以

说，公司的鼻窦炎口服液拥有强大的临床效

果背书，产品竞争力十分突出。

另据米内网数据显示，2021年中国城市
实体药店终端中成药销售额接近 1117亿元，
已恢复至疫情前水平。呼吸系统疾病、儿科和

肿瘤疾病用药撑起了千亿市场的半壁江山，

其中儿科用药表现则最为亮眼，增速高达

22.88%，显示出巨大增长潜力。
那么，未来在儿科用药市场规模不断扩

容下，太极集团的鼻窦炎口服液凭借良好的

临床疗效，其市场空间也将随之持续增加，公

司未来有望借此打造出又一大核心战略大单

品，进而形成全新业绩增长点。

紧抓中医药发展大浪潮
实现自身高质量发展

中医药一系列利好政策陆续出台，整个行

业再迎发展良机，中药创新药研发方兴未艾。

目前，太极集团锚定主业发展，拥有丰富的中

成药产品集群、现代化的医药大制造基地、强

大的医药商业营销网络。公司医药工业聚焦 6+
1领域(消化及代谢产品领域、呼吸产品领域、
心脑血管慢病领域、抗感染产品领域、肿瘤及

免疫类产品领域、神经系统用药，大健康产品

领域)，并优选 12大产品赛道，已形成完善的产
品矩阵布局。此外，公司凭借国药集团先进科

学的管理模式和强大的医药平台资源整合优

势，将在品牌 OTC、特色处方药、麻精产品线、
流通及药店等多个业务层面与国药集团发挥

更多协同效应，助推自身高质量发展。

岐伯济天下，薪火传国脉。没有传承，中

医药发展就没有根和魂；没有创新，中医药发

展就没有活力和未来。太极集团将紧抓中医

药产业发展浪潮，做强品类、做优品牌、做大

品种，以自身过硬的产品实力和传承精华、守

正创新的精神，奋力书写“十四五战略规划”

的宏伟蓝图。

虽已立秋，高温不减，在塔吊林立的项目

建设现场，在忙碌有序的企业生产车间，在紧

锣密鼓的招商路上……处处都能感受到，仁

寿县干事创业的热情未减分毫。

今年以来，仁寿县全县上下攻坚克难、拼

搏奋进，稳住了一个“基本盘”，创成了一张

“靓名片”，面临着一个“好趋势”，经济运行呈

现出“总体稳住、稳中向好”的发展态势，这都

离不开一个“拼”字。

“拼”，体现的是一种进取精神、一种生活

态度、一种斗争精神。仁寿县秉承着“越是艰

难就要越向前”的理念，放手拼搏，拼出了逆

风机遇，拼出了更好结果，交出了合格答卷！

企业生产“拼”速度
8月 12日，走进四川科伦药业股份有限

公司仁寿分公司的生产车间，只见工人们各

司其职，洗瓶、配液、灭菌、灯检等 10多个流
水线有序衔接，从生产到打包每个环节都井

然有序。

灯检室内，操作人员正在灯检机下，拿起

一瓶又一瓶药剂，进行产品质量检查，如果发

现产品有外观缺陷等质量问题，便需进行剔

除，每名操作人员每天可检 7000瓶。
据悉，该公司主要生产大容量注射剂，目

前订单量饱和。公司坚持目标不变，劲头不

松，工人们开足马力，赶制订单，保障市场供

应需求。

时不我待、只争朝夕。仁寿县各个重点企

业都以能早不晚、能快不慢的精气神，千方百

计往前赶、争主动，跑出企业发展加速度。

4月签约，5月开工建设，7月完成一期厂
房装修及部分设备安装，并进入投产阶段，用

时仅仅 3个月，仁寿县卓航电子科技有限公
司便实现了“快建快投”，体现了“拼”的速度。

在该公司的组装车间内，一条条手机组

装流水线上，身着无尘服的工人们快速地完

成各自的任务。经过点胶、装配、耦合测试等

多道工序后，一部手机便组装完毕。通过检验

包装后就可以直接投入市场，这批产品主要

销往印度和巴基斯坦等地。

目前，仁寿县卓航电子科技有限公司现

有员工 240余人，已有 4条生产线投产。整个
一期总规划是 20条生产线，其中 5条点胶
线，10条组装线，5条包装线，根据招人的进
度和培训进度，预计在 10月底，一期项目将
全面达产，2022 年年产值预计在 3 亿元左
右，稳产后一期年产值将达到 15亿元。
项目建设“拼”进度
机械轰鸣，工人往来，8月 15日早上 7时

不到，四川仁寿经济开发区标准厂房项目建

设现场已是如火如荼的忙碌场景。

在 1号楼建设现场，虽然热浪滚滚，但工
人们顶着烈日，有的在绑扎钢筋，有的在搭设

支架，有的在铺设模板……大家劲儿往一处

使，推动项目快见效、早投产。

据悉，四川仁寿经济开发区标准厂房项

目总投资 8.2亿元，占地 200亩，建筑面积约
26万平方米，包括 11栋 4层标准化厂房、1
栋 5层综合大楼和 1栋后勤服务中心，该项
目将建筑与景观结合，建成后将呈现一个开

放的花园式园区。同时，采用租售并举模式，

充分满足入驻企业需求，有力推动电子信息

及新能源新材料产业集群成链发展。

“我们项目上共有 700余名工人和塔吊、
挖机、装载机等机械 30余台，为了保工期，赶
进度，工人们 24小时轮班，项目建设昼夜不
停，同时，还在进一步加大人工和机械的投

入。”该项目现场相关负责人介绍，1、4、9栋
楼正在进行主体二层结构施工，其余楼栋正

在进行基础及一层施工，预计 10月前完成所
有楼栋主体施工，12月底前全面竣工。
目前，已有 3个项目初步达成协议，租用

标准厂房共计 9万平方米。
咱下转 P2暂

国家发改委：
确保能源电力供应安全
针对今夏电力消耗走高，国家发展和改

革委员会政研室主任、新闻发言人金贤东 8
月 16日表示，将进一步压实地方和企业能源
保供主体责任，加快释放煤炭先进产能产量，

着力做好电煤中长期合同履约，确保能源电

力供应安全。

金贤东当天在国家发改委发布会上表

示，今年入夏以来，受持续性大范围高温天

气、经济恢复增长等因素影响，用电需求持续

走高；同时，由于来水偏枯，水电出力不足，导

致电煤供应保障持续面临较大压力。8月 1
日至 14日，全国统调电厂日均耗煤 816万
吨，比上年同期增长 15%；其中，8月 3日耗
煤 849万吨，创历史新高。
金贤东说，针对今年夏季用煤新情况新

问题，国家发改委按照国务院迎峰度夏能源

保供工作电视电话会议部署，会同有关部门

加强统筹协调，指导督促有关地方和企业加

快释放煤炭先进产能产量，全力做好电煤中

长期合同签订履约工作，着力加强运输保障，

推动电煤供应保障取得积极成效。渊王恩博冤

湖州：鼓励国企
收购困难房企滞销房

8月 16日记者获悉，浙江省湖州市房地
产市场平稳健康发展联席会议办公室发布

《关于持续促进我市房地产平稳健康发展的

通知》(以下简称《通知》)。
《通知》具体包括降低预售申请条件、鼓励

收购滞销房、加大风险项目处置力度、统筹项

目间资金使用、因地制宜进行验收五大措施。

就降低预售申请条件方面，《通知》提出，

湖州市中心城市范围内，对分期申请预售的

项目，单次申领预售建筑面积从不少于 2万
平方米调整为不少于 1万平方米 (土地出让
合同有约定及尾期除外)。
同时，《通知》鼓励收购滞销房，对困难房

地产企业的滞销房，鼓励国有企业收购，作为

保障安置用房等。

加大风险项目处置力度方面，《通知》提

出，经湖州市全力促进房地产持续平稳健康

发展专班认定的出险项目，参照恒大项目风

险处置方式，对税收等政策提供支持。

《通知》提出，对本地区同一个出险房地

产开发企业的项目，适当放宽资金使用限制，

允许项目资金在本地区内不同项目间统筹使

用，确保被调出资金的项目在“保交楼”无风

险、偿还房地产开发贷款、并购融资，且留足

至产权办理所有费用的基础上，盈余资金可

支持其他项目风险处置。 渊施紫楠冤

钢铁产量
呈现快速回落态势
受淡季下游需求释放不足等因素影响，7

月，中国钢铁产量呈现快速回落态势。

国家统计局数据显示，7月，中国粗钢日
均产量 262.68万吨，环比下降 13.1%；生铁日
均产量 227.39万吨，环比下降 11.3%；钢材日
均产量 342.71万吨，环比下降 13.2%。
兰格钢铁研究中心副主任葛昕 8月 15

日分析表示，从全国生铁、粗钢和钢材日均产

量来看，7月份全国粗钢日产已经创出了近
三年以来同期水平的最低值。中国钢铁工业

协会统计数据显示，7月份重点大中型钢铁
企业生铁日产 185.53万吨，环比下降 7.41%；
粗钢日产 199.56万吨，环比下降 9.26%；钢材
日产 197.32万吨，环比下降 9.11%。
葛昕表示，8月份，国内钢材市场正处于

传统淡旺季节交替的阶段，由于部分钢材品种

利润的改善，钢厂复产的积极性正在逐渐增

强。 渊阮煜琳冤

构建核心品类全新品牌定位

太极集团开辟中医药高质量发展新路径

今朝乘风起 仁寿县“拼”出逆风机遇
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