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热点 Economy

■ 本报记者 赵健

曹轶，云南易行通汽车销售有限公司总经

理，是记者目前采访的众多经销商中为数不多

属于科班出身的企业老总。毕业于湖北汽车工

业学院的他，是个典型的 80后，年轻而有活力。

今年 36 岁的他，却已经在商用车行业摸

爬滚打了近十六年了，因而，在和他的交谈过

程中，他丰富的市场经验，准确、专业的市场判

断力，以及把善于握商机的能力让人赞许！

尽管加入陕汽销售的网络才一年多，曹轶

靠着他自己和团队的勤奋努力，从细节做起，

从小事做好，到目前已经实现销售近百台陕汽

重卡。“这样的成绩符合我的预期，特别是今年

7 月份以后，国内重卡市场呈现断崖式下跌，

由于我事先做好了预估，在 4 月份就开始了国

六产品的储备和销售，到目前公司在市场的销

量不降反升。”这样的局面，坚定了曹轶做好陕

汽重卡在当地市场的信心。

◆因势而变：
在竞争中找寻“自己路”

曹轶的转型力度很大，也很彻底，让人有

些惊诧！

在 2019 年 5 月之前，他一直从事代理东

风汽车股份有限公司轻卡事业部的产品代理，

从 10余年前的蓝牌自卸东风金刚、东风力拓，

到近几年的蓝牌轻卡东风多利卡以及蓝牌微

卡东风途逸等轻卡的销售工作。

“我 2006 年从学校毕业后，9 月份参加工

作，由于就是湖北人，又在十堰读的大学，所

以，顺理成章销售起了东风公司的产品。而那

时，国内市场刚从计划经济转市场经济没有多

少年，那个时候市场上的代理商还不是很多，

正规厂车型也没有现在这么五花八门的，比较

单一，市场环境比较好做一些”，曹轶介绍说。

他首先去了河南去开拓市场，没过多久，曹轶

辗转来到安徽做市场。2009 年，由于他的哥哥

在云南开公司经商，曹轶便来到昆明，开启了

自己在云南长达 12年的营销工作。

曹轶在云南做汽车销售十余年，深耕当地

市场，了解各区域的车辆使用用途、洞悉各个

细分市场，掌握大量的行业客户以及物流公司

和物流公司的外包企业；销售团队业务熟练，

能够独立完成从销售到上户、到交付、到服务、

到组织各类型推广活动、市场开发、维系用户

关系等业务能力。“我和销售团队曾创下蓝牌

自卸东风金刚、东风力拓轻卡连续三年的销量

名列全国第一”。

然而，市场风云突变。到了 2019 年的 5 月

21 日，中央电视台曝光了国内轻卡行业“大吨

小标”的现象，也就是业内轰动的“5·21”事件，

给当年的轻卡销售造成严重影响。

曹轶介绍，之前一直没有考虑做中重卡和

重卡这一块，是因为那个时候法规没有这么严

格，但 5·21”事件曝光之后，他进行了深层次

的考虑，一方面认为，随着今后国家法规趋严，

做事必须顺应国家形势；其次，长期的轻卡销

售，他深感轻卡客户的群体与重卡用户群体有

着极大的区别，因而在营销方式和策略上大有

不同，反观轻卡市场对企业和团队的发展提升

空间不大，因而，他萌发寻求和国内的重卡制

造企业进行合作的想法。

哲学家培根总结，善于在做一件事的开端

识别先机，这是一种极难得的智慧。当危机来

临后，很多人都忙于应付，有准备的人则看到

更多的是机遇。曹轶通过翻阅卡车类网络媒体

的知识介绍，实地考察企业产品，进行相互间

优劣的对比。因而，曹轶以明锐的市场眼光，果

断的选择了与陕汽进行合作，开启了属于自己

的全新内涵的机遇之门。

曹轶的专业知识在他做出选择时发挥了

很大的作用。按理说，他之前做过东风的产品，

自己又是湖北人，记者第一时间问他为什么不

做东风的产品经销时，曹轶回答说，一方面是

东风在当地有了签约的经销商，另一方面，他

发现在很多重卡品牌的产品不太适合云南当

地的运输条件，而他研究陕重汽产品后认为，

陕汽重卡有着业内公认的“黄金动力总成”，即

潍柴发动机、法士特变速箱和汉德车桥，其中

设计的大扭矩比较符合云南的路况，同时陕重

汽在其重卡车辆加装有其他车辆没有的特殊

配置，而这些配置和技术在目前来说是走在比

较前沿的。

曹轶认为，陕汽作为大国企不管是从文

化，科研、品质，还是从它的产品定位，从车型

方面都是很优秀的。所以，他积极的和陕汽进

行了联系，阐述了自己的想法，陕汽方面也做

了迅速的回应，给了曹轶一个机会，让其做陕

汽的载货系列的产品的地区经销。之后，曹轶

迅速的停掉了以前所有轻卡销售的业务。

◆因市而变：
到市场中寻觅“为我用”

曹轶在经历 2019 年的艰难思考后，毅然

选择了加入陕重汽销售网络，开启了他人生的

又一次创业。

“我是 2020 年一整年都在张罗这个事情。

所以直到年底的时候才跟陕汽签约入网的，今

年是第一年开始运营”，曹轶说。今年上半年国

内商用车的行情还不错，很大程度是因为国家

排放法规国五切换到国六，很多经销企业都在

抓紧冲刺国五最后的“疯狂“。

而在下半年，受国家经济下行趋势压力，以

及经济结构的调整，在云南本身以自卸为主的

市场，大多建设项目都停工、或结束，因而，无论

是轻卡还是重卡，自卸车还是牵引车，工程车还

是公路用车，在云南都是大幅度的下跌。

这样算来，曹轶进入重卡行业销售，不仅晚

来，还有点“生不逢时”。对此，曹轶说：“我只能

说对市场一个精准的判断，然后跟随国家的法

规什么时候都不晚。而把握市场，一方面是要靠

自己的准确的判断，另一方面一定要准确的把

握国家的法规的趋势。虽说目前市场出现困难，

但是我们其实有点反其道行之。早在上半年的

4月我们就做好国五的产品的调整，紧跟陕汽

厂家的一些策略调整。现在看来我们在国五车

的销售效果反而不好，但是我国六车上来之后，

反而在下半年我们还是处于增长的态势。”

究其原因，曹轶说，公司在陕汽的大力支

持下，主动适应国家法规和市场变化，快速响

应市场，抢抓机遇，在载货车属于陕汽比较弱

势的基础上，找到产品的主攻方向，从以往和

多家运输行业单位均有业务往来的基础上，去

走访绿通车队、冷库和物流大客户中通、圆通、

韵达、顺丰、京东、唯品会的外包企业等，做好

各方面工作的沉淀。

与此同时，今年以来，曹轶率领公司组织

召开近十场的各种形式的大型推介会，将陕汽

载货车的品质在市场上做好推广宣传，努力使

陕汽载货车在云南市场突破上量。

现在看来，对市场形势和发展趋势有充分

的预估、判断，你越是预估得足，企业的应对措

施就越充分，受到的冲击就会变小。按照曹轶

所说，面对变化多端的市场，唯有保持定力，努

力做好自己，我们扎扎实实的把事情做好，从

最小事情做起，就不会被市场抛弃。

近年来，陕汽深入实施创新驱动，成功开发

德龙 X、H、M、L系列产品。同时，在清洁能源、新

能源和智能网联领域塑造了领先优势，打造了

国内最大的商用车全生命周期服务平台。

常言道：不积跬步，无以至千里，不积小

流，无以成江海。有陕汽集团在背后的坚强支

持，曹轶对今后的发展充满了信心。

玉产业变革形势下车企与伙伴共赢之道玉系列报道之九

曹轶：砥砺深耕 笃行致远
———看云南易行通汽车销售有限公司总经理曹轶如何转型发展

7 月 23 日，郑州市濮阳商会联合医美集团向

荥阳市刘河镇捐赠 11.5 万元生活物资；8 月

1 日，根据河南新型冠状病毒肺炎疫情最新

情况，郑州市濮阳商会发布紧急倡议书；9 月

14 日，郑州市濮阳商会收到郑州市工商业联

合会感谢信；11 月 17 日，郑州市濮阳商会传

达学习贯彻党的十九届六中全会精神会议

召开；12月 7 日，中国电子商会副秘书长、中

关村电子商会会长齐波，濮阳市投资促进服

务中心副主任曹泽利，濮阳市城乡一体化示

范区招商局局长耿希波等到郑州市濮阳商

会调研考察工作，河南智慧大数据生态园发

展有限公司与郑州市濮阳商会签订了战略

合作协议。

邢鸿飞在报告中说，学习宣传贯彻党的

十九届六中全会精神，是当前和今后一个时

期的重大政治任务，我们郑州市濮阳商会，

一定要认真学习宣传贯彻党的十九届六中

全会精神，切实增强“四个意识”、坚定“四个

自信”、做到“两个维护”，坚定不移听党话、

矢志不渝跟党走，深刻领会明年召开党的二

十大的重大意义，切实增强责任，组织动员

广大会员企业紧跟党建功新时代、奋进新征

程，以优异成绩迎接党的二十大胜利召开。

郑州市濮阳商会党支部书记张孟山作

了党支部工作报告。

郑州市濮阳商会副会长、河南盈之年商

贸有限公司总经理王琳代表会员企业发言，

并现场向商会捐赠现金 10000 元和价值

10000 元的 40 箱精美礼品。

郑州市工商联副主席许元浩做了讲话，

他在讲话中充分肯定了郑州市濮阳商会做

出的贡献。同时，许元浩、邢永杰、刘继臣、邢

鸿飞共同启动了关于在郑州市民营经济领

域开展防范打击新型电信网络诈骗犯罪宣

传月仪式。

何广才、李正、张国礼、齐波、刘继臣、赵

文东，郑州市范县商会筹备组负责人王鹏超

分别做了讲话和发言。

附件 1院

郑州市濮阳商会领导班子成员
名单

会长院邢鸿飞

党支部书记院张孟山

执行会长院刘宗灿

常务副会长院刘庆勇、武中奇、赵占杰、

刘国友、张凯、宋豪文、梁志军、单广瑞、刘运

洪、张世杰、武吉收、马大勇

副会长院晁静、王琳、罗振宇、郝腾飞、徐

晓彤、刘品耀、贾荣力、白怀广、段宇

文化顾问院张剑锋、刘小江

秘书长院李静

常务副秘书长院李代广

副秘书长院胡本钦、臧海华、杨盼丽、王

鹏超、陈焕军

监事长院何林静

监事院安军营、祁志强、丁瑞豹、赵旭东

法务长院郑培培 刘要帅

附件 2院

郑州市濮阳商会抢险救灾、抗击
疫情先进单位和先进个人名单

一尧先进单位

郑州医美健康产业集团

河南嵩文实业有限公司

河南茗醉商贸有限公司

河南华中建设工程有限公司

河南盈之年商贸有限公司

红星美凯龙集团发展中心河南区域

河南中坤实业有限公司

企业家日报社

北京龙源集团 / 星凯电气 / 北源电力

河南华泽法律咨询有限公司

河南溪泉坊商贸公司

河南煜斌天一泰医疗器械公司

河南中企高科信息技术有限公司

河南省德玛隆滤器有限公司

河南思政教育咨询有限公司

河南冠丰融资租赁有限公司

上海广联环境岩土工程股份有限公司

河南区域公司

百步康筋骨堂品牌管理有限公司

河南信密网安科技有限公司

上海贵酒河南区负责人

河南嘉实源科技服务有限公司

河南郑储货物运输有限公司

三然乳胶科技有限公司郑州分公司

大华建设项目管理有限公司河南分公司

中国太平洋保险股份有限公司河南分

公司郑州管城支公司

河南康辉文旅集团

河南智子大数据科技有限公司

河南可奈儿商贸有限公司

河南宏展财务有限公司

河南小数点教育科技有限公司

郑州墨一教育咨询有限公司

善朝教育集团

河南龙锦斋文化传播有限公司

二尧先进个人

邢鸿飞、何林静、李静、赵占杰、胡本钦、

王琳、武中奇、岳保坤、史正飞、王鹏超、武吉

收、张鹏飞、梁志军、刘运洪、刘国友、鲁建

领、施贯修、武站国、范在山、刘品耀、谷丰、

宋培飞、杨瑞、程小青、耿金世、曹鑫、祁志

强、宋豪文、谢改丽、赵现旺、房善朝、董建

粉、赵士宽、安军营、陈萍。

三尧优秀组织者

刘宗灿、李代广

学习贯彻十九届六中全会精神，表彰先进单位和先进个人

郑州市濮阳商会成立两周年庆典活动隆重举行

Ⅰ学习贯彻党的十九届六中全会精神Ⅰ

云南易行通汽车销售有限公司总经理曹轶

荩荩荩咱紧接 P1暂

表彰先进单位和先进个人
邢永杰（左一）、刘继臣（右一）为优秀

组织者刘宗灿（右二）、李代广颁发证书著名书法家恒源向商会赠送书法作品
郑州市濮阳商会副会长、河南盈之年商

贸有限公司总经理王琳现场向商会捐赠
郑州市濮阳商会会长邢鸿飞为刘小

江颁发商会文化顾问聘书
出席活动的人员全体起立，共同唱响中

华人民共和国国歌

许元浩、邢永杰、刘继臣、邢鸿飞共同启动郑州市民营经济领域开展防范打击新型电信网络诈
骗犯罪宣传月仪式

表彰先进单位和先进个人


