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广告

■ 郭新燕

“NTE240 电动轮矿用车运行时间和售后

服务都很好，北重这样的大企业值得我们信

赖。”紫金塞尔维亚铜业设备总监江斌说。像

这样被客户高度评价，在中国兵器北重集团

参与“一带一路”建设的征程中频繁出现。

共建“一带一路”倡议自 2013 年提出至

今，北重集团主动作为，加强与相关国家和企

业的沟通协作，合作伙伴越来越多，“朋友圈”

越来越大，构建起全方位互联互通伙伴关系，

民品国际化经历了从无到有、由单一产品向

多元产品发展的过程，开创了共同发展的新

前景，取得显著成效。

“十三五”期间，北重的民品出口交货值

从 2016年的 1.33 亿元增长到 2020 年的 8.13
亿元，出口交货值占公司民品收入比重从

2015 年的 6%提升到 2020 年的 30%。特种钢

产品中标伊拉克、迪拜、巴基斯坦、印度、津巴

布韦、巴林等海外项目的四大管道合同，外贸

出口交货值突破亿元大关。矿用车产品国际

市场拓展至俄罗斯、澳大利亚、塞尔维亚等

67 个国家和地区，总销量名列世界第三，国

际市场销售占比超过 60%，用实际行动在“一

带一路”上演绎了精彩的北重故事，打造了一

张闪亮的“中国名片”，为疫情阴影笼罩下的

公司经济注入了一针“强心剂”。

高端厚壁无缝钢管国际化之路
越走越宽广

2018 年，好消息跋山涉水回到包头，北

重集团成功中标中国机械设备工程股份有限

公司总包的巴基斯坦吉航 1263 兆瓦超超临

界燃机电站 P92 四大管道项目。这是北重集

团 P92 钢管首次成功“出海”海外燃机项目。

这几年，北重集团一手向内，让“北方重工”

品牌成为军工品质的金字招牌；一手向外，借船

出海海外市场，扩大品牌的海外知名度，狙击国

外企业围堵。特钢事业部紧盯市场，通过成本溯

流，确立了逐步退出 P91材质钢炉管、低端模具

钢等低附加值产品，全面进击 P92材质钢管等

高端产品承揽比例的营销策略。至此，一场没有

硝烟的 P92市场突围战悄然打响。

在国家停建或缓解大批火电机组项目造

成市场需求下降的前提下，公司全方位拓宽渠

道，借力而出，充分利用国家政策优势，闯出

“北方重工”品牌在国内市场的信任度；乘势而

进，实现高层营销价值创效，借助国产化示范

项目提高“四大管道”客户认可度，与哈电集

团、华润集团签订长期战略合作协议，成功实

现客户市场多元化，增强了市场抗风险能力。

矿用车持续打造智能产品
实现“弯道超车”

2016 年，7 月 29 日，在纳米比亚湖山铀

矿考察的纳米比亚总理莎拉·库贡盖卢瓦-阿
马蒂拉登上 NTE330 电动轮矿用车驾驶平

台，并向在场人员表示“我信任中国制造”。让

客户当“代言人”的北重集团北方股份积极贯

彻落实“走出去”战略，沿着“一带一路”和“国

际产能合作”路线图，在印尼、蒙古、俄罗斯、

缅甸、伊朗等国际矿业国内拥有多家实力雄

厚的代理商，并将其打造成为了品牌国际化

拓展的前沿阵地。

2021 年，北方股份的国际化任务是加大

矿用车国际市场开拓。但世界经济在疫情冲

击下陷入衰退境地，加上全球性、地域性政

治、经济摩擦和冲突导致的不确定性急剧上

升，全球矿用车行业受到极大冲击，需求形势

不容乐观的情况下，矿用车产品“走出去”如

何走得更远、走得更深、走得更好？

北方股份抓住中国智慧矿山和无人驾驶

技术的国家推广战略，加快构建以“三智建设”

为核心的技术创新能力，深度参与智慧矿山建

设，与国内外优势的专业智能化信息公司深入

合作，在无人驾驶方面打造竞争优势，以此挑

战国际主要竞争对手，实现“弯道超车”。

下一步，北方股份将充分借力兵器工业集

团公司矿山一体化营销战略，搭建一体化工程

平台，借势“一带一路”进行市场开发，搭上兵

器集团等央企国际化经营的契机，继续做好

“借船出海”顺势而为，探索纵向拓展、以产业

链集成方式为用户提供一体化的解决方案。矿

用车“十四五”实现国际销售收入翻一番，国际

市场占有率到“十四五”末提升至 8.5%。

塑造“北方重工”品牌
国际影响力

高质量发展需要打开视野。“一带一路“建

设为公司发展带来新机遇，也带来新契机。

公司聚焦特种钢、矿用车高质量发展，将

特种钢打造成为高端厚壁无缝钢管引领者、

特种材料制造创新的推动者和高端模具钢提

供者，将矿用车打造成为具有国际竞争力的

兵器工业“小巨人”和“单项冠军”企业，促进

矿用车、特种钢产品向价值链的设计和服务

两端延伸，破局传统销售模式桎梏，适应国际

双循环的经济发展新变化。

公司加快民品国际化经营新产品研发，

特种钢产品，依托“特种管材工程技术中心”

及“特种钢产品开发中心”，加强与高校院所

合作，突破纯净化冶炼技术、高合金耐热钢热

加工技术等核心关键技术，加快更高品质电

站用大口径厚壁无缝钢管的开发。矿用车产

品，在技术上要与欧美国家等国际一流矿用

车品牌同台竞技，保证产品技术始终处于国

家最前沿的水平，要依托“重型非公路矿用车

国家地方联合工程研究中心”和工信部“工业

强基工程”，持续提升技术创新能力和自主可

控能力，加快突破关键零部件核心技术，构建

全生命周期价值最大化的竞争新优势。

目前，北重集团加快自主品牌建设，着力

塑造“北方重工”品牌国际影响力，体系化推

动民品国际化经营高质量发展，为打造主业

突出、技术领先、数字强企、健康发展的新北

重提供有力支撑。

■ 闫旭 张楠

对线下消费品零售行业而言，零售终端

的执行效果，直接影响着销售业绩和零售商

的发展。尤其是在互联网、电子商务、消费结

构改变等因素的影响下，传统零售行业发生

了翻天覆地的变化，而这更要求零售商对终

端执行数据变化有精准的把控。在许多终端

监测服务商都感受到科技对线下零售带来的

冲击时，有人却从中发现了新的机遇，并以

“借力打力”的方式为零售终端监测开创了全

新的局面，他就是宋翼———“AI+众包”零售终

端执行数字化监测第一人。

创业与发现
一直以来，宋翼都是一个创业型的人。

“大学时，我学的是自动化专业。工作后，我坚

持创业，可以说不在创业，就在创业的路上。”

宋翼对记者表示。当然，创业的过程总是充满

艰辛的，宋翼的坚持一直以来也得到了家人

的全力支持，让他能够在这条道路上安心地

大步前行。就是在这样不断创业的过程中，让

他发现了零售终端监测这个市场的商机。

在创业间隙，宋翼曾供职于一家大型商

业调查公司，在工作过程中，体会到了这一行

业的诸多痛点。传统的零售终端监测，是以类

似于商业调研的形式存在。有终端监测需求

的零售品牌，为了节约自己独立组建调研团

队高昂的人力成本，往往会委托第三方商业

调查公司，对零售终端的执行情况进行调查。

而第三方商业调查公司，在实际运营中会采

用逐级分包的形式，带来诸多难以解决的矛

盾。比如，费用上，中间商逐级扣款，无形中增

加了委托方的负担；同时，由于总包公司对于

基层调查员的能力并不能掌控，因此调查结

果的准确性和可信性，也存在疑问；再有，基

层调查员的基本利益得不到保障，调查费用

的结算周期短则 3 个月，长则半年甚至以上。

在发现市场调查行业痛点的同时，宋翼

也在不停思考可用什么样的办法来解决问

题。零售品牌和基层调查员之间，明明互相需

要，却因为种种中间环节无法高效地传达需

求并解决需求。如果去掉繁复的中间商分包

环节，这个行业会发生什么样的变化？

彼时，滴滴打车、美团外卖等众包平台在

国内逐渐兴起，让宋翼眼前一亮：如果能将众

包理念运用到零售终端监测中，那么中间商

逐级分包的问题或许就迎刃而解了。宋翼敏

锐地捕捉到了可能改变整个零售终端监测行

业命运的切入点，在 2016 年成立了上海深蔚

科技有限公司，专注打造数字化终端执行监

测一站式解决方案。

AI 与众包
借自身对零售终端监测行业的深度洞

察，以及对众包理念的独到理解，宋翼开始着

力打造行业内首个数字化终端监测模式。在

他的原创构想中，零售商作为上游客户，可以

通过数字化平台发送终端监测需求，然后系

统直接派送给平台上的基层调查员。在调查

员进行终端监测的过程中，数据直接传送回

企业平台，高效便捷，实现去中间商化。宋翼

很快带领团队原创了理查德 APP，作为实现

宋翼数字化终端监测模式的软件平台。

通过这样的数字化平台，把城镇各个角

落的调查员聚集起来，简化了逐级分包的繁

琐过程，解决了数据信息反馈不及时、不准确

等问题，零售商直接一键就可以把任务下达

到每一个终端的调查员身上，终端执行数据

采集的效率大大提升。 咱下转 P2暂

逐步实现工业化应用
国产高压电缆绝缘材料
成功破局

近日，中国石化所属燕山石化 110 千伏

电缆绝缘料挂缆示范工程正式启动。该工程

首次应用自主研发生产的高压电缆绝缘料，

标志着国产高等级绝缘新材料实现工业化示

范应用。

而在此次示范工程启动前，今年 3 月，首

台（套）应用国产绝缘材料的 220 千伏高压交

流电缆系统在辽宁阜新 220 千伏新煤线挂

网，截至目前运行稳定；在其后的 4 月，首台

（套）应用国产绝缘材料的 500 千伏直流电缆

系统也在张北柔直工程顺利通过竣工试验。

高压电缆作为远距离电力输送中的关键

一环，绝缘材料在保障其安全运行中发挥着

至关重要的作用。高压电缆绝缘材料国产化

接连取得多项突破，并逐步实现工业化应用，

将使其长期依赖进口的局面得到显著改善，

将为我国保障能源安全、助力“双碳”目标实

现贡献重要力量。 (吴明冤

年产8亿米
超高速高聚光纤项目
落地浙江金华武义

23 日，年产 8 亿米超高速高聚光纤及设

备研发生产基地项目正式落地浙江省金华市

武义县，建成投产后将促进技术研发、产业升

级，释放高聚光纤在线上教育、远程医疗、远

程办公等方面应用潜力。

当日，POF2021 高聚光纤国际高峰论坛

(下称论坛)以线上和线下形式在武义和“云端”

同步举行，海内外专家学者等嘉宾与会。论坛

开幕式上，武义正式成为高聚光纤国际高峰论

坛的中国永久会址，“年产 8 亿米超高速高聚

光纤及设备研发生产基地项目”亦正式签约，

助力当地加速打造百亿级新材料产业集群。

世界高聚光纤协会中国区理事长翁德喜

介绍说，高聚光纤是光纤的另一种形式，其渐

变指数光纤纤芯的主要成分是一种高新材料

全氟高聚合物。高聚光纤使用与玻璃光纤相

同的波长，在短距离内具有类似的超高速，但

不容易断裂。当玻璃光纤和高聚光纤连接在

一起，超高速通讯就基本上得到了保证，延迟

也大大降低。全氟高聚光纤为全光网络，将支

撑未来超高速传输，是世界最先进的网络传

输材料之一。

据了解，高聚光纤的关键材料全氟高聚

合物，是由原始材料氟化钙转化而来，而氟化

钙是萤石矿的主要成分———中国是萤石矿资

源国，武义县则有中国“萤石之乡”之称。 近

年来，武义谋划建设新材料产业园，推动氟化

物产业蓬勃发展，141b(一氟二氯乙烷)、无水

氟化氢及制冷剂类产品产销量居全国前三，

初步形成新材料产业集群。 渊张斌冤

吉林钼深加工项目试生产
保障特种钢等领域
材料供应

记者 23 日从吉林省吉林市获悉，位于当

地的中泽吉铁钼深加工项目一期生产线已经

进入试生产阶段。该项目分为三期建设，建成

达产后将成为中国最大的钼深加工全产业链

基地。

据吉林市官方介绍，辖内大黑山钼矿床

储量位列世界第五位，亚洲第二位，钼矿石总

储量 16.5 亿吨，钼金属含量 107 万吨。

中泽吉铁钼深加工项目总投资 65 亿元，

总占地面积 50 万平方米。其中，一期投资 15
亿元，占地面积 20 万平方米，建设了焙烧车

间、钼铁车间、钼制品车间、技术中心及试验

厂等，构建形成了钼深加工完整产业链。

中泽吉铁新材料科技有限公司总经理助

理白刚介绍，八成的钼应用于钢铁工业中的

特种钢领域，其是航空、航天、精密仪器等行

业的重要材料。近年来，钼产品在石油化工、

核能工业、LCD 显示器、新能源材料、光伏产

业、传感器、发光材料、半导体材料等领域也

有着广泛应用。 (石洪宇)

演绎“一带一路”的北重故事

“AI+ 众包”模式
引领消费品零售终端监测模式数字化变革
———专访深蔚科技CEO宋翼

荫 大口径管材成功应用于百万千瓦超超临界机组

荫出口纳米比亚的“巨无霸” 电动轮矿用车

荫第二批 电动轮矿用车日前在塞尔维亚紫
金矿业矿山现场完成装配调试，正式交付用户

荫深蔚科技 宋翼


