
渊上接 A1版冤“只有不拘于一类题材，才能获取更多的

创作灵感。”王丽华表示，在传统的苏绣概念中，刺绣作品只

要足够精细、光滑就可称作是一幅成功作品，可实际上光有

这些是不够的，还需要做出三维立体效果，做出材质的美

感，这才能体现刺绣作品的“高级”。于是，在后来的刺绣创

作中，她将“八工针法”和传统针法相结合，合理运用丝线的

色彩，不仅能够充分展现青铜、佛像、壁画等元素的美感，还

能使作品在粗犷与细腻、光与影之间自然过渡，形成具有立

体效果的仿真绣。与此同时，王丽华还积极挖掘独特的刺绣

题材，将创作触角延伸至玉器、肖像等，并将中西方画作、摄

影作品融入古典的苏绣之中，使苏绣更加符合当代人的审

美和生活需要。

王丽华，一直将属于中华的文化底蕴作为自己专属艺

术语言的根基，将苏绣带入具有历史高度的艺术殿堂。青铜

器题材刺绣作品，因其立体光影效果的处理和对历史风韵

的把握而备受肯定，激励了王丽华在这条路上走得更远更

深，她选择了难度更高的龙门石窟和佛像题材。

图为作品《龙门石窟》节选

这类作品首先要克服的难关便是巨大的尺寸，一幅小

小的龙门石窟刺绣自然不能体现出其恢弘的气质，同时也

需要组合新的针法来表现岁月对沙砾石的沉淀感和沧桑

感。作为一个新课题，王丽华也许将改变人们对苏绣一味细

腻、灵巧有余而大气不足的传统观念，将粗犷与细腻结合的

相得益彰。丝线是柔软的，而龙门石窟是硬朗，用柔软表现

硬朗，难度可想而知。而王丽华敢绣他人所不能，最终成果

让人惊叹，整幅作品层次分明，丰富饱满的色彩，强烈的明

暗效果，给人一种空灵的感觉，自然展现出摩崖石刻的厚重

感和经千百年风雨剥蚀后的沧桑之美。

王丽华刺绣的佛像，在巨幅的尺寸下给人们庄严肃穆

之感，祥和平静之态佛像脸部，坚定敦厚的佛身，最神奇的

一点便是无论站在哪个角度看，佛像的眼睛都是注视着观

者的，是因在眼部采取了特殊针法进行绣制，更增添了佛像

的神圣与庄严之感。

青铜器、国画、龙门石窟、玉器、佛像……王丽华逐步

开创了八大类新题材刺绣作品，这八大类题材是专属于王

丽华的艺术语言，并打上了王丽华个人的标签印记，成为她

创作的象征与代表。如同素描要注重光面和阴影一般，王丽

华用不同的丝线处理方式，表现出了光面的光泽，阴影和哑

光面的粗糙，并做出了两者之间自然的过渡，形成了独特

的、专属的艺术语言———光影立体效果的仿真绣。王丽华的

苏绣作品着力于还原于人、物本身的材质感，不仅要像，更

要给人一种“混淆感”的独特艺术体验，不是以针为笔“画

出”样式，而是以针为刀，在布上“雕刻”出材质本身的美感

与韵味，如同用在指尖上变幻出一场场光与影的魔术大秀。

“君到姑苏见，人家尽枕河。”生长苏州的苏绣艺术家王

丽华，浸淫于水软山温、低斟浅唱的自然和人文环境中，修

炼出了一种淡雅幽然的艺术气质，更是巧用光影效果为苏

绣解锁了全新的艺术领域。

她传承古人名家的遗风，将细心观察贯彻刺绣生涯，绣

青铜器就到博物馆去赏，绣石窟就去观察石头的纹理。绣制

过程选择在自然光下进行，以保证色彩色度的辨别不被影

响，并将所需的成百上千种颜色精心染就的丝线，从淡到深

的排序挂起来第次使用，所呈刺绣作品颜色过渡自然，犹如

油画的明暗变化，因此她的绣品犹如珍宝画卷般，令人啧啧

称奇。

她将学习、创新贯彻她的人生之中，她先后到中国美术

学院研修两年、到苏州市工艺美术学校读大专两年、到北京

青铜器鉴定中心跟着大师学习青铜器鉴定。

随着作品到国内外展出，她的足迹遍及美国、日本、澳

大利亚、韩国、加拿大等 10 多个国家，而每到一处，她总是

到图书馆、书店购买相关的书籍，带回来钻研现代中西方美

术文化，并运用到实践中去。

讲好中国故事，传播好中国声音。近年来，王丽华的刺

绣作品已经走出国门，多次前往美国、我国澳门等海内外的

艺术馆进行参展。她绣制的敦煌石窟造像系列作品还被誉

为“展示国家形象的出色艺术作品”。她的多部作品被中国

美术馆等处收藏。

征程万里，初心如磐。王丽华坚定地告诉记者说，“中华

文化的伟大复兴离不开我们每一个人的努力，刺绣精神里

有我们中华文化的根，有中华文化的魂，如何找到我们的

根，安放我们的灵魂，就是我以及苏绣艺术在这个时代最重

要的使命！”
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■钱莉莉 包佩玺

8 月 31 日，靖江华穗智慧物联有限公司，正在进行业

务结算的河北唐山茂韵 658 船主告诉记者：“我们借助这

一智慧物联平台，让我们进入了粮食运输版的‘嘀嘀打

船’，对船和货提供了撮合服务，让我们双方既省心又放

心。”

靖江华穗智慧物联有限公司由江苏华穗粮食有限公

司与江苏华隆海运有限公司共同投资建设，是国家发改委

支持的国内首家专业的粮食物流航运平台。公司背靠长江

下游重要的地理优势，依托华穗粮食公司每年数百万吨的

粮食物流运输，吸引众多船东、船代和货主加入。

公司董事长常勇进介绍，成立靖江粮食智慧物联主要

是利用互联网技术和思维，数字赋能，改变传统粮食物流

的商业模式，实现线上交易的闭环，包括交易撮合、动态流

程控制、支付结算、信用监督这些航运电子商务平台需要

的主要基本功能全程在网路环境里完成，旨在打造国内首

家专注于内贸粮食运输的互联网平台，充分整合行业上、

下游资源，提高粮食物流资源配置效率，解决粮食物流信

息不对称、价格不透明、物流成本高、安全得不到充分保障

等诸多痛点，打造一个具备强大信息功能、航运交易功能、

综合服务功能线上、线下深度融合包括公、铁、水多式联运

的粮食物流电子商务平台和可持续发展的粮食物流“生态

圈”。通过航运交易、供应链金融、保险、供油、电信增值服

务、信息咨询等为客户提供一站式完整产业链服务。

公司成立一年多来，积极开展海运、长江内河运输、集

装箱运输等业务，实现了各项环节的无缝对接，资源效率

最大化，形成了从产区到销区一体化一站式的粮食运输模

式。目前已经吸纳全国 20 多个省、市的 560 多家船东和客

户，今年 1—8 月粮食物流交易业务达到 4300 万元。

公司智慧物联平台显示，粮食资讯平台每天为客户提

供各类的信息资讯服务，发布江苏安宁港小麦价格及指

数、安宁港小麦海轮平舱价和安宁港运价指数，成为南方

小麦的价格风向标。航运平台为船和货提供一目了然的撮

合服务，同时平台对成交的运单实行全程定位及可视化监

控。船舶定位系统，显示的是平台签约船舶的定位信息。对

船舶的监控，清楚地看到船上粮食的具体运输情况。通过

平台监控也能看到码头和仓库的粮食作业情况。

常勇进和他的同事们对公司未来的发展充满信心，他

说，航运电子商务平台除了要为航运相关商业活动提供一

个交易环境外，还有建立完善而公正的沟通机制、交易机

制、商务处置机制，这是建立生态圈的过程，也是吸引合作

伙伴合作共赢的过程。根据目前粮食物流行业业态现状结

合公司的发展战略方向，公司已经确定了近期、中期及远

期经营模式和发展方针。未来平台将发展金融、保险、供油

等增值服务，通过平台的建设，将形成“互联网+粮食+金
融+物流”的整体产业链，最终达到降低粮食运输成本的目

的。

近期规划是从 2020 年开始，用三年时间优化物流方

案，直接对接船东和客户，控制物流成本。推进互联网平台

线上、线下融合，用互联网思维发展并健全航运和货主会

员体系；中期规划是开放平台推出竞价交易，线上线下业

务齐头并进，发展供应链金融服务、线上保险、供油等增值

服务；远期规划是通过五年的发展，在粮食物流的运输价

格、合同规范、操作模式、结算方式、安全管控等全流程方

面具有市场主导地位。做好线上交易为主、线下配套服务

为辅的航运交易竞价匹配服务。与相关部门合作，全面拓

展供应链金融服务，发展粮食质押、监管融资、信用监督等

业务；发展线上保险业务，提供船、货保险服务，降低运输

风险；发展油、物料供应服务，为船东解决加油物料及资金

难点。把公司发展成具有引领行业发展、功能完备强大、具

有资本价值的一站式粮食物流服务的电子商务平台。

靖江华穗智慧物联有限公司

全力打造国内首家专注内贸粮食物流互联网平台
0 房租 0库存 0元铺货

小宏车：一个可移动的城市“奥特莱斯”

■陈婷

最近，湖北省襄阳市的李总特别激动了，“我近两个

月时间发展了 8 台小宏车加盟，收益除了加盟奖金以

外，还有营业额的返点，收益相当可观”。今年以来，和他

一样加盟的人越来越来多，已经发展到全国 50 多城市

500 多个合伙人。

这位李总过去一直从事酒类生意，生意越来越难

做，想从事新的项目又比较难找，主要是实体经济商圈

覆盖范围有限，面向的客户群体较少，投资也大，后期房

租、水电费物业费等运营成本较高。而纯线上电商平台，

客户体验感较差，退货率又高。正当苦恼之际，经朋友介

绍，他一下子拿下了 3 辆车小宏车襄阳地区的代理。

小宏车移动品牌折扣店项目主要有一个车辆+品牌

服装组成，被消费者称为移动的城市奥特莱斯。其特点

是，0 房租、0 库存、0 元铺货，也不像传统的门店生意守

株待兔，经营地点灵活高效，同城化的线上线下一体的

模式，客户线下体验线上购买，双重收益。年轻的加盟商

岳婷放弃了安稳的工作，不顾家人反对毅然做了合伙

人。由于公司全力以赴的支持，提供的服饰质量过硬价

格实惠，货品不断的更新调整，加上线上商城可以售卖，

现在积累了大量的客户，收入高了，人也开心了，感觉比

上班强多了。

小宏车销售的品牌服装主要来源于江苏江阴市宏

泰纺织有限公司，并整合国内一线品牌服装折扣资源。

公司集专业开发、设计、生产、销售为一体，并拥有自己

的高档品牌衬衫罗伦士（LAWRENGE）、威澜等系列。他

们的色织提花布和免烫质量标准被国家标准委员会纳

入标准规范，并在纯棉 DP 免烫衬衫工艺上获得国家专

利，成为海澜集团较大的面料和服装生产供应商。2017
年，为扩大生产需求和品牌知名度，公司内地成立了河

南宏马科技发展有限公司。

2020 年，响应国家地摊经济政策导向，结合当下风

口微信社群团购市场需求，成立小宏车责任有限公司，

实施小宏车移动品牌折扣店项目。从产到销一步到位，

通过移动售卖车形式结合小程序社群团购打造线上线

下一体化无缝对接模式，公司全程扶持招募城市合伙

人，车辆经营收入+线上商城收入+社群团长分销收入分

成，实现收益持续稳定增长。打造国内首家服装 S2b2C
新零售模式，以“让 10 亿人拥有低价高品质的商品”为

使命，立志成为高性价比消费的第一平台。

河南省兰考县加盟商赵占勇介绍，是小宏车给他提

供这么一个赚钱又省心的平台。他之前和妻子开了个小

饭馆，每天天不亮，便要早早起来准备食材和整理饭馆。

晚上遇到喝酒喝得晚的还要陪着到深夜，才能打烊及打

扫卫生。脏乱苦都尝试了，身体也因做厨师出了问题。偶

然的机会在附近看到来往的小宏车，卖的都是一线大品

牌服装，并且价格特别亲民，他对这个项目产生兴趣。经

过到公司考察，他前后花费 11 万元上了这一项目。现

在，天天开着小宏车到人多的地方售卖，出车时间方便，

随时调整位置。他既赚了钱又恢复了身体健康。

江苏永盛牵高校研发团队
推出益生菌复合饲料添加剂

■通讯员 赵峰 张雯

最近，江苏永盛生物科技有限公司（简称江苏永盛）

研发的“促进猪幼崽生长并改善其肠道的益生菌制剂及

其制备方法”和“一种产细菌素菌株的分离筛选和检测

鉴定方法”，已经报国家专利。两个菌种已经送至中国科

学院微生物研究所进行专利菌种保藏。

江苏永盛位于江苏泰兴市农产品加工园区，是一家

从事饲料用动物蛋白研发和生产的企业。公司引进具有

国际先进水平的动物蛋白生产技术，进行喷雾干燥猪血

浆蛋白粉、喷雾干燥猪血球蛋白粉生产技术的研究和开

发。年产喷雾干燥猪血浆蛋白粉 1800 吨、喷雾干燥猪血

球蛋白粉 6500 吨，年产值约 1 亿元。公司拥有卧式喷雾

干燥塔、管式血液分离机及膜浓缩设备等国内先进设

备，建成完整的配套环保设施。近年来，公司严格把控质

量关，共建有理化检验室和微生物检验室，依据国家标

准进行实时监测。

去年公司携手中国农业大学任职副教授赵亮。他获

“农产品加工及贮藏工程”专业博士学位，主要从事益生

菌功能及产业化，肠道微生态营养相关研究工作，是国

家自然科学基金“副干酪乳杆菌亚群的耐酸异质性分子

机制研究”、国家重点研发计划课题“增稠剂乳化剂和配

料绿色制造关键技术研究”等 10 多个国家和省级重大

项目主要牵头人和参与者。

公司与赵亮教授团队合作，主要是研发适用于动物

饲料的益生菌，生产新型的益生菌复合饲料添加剂产

品。他们帮助公司改造原有生产工艺，进行制备复配微

生态制剂研发，完成了“鸡骨蛋白粉项目”的基础建设和

设备调试。明年产品上市后预计新增销售收入达 8000
万元，新增申报发明专利 2-3 项。

记者手记：采访王丽华，记者与大师谈创作、谈作品、

也谈人生。记者问起她这 30 多年的刺绣经历的最大收

获，她脱口说出了两个词：“坚守”“创新”。她说，有的作品

的完成，需要用时三年、五年有的还要更长时间，阅读书

籍、查阅资料几十本、上百本，拜访专家几十人。如果没有

持之以恒的定力又怎么能成功？创新力是每一个人发展

的一种能力，也是我们刺绣发展的动力。创新是每一个人

作为人应当具有的天赋潜能，只有我们每个刺绣工匠不

断推陈出新，才能创造出更多的符合时代发展的作品，永

葆苏绣艺术的青春。

王丽华：让青铜器绽放“光彩”


