
申通快递有限公司
太原分公司入选
国家 3A 级物流企业

日前，全国第 31 批 A 级物流企业光荣

榜揭晓，申通快递有限公司太原分公司进入

榜单之列，入选为国家 3A 级物流企业。

申通快递有限公司太原分公司为申通快

递有限公司旗下全资控股子公司, 成立于

2018 年，位于太原市阳曲县青龙镇(穗华物流

园)。申通快递太原分公司履行总部品牌经营

授权管理职能，实际为“申通快递山西省公

司”的功能定位，进行属地化实际运营。在建

设运营好申通快递太原物流科技产业园项目

的同时，将总部品牌服务能力辐射至山西省

全境内的加盟商网点。按照总部的管理规章

及管理职能分工，提供财务、网络、市场、运

营、客服等业务模块的中后台支持服务。

申通快递太原物流科技产业园位于山西

省太原市阳曲县民营区穗华物流园东南侧，

于 2018 年 5 月立项并开始建设，2020 年 8
月正式投产运营。园区规划有办公、智能分

拣、数字化云仓储、生鲜直发四大模块。根据

申通快递总部的发展战略和依托阳曲县当地

优秀的物流、交通资源以及政府的大力支持，

影响力可以辐射整个山西省。申通快递山西

省区在全省设立 140 个下属网点及承包区，

同时和阿里、菜鸟的合作，全省所有的菜鸟驿

站都可以为山西申通实现快递行业普遍存在

的问题“最后一公里”提供很好的解决办法。

太原物流科技产业园园区在全省的网点支持

下可以支持当地的农产品及全省电商一条龙

式物流、仓储、配送、售后的服务。园区现有的

25000m2 仓储，可以极大地吸引业务量大的

优秀电商进驻园区，享受全国所有地区无死

角仓配一体的一站式服务。

申通快递有限公司太原分公司自成立以

来，一直受到省、市商务、发改委、交通、邮管

等行业主管部门的大力支持，多次被评为山

西省优秀物流企业。在申通快递总部的支持

之下，太原物流科技产业园项目还计划开通

国际专线，将山西物流与世界接轨，各种国际

仓、免税仓业务也会陆陆续续的开通，将多元

化、全球化的理念从物流快递的角度支持山

西的经济转型和发展。申通快递太原物流科

技产业园项目建成投产之后，为当地提供近

500 人的就业岗位，解决当地就业压力，同时

拉动阳曲县的经济发展，具有良好的社会效

益和经济效益。 (肖智)

河南矿山公司党委书记崔培军
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热点 Economy

■ 本报记者 李代广 实习记者 李 葳

4 月 26 日，备受关注的第七届中国·长垣

国际起重装备博览交易会在河南省长垣国际

会展中心盛大开幕。

展会为期三天，主题为“创新引领、智造未

来、开放协作、绿色发展”，来自国内外 600余名

商家集中展示起重机产业技术创新成果。

全国政协经济委员会副主任、国家制造

强国建设战略咨询委员会委员、工业和信息

化部原副部长刘利华宣布开幕。

长垣市人民政府市长赵军伟、中国重型机

械工业协会常务副理事长景晓波、河南省矿山

起重机有限公司党委书记崔培军先后致辞。

本届博览会规模大、标准高，规模达

22400 平方米，其中高标准特装展位就有 155
个。除了起重机装备客商以外，国内重机行业

大咖徐工集团携高新产品震撼亮相，太重集

团携起重机械创新型产品精彩亮相，河南矿

山起重装备新产品、新成果、新应用在本次展

会中集中展览，为展会奉上一场起重机械领

域的“智慧”盛宴。

本届博览交易会期间还将举办起重机质

量提升大讲堂、起重机产业集群智慧发展峰

会、中国重型机械行业信用体系建设交流会

等相关活动，形式更多样，特色更鲜明，内容

更丰富。

展览期间，国家部委、协会、院所及省厅

局领导，企业巨头、高端人士及技术专家、地

方政府领导及参会观众在此云集，盛会空前，

参观的人流量将超过 7 万余人次。其中，来自

政府、行业、院校及国企的观摩组 600 余人莅

临河南矿山总部和智能产业园考察指导工

作、洽谈业务合作，并签约意向书。据预测，会

展期间本届展览交易额将达 24 亿元，其中河

南矿山供销交易额将超过 17 亿元。

“中国·长垣国际起重装备博览交易会”自

2014 年首届举办以来，已连续成功举办六届，

在业内各方的鼎力支持和积极参与下，展会

规模不断扩大，内容层次逐年提升，被业内誉

为“全国起重行业风向标展会”。

本届博览会由中国重型机械工业协会、

长垣市起重装备制造行业协会、河南省矿山

起重机有限公司联合主办，河南省矿山起重

机有限公司承办。

作为此届展会的承办方，河南矿山不仅

集中展示了智能、绿色、高质量产品，更是提

前三个月从筹备展会，招商引资，积极布展，

制定预案，做了充分准备。同时做好博览会期

间的宣传、服务、参观、接待、车辆保障等相关

工作，千方百计为展会提供一流、优质、高效、

安全全方位的服务。

第二个意义，是由于 5200 万美元的到位，

使我们的 6112 工程、铸造引进工程和新增 7
万台 6105 生产能力的技改工程得以继续正常

进行。到现在为止，玉柴“八·五”技改落实资金

总量已达 6.4 亿元，对于绝大多数现在仍生活

在计划经济体制下的国营大中型企业来说，

6.4 亿元几乎是一个天文数字，但是在玉柴，这

已成为了现实，就在玉柴的口袋里。

第三个意义在于，由于我公司外资股股

权已占半数以上，发展玉柴事业所必需的资

金筹措，将不会受到国家投资计划和投资笼

子的限制，我们从“笼子”里面出来了。我

们希望永远不要再发生过去往国家机关跑 3
年一无所获的那种经历。根据公司的新能力

和新特征，原董事会已将“八·五”计划作了

以下调整：

第一，投资的规模由原来的 13 亿元调整

至 27.3 亿元。这个数字并不可怕，我们现在已

有 6.4 亿元，根据企业的三年滚动计划，在

1994、1995、1996 年 3 年间，我们再增扩 2.7 亿

股，募集资金总量就将是 22 亿元，全部加在一

起，所剩缺口已经不多。另外下面还有好消息。

第二，产出规模由原 30 亿元调整到 100
亿元。

第三，达产年即 1998 年，我们实现的年税

利要从原来的 6 亿元调整到 25 亿元。

第四，主导产品的产量和实现期调整为

6105 柴油机到 1995 年达产 10.5 万台，6112柴

油机到 1996 年达产 4.5 万台，小型工程机械

在玉柴国际化的进程中是立了功的，它不仅有

助于解决外汇平衡问题，由于玉柴的小型工程

机械直插最发达的国家和地区，直接卖到工业

最发达的德国，为创建玉柴公司的国际声誉打

下了基础。小型工程机械到 1996 年达产 3000
台，多品种，系列化。客车和拖车头到 1998 年

要达产 1 万台。

第五，到达产年止，职工人均年收入平均

每年增长幅度不低于 30%。这里所讲的是指既

包括股份公司也包括集团公司在内的两司

(注：指广西玉柴机器集团公司和广西玉柴机

器股份有限公司。下同)的人均收入。经过新董

事会批准，在合资之后，今年我们职工人均年

收入计划调增 5%，明年玉柴职工人均月收入

要达千元以上。

外资股东介入玉柴，为玉柴增添了很强的

境内外融资能力。融资是什么意思？就是贷款

或者发债券、发股票。今年就发生过这样的事

情：我们需要 4000 万元支付大连 6105 机体缸

盖线的资金，需要立即支付，我们在境内仅仅

凭借玉柴的信用和实力，在没有合同、没有抵

押、没有签字的情况下，做到了先把 4000 万元

资金调入玉柴，再补手续，这是在全国的银根

已经开始收缩的情况下发生的。从一定意义上

说，融资能力就是竞争能力，融资优势就是竞

争优势。玉柴必须巧借优势，快用优势，用足优

势，迅速拉开与国内外竞争者的优势差距，保

我不衰，保我常胜。

第四个意义是，这项合资必然加速推进玉

柴在人员、装备、管理三大素质方面的水准国

际化。现在在建的 6112 柴油机车间、6105 机

体缸盖分段自动线、6105 曲轴设备的增加、引

进和“八·五”铸造，这些项目耗资是巨大的，但

是，在建成之后，将使玉柴的装备素质，无论是

在能力方面、质量方面，还是在劳动强度、生产

环境方面都将发生重大的质的变化，特别是

“八·五”铸造将一举达到国际先进水平。即将

要在 6 月中旬正式进行商务谈判的铸造，投资

规模将在 6000—7000 万美元之间，这要比国

内最大的铸造引进项目大了 3 倍以上。这是玉

柴事业千秋万代的立足之本，有了一个好的铸

造，就能够造最高水平的发动机。

玉柴 5 家外资股东中的产业资本代表是

丰隆。丰隆企业集团已经就计算机辅助设计和

管理等问题，多次向我们提出合理化建议；就

铸造工程承包商的资信问题及时提出很有价

值的咨询意见；丰隆企业集团还提出了要我们

公司财务主管和企业管理骨干及时、尽早考察

新加坡，接受短期培训的建议。这意味着什么？

意味着前面所说的推进已经开始了。

在这一次的外资股的认购合同和新公司

章程的谈判过程中，还有一个值得我们自豪的

特点———玉柴作为投资对象和境外投资者始

终是平等的，没有礼仪上的繁文缛节，更没有

谄媚和乞求，不是我们讨好人家，不是我们去

乞求投资者。全过程的主要倾向不是投资者对

玉柴要不要投资，而是玉柴选择哪些投资者和

能不能给哪一家投资者多分配一些投资额。为

什么？因为我们玉柴投资行情甚好，这就是我

们全体玉柴人共同造就的铁骨铮铮。

美国高盛公司有近百年的历史，基本上没

有投资失败的纪录，这家公司作投资决策前要

做大量的前期准备工作，法律程序非常复杂。3
月 21日，谈判开始以后，面对玉柴严格的时间

要求，它已经无法按常规完成决策，这就产生

了一个高盛能不能保留投资资格的问题。因

此，该公司代表一再请求延期决定，直到 3 月

28 日，高盛公司全球投资委员会召开紧急电

话特别会议，决定对玉柴这个项目打破一切传

统程序，先决策投资，再补充完善资料。这个做

法受到玉柴代表的赞扬。高盛在国际金融界是

一块如日中天的牌子，它的信誉和知名度不亚

于世界银行。这两个公司在阿斯旺水坝和伊朗

的援建等重大投资项目中，是你进我不进、我

进你不进的关系，是两个旗鼓相当的投资者。

高盛的投资决定往往产生连锁效应，就是高盛

一旦投资就相当于挂上一块金牌，很多投资者

甚至连调查工作都免做，就跟进。那么，高盛为

什么如此看好玉柴，非要投资不可呢？高盛总

部的合伙人、东京分部的负责人格里伯曼先生

归纳了 3 条原因：第一，因为玉柴有连续 8 年

的高速增长；第二，因为玉柴的高速增长不受

或很少受到中国大气候大环境的影响；第三，

因为玉柴有好的领导班子。

在玉柴募集法人股成功之后，为什么在更

短的时间又获得发售外资股的成功呢？我的一

个强烈的切身感受，就是我的背后有大靠山，

它就是玉柴事业或叫玉柴集体。它以自己的速

度优势、效益优势、质量信誉和企业信用构成

靠山，支撑玉柴的代表在谈判桌上步步推进，

节节取胜。玉柴从 1985 年至 1992 年产销增长

45 倍、税利增长 80 倍的高速发展令投资者瞠

目结舌；玉柴在 1989 年，产销翻一番、税利翻

两番的跃进令投资者钦佩不已；玉柴主导产品

的质量信誉和销售走势极有力地促使境外投

资者断然下决心，最后下决心；美国库柏尔会

计事务所在香港的分支机构对玉柴的两次审

计，结果都和我司报出的数据基本相符，表明

了我们玉柴公司的信用。上述四大优势构成的

靠山是全体玉柴人在过去的岁月里用汗水堆

砌起来的，其中蕴藏了无穷无尽的创造和智

慧，蕴藏了无比丰富的内涵。这个财富不论公

司发展到哪一步，都是不能丢掉的。

将来怎么办？议论很多，说法不一，今天我

在这里拉一个提纲，全公司职工可以思索一

下，这个提纲说得对不对。合资以后玉柴怎么

办？我认为先要做好一件包括三项要求的大事

情：一是信念不能变，二是观念要跟进，三是认

识要调整。

什么叫信念不变？就是指我们企业精神、

工厂厂风、理想抱负、奋斗目标、五项观念和意

识的崇尚、用人方针、育人方针、经营理念、服

务宗旨、内外关系准则、费用控制原则、干部

“十字”要求和干部六项基本功等十七项信念

不能变。

玉柴的企业精神或“灵魂”是什么？就是我

们在 1985 年 4 月总结提炼出来的“顽强进取、

刻意求实、竭诚服务、致力文明”。

工厂厂风是“朝气蓬勃、文明健康、积极奋

进、持续向上。”

玉柴的理想抱负是“要把玉柴建设成为一

个水平高、批量大、品种多、覆盖面广的动力机

械与行走机械的生产基地和出口基地，要在我

国中南部把自己建设成为一个两项文明高度

发达的典范。”

玉柴的奋斗目标是要“跻身国际内燃机强

手之林”，这个理想抱负不能变。实际上，到

1996 年我们车用发动机的年产量将要超过 10
万台，我们的实际产量将居世界第一。

渊此文系本报整理袁待续冤

开幕式现场

（长篇连载之二十五）

王建明：动力大王的传奇故事

创新引领 智造未来 开放协作 绿色发展
第七届中国·长垣国际起重装备博览交易会在长垣开幕

又一互联网巨头遭到调查！

4 月 26 日，据市场监管总局网站，近日，

市场监管总局根据举报，依法对美团实施“二

选一”等涉嫌垄断行为立案调查。

据美团官方微博 4 月 26 日消息，今日，美

团接到国家市场监管总局通知，依法对美团

涉嫌垄断行为立案调查。公司将积极配合监

管部门调查，进一步提升业务合规管理水平，

保障用户以及各方主体合法权益，促进行业

长期健康发展，切实履行社会责任。目前公司

各项业务正常运行。

两周前刚被要求自查自纠

值得注意的是，就在两周前，市场监管总

局刚刚召开互联网平台企业行政指导会，要

求各平台企业针对强迫实施“二选一”以及其

他突出问题，在一个月内全面自检自查，逐项

彻底整改。

美团作为 34 家互联网平台企业代表之

一，参加了会议。

据新华社报道，4 月 13 日，市场监管总局

会同中央网信办、税务总局召开互联网平台

企业行政指导会，34 家互联网平台企业代表

参加。会议明确提出互联网平台企业要知敬

畏守规矩，限期全面整改问题，建立平台经济

新秩序。

针对强迫实施“二选一”以及其他突出问

题，会议明确提出，平台企业要把握正确方

向、增强责任意识，坚持国家利益优先，坚持

依法依规运行，坚持履行社会责任，做到“五

个严防”和“五个确保”：严防资本无序扩张，

确保经济社会安全；严防垄断失序，确保市场

公平竞争；严防技术扼杀，确保行业创新发

展；严防规则算法滥用，确保各方合法权益；

严防系统封闭，确保生态开放共享。各平台企

业要对照税收法律法规、政策制度，全面排查

涉税问题，主动开展自查自纠。

会议要求，各平台企业要在一个月内全

面自检自查，逐项彻底整改，并向社会公开

《依法合规经营承诺》，接受社会监督。市场监

管部门将组织对平台整改情况进行跟踪检

查，整改期后再有发现平台企业强迫实施“二

选一”等违法行为，一律依法从重从严处罚。

4 月 14 日，市场监管总局公布与了首批

互联网平台企业《依法合规经营承诺》，美团

同样在列。

今年已两度因“二选一”被判

据媒体报道，今年 4 月 15 日，江苏省淮安

市中级人民法院对上海拉扎斯信息科技有限

公司（饿了么）起诉北京三快科技有限公司

（美团）不正当竞争纠纷一案做出判决，“美

团”构成不正当竞争一审判决赔偿“饿了么”

35.2 万元，该案也是淮安市中院适用 2018 年

新《反不正当竞争法》审结的外卖领域不正当

竞争纠纷第一案。

据悉，此次“饿了么”在淮安起诉“美团”

的主要依据是淮安市清江浦区市场监督局淮

中分局于 2018 年 5 月 16 日对“美团”作出的

行政处罚。该处罚认定，“美团”在淮安经营活

动中采取以下手段阻碍他人之间建立正常的

交易关系、扰乱或者妨碍竞争对手的正常经

营活动：

1、以调高费率为手段迫使签约商家放弃

与竞争对手（专指“饿了么”平台）交易：“美

团”针对部分同时在美团网与饿了么平台经

营的商家，要求其下架同类在线外卖平台“饿

了么”的店铺，如果不下架则需要重新签约，

费率从 18%上调至 25%；

2、以置休服务为手段迫使签约商家同意

上述条款：针对不同意重新签约且不同意下

架“饿了么”平台的商户，置休商家服务，让商

家无法在美团网平台正常经营；

3、设置不合理交易条件阻碍商家与消费

者之间建立正常的交易关系：针对个别反映

强烈的商家，先后采取在高峰期停止外卖平

台店铺显示、置休服务、将起送金额调高至

500 元/单，配送费用调高为 50 元/单，配送范

围缩小至 500 米等手段阻碍商家与消费者之

间建立正常的交易关系。

此外，在今年 2 月，浙江省金华市中级人

民法院也就“饿了么”起诉“美团”不正当竞争

纠纷做出过判决：“美团”向商户推送了部分

诋毁饿了么平台的信息以及要求“二选一”独

家合作构成不正当竞争，判“美团”向“饿了

么”赔偿 100 万元。 渊张晓光冤

美团被市场监管总局立案调查！
涉二选一等垄断行为


