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广告

筲你见过吗? 琥珀原色的啤酒 筲酿造的艺术 青岛啤酒的极致追求 筲珍藏首选 独一无二的精酿啤酒

广告

■ 李玉友

近日，会稽山绍兴酒股份有限公司与蚂

蚁集团、绍兴数梦工场科技有限公司在阿里

中心·杭州 z 空间光明顶举行三方战略合作

协议签订仪式，助力黄酒数字化营销。

蚂蚁集团智能科技事业群副总裁、蚂蚁

链方案与创新部总经理李杰力，会稽山绍兴

酒股份有限公司董事长虞伟强、总经理傅祖

康，杭州数梦工场科技有限公司 CEO 盛侃

惇，绍兴数梦工场科技有限公司董事长刘万

春、执行董事李海斌等相关领导出席了本次

仪式。绍兴市柯桥区委常委、常务副区长孙彦

到签约现场，对三方合作寄予厚望。

当前，知名酒企有个很难解决的痛点，社

会上出现高端酒被仿冒造假现象，老百姓真

假难辨，同时老酒存在存储难、收藏难、流通

性不足、难以满足投资需求等问题。用户对高

端酒和老酒的投资、收藏和消费保真的需求

无法得到满足。

目前区块链技术恰好能解决这个困局，

利用区块链技术与实物酒相结合，通过区块

链技术实现实物产品数字化，为酒类产品保

真提供了技术赋能和增信。利用区块链技术

的去中心化、高加密性和智能合约等特性实

现数字化商品的生成和转移，让“链上黄酒”

在生命周期内不可伪造、不可复制、不可篡

改，为用户解决了购买实体酒收藏存储困难

和流通属性不足的问题。

近年来，大部分酒厂都在通过大数据赋

能，加强对渠道、消费者的数字化管理，以及

通过创新营销，加强酒品牌的投资收藏属性，

通过区块链酒水数字化流通平台，黄酒品牌

可以从源头开始对流通渠道进行整体管控，

持续优化投放配合，优化渠道管理，加强价格

管控，结合供应链金融服务，盘活社会化库

存，使得商家、终端、消费者都能放心经营、安

心消费，共同推高酒品的销量和品牌美誉度。

特别是今年受疫情影响，酒厂对于线上

零售渠道的重视度水涨船高，蚂蚁区块链通

过整合支付宝、淘宝线上线下渠道的流量资

源，拓展新型的零售渠道，借助数字黄酒这种

新型的消费模式，可以复合型满足消费者投

资、收藏、饮用需求，提升品牌的整体用户量

和销量。

鉴于此，中国黄酒头部企业会稽山与蚂

蚁集团、绍兴数梦达成战略合作，搭建区块链

黄酒联盟，建设区块链酒品数字化流通平台。

签约仪式上，三方进行了充分的沟通和

交流。蚂蚁集团李杰力和杭州数梦工场盛侃

惇分别就区块链酒品数字化流通平台的构建

和区块链黄酒联盟进行深度讲解，将通过区

块链、大数据技术与会稽山黄酒结合，实现黄

酒产品的数字化，为酒类产品追溯、保真、市

场管控等提供技术赋能。

虞伟强董事长在交流中特别谈到了作为

中国黄酒文化传承创新的杰出代表之一，始创

于 1743年的会稽山公司已建成了国内首条集

“工业化、自动化、信息化、清洁化、标准化”于

一身的黄酒智能化酿造生产线，开创了中国黄

酒智能化、数字化、标准化管理的新时代。他希

望借助此次战略合作，助力企业与互联网、大

数据、区块链等新一代信息技术进一步融合，

加速百年老字号酒品数字化转型，提高客户的

满意度，带动行业的高质量发展提升。

绍兴市柯桥区委常委、常务副区长孙彦

对此次三方战略合作寄予了厚望。他希望通

过数字赋能，使百年会稽山插上腾飞的翅膀，

使数字化贯穿整个黄酒产业链，实现产品数

字化、生产数字化、市场数字化、消费数字化、

传播数字化，着力提升绍兴黄酒这一传统历

史经典产业的含金量，为绍酒振兴做出新的

更大的贡献。

业内人士认为，此次三方联手进行战略合

作，将进一步发挥百年会稽山产能优势、蚂蚁

链互联网、区块链平台能力以及绍兴数梦的数

据智能技术能力，共同促进黄酒产业与互联网

深度融合，实现酒品数字化、酒品流通一体化，

更好推进中国黄酒产业数字化发展进程。

■ 周新谟

近日，由河南省商务厅、河南省农业农村

厅、河南省扶贫开发办公室、中国蔬菜流通协

会共同主办的“促消费助脱贫优质农产品进

万邦产销对接活动启动仪式”在中牟县举行。

赊店老酒作为南阳省社旗县优质产品品

牌代表，特受邀参与本次展销会，向与会领导

与往来客商展示元青花·洞藏年份酒的醇厚

不烈“洞藏柔”，并赢得了广泛赞誉。

河南省人民政府副省长武国定，省政府

副秘书长陈治胜，省商务厅党组书记、厅长马

健，商务部流通业发展司副司长李刚，省农业

农村厅党组成员、副厅长刘保仓，省扶贫开发

办公室副主任卢东林，中国蔬菜协会副会长

沈杨等领导共同出席活动，这也标志着为期

三个月的“促消费助脱贫优质农产品进万邦

产销对接活动”正式拉开了帷幕。

惊艳亮相
“洞藏柔”获多方点赞

此次展销活动汇聚了来自全省各县的优

质特色农产品，打造“一县一馆”特色展厅，依

托万邦国际农产品物流城丰富的商户资源，力

图打造永不落幕的全国优质农产品产销对接

平台，所以也受到了全省农产品厂商的关注。

本次展销会上，赊店老酒拿出了代表性

大单品———元青花·洞藏年份酒。而元青花·

洞藏年份酒也不负众望，凭借其出众的颜值

与醇厚不烈“洞藏柔”的独特口感，吸引了现

场无数客商纷纷走进赊店老酒展位，赞其品

质撑得起“豫酒品质典范”之誉，并进一步洽

谈合作事宜。

与会领导也对元青花·洞藏年份酒寄予

厚望，期望元青花·洞藏年份酒的醇厚不烈

“洞藏柔”可以借展销会的契机走进更多人的

视野中，让“洞藏柔”在更多人心中成为一杯

好酒的标准。

源于品质
“洞藏柔”的荣誉之路

元青花·洞藏年份酒之所以能够在现场

屡获赞誉，收获无数消费者的喜爱，究其原

因，还是因为其过硬的产品品质。

元青花·洞藏年份酒被评为“河南省非物

质文化遗产”的酿造技艺古法酿造，还有 500
年间从未间断使用的明清古窖超长发酵，以

及 14 米深的山体洞藏基地恒温恒湿储藏，三

者缺一不可，共同酿就其醇厚不烈“洞藏柔”

的独特口感。

因为元青花·洞藏年份酒过硬的产品品

质，它在 2018 年面世之初，经过全国 200 余

位专家的盲品测评，凭借醇厚不烈的独特口

感便获得了广泛认可，最终获得白酒界质量

奥斯卡小金人“中国白酒感官质量奖”。

2019年，元青花·洞藏年份酒再度送选国

赛参评，依旧不负众望，以全国浓香型白酒第

三名荣获“中国白酒酒体设计奖”，再次刷新河

南白酒的品质形象，成为豫酒品质典范，作为

豫酒品质最高代表迈入全国性名酒行列。

2020 年，二代元青花·洞藏年份酒在一

代产品的基础上成功升级，以“新品”的身份

摘得中国酒类新品最高荣誉“青酌奖”。

元青花·洞藏年份酒的荣誉之路，步步脚

踏实地，迈步向前，始终坚定地捍卫着其产品

品质荣誉。

品质典范
“洞藏柔”不断在前行

成绩是起点，荣誉当动力。

元青花·洞藏年份酒此次名扬促消费助

脱贫优质农产品万邦展销会，也只是赊店老

酒享誉中原，走向全国的又一步而已。

对于未来，元青花·洞藏年份酒要做的还

有很多，让更多人认识、品尝并爱上元青花·

洞藏年份酒，让更多人感受到豫酒品质典范

的魅力，让豫酒不再只是豫酒，而是誉满天下

之酒。

万邦展销会将持续到牛年阳历新年到来，

元青花·洞藏年份酒也会一直在展销会上，期

待与你相遇，开始一段新的故事。

李曙光荣膺2019-2020年度
“全国优秀企业家”称号

日前，“2020 年全国企业家活动日暨中国

企业家年会”在广东东莞举行。大会对 2019-
2020 年度全国优秀企业家进行了表彰，五粮

液集团公司党委书记、董事长李曙光荣膺

2019-2020年度“全国优秀企业家”称号。

10 位酒业人士获
“四川省劳动模范”称号

日前，四川省第八届劳动模范和先进工

作者表彰大会在成都召开。多位酒业人士获

得“四川省劳动模范”荣誉称号：五粮液集团

党委书记、董事长李曙光，泸州老窖党委副书

记、总经理林锋，丰谷酒业党委副书记、总经

理卢中明，泸州老窖股份有限公司酿酒公司

副总经理秦辉，郎酒二郎基地副总工程伟，剑

南春副总工徐姿静，华润雪花啤酒（四川）公

司乐山分公司维修班长曾建洪，凸酒酒业董

事长李晓荣，五粮液集团有限公司 502 车间

主任钟莉，宜宾市华夏酒业有限公司生产班

班长朱太宇。

酒类电商发展迅猛
价值将达 400 亿美元

数据显示，在疫情各国封锁期间，明显的

赢家是酒类电子商务，它在所有重点市场都

有所增长。2020年 10 个核心国家(澳大利亚、

巴西、中国、法国、德国、意大利、日本、西班

牙、英国和美国)的酒类电子商务价值预计将

增长 40%以上，达到 170 亿美元，预计到

2024 年将增长到 400 亿美元以上。

酒水外卖平台
“酒小二”完成 A 轮融资

近日，酒类同城配送平台“酒小二”宣布

已完成 A 轮融资，本轮投资方分别为腾讯和

红杉。本次融资资金将用于平台研发投入以

及全国市场布局。早在今年 7月，“酒小二”就

获得了来自深圳市腾讯创业创新发展有限公

司的战略投资，比例达 2.50%，因此经过此轮

调整过后，腾讯所占投资比例将达到

12.175%，成为该企业第二大股东。

韩国酒类
进口量五年间翻番

韩国国税厅 11 月 29 日消息，去年韩国

酒类进口量为 46.4455 万千升，较五年前的

2014 年（20.6705 万千升）翻了一番。按品类

来看，去年啤酒进口量占比最高，为 35.6409
万千升，较 2014 年增加 202.8%；红酒等果酒

的进口量也较 2014 年的 3.6047 万千升增至

去年的 5.3394 万千升，增幅为 48.1%。

青花汾酒 30·复兴版
进驻华润万家

日前，以“大国之酿 青花汾酒”为主题的

青花汾酒 30 复兴版·华润 Ole 首发签约仪式

在深圳举行，青花汾酒 30·复兴版进驻华润

Ole。据悉，汾酒高端战略新品青花汾酒 30·复

兴版 9 月上市，先后签约华致酒行、永辉超市

等全国性大型销售连锁平台，如今又进驻华

润旗下高端超市品牌华润Ole。二者的强强联

手，持续贯彻“为高品质生活代言”的品牌诉

求，进一步深化汾酒、华润的合作关系，也更强

化了汾酒在华南市场的竞争优势。 渊综合冤

豫酒品质典范
赊店元青花亮相河南农产品展销会

蚂蚁链、会稽山、绍兴数梦

三方战略合作赋能黄酒数字化营销


