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不忘初心 使命必达
P2———记2020年“重庆市五一劳动奖章”获得者汤显斌

■ 郭新燕

“选择这份事业，就要投入百分之百的热

情。”参加工作三十多年来，雷丙旺扎根边疆，

潜心武器装备关键材料科研生产核心领域，

带领团队完成我国极端制造的“大国重器”

———3.6 万吨黑色金属垂直挤压机生产线建

设，一举打破国外技术封锁，使国产自主研发

的极端制造装备取得多项国际、国内第一，为

我国高端难变形合金材料自主研发作出突出

贡献。

破局：让“大国重器”
掌握在自己手里的“挑战者”

作为北重集团国家重大科技专项“3.6 万

吨黑色金属垂直挤压机及工艺研究”的课题

组长，雷丙旺秉承着“不能让外国人小看我

们”的信念，带领清华大学等国内 20 余家单

位组成的课题组，向极端制造发起挑战。仅用

三年时间，攻克大口径厚壁无缝钢管挤压工

艺和重型挤压装备的设计、制造两大技术难

题，完成了国外同类设备七年的工作量。

“立大事者，不惟有超世之才，亦必有坚

韧不拔之志。”面对外国的技术封锁，雷丙旺

重任在肩，在国内技术积累薄弱的情况下，成

功突破压机设计、大型铸锻件制造、大尺度超

重机架钢丝预应力原位缠绕、主油缸制造、超

重机架整体安装、超大液压系统安装调试、设

备安装调试等技术关键，6 开发制造出当时

世界最大的 3.6 万吨黑色金属垂直挤压机,创
造多项世界第一。

“大国重器”的成功研制，标志着中国从

此打破国外技术垄断,把超临界、超(超)临界

火力发电设备制造等关键技术牢牢握在自己

手中。同时,该成果还为西安阎良 4 万吨模锻

压机、江苏昆山 3 万吨模锻压机研制提供了

可借鉴的“样本”,由此可设计制造 6 万吨、8
万吨,乃至 10 万吨的液压机,成为我国重型压

机制造领域的“孵化器”。

2015 年，“3.6 万吨黑色金属垂直挤压机

成套装备与工艺技术研发及产业化”获国家

科学技术进步奖二等奖；同年，雷丙旺入选国

家“百千万人才工程”，被授予“有突出贡献的

中青年专家”；2018 年，“3.6 万吨黑色金属垂

直挤压机成套装备与工艺技术研发及产业

化”获得有“中国工业奥斯卡”之美誉的中国

工业大奖表彰奖。

扩局：让“大国重器”
裂变创新核能的“领头羊”

面对“360 项目”成功带来的巨大喜悦,雷
丙旺深知, 激烈的国际竞争永远没有尽头,只
有依靠科技创新,不断深挖挤压工艺,不断拓

展挤压的材料品种，才能让这柄“大国重器”

在高端难变形合金材料领域“大显神通”,把
发展的主动权牢牢掌握在自己手里。

在接下来的几年中,雷丙旺依托“大国重

器”，带领科研团队在我国特种钢材料领域取

得了系统性的创新成果。

2014 年, 他首创了超超临界机组高品质

P92 大口径厚壁无缝钢管制造方法，突破了

电站用关键材料重型挤压技术。北重集团挤

压的 P92大口径管材成功应用于南通电厂百

万千瓦机组四大管道工程, 标志着国产超超

临界机组四大管道高端耐热钢大口径厚壁无

缝钢管技术的全面突破,北重集团也成为 P92
无缝钢管国产化示范项目首家提供单位。

2015 年, 北重集团与工信部签订国家强基工

程《超超临界火电机组 P92 大口径厚壁无缝

钢管工程项目》, 获得国家支持资金 4980 万

元。此后,又先后中标句容电厂等建设项目,实
现了国家超(超)临界火电站四大管道所需管

材全部国产化的目标,彻底扭转了国家超(超)
临界火电站建设所需 P92 管材长期依赖进口

的局面, 在新一代电站用大口径管材研发上

走在世界前列。

从高合金耐热钢、高温合金、钛合金、镁合

金细晶化棒材等高新技术产业核心关键材料，

到涡轮盘粉末高温合金材料的顺利突破，雷丙

旺主持开发了一系列新技术、新工艺、新产品，

让这柄“大国重器”裂变成为创新核能的“领头

羊”，为国家创造了巨大的经济社会效益。

固局：让“强军首责”
落地生根的“追梦人”

作为国家重要的火炮研发生产基地、国

家高强韧炮钢研发生产基地、国家大中口径

火炮动员中心，北重集团承担了大量的科技

攻关项目和国家高新工程任务，而先进科技、

高端装备上的突破，离不开材料性能和制造

工艺的提升。 咱下转 P2暂

■ 谢力

12 月 1 日，重庆两江新区与重庆银保监

局签署战略合作框架协议，将共建两江智慧金

融之城，助力成渝地区双城经济圈建设具有全

国影响力的重要经济中心。重庆市委常委，两

江新区党工委书记、管委会主任段成刚，重庆

银保监局党委书记、局长蒋平出席活动。

两江新区党工委委员、管委会副主任秦

淑斌在致辞中表示，近年来，在重庆银保监局

的大力支持下，两江新区高标准建设金融科

技产业聚集区、高质量发展制度创新区、金融

科技监管先行区、中新金融科技合作示范区，

智慧金融发展势头强劲。此次签约是两江新

区贯彻党的十九届五中全会和市委五届九次

全会精神的重要举措，将有利于提升智慧金

融服务实体经济发展能力，助力两江新区建

设智慧之城和重庆打造西部金融中心。下一

步，两江新区将与重庆银保监局在引进智能

金融机构、建设智能金融体系、融入智慧城市

建设、做好金融风险防控等方面进一步加强

合作，以数字化、智能化、智慧化推动新区金

融业高质量发展。

重庆银保监局党委委员、副局长徐静表

示，两江新区是内陆首个国家级新区，在金融

政策、资源、信息等方面优势明显，在重庆经

济社会高质量发展大局中发挥了示范和带头

作用。此次签约拉开了双方全面合作的新起

点、新篇章，未来将立足“科技助力、创新赋

能”，围绕“规范发展、创新发展、开放发展”开

展合作，打造智慧金融，不断探索更多前瞻性

举措和实践，进一步优化两江新区金融领域

综合生态环境，增强两江新区金融影响力和

竞争力，在促进成渝地区打造西部金融中心

过程中不断涌现新亮点、实现新作为。

两江新区党工委委员、管委会副主任李

洁主持签约仪式。两江新区、银保监局相关负

责同志参加活动。

协同发力四大领域合作
按照协议，两江新区与重庆银保监局将

在提升智慧金融服务能力、提升公共服务智

慧水平、推进智慧经济积聚发展、推进智慧金

融有效监管等 4 个方面开展协同合作，共同

提升两江新区经济社会各方面智慧水平。

其中，在智慧金融服务能力方面，双方将

支持银行保险机构加强自身智能科技建设，

强化金融数据挖掘和大数据智能化应用，加

快产品研发和营业网点、营销渠道、管理方式

的智能化改造，持续优化智慧机具、智慧终端

等设备投放与布局，推动新区智慧金融服务

体系逐步完善，智慧金融服务水平持续提升。

在公共服务智慧水平方面，双方将引导

银行保险机构依托智慧集聚优势，加强数据

资源整合利用，加大两江新区智慧平台、智慧

项目对接力度，全面参与政务、民生、城管、交

通、公共安全、应急、环保等领域城市综合治

理，推动智慧金融在改善城市生活、优化公共

服务方面更广泛运用，持续提升新区公共服

务的智慧化水平。 咱下转 P2暂

福建星云电子：
让企业

“长在风口上”
■ 新华社记者 项开来 邰晓安 凡帅帅

在福州马尾区占地 6000 平方米的硕大

实验室里，一台台连接汽车电池的充放电测

试设备纵横交错，场面蔚为壮观。这是福建星

云电子股份有限公司为国内顶级动力电池龙

头企业配套建设的检测实验室，也是全国规

模最大的同类型检测实验室之一。

在新冠肺炎疫情冲击下，福建星云电子

却逆市走出一波小高潮。这家锂电池检测行

业的龙头企业，通过围绕核心技术拓展产业

链，抓住了多个产业“风口”，前三季度营收增

幅高达 51.62%。

福建星云电子股份有限公司董事长李有

财说，2020 年传统燃油车市场疲软，但全球

新能源汽车却处于快速增长期，在电池保护

板检测系统销售提升等因素带动下，星云电

子在前三季度实现营业收入 3.98 亿元，已超

过 2019 年全年水平。

作为一家成立仅 15 年的锂电池检测系

统智能制造解决方案供应商，从手机、笔记本

电脑、电动工具、电动自行车、汽车动力电池

等领域检测设备，再到充电桩、储能设备，星

云电子近年来围绕锂电池检测系统这一核心

技术，多次进行前瞻性布局，接连抓住了产业

发展的“风口”。这成为疫情背景下，企业抵御

外部冲击的重要屏障。

企业要“长在风口上”，并不是盲目“跟风

跑”，而是要围绕核心技术与国家政策导向，

不断拓展产业链条，提前布局“等风来”。李有

财告诉记者，星云电子从手机锂电池保护板

测试系统起步，此后多次跨界，但都是围绕锂

电池应用开拓新的业务范围。尽管不同锂电

池产品具有技术上的连贯性，但每一次跨界

实际上挑战都很大。

电池是否安全？续航性能如何？这是消费

者对锂电池最为关注的两大问题，同样也是

电池生产企业最为看重的问题。

作为配套的锂电池检测设备企业，提升

技术水平和服务响应，提供更为可靠的检测

服务，是拿下电池生产企业订单，在新“风口”

扎下根、立住脚的不二法门。

对此，李有财的理念是：“科技支撑发展，

对于科技研发，投资不设限。”

“近年来，公司每年科技研发投入占营收

比重均超过 13%。目前公司研发工程人员占

公司总人数的近四成，已获得专利 102 项、软

件著作权 33 项，参与起草了 4 项国家标准。

2019 年，公司作为主要单位参与的‘新能源

汽车能源系统关键共性检测技术及标准体

系’还荣获‘国家科技进步二等奖’。”李有财

说，今年疫情期间，部分行业人才流失，星云

电子又借机招兵买马、优化人才结构，企业科

研队伍进一步充实。

持续的科研高投入让星云电子在“风口”

扎下了根，先后进入了华为、宁德时代、比亚

迪、上汽通用、一汽大众等龙头品牌的供应链

中。

“一款汽车的开发可能要七到八年，而我

们在汽车开发阶段的时候就已经介入，开始

布局相关汽车电池检测技术。”李有财说，随

着新能源汽车进入快速推广期，星云电子

2011 年以来的技术布局开始进入收获期，而

公司近几年在充电桩、储能等锂电池新兴领

域的技术投入，也将在未来几年显现效果。

“一款产品往往需要几年时间来培育，伴

随着中国经济的快速成长，新的锂电池产品

市场成熟了，下一个‘风口’就又来了。”李有

财说。

两江新区与重庆银保监局达成战略合作
将共建两江智慧金融之城

守望“大国重器”勇攀科技高峰
———记2020年全国劳动模范、中国兵器首席科学家雷丙旺


