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国扶贫办副主任洪天云一行莅临安多集团调研
P2充分肯定企业在东西部扶贫协作中取得的成绩
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■ 本报记者 赵健

作为一家运输公司的老总，对于购买车

辆这事，一定有这样那样的经历，或多或少都

有些心得、有些烦恼、有些遗憾、也有些许期

待……毫无疑问，通过甄选买到自己称心如

意的车辆就是最大的愿望。

有着三十多年驾龄的内蒙古鄂托克旗云

腾运输公司总经理赵云，从 1987 年拥有自己

人生第一辆汽车后，随着时代的发展和企业

规模的壮大，有着和别人不同的购车经历。

正所谓：乱花渐欲迷人眼。赵云因不同厂

家车辆的品质与性能挑花了眼，不停地变更

和选择。还好，2016 年末，遇见陕汽德龙重

卡，赵云感叹：红尘有幸终识君。

◆一波三折
初见赵云，是在他公司所在的鄂尔多斯

市西北部的鄂托克旗蒙西工业园区，虽归属

鄂尔多斯管辖，但与乌海市只有一路之隔。公

司离乌海市区只有三十多公里，而离他家乡

却有三百多公里。

作为国内最早的一批卡车司机，赵云有

着和别人不一样的经历。由于上世纪八十年

代中期在他家乡鄂尔多斯的达拉特旗就开始

开采煤炭，他的家人就没有种田，而是搞起了

服务业，开设小旅店、小卖部等，方便矿山职

工的生活。他在 20 岁的时候学了驾照，家里

就花了 1.7 万多元钱，买了一辆南京汽车厂

生产的“跃进”牌汽车让他跑运输。

“那个时候全乡只有 4 辆车，拉上一车

煤，卖掉后能赚一百多块。虽然道路状况不

好，开车比较辛苦，但是收入很高。”赵云回忆

说，那时，司机这份工作很吃香，已经到了“手

把方向盘，给个县官也不换”的地步。

正是这份运输工作，家里的生活条件可谓

衣食无忧，也是靠着自己的踏实肯干，他的运

输业务得到很大发展，不仅买上当时最新出来

的解放卡车，也增加车辆，雇上司机跑运输。

2009 年，素以“乌金之海”著称的乌海市

的煤炭资源优势吸引了赵云。乌海市作为“依

煤而建，因煤而兴”的“煤城“，是我国国家重

要的焦煤基地和西北地区的煤化工资源基

地，同时还是国家许多高载能产品的重要产

地之一。这里有煤炭、石灰岩、铁矿石、石英

砂、白云岩等矿产，其中，优质焦煤占内蒙古

已探明储量的 75%，储量达 27 亿吨。

乌海的资源储量大、品位好、易开采、相对

集中配套、工业利用价值高。当地的电厂和水

泥厂、钢厂和化工厂有很多。而像君正集团、华

能北方联合电厂，蒙西集团、华誉焦化厂等大

型的企业纷纷崛起。他卖掉老家的汽车来到鄂

托克旗搞起了物质信息部。他说：“那会儿也没

什么公司的概念，围绕着煤炭产业，东北的，南

方的和本地的人都来乌海搞煤炭贸易。以前运

输时积累的经验和资源，给了我很大帮助，赵

云站住了脚跟，业务也一天天做大。

2014 年，赵云注册成立了云腾运输有限

责任公司，购买了 3 台中国重汽生产的

HOWO 重卡，后来随着业务量的增多，又购

置了十几辆北汽福田的欧曼重卡和解放 J6
重卡，公司的运输规模日渐扩大。到了 2016
年底，公司的运输规模已经在当地小有名气。

然而，作为一个很早就玩车的人，他对车有

着特别爱好，对车辆的技术和构造也十分了解，

在公司使用车辆的过程中，始终对原来购买的

车辆不满意。“主要是那些车使用过程中，质量

不稳定，总有这样那样的毛病。”赵云说。

在 2016 年底，他公司又要购置车辆时，

陕重汽在乌海的经销商乐用汽车销售公司的

人找上门来。当赵云被邀请去西安陕汽生产

车间参观时，赵云一眼就相中了陕重汽新

F3000 德龙重卡。他说，这款车比较符合我的

心意，满足我对车辆选择的所有要求。

当时这批订单还有个小插曲，赵云对车身

颜色十分挑剔，他喜欢喜庆的红色，觉得十分

好看，可当时厂里的产品颜色都是黄色的，所

以，厂家为他做了很多努力，终于将 15辆新

F3000德龙重卡做成红色车身交付给赵云。

对此，赵云满心欢喜。到了当年年底，公司

业务需要，他又要添置新车，准备预定 20辆。谁

曾想，车身颜色满足不了赵云，如果要红色车

身，得等 75个工作日，也就是要三个月后才能

使用上车，赵云无奈，只好购买了其他品牌的重

卡。到了 2018年下半年，赵云又找到经销商订

购 16台陕汽德龙重卡，可是当车辆要交付的两

个月后，市场形势发生变化，煤炭行情下滑，货

源减少，赵云只好退掉了 7台德龙重卡，赵云购

买陕汽德龙重卡之路，真可谓是一波三折。

◆不二之选
如今，陕汽重卡在煤炭运输、港口运输、

危化品运输等细分市场销量排名国内行业第

一，并实现快递运输、冷链运输、环卫行业、商

品车运输等细分市场全面提升。

在运输行业摸爬滚打三十年的赵云很清

楚，运输业的要素主要体现在人、车、物三方

面。而作为点对点货物运输业态，车辆的质量

好坏，服务的优劣直接关系到车辆的运行效

率和公司的效益。

如今，云腾运输公司已经发展成为当地

运输行业的龙头企业。公司拥有 127 辆重卡

车，其中，陕汽新 F3000 和 X3000 德龙重卡已

经有 60 余台，基本上占到一半左右。

在三年的使用过程中，通过与其他企业

的重卡产品相互的比较，赵云认为，陕汽德龙

的产品具有外观美观大方，发动机、变速箱和

车桥形成的“黄金动力总成组合”是其他产品

无法比拟的；同时，由于减震好，所以，驾驶起

来相当舒适，特别是驾驶室的密封性好，噪音

很小，有开小轿车的感受；而汽车的大梁采用

了三层设计，整车显得十分强硬。

此外，陕重汽加强了车辆的服务水平，实

施了多项维护和保养措施，提高车辆出勤率，

为用户节省了用车成本。“从我内心来说，在

我所有购置的车辆使用情况比较，其他车辆

都和陕汽德龙重卡没法比。”赵云说，这不是

他个人的感受，从公司驾驶员争着要开陕汽

德龙的情况来看，无疑，陕汽德龙重卡赢得了

公司上下的广泛一致认可。

2017年之前，在乌海的煤炭运输市场中，

陕重汽德龙重卡几乎看不到任何身影。赵云说，

自从他购买了使用德龙重卡以后，其他企业和

个人，都会跑过来询问车辆的性能和使用情况，

这在很大程度上，带动了陕汽重卡在当地的销

售。赵云说，现在在本地，起码有 80%的用户在

采购车辆时，都把陕汽德龙重卡作为首选产品。

赵云把公司取名云腾运输，其寓意是希

望自己的公司发展要实现腾飞。他告诉记者，

以后不论是公司的车辆置换，还是新购，陕汽

德龙产品都是他唯一的选择。正如：好马配好

鞍。有了陕汽德龙重卡卓越品质的助力，云腾

公司的发展就有了坚实的保障。

■ 倪树斌 /文 魏铄沣 /图

“匠心铸就梦想，技能成就未来”。10 月

18 日至 21 日，中铁电气化局铁路工程公司

“晓林杯”工程试验技能大赛在位于河北省唐

山市的京唐高铁工地举行。来自公司 23 个在

建项目的 30 余名“试验精英”逐鹿唐山，竞技

比武，传承晓林精神。

据了解，工程试验贯穿于项目施工全过

程，是保证建筑工程质量的龙头和手段,也是质

量监督工作的眼睛。为了进一步提高员工的试

验技能，以赛促学，练就“火眼金睛”，确保工程

质量，中铁电气化局铁路工程公司将赛场选在

技术标准高、安全风险大、质量要求严的京唐

高铁项目工地，通过理论知识考试和细骨料颗

粒级配试验、土的界限含水率试验、减水剂胶

砂减水率试验、混凝土配合比试验等四个方面

的实际操作，对参赛的试验选手运用多种试验

仪器进行精准检测的试验技能进行考核。选手

们在比赛中配合默契，操作专业，大家相互学

习，相互交流，用匠心慧眼通过精准的试验检

测数据和实物展示技能，赛出了水平，展现了

工匠精神和新时代青年员工的风采。

据中铁电气化局铁路工程公司党委书记

张立超介绍，举办以中铁电气化局高级技师、

知识型工人、国家级技能大师、全国劳动模范

巨晓林名字命名的“晓林杯”工程试验技能大

赛，是公司结合自身土建施工特点的又一次竞

赛活动，是公司实施“科技兴企、人才强企”战

略的重要举措；是大力实施“职工素质工程”，

创建学习型企业、争做知识型员工的有效形

式；是提高一线员工的技能水平，建设一支素

质高、业务精、能力强、技术过硬的员工队伍，

实现企业高质量发展的人才保证；是认真落实

中央《新时期产业工人队伍建设改革方案》的

具体实践；更是努力打造知识型、技能型、创新

型职工的有效载体。通过举办一年一度的各工

种技能竞赛等多种形式的活动，为员工搭建一

个展示才华的舞台，在公司营造浓厚的比学赶

帮超氛围，激励广大员工向身边的“最美奋斗

者”巨晓林学习，爱岗敬业，弘扬“忠诚、实干、

创新、奉献”的晓林精神，涌现出更多巨晓林式

的高技能人才，为企业发展注入新的动力。

近年来，随着我国高铁和城市轨道交通的

快速发展，中铁电气化局铁路工程公司业务板

块不断拓展，公司通过大力推进技术创新，进

入了西安、南昌、太原、苏州、杭州、长沙等城市

轨道交通领域，大量的技能岗位需要高素质人

才来充实，而技能大赛则是培养选拔技能人才

的重要途径。本次技能大赛参赛选手全部是 35
岁以下的青年员工，这对企业打造新时代专业

技术人才队伍有着非常重要的作用。

安徽符合条件企业可申请
退还农民工工资保证金

记者从安徽省人社厅获悉，为进一步减

轻企业负担，在安徽省内施工的符合条件的

企业可于 11 月 30日前办理农民工工资保证

金退还手续。据悉，在省级农民工工资保证金

专户缴存的高速公路、水利工程领域工资保

证金，部分已符合退还条件，但缴存企业长期

未申请办理退还手续。为确保农民工工资保

证金依规退还、及时退还、应退尽退，凡是缴

存企业所承建的工程项目已交工验收合格且

不拖欠农民工工资，企业可提供相关材料，申

请退还省级农民工工资保证金。经梳理，有

80 余个项目所对应的施工企业未办理农民

工工资保证金退还手续。企业提供的材料经

审核通过后，工资保证金将采用银行转账方

式退还至原缴款账户。 渊汪奥娜冤

中欧企业“云”上寻商机
为中欧企业搭建的线上交流平台———

2020 年中欧国际贸易数字展览会 28 日正式

开幕，助力企业找寻新商机、拓展新市场。此

次展览会为期 10 天，由中国贸促会主办，中

国国际商会、中国服务贸易协会共同承办。据

悉，展览会集在线数字咨询、洽谈、展示、撮合

于一体，吸引国内超 1200 家企业参展、欧洲

超 1.2 万家采购商注册观展。展品类别涉及

医疗器械、电子消费品等货物贸易，以及创意

产业、技术服务等服务贸易。中国贸促会副会

长陈建安表示，展览会期间，还将举办中国—

中东欧经贸云洽谈会暨成都专场云洽谈会、

中国—欧洲（意大利）服务贸易云论坛等多场

配套活动，希望中欧企业家深入交流洽谈，发

掘合作商机，达成更多合作成果。 渊申铖冤

新西兰广东商品
展示中心在奥克兰开业

新西兰广东商品展示中心 28日在新西兰

最大城市奥克兰开业，来自中国广东省的 138
家企业首批进驻，展示其生产的日用品、家用

电器、建材等优质产品。中国驻奥克兰总领事

阮平在开业典礼上表示，广东是中国的经济大

省和对外开放大省。此次广东省贸促会支持和

指导新西兰粤商会在新西兰设立广东商品展

示中心，是广东勇于探索、积极创新精神的体

现，也为中新扩大经贸合作拓展了思路和渠

道。新中贸易协会主席马丁·汤姆森表示，中国

是新西兰最大贸易伙伴，广东在其中扮演了举

足轻重的角色。新西兰向中国每年出口大量产

品的同时，也需要中国制造的高质量产品，两

国贸易互补性很强。 渊卢怀谦 郭磊冤

江南集团女职工
素质教育大讲堂开课

为推动“湘悦读·工力量”职工主题阅读活

动全面开展，进一步加强职工素质教育培训，

推动职工综合素质全面提升，日前，湘潭市女

职工素质教育大讲堂送课到江南集团，公司工

会组织 80余名职工聆听了讲座。全国企业电

视台金话筒奖获得者，名流学院主持人导师郭

旭用幽默风趣的语言，从口才的重要性、发音

与纠正、绕口令等 6 个方面，为公司职工诠释

了如何成为一名魅力主持人。在场职工积极参

与讲课互动，练习吐字发音，努力掌握相关技

巧。随后，湖南人和人（湘潭）律师事务所主任、

湘潭市律师协会监事长晏军解读了《民法典》

对女职工权益保护的作用，让女职工们提升自

身综合素质和法律素养。职工们一致感觉收获

满满，受益匪浅。 渊张波冤

传承“晓林精神”练就“火眼金睛”
中铁电气化局铁路工程公司举办“晓林杯”工程试验技能大赛

有品之物 值得甄选
———内蒙古鄂托克旗云腾运输公司总经理赵云选车记

荫内蒙古鄂托克旗云腾运输有限责任公司总经理赵云。


