
姻 石立斌 马京林

经 过 3 小 时 的 抢 装 更 换 和 调 试 ，

TH10411 井上的钻机又发出了轰鸣的吼叫

声。“多亏了董经理给我们上了这堂‘隐患在

身边’案例课，帮助我们及时发现了质量隐

患，换掉了旋转器，不然，后果不堪设想。”9
月 6 日上午，巴州德仕大修队现场值班班长

高明亮感谢地说。

9 月是全国质量月，西北油田采油三厂

推出了“隐患在身边”的案例课，由各科室、基

层单位负责人及相关技术骨干到施工现场安

全巡视，通过发现和排除现场风险隐患进行

安全生产教育，利用员工身边的案例教育员

工增强质量意识和安全意识，强化全员全过

程质量管理。

当日上午，该厂工程技术室副经理董涛

和几名相关人员来到了正在施工的 TH10411
井现场，对施工质量、安全隐患进行检查。经

过排查，从台账记录到施工材料核实，从施工

人员资格证到现场技术应用等，都没有发现

问题。

“看来，今天的案例课要到下一各现场开

了。”回到了井场一角，董涛拿起笔准备在排

查登记表上签字时，余光中发现旁边的井架

绷绳抖动了一下，他立即放下了手中的笔走

了过去。“绷绳抖动不是正常状态，说明修井

机的相关部位存在问题。”董涛接着又上前两

步仔细观察。过了近 20 分钟，绷绳却纹丝不

动……

“放心吧，董经理，施工前我们都做了严

格检查，没事的。”值班班长高明亮拍拍胸脯

说。“是啊，这么长时间都没动静，估计是没问

题。”同行人员对周边检查了一圈说道。

“不行，安全事大，每个细节都不能放过，

再等等。”董涛相信自己眼睛。就在大家都有

些不耐烦时，井架绷绳突然抖动了起来，而且

频率不断加快。“立即停钻！”董涛果断叫停了

施工，并和施工人员一起顺藤摸瓜地仔细分

析查找原因。

最后检查发现，正在旋转的方钻杆上部

四方倒角器有轻微变形，未达到垂直朝下旋

转，使旋转部位不同心，产生共振，造成井架

晃动。

董涛根据这起质量隐患，立即组织开讲

“隐患在身边”案例课，深刻剖析了问题原因、

危害及暴露出的管理漏洞，并分享了细节决

定成败的经验。

“太悬了，如果让绷绳继续抖动，就会导

致机毁人亡。”施工人员听完课后个个冒出一

身冷汗。
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■ 张元平

2020 年注定是不平凡的一年，受新冠肺

炎疫情带来的影响，茅台保健酒业公司积极

探索营销新模式，在危机中育新机，于变局中

育新局，创新不断，措施频频。在足不能出的

疫情期间，无疑给电商直播带了巨大的机遇

和潜力，茅台保健酒业公司聚焦后疫情时代

的“新机”和“新局”，除了传统的营销渠道外，

公司探索营销渠道，通过“直播带货”新模式，

线上线下双轮驱动，为广大消费者带来别样

的体验。

9 月 23 日，京东直播“中秋茅粉狂欢日”

如期而至，为茅台厂商打造以直播为核心，深

挖更广阔的品牌营销价值，而非只停留在带

货层面。本次茅台品牌直播专场为消费者呈

现一场颇具文化特色的茅台直播秀。

此次“京东中秋茅粉狂欢日”茅台直播现

场，专门邀请了茅台集团原董事长、中国酱香

白酒泰斗季克良，茅台保健酒业公司党委委

员、副总经理郑悄然和茅台技开公司销售公

司副总经理肖尧走进京东直播间，为用户深

度讲解茅台产品和品牌内涵。此外，还有著名

影视演员李玲玉现场直播带货。

在茅台博物馆游览环节，季克良带领网

友们感受茅台的历史文化、了解工艺工序以

及品牌文化等内容，让网友能够直观地领略

茅台品牌背后的文化和匠心精神，为他们带

来身临其境的体验。京东直播为茅台搭建的

绝不止是“带货场”，更是品牌的“营销场”。

在现场直播带货环节，季克良为广大消

费者讲述了茅台独具特色的历史文化和酱香

酒的益处，让大家进一步了解和认识了茅台

和酱香酒。季克良还倡导广大网友“喝酒一定

要适量，要科学饮酒、文明饮酒”。

茅台保健酒业公司自主核心产品“茅台

不老酒”首位、首次亮相京东直播，便吸睛十

足。别具一格的颜色，季克良的亲笔签名给观

众留下了深刻的印象。郑悄然走进直播间，向

广大网友介绍了茅台保健酒业公司的历史背

景和经营理念，通过“三大优势”和“三大领

先”向全国网友推介茅台不老酒“炫、搏”系列

产品，为广大网友谋福利，吸引众多网友争相

下单购买。

谈及“三大优势”和“三大领先”，郑悄然

说：

品类优势在于茅台保健酒业公司逐梦大

健康时代，引领健康酒业全新业态；

产区优势在于茅台保健酒业公司深植茅

台酱酒核心产区，汇聚得天独厚的资源优势，

与茅台同宗同源、一脉相承，坚守质量、安全、

生态环保三条底线；

品牌优势在于茅台品牌大背书和中国酱

香白酒泰斗季克良代言，“茅台不老酒”是季

克良唯一签名并授权可使用的产品。

文化领先于“健康生活，我们共同追求”

的企业理念，积极传播并践行“大健康”文化；

价值领先于“茅台不老酒”采取优质酱

酒+优质药材，满足消费者差异化需求；

品质领先执著于茅台品质，精益于健康

追求。茅台不老酒采用秉承传统工艺酿造的

优质酱酒为基，辅以龙眼、白芷、山楂、枸杞精

心酿制而成的优质配制酒，独特的工艺保留

了酱酒的丰富口感，让“茅台不老酒”酒体醇

和、入口绵甜、回味悠长。

己亥猪年茅台生肖酒、茅台不老酒、茅台

醇、汉酱、王茅、茅台王子酒……精选的 40 余

款产品逐一亮相，尽展风采，让更多消费者享

受到了不一样的高品质白酒。

事实上，不少人都是第一次踏进直播间，

却收获了出乎意料的效果。通过此次直播“首

秀”，不仅切身体会到网络消费的巨大潜力，

更认识到营销模式的思路创新。京东直播活

动的开启，一方面借助企业第一视角，更好地

诠释品牌形象、商品卖点和品牌内涵，拉近与

消费者的距离；另一方面，在京东直播品质化

内容和服务加持下，能进一步提升品牌的知

名度和美誉度，助力品牌商家实现“品+效+
销”合一。

“茅台不老酒”与京东直播合作仅仅是一

个开始，未来茅台保健酒业公司还将继续探

索关于品牌营销的更多模式，拓宽广度、挖掘

深度、拓展纬度，将公司高品质产品一同呈现

给消费者。

积极探索营销新模式

茅台不老酒京东直播首秀完美收官

■ 伍振 徐名锋 李巍 韩俊敏

“双节”期间，无论是在青藏高原的拉林

铁路，东部沿海的杭绍台铁路，还是在海外的

2022 卡塔尔世界杯配套项目———卡塔尔绿

洲酒店的施工现场，“热烈庆祝新中国成立

71 周年”标语格外夺目。迎风飘扬的五星红

旗下，人来车往，机声轰隆，中铁十八局集团

各重点项目建设奋战正酣。

走进京津冀交通一体化重点配套项

目———天津滨海新区轨道交通 Z4 线工地，施

工人员正在航安道站、航母公园站以及车站

区间进行桩基、承台、墩柱、框架梁等施工。Z4
线项目部为确保航安道站、滨海南开中学站

在 11 月 15 日前顺利完成封顶及道岔连续梁

浇筑，共计投入人员 600 余人次及 30 余台大

型机械设备，采取“人员轮班上、机械不停歇”

的工作机制。通过采用省级工法《抱箍支架法

施工圆弧形桥墩预应力顶帽工法》和一种圆

弧形桥墩抱箍支架专利技术，不需要从基础

上支立支架，节省支架及基础材料；也不需要

在墩身上预埋钢板和预留洞，保证墩柱的完

整性，施工又好又快。目前，南开中学站至玉

砂道区间桩基完成数占桩基总数的 90%，两

个车站已完成基础浇筑，累计完成产值占总

产值的 30%。

广西最长在建铁路隧道———贵南铁路九

万大山四号隧道掌子面前，操作手运用电脑

遥控指挥喷锚机器人大臂、喷头施工，该设备

工作效率高，且混凝土喷射均匀，回弹率低。

此外，液压自行式栈桥、三臂凿岩台车、二衬

台车等全机械化、现代化隧道“施工神器”按

施工流程，渐次展开，轮番作业。他们通过优

化施工方案，克服岩溶、危岩落石、断层破碎

带、有害气体等隧道施工难题，施工进度不断

加快。目前九万大山二、三、四号隧道安全掘

进已突破 10000 米。

“双节”期间，粤港澳大湾区的“超级水利

工程”珠江三角洲水资源配置工程也火力全

开。中铁十八局珠三角工程土建施工 A5 标

全体施工人员为建设打造好新时代生态智慧

水利工程，坚守施工一线，迎战高温酷暑，不

断掀起大干高潮，全力推进项目建设，争取

9# 工作井 10 月 10 日完成第九层开挖及内

衬墙施工；10# 工作井争取 10 月 2 日完成第

十二层开挖及内衬墙施工，确保 11 月 23 日

首台盾构机始发的工期目标。

每逢佳节倍思亲，可是在杭州下沙路隧

道工程项目施工现场，吊车起舞，焊花飞溅，

一派大干景象。国庆期间，在项目全体管理人

员的努力之下，综合管廊先开段主体结构全

部施工完成，海达南路交通导改将全部完成，

为综合管廊工程后开段的施工扫除了“挡路

虎”，他们用辛勤的劳动为祖国生日献上特别

的祝福。

在沙特近 50 度的高温下，沙特能源城项

目正突击进行行政楼钢结构安装，沙特达兰

加工车间项目加紧室外道路施工，朱拜尔

TS-8 高速公路正在进行 S9 号桥基础钢板桩

支护。“双节”期间，中铁十八局沙特 3 个在建

项目总计投入人员超过 600 人次，机械设备

超过 50 台，通过“百日决战”劳动竞赛不断加

快生产，为了中沙友谊和“一带一路”建设全

力拼搏。

在卡塔尔政府重点打造的大型国际化社

区—格湾岛项目工地，6 名中铁十八局管理

者却放弃与家人团圆，挥汗如雨，抢工期、

抓进度，指挥着近 1000 名外籍劳务工人进

行筏板基础施工。该项目位于卡塔尔格湾

岛，包括 20 栋独立别墅、15 幢商住两用住

宅楼以及室外基础设施，合同金额达人民币

21 亿元，可合同工期只有 28 个月，要求在

2022 卡塔尔世界杯前完工，工期紧、任务

重。国庆期间，为了完成计划目标，项目部

提前编制好关键点的技术方案，协调物料供

应，加强专业分包商协作，确保节点工期顺

利完成。截至 10 月 1 日，已经完成 5 个区

域筏板浇筑，累计浇筑混凝土 23000 立方

米，计划国庆期间浇筑混凝土 12000 立方

米,完成三栋建筑基础筏板浇筑施工。另外，

绿洲酒店在国庆期间进入装修阶段，正组织

施工大干，他们用辛勤的劳动庆祝祖国生

日。

西建集团再登“山西省
民营企业百强 ”榜单

■ 杨聪敏

9 月 16 日，由山西省工商联主办，中国民

生银行太原分行承办的“2020 山西省民营企业

100 强”榜单发布会在太原市召开。西建集团以

2019 年营业收入超 22 亿元荣登榜单，位居第

76 名。据了解，这是该集团继 2012、2016、2018
年度荣登“山西省民营企业 100 强”榜单之后获

得的又一企业殊荣，彰显出权威机构对西建集

团强大综合实力的高度认可与肯定。

西建集团始创于 1981年，经过近 40年的艰

辛努力，现已发展成为集房产开发、房屋建筑、商

业、教育、物业及市政公用为一体，具有国家建筑

工程施工总承包与房产开发双一级资质的综合

性企业集团。企业现有总资产 25亿元，职工 5000
余人，工程技术及经济类管理人员 1000余人，年

营业收入超 22 亿元，年财政贡献 1.3 亿元，综合

社会贡献累计 50亿元，累计先后完成大中型项

目工程 1000余项，合格率达 100%。

一直以来，西建集团秉承“抢抓机遇，稳中

求进，诚信为本，纵横发展”的经营理念，在“四

维一体化”(即自行开发、自行施工、自行销售、

自行物业）管理模式下，大力拓展业务，朝着“百

年西建”目标持续努力奋进。

四川盆地大川中新一
轮油气勘探紧锣密鼓
高清“CT”精查中江东—大英
地区地质构造

■ 陈茂 何茜雨

9 月 22 日清晨，一队队红衣石油人肩抗

GNSS 卫星定位仪器设备，在四川盆地中江东—

大英地区开始新一天的测量施工。

“这个工程时间紧、要求高、困难多，但意义

十分重大，直接关系到测区新一轮勘探取得新

的重大战略新突破。任务光荣，责任重大，我们

一定不畏艰险，负重前行，铆足劲、不畏难，安

全、优质、高效完成施工作业任务，为后续施工

提供优质成果资料。”担负工程项目测量工序施

工的中石油东方物探西南分公司测量工程中心

副经理黄鑫等到现场助阵鼓劲。

四川盆地川中地区油气勘探备受世人关

注，一代又一代石油人为该区油气勘探开发做

出了矢志不渝的艰苦努力，但由于受技术装备

及思想观念的束缚，油气产量一直在一个较低

的水平徘徊。中国石油泰斗康世恩（原国务院副

总理、中顾委常委）生前十分关心川中油气田的

发展，多次亲临油田指导勘探开发，曾发出了

“在川中地区找不出石油天然气死不瞑目”的感

叹。在国家扩大开放、深化改革的进程中，随着

技术进步与思想大解放，川中地区近年油气勘

探取得的重大勘探成就，终于可以让康世恩瞑

目九泉了，川中地区已成为西南油气田天然气

生产的主产区。

近年，在如火如荼的大川中油气勘探中，与

测区邻近区域的射洪、西充、金堂多个三维不断

取得的地质成果令地质家们兴奋不已。以查明

地质构造的地震勘探好比是给测区地下做

“CT”，为配合川中地区新一轮勘探取得新的重

大战略新突破，西南油气田部署了《2020 年度

四川盆地大川中中江东—大英地区三维地震勘

探采集工程》。项目设计接收线条数 155 条，接

收点个数 168102 道，激发线条数 121 条，激发

点个数 79800 炮；满覆盖面积 1053.86 平方千

米。项目工区位于四川省遂宁市安居区、射洪

市、大英县，资阳市乐至县、安岳县，绵阳市三台

县，成都简阳市，德阳市中江县等 8 个区县，共

涉及 52 个乡镇，勘探面积约 1865.9 平方千米。

项目旨在进一步查清该测区地腹构造形态、圈

闭规模、高点位置、断层展布格局；进一步落实

相关地质组台缘带展布及丘滩体发育规模；预

测相关层系储层的分布范围，精细刻画储层纵

横向展布，为钻探决策提供科学依据。

承揽该项目施工的中石油东方物探西南分

公司，为确保工程地质任务的圆满实现，迅速行

动，精心组织，选派一流的勘探队伍、调集精良

的装备投入项目施工。项目开工前，测量工程中

心根据项目合同的要求，生产技术上就选点合

理性（硬化地表、岩石裸露区正点）、标记的规范

性、轨迹测量、协调等四方面进行了岗前培训。

培训还包括安全规章、测区主要安全风险及应

对措施等。测量工程中心专门派出中国石油集

团公司技术专家到场讲解测量工程新的技术规

范。其施工人员参加培训达到 100%。经考试合

格后，所有参加项目施工人员还录制了参与项

目施工的承诺视频，签订了责任书。

从 9 月 11 日开始，担负该项目北区施工的

测量工程中心二队，组织的 40 个施测小组已全

部开赴工区投入施工作业。计划在 10 月底以前

完成 138456 个测点（其中井位点 44856 个，检

波点 93609个）的作业任务。截至发稿时，测量

作业人员已按计划完成一批工作量。

该队领导表示，行业处于低油价冲击的特

殊时期，部署这样的项目非常不易。施工所面临

的，除了地质条件和地面障碍等多种困难外，还

有就是项目投资有限与成本刚性上升的矛盾，

这是一道更大的难题。无论有多大的困难，我们

一定严格按工程合同要求组织好施工，在确保

安全、优质的前提下实现降本增效的目标。

■ 曲媛 鞠家田

“这几个月，我们承接的风电轴承订单一

直呈直线上升状态，多家风机制造企业派专

人驻公司催交产品，且从现在开始到年底，订

单都排得满满的。”瓦轴风电轴承公司主管生

产的副总经理高波说，风电轴承板块从来没

有承担过如此之重的高产量，“开展‘百日会

战’，我们每一个人都在争分夺秒，都在冲刺

抢时间，争取多出产品满足市场需求。”

今年以来，面对新冠疫情对轴承市场的

冲击，瓦轴集团在深化机制改革的同时，调整

市场销售策略，组建专业化轴承事业部，以研

发、销售和服务一体化拓展市场，风电系列轴

承、高端汽车轴承、水泥系列轴承、钢铁系列

轴承、传动系列轴承等订单均大幅度增长。今

年前 8个月，瓦轴集团实现销售收入同比增

长了 34.2%。

市场快速拉动形成的乘数效应，对企业

来说既是机遇也是挑战。目前，瓦轴集团风

电、汽车及工业装备等轴承板块订单继续增

长，产品供不应求。“我们面临着市场有空间、

企业有资源、发展有政策、员工有梦想的‘四

有’形势和机遇，这些优势资源更坚定了我们

发展和完成全年目标任务的信心。”瓦轴集团

公司总经理刘军介绍说，“我们要迅速行动起

来，奋战一百天，进一步释放产能，齐心协力

满足市场需求，扛起做强做优做大国有企业、

实现高质量发展的使命。”

日前，瓦轴集团公司党委开展“统一思

想、坚定信心，全面完成全年目标任务‘百日

会战’”竞赛活动，围绕公司下达的各项目标

任务，重点组织开展三项主题活动：“百日当

先锋”领导干部作风提升竞赛活动，“百日战

新高”抢抓订单、提升产能竞赛活动和“百日

增服务”提升机关部门服务水平竞赛活动。一

场规模空前的“百日会战”，拉响了瓦轴集团

冲刺 100 天，通过补齐短板做强长板，保证各

项管理举措落地落实，决战决胜全年任务的

攻坚战。

“目前，我们各条生产线都超负荷运行，

重点客户按周交付产品。”瓦轴高端汽车轴承

公司总经理张彪对打胜“百日会战”充满信心

地说：“我们抢抓国内汽车行业产量增长的机

遇，在继续开拓国外市场的同时，将以高品质

的产品和优质的服务满足国内汽车行业客户

的配套需求。”

中铁十八局集团：“双节”不打烊 工程战正酣

隐患在身边 细心保安全

瓦轴集团开启“百日会战”冲刺更高目标

●茅台集团原董事长、中国酱香白酒泰斗季克良，茅台保健酒业公司党委委员、副总经理郑悄
然走进京东直播间

●瓦轴汽车轴承生产现场。 鞠家田 摄


