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宝丰老窖
丰坛壹号

产地院河南·宝丰酒业

酒精度院52%vol
香型院清香型

酿造原料院水、高粱、小麦、大麦、豌豆

G窑R官荣评分院苑8
年份指数院1
原浆指数院5
甜爽度院1.5
G窑R酒评院 这款酒从价格来看属于

中高档酒，但酒液成本不高，香气比较单

一，酒体欠纯正，口腔滋味感不强烈，不过

后味相对比较干净，有一定的爽口度，总

体上还是一款比较适合老百姓日常饮用

的白酒。

宋河老窖

产地院河南·鹿邑·宋河酒业

酒精度院源远%vol
香 型院浓香型

酿造原料院 水、高粱、大米、糯米、小

麦、玉米

G窑R官荣评分：79
年份指数院员
原浆指数院1
甜爽度院源.2
G窑R酒评院 首先这款酒包装简约不

浮夸，闻起来带有明显的酯香，酒体稍显

单调，入口欠醇厚，有淡淡的水味，后味显

甜，总体看来酒体比较干净，是一款符合

大众消费的白酒。

仰韶小陶

产地院河南·渑池·仰韶酒业

酒精度院5圆%vol
香 型院陶香型

酿造原料院高粱、大米、糯米、小麦、玉

米、豌豆、小米、大麦、荞麦

G窑R官荣评分：78
年份指数院员
原浆指数院员.5
甜爽度院2
G窑R酒评院 虽说这款酒厂家自命为

陶香型白酒（九粮兼香），不过也难掩其浓

香影子。香气上自然感较弱，香气较淡，带

新酒的糟香味，酯香味重，香气接受度窄，

带生粮味。入口甜腻感突出，香和甜味一

直停留在口腔，使酒口感不够爽净，回味

较淡，带涩感。也许是厂家工艺的创新，但

算不上成功的尝试。

■ 酒业家团队

王朝逆势发大招！

一口气推出四款白兰地新品，每一款都

堪称重拳出击，这背后，是王朝酒业四十余年

的雄厚实力、深邃底蕴，是王朝酒业清晰的战

略布局、坚决的战略落地，更是其谋求更大发

展的雄心、决心。

踩准白兰地大风口

中国白兰地市场已有井喷之势。

数据显示，2010 年，我国的白兰地消费量

仅为 7.55 万吨，2017 年，我国白兰地消费量

增长至 15.22 万吨，2018 年，约为 17.25 万吨。

2019 年，白兰地逆市飘红、持续领涨，进口量

达到 4679 万升，同比增长 13.9%；进口额为

10.9 亿美元，同比增长 3.7%，占烈酒进口总额

的 68.3%。

天猫国际近期发布的数据也显示，今年 1
至 7 月，白兰地销售同比大增 220%。

此时发力白兰地，王朝酒业可谓踩准了

大风口。

中国酒业协会执行理事长王琦认为，随

着消费升级以及中产阶层扩容，白兰地市场

隐隐有成为新风口的姿态。

卓鹏战略咨询机构创始人田卓鹏则表

示，扩大内需成为助推中国经济增长的主要

动力，消费升级依然将是未来五年中国消费

市场主要引擎与动力源。国内白兰地市场潜

力巨大，趋势长期看好。

王朝力推四款新品

9 月 9 日，王朝酒业白兰地产品战略发布

会上，王朝酒业一口气推出王朝 8 年 V.S.O.P
白兰地、10 年 V.S.O.P 白兰地、王朝 15 年 X.O
白兰地以及王朝 18 年 X.O 白兰地四款卡位

不同价位段的白兰地新品，充分显示出王朝

加码白兰地市场的决心。

据中法合营王朝葡萄酿酒有限公司总经

理助理、副总工程师王方介绍，四款产品均采

用产自天津燕山南麓产区白玉霓酿造，并在

法国力木森白兰地橡木桶进行至少十年的陈

酿，酒液芳香醉人、优雅细腻、烈而不燥。

记者注意到，现场，王朝还重磅推出封桶

产品以及白兰地 18 年 XO 整桶定制服务项

目，为葡萄酒行业的品质创新表达一个新模

板，开启王朝酒业发展的新篇章。现场各位领

导共同进行了封桶仪式，同时向订购经销商

颁发“订购认证证书”。王朝的合资方人头马

公司也为王朝成立四十周年送上祝福。

有业内人士认为，这四款新品将承担起

王朝白兰地市场突围的重任，成为王朝白兰

地产品中新的消费出口，也将成为王朝经销

商合作伙伴把握白兰地大风口的重要机遇。

白兰地战略图曝光

与此同时，天津王朝酒业销售有限公司

总经理刘军发布了王朝白兰地 2020 战略规

划。

产品战略方面：主推主线系列，以 XO 和

VSOP 为主的高端产品；结合市场需求，针对

性开发区域定制和消费者个性化产品；老一

线市场做存量、做主线，新一线市场布局创新

定制、做增量。

市场战略方面：综合白兰地优势消费区

域和王朝品牌优势市场，分阶段、分策略的推

广各级市场；立足沿海广东、福建、浙江、上

海、天津等核心市场，聚焦目标区域市场，整

合资源，系统深耕渠道；围绕标准化、样板化

建设白兰地的市场建设动作和渠道建设，树

立王朝白兰地的样板、标杆性终端和市场，构

建局部品类优势、市场优势。

推广战略方面：通过高端商务级别的场

景打造，形成品鉴环境、品鉴道具、品鉴物料

和品鉴流程的品牌标签化，打造商务休闲式

推广场景；整合新媒体，以总部制造、区域推

广的“产推一体”，精准宣传；结合渠道门店的

形象打造，构建“网络+形象店（形象专柜）”的

新型“体验式销售”王朝终端氛围店。

品牌战略方面：借势企业名酒基因，奠定

王朝白兰地的行业位置；主推原酒真实年份，

呈现白兰地产品的消费价值。

有观点指出，四大战略勾勒出一幅清晰

的王朝白兰地作战路线图，无论是从品牌定

位，营销推广，抑或是渠道深耕，市场布局，王

朝白兰地都有着自己的计划和目标，相信王

朝将在中国白兰地市场中占得一席之地。

“正宗、技艺、品质、老酒是王朝白兰地的

四大优势，品牌自信、品质自信、基础自信、模

式自信是王朝白兰地的四大自信，也是王朝

的核心竞争力。”田卓鹏认为。

逆势下的超级大招

中国葡萄酒正处于逆势。

国家统计局属于现实，2020 年 1-6 月，中

国葡萄酒产量 12.71 万千升，同比下降

30.15%；销售收入 44.86 亿元，同比下降

28.92%；利润 1.13 亿元，同比下降 63.06%。

此背景下，王朝酒业声量不减，在 2018

年机制改革以及 2019 年营销改革的基础上，

2020 年持续进行市场投入，充分体现了王朝

酒业战略的一以贯之性以及此轮改革的坚定

性。

发力白兰地，可以说是王朝逆势下的超

级大招。

众所周知，中法合营王朝葡萄酿酒有限

公司始建于 1980 年，是中国第二家、天津市

第一家中外合资企业，合资外方是世界著名

的法国人头马集团亚太有限公司。王朝白兰

地工艺师承法国，将世界级的工艺与中国风

格相融合，酿造出了具有自己特点的白兰地。

有行业人士指出，王朝加码白兰地市场

的意义不仅在于自身及其经销商合作伙伴。

更重要的是，王朝将肩负起行业责任，引领中

国白兰地的高质量发展并提高中国白兰地在

白兰地市场的声量和份额。

王琦指出，王朝酒业需要做好三点，一是稳

抓品质，坚持创新；二是讲好中国白兰地的故

事，深度挖掘白兰地文化内涵，构筑中国白兰地

的文化表达；三是做好市场的消费研究，精准定

位目标消费人群，提高自身的市场竞争力。

“一定要把王朝葡萄酒的品牌做好，把品

质做好，立足于王朝白兰地的品类优势，结合

王朝葡萄酒三甲的品牌优势，勇于承担行业

的担当，担起国产葡萄酒的振兴重任！”天津

食品集团副总经理郏雷表示。

■ 快讯君

得知自己被评为湖北省宜昌市新一届市

管专家，稻花香酒业公司副总经理陈萍表现

地格外平静，比起专业所带来的现实荣誉，她

更在乎的是自己的生长能量，“不论处在人生

的哪一个阶段，都有勇气去打破自己、迭代

自己，并始终保持无限的可能性”。

“没有十年的专业积累，
就没有话语权”

检验出身的陈萍毕业后在实验室工作了

19 年，这期间，其他的同学要么转了行，要么

换了研究方向，只有她，在上学时选择了检验

专业，到如今，检验仍是她工作的重要组成部

分。

在科研理想的背后，检验也有着流水线

上的某种重复，可多年实验室沉淀下来的性

格，让陈萍似乎比所有人都更适合“在迷宫里

找出路”，只要是下决心要完成的研究，付出

必须是 100%，甚至是 120%，即便是在那些最

艰难的时刻，也能在过程中享受到科研带给

她的魅力，“在专业上能收获一些成绩，或许

就是因为我比别人专注的更多、坚持的更久。

时间是不会骗人的，没有至少十年的专业积

累，你就没有话语权，更无法将想法变现”。

在稻花香任职期间，陈萍主持和推动公

司建立了酒体研究中心、酿酒研究中心、健康

酒研究中心，并有针对性地开展了一系列专

馫项研究。“稻花香 香型白酒的研制”、“中高

温架式制曲工艺”、“酿酒车间机械化改造项

目”等多项稻花香白酒科研项目落地，仅 2016
年-2019 年间就形成了 24 项核心技术及自主

知识产权，其中“食品接触用塑料中十六碳酰

胺的检测方法”等 3 项发明成果和 16 项实用

新型成果申报了发明专利和实用新型专利。

除了稻花香酒业副总经理这一主要职

务，陈萍还身兼湖北省食品安全企业标准备

案评审专家等多个社会职务，并在工作之余

积极投身湖北省食品企业的企业标准评定工

作，截至 2019 年，共计参与评审湖北省内企

业标准 100 余项，服务企业 30 余家。当被问

及主要职务和社会职务是否会产生冲突时，

陈萍用“相辅相成”来形容二者的关系，“一方

面，主要职务能让我长期保持学习的状态，在

延伸领域中不断精进和提升，更好地为企业

发展服务；另一方面，通过专业所长，能身体

力行地为社会解决一些难题，这于个人和品

牌都是有效的助推。”

“要延续好稻花香的创新精神”

2011 年加入稻花香酒业以来，她在新平

台上再学习、再出发，孜孜不怠地延续稻花香

的创新精神。

白酒作为源远流长的中国传统工艺，是

老祖宗留下来的智慧结晶，如何让古法酿造

更加顺应现代化企业的管理，将传承和创新

有机融合，最终生产出能打动消费者的产品，

是陈萍一直想要深入探索的命题。为此，与白

酒生产有关的技术她都会去研究，与企业管

理有关的知识她都去琢磨，并一一消化吸收

付诸于实践。

结合企业的发展情况，她分层级、分阶段

地导入国内外先进管理经验，推行 6S 管理模

式、精益生产、一次性合格率控制等一系列管

理方法，通过整合公司体系网络，建立全面、

全过程、全生命周期的综合管理体系，并成功

导入卓越绩效管理模式。在她的推动下，公司

先后荣获宜昌市三峡质量奖和湖北省长江质

量奖提名奖，她个人也被聘任为三峡质量奖

评审员。同时，她还主导实施了双增双节等多

项措施严格控制生产成本，近五年来为公司

节省成本支出近 9000 万元；引进了国内外先

进的 GCMSMS 气质联用仪等检测设备，开展

农残、重金属等检测项目，检测产品达 30 余

种、指标达 300 余项，为“舌尖上的安全”加

码。

在稻花香的管理岗上待得越久，陈萍越

能感到工作烙下的痕迹对习惯的影响。“每年

的 12 月到次年 1 月初，我都会腾出一段时间

来梳理下一年的主要工作内容，哪些抓主要

矛盾，哪些要重点突破，我得判定优先级。”陈

萍在交流中谈及，目前正着手筹备湖北省白

酒产业研究院工作，已申报湖北省重大科技

专项，“我们创品牌不单是为了自身高质量发

展，还应该主动肩负起行业使命，通过设立研

究院来分享经验、共享资源，帮助更多的兄弟

企业规避风险，这是我们的初衷。”

在稻花香做很多事，不经意间能让整个

行业都起变化，陈萍的动力更强了。

“领导团队不靠驾驭，
要起导示作用”

如果只能选择一个标签，现阶段的陈萍

更愿意用“杂家”来形容自己，“由于日常工作

的管理范围很广，每天不管多忙，我都要给自

己留出一小时的读书时间，经营政策、酿造技

术、质量管理……什么需要，我就学什么。只

有保持持续稳定的输入，在领导中起好引导

和示范作用，才能让团队的每个人都养成成

长心态。”

相较于男性刚硬的领导风格，陈萍更善

于整合和协调团队资源。她向生产一线输送

了一批年轻力量，通过车间实习主任、产学研

等方式，为他们拓宽职业视野、铺就成长路

径，最大限度地发挥所长，“我希望他们能多

去经历和体验，做更有价值、挑战更大的事，

让团队能力和公司效益得到双向提升。”她创

新开展了“五型班组”、“学习型团队”、QC 小

组等活动，2011 年至今，公司参与 QC 活动人

员 200 余人，推送到湖北省、宜昌市优秀成果

近 60 个，获得奖项近 60 余项；还组织公司标

准化从业专兼职人员参加国家职能部门组织

的各项标准培训，并积极参与国家标准的制

修订工作，截至 2019 年，已推荐公司 130 名

标准化从业人员参加国家标准培训，参与国

家标准制修订 14 项，进一步提升稻花香在白

酒行业的标准话语权。

陈萍始终清晰的知道，如何让自己的专

长和企业的发展、时代的脉搏同频共振。九年

来，她带领着公司团队一直在做改变，但有一

个信仰是从未改变过的：要打造真正属于稻

花香的酿造体系。在信息化水平高速发展的

今天，她乐见公司打造“数字化车间”，并通过

“大数据”和互联网技术实现从“制造”到“智

造”的转型，也期待越来越多的技术人才能加

入到她的队伍，一起将产品做到极致。

陈萍：从实验室走出来的市管专家

9 月 9日，王朝

酒业白兰地产品战略发布

会上，王朝酒业一口气推出王朝

8年V.S.O.P白兰地、10年V.S.O.P

白兰地、王朝15年X.O白兰地以及

王朝18年X.O白兰地四款卡位不

同价位段的白兰地新品，充分显

示出王朝加码白兰地市场

的决心。

产区概述

白酒起于华中地区，也兴于华中地

区。魏武帝曹操问鼎中原之时留下了千古

名句：何以解忧，唯有杜康。改革开放后华

中各省区白酒逐渐发展成为河南地区以

浓香为主，如洛阳杜康、宋河、仰韶等浓香

型白酒品牌。而湖北地区除了有枝江大

曲、稻花香、关公坊等浓香型白酒品牌外，

还有以浓酱兼香型而著称的白云边，以及

滋补保健型的药酒劲酒。湖南地区则以馥

郁香型的酒鬼酒品牌影响力最大，近年来

该地区有很多品牌崛地而起，成为不可忽

视的一股力量。


